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JOSE CARLOS GOMEZ

Consejero de Universidad, Investigacion e Innovacion

«Los jovenes emprendedores tienen a su disposicion
mas de 260 centros andaluces de emprendimiento»

esde su Consejeria esta
D muy cerca de los jovenes

emprendedores. Cuales
son las principales medidas que
estan promoviendo para apoyar-
les?
—Asi es. Entendemos que los jovenes
son el presente y el futuro de Anda-
luciay que en el mundo de la empre-
sa también debe de haber un relevo
generacional que han de liderar los
mas jévenes. Por eso, desde la Junta
de Andalucia hemos apostado deci-
didamente por el fomento del empren-
dimiento juvenil, con distintos instru-
mentos, medidas y ayudas.

Por mencionar algunos, desde la
Consejeria de Universidad, Investi-
gacion e Innovacion hemos impul-
sado el Plan General de Emprendi-
miento, que estamos desarrollando
de la mano de Andalucia Empren-
de, y que recoge medidas concretas
para atender las necesidades de los
proyectos empresariales liderados
por la juventud andaluza, como la
Guia de Emprendimiento Juvenil
‘Yo también Emprendo’. Se trata de
un instrumento de ayuda para aque-
llos jovenes que alguna vez se han
planteado si seria factible crear una
empresa a partir de una idea propia
o han tratado de averiguar si podrian
ser emprendedores. Aborda como
convertir una idea en un proyecto
viable de empresay ofrece solucio-
nes para salvar las dificultades que
suelen tener los jovenes a la hora de
emprender mostrando casos de éxi-
toy ejemplos de otros jovenes an-
daluces que se atrevieron a sonary
convertir sus ideas en empresas.

Ademas, desarrollamos una Es-
trategia Integral de Desarrollo Edu-
cativo, en colaboracién con la Con-
sejeria de Desarrollo Educativo y
Formacion Profesional, para fomen-
tar el emprendimiento en estudian-
tes de todos los niveles, desde in-
fantil hasta la universidad, a través
de metodologias innovadoras y di-
namicas de retos diseniadas para
detectary favorecer el desarrollo de
sus capacidades emprendedoras.

También hemos activado, en este
caso de la mano de las universida-
des andaluzas y de Telefonica, el
programa ‘De idea a producto’ para
promover el emprendimiento en
los campus e identificar ideas in-
novadoras.

Adicionalmente, apoyamos el de-
sarrollo de iniciativas que impul-
san otros departamentos de la Jun-
ta como el programa ‘Innovactiva’
del Instituto Andaluz de la Juven-

José Carlos Gomez.

tud, en el que el personal técnico
de Andalucia Emprende realiza una
labor clave para ayudar a los jovenes
en la tramitacion de estas ayudas.
—¢Con qué herramientas cuentan
los emprendedores para poner en
marcha sus iniciativas?

-Los jévenes emprendedores an-
daluces tienen a su disposicién mas
de 260 Centros Andaluces de Em-
prendimiento en toda la Comuni-
dad gestionados por Andalucia Em-
prendey que conforman la infraes-
tructura de apoyo al emprendi-
miento mas extensa del pais, con
cerca de 900 alojamientos empre-
sariales en los que pueden desa-
rrollar sus ideas y proyectos du-
rante un tiempo determinado de
manera totalmente gratuita y con
el apoyo de personal técnico espe-
cializado en creacion y desarrollo
de empresas.

Esta fundacién, que cuenta con
dilatada experiencia y un conoci-
miento exhaustivo de las particu-
laridades de cada territorio, se ha
consolidado como un organismo
referente en el ecosistema empren-
dedor andaluz teniendo como va-
lores diferenciales su capilaridad
y capacidad relacional con todos
los agentes del ecosistema. Asi,
ademas de impulsar la creacion de
empresas, facilita la derivacion de
los proyectos a aquellos organis-
mos que puedan contribuir a su
desarrollo y expansion.

—¢Han notado en las Universida-

\.z
w. N

des el aumento del espiritu em-
prendedor entre los jovenes anda-
luces?

—Nuestras universidades vienen fo-
mentando esa inquietud empren-
dedora desde hace muchos anos con
programas y acciones especificas
para despertar el interés de nues-
tros jovenes por emprender, por po-
ner en marcha negocios de futuro.
No hay duda de que nuestras uni-
versidades estan detras de muchas
de las empresas, startups, ‘spinoffs’
que estan emergiendo en nuestra
comunidad y que son esenciales por-
que impulsan la innovacion, crean
empleo, mejoran la competitividad,
atraen inversion y fomentan el apren-
dizaje continuo.

No podemos olvidar que la uni-
versidad es un pilar basico para di-
namizar el emprendimiento, por-
que es fuente de conocimiento, de
creacion de talento y foro inspira-
dor para el desarrollo de ideas con
impacto econoémico y social y no me
cabe duda de que la labor que llevan
a cabo en este sentido contribuye a
que cada vez mas universitarios quie-
ran emprender.

Asilo constata, por ejemplo, se-
gun el ultimo informe de Guesss Es-
pana sobre ‘El espiritu emprende-
dor de los estudiantes universita-
rios’, segun el cual mas del 20% de
los estudiantes tiene intencién de
emprender a corto o largo plazo. En
concreto, la encuesta realizada a
98.000 alumnos de 75 universida-

des de Espana refleja que el 13%
piensa en emprender al acabar sus
estudios mientras que el 23,1% ma-
nifiesta que lo hara cinco anos des-
pués de terminar la Universidad.
—Una de sus principales objetivos
es «crear empleo de calidad».
¢Como lo van a conseguir?
—Poniendo el foco en la creaciéon de
empresas con base en el conoci-
mientoy en la innovacion, dos fac-
tores que entendemos que son di-
ferenciales para la competitividad
de las empresas. Para ello, como co-
mentaba antes, trabajamos codo con
codo con todos los centros educati-
vos y con todas las universidades
andaluzas, con el propdsito de sen-
tar una base solida de programas
que favorezcan el desarrollo de ca-
pacidades y habilidades emprende-
doras en estudiantes. La idea es que
los alumnos, al finalizar sus estu-
dios, salgan con un conocimiento
amplio de como montar sus nego-
cios empresariales, con formacién
tecnologica, una metodologia de va-
lidacién de ideas, una experiencia
real de mercado y con mentores que
les ayuden a desarrollar sus ideas.
—¢Es el emprendimiento una for-
ma de retener talento?
—Recientemente hemos finalizado
la segunda edicion del programa
‘Startup Andalucia Road Show’, que
€s una competicion para promover
e impulsar la visibilidad de las me-
jores startups andaluzas. Una ini-
ciativa que pusimos en marcha con

el objetivo de buscar y reconocer a
los referentes del futuro en innova-
cion y tecnologia. Estas empresas
no solo retienen el talento en Anda-
lucia, con su crecimiento y vision
global, sino que atraen talento de
otras partes del mundo hacia nues-
tra tierra. Son referentes a nivel mun-
dial en diferentes sectores como in-
teligencia artificial, bioinformatica
o diferentes ramas de la salud, en-
tre otros muchos, y que hacen que
Andalucia sea un polo de atraccion
y de retencion del talento.
—¢Como valora Alhambra Ven-
ture?

—Cuando un evento de estas dimen-
siones llega a su décima edicién no
es fruto de la casualidad, sino del tra-
bajo bien hecho, del empenio por
convertir a Granada en la cuna del
Venture Capital, siendo la referen-
cia nacional para unir a las mejores
startups con inversores interesados
en encontrar este talento. Por eso,
desde el ano 2014 es una cita inelu-
dible del panorama startups nacio-
nal e internacional, con el que 658
startups han sido valoradas por mas
de 400 inversores, con una inver-
sion estimada de 60 millones de eu-
ros. Muchas de estas empresas han
pasado por programas de acelera-
cién de la Junta de Andalucia.

Alhambra Venture se ha conver-
tido en el mejor escaparate para el
ecosistema de emprendimiento an-
daluz, con la combinacion de los
principales inversores, la competicion
de las mejores startups y un progra-
ma completo de ponentes de primer
orden mundial y espacios de inter-
cambio informal para hacer ‘net-
working’. Por eso, este ano hemos
vuelto a colaborar en este foro, a tra-
vés de Andalucia Emprende, enten-
diendo que con ello damos respues-
ta a los retos del emprendimiento
hoy. Retos que van desde cémo re-
solver los problemas del futuro con
las tecnologias del presente hasta el
apoyo de todo el ecosistema anda-
luz de emprendimiento para tener
cada vez mejores startups, que se
conviertan en las ‘scaleups’ del ma-
nana. Para ello, la colaboracién pu-
blico-privada debe estar alineada
con los objetivos de atraccién de in-
version, talento y generacion de em-
pleo de calidad.

En Andalucia tenemos todo el
potencial, el talento y el apoyo que
se necesita para que el ecosiste-
ma pueda llegar muy lejos y Al-
hambra Venture es una prueba
de ello.
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AYUNTAMIENTO DE GRANADA

Marifran Carazo, alcaldesa

«Alhambra Venture en estos 10 anos se ha
convertido en un espacio de referencia del
emprendimiento del Sur de Espana»

B Qué valoracion hace de es-
tos diez afios en los que Al-
hambra Venture ha trai-

do hasta Granada a un gran nu-
mero de inversores?

—Alhambra Venture en estos 10
anos se ha convertido en una es-
pacio de referencia del emprendi-
miento del Sur de Espana y un cap-
tador de talento emprendedor, ade-
mads de conseguir que Granada
sea un espacio propicio al em-
prendimiento en el que tienen
cabida todos los agentes sociales

Se trata de una cita impres-
cindible que retine a emprende-
dores, organismos de inversion
y personalidades de primera li-
nea del mundo del emprendi-
miento procedentes de todo el
territorio nacional e internacio-
nal.

—¢Cudles son sus planes para
incentivar la cultura empren-
dedora en esta ciudad?

—El Ayuntamiento de Granada
en el &mbito del emprendimien-
to tiene previsto seguir apostan-
do y trabajando a través de la
implantacién de iniciativas di-
rigidas a: primero, el desarrollo
econdmico y social, a través del
impulso de una cultura empren-
dedora y una estructura que es-
timule y dirija la generaciény
creacion de empresas.

La generacion, promocion e in-
cremento de iniciativas empre-
sariales, asi como el éxito de las
mismas.

La creacion de una oficina ace-
leradora de proyectos que acom-
pane a las empresas desde que
llegan al Ayuntamiento, la cual li-
deraré en persona

Ademds, el Ayuntamiento tie-
ne a disposicion de los empren-
dedores y PYME el Centro Muni-
cipal de Iniciativa Empresariales
(CMIE).

-éCon qué herramientas cuen-
tan en el Ayuntamiento los em-
prendedores?

—El Servicio de Emprendimiento
del Ayuntamiento de Granada
cuenta hasta el momento con el
Centro Municipal de Iniciativa Em-
presariales (CMIE), un equipa-
miento que tiene por objeto fo-
mentar el desarrollo de iniciati-
vas emprendedoras y promocio-
nar un espacio de gestién y apo-
yo a emprendedores y pequenas
y medianas empresas.

Marifran Carazo.

Se configura como un instru-
mento al servicio de los empren-
dedores y PYMES locales para
facilitarles su establecimiento,
arranque y consolidacion ayu-
dandoles a cubrir sus necesida-
des basicas y permitiéndoles me-
jorar sus expectativas de super-
vivencia, ofreciéndoles de una
manera integrada infraestruc-
turas municipales donde poder
ubicarse de manera inmediata
o bien realizar algunas de sus
actividades, asi como prestan-
doles servicios de asesoramien-
to, acompanamiento en trami-
taciones administrativas y for-
macion en gestiéon empresarial.

El CMIE es una aceleradora
de proyectos innovadores
que ofrece gestion y apoyo
aemprendedores de
pequenas y medianas
empresas

Ademas, como mencionaba,

en colaboracion con la Confede-
racién Granadina de Empresa-
rios y la Cdmara de Comercio,
voy a impulsar la oficina acelera-
dora de proyectos para que agi-
lizar el recorrido de las empre-
sas en sus tramites.
—Ademas de la formacion que
ofrecen, en el portal del empren-
dimiento cuentan con los volun-
tarios de SECOT, ¢qué aportan?
—El portal del emprendimiento
fue un recurso que se activo ex-
clusivamente en el periodo de
pandemia para no paralizar los
procesos formativos y poder rea-
lizarlos ‘online’.

Finalizado el periodo de pan-
demia, la formacién vuelve a de-
sarrollarse en modalidad pre-
sencial.

Solamente las modalidad de
pildoras formativas se realizan
a través de videos ‘online’.

En relaciéon con SECOT, el Ayun-
tamiento de Granada mantiene
un convenio de colaboracién con

SECOT desde el ano 2005 para el
desarrollo del proyecto Escuela
Municipal de Emprendimiento-
SECOT (EMES); cuyo objetivo prin-
cipal es ofrecer un programa for-
mativo y un servicio de asesora-
miento permanente a la ciudada-
nia, fomentando la creacién de
proyectos empresariales y em-
presas excelentes.

En el marco de EMES se ofre-
cen diferentes actuaciones. En
primer lugar, un Plan de Empre-
sa con actividad formativa diri-
gida fundamentalmente a jove-
nesy, en general, a cualquier per-
sona que tenga una inquietud
empresarial o simplemente desee

«En colaboracion con

la Confederacion de
Empresarios y la CaAmara,
voy a impulsar la oficina
aceleradora de
proyectos»

una formacién inicial para el au-
toempleo.

Esta actividad tendra un for-
mato presencial, con una dura-
cién aproximada de cuatro se-
manas, que se programara anual-
mente. Estd compuesta por cua-
tro bloques generales con tema-
ticas especificas que inciden so-
bre cada una de las grandes areas
de una empresa.

Otra actuacién son las pildo-
ras formativas con videos en in-
ternet de acceso libre. Se insta-
la en canal de YouTube, redes so-
ciales, pagina web del Area de
Empleo del Ayuntamiento y pa-
gina de SECOT,

En tercer lugar destacan los
cursos monograficos de especia-
lizacién que tienen como objeti-
vo complementar y ampliar los
conocimientos adquiridos en el
Plan de Empresa. Su duracion
serd variable en funcién de las
caracteristicas y contenidos de
cada uno, estando comprendido
entre tres y quince horas.
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Empresa Publica para la Gestion del Turismo vy del Deporte de Andalucia

El turismo origind un movimiento
de 22.553 millones de euros en
Andalucia durante 2022

El turismo sigue siendo uno de los principales motores de la economia en esta comunidad.
Por cada euro que consume la demanda turistica en el conjunto de Andalucia, nuestra
economia produce por valor de un euro y cuarenta y ocho céntimos

1 sector turistico tira de la

economia andaluza. Es uno

de los grandes pilares sobre
los que se asienta la generacién
de empleo en esta comunidad y
sigue creciendo. Asi lo avalan los
datos. El empleo mantiene la ten-
dencia alcista y cerr6 2022 con
una media de 408.300 ocupados
en actividades turisticas, lo que
supone un 14,8% mas que en el
ano anterior y sélo 3,8 puntos por
debajo de los niveles previos a la
pandemia. No en vano, Andalu-
cia cerroé el pasado curso con un
global de 52.600 ocupados en tér-
minos absolutos afianzando asi
un crecimiento que contribuye a
recortar la distancia con respec-
to alos niveles de 2019, en el que
la comunidad contaba con un to-
tal de 424.500 personas ocupadas
.La suma de los efectos directosy
los indirectos, se estima en
22.553.365 euros (15.203.214 co-
rresponden a efectos directos y
7.351.150, a indirectos) los movi-
mientos econémicos producidos
por el turismo.

Ademas, del empleo genera ri-
queza. Cerré 2022 con la llegada
de 30,8 millones de turistas a An-
dalucia, lo que supone alcanzar
el 95% del nivel del afno de refe-
rencia, 2019, previo a la pande-

mia del Covid-19. Son algo mas
de diez millones y medio mas
que el ano anterior y un incre-
mento porcentual del 53,6%. Los
ingresos se han estimado en un
total de 16.897 millones de eu-
ros, lo que implica en términos
reales una subida del 40,6%, res-
pecto a 2021a suma de los efec-
tos directos y los indirectos, se
estima en 22.553.365 euros
(15.203.214 corresponden a efec-
tos directos y 7.351.150, a indi-
rectos) los movimientos econo-
micos producidos por el turis-
mo. Todos estos datos se han ex-
traido del informe ‘La economia
del turismo en Andalucia’ de la
Empresa Pablica para la Gestion
del Turismo y del Deporte de An-
dalucia a partir de los datos del
Sistema de Anadlisis y Estadisti-
ca del Turismo de Andalucia
(SAETA).

De cara al futuro desde la Con-
sejeria se quiere impulsar este
sectory se esta trabajando de la

El informe desgrana el
impacto que esta industria
tiene en la region, en un
contexto complejo por la
invasion de Ucrania

mano de los emprendedores. «La
comunidad de empresas inno-
vadoras y de base tecnologica
que impulsa la Empresa Publica
para la Gestion del Turismo'y del
Deporte es muy diversa, hacien-
do un esfuerzo de simplificacion
podemos dividirla en dos gran-
des grupos: iniciativas que de-
sarrollan soluciones tecnoldgi-
cas o prestan servicios avanzados
alas empresas mas tradicionales
del sector turistico, y empresas
que forman parte del sector tra-
dicional con una aproximacion in-
novadora e incluso disruptiva en
la prestacion de los servicios o en
el desarrollo de los procesos» ex-
plica el consejero Arturo Bernal.

Asi mismo se han evaluado los
principales retos que tiene que
afrontar el sector «La sostenibilidad,
en sus tres ejes, cada dia tiene que
estar mas presentes en los produc-
tos y experiencias turisticas que se
ofrecen alos turistas, cada vez mas
criticos con lo que consumen. Las
nuevas generaciones no entienden
una experiencia turistica sin que
ella sea sostenible, se esta ajustan-
dolalegislacion al respecto, y lo mas
importante, el turismo debe ser un
proceso econodmico que ayude al
ciudadano. Este ultimo aspecto, qui-
z4s sea el reto mas importante, es

necesario que el turismo retribuya
directamente e indirectamente en
beneficio del ciudadano, y asi se esta
planteando el nuevo plan estratégi-
co dela EPGTDA para los préximos
anos. Se han creado tres ejes sobre
los que se apoya dicho plan, siendo
el beneficio al ciudadano uno de
ellos.

Por otro lado, la Inteligencia Ar-
tificial, va a cambiar el mundo tal
y como lo conocemos, al menos en
lo que la definicion de puestos de
trabajo se refiere. Esto impactara
directamente en todos los secto-
res econdémicos, y en el turismo
tanto directamente como indirec-
tamente».

De nuevo ha acudido a Alhambra
Venture numerosas iniciativas rela-
cionadas con el sector con el objeti-
vo de lograr notoriedad, conocer
otros proyectos, obtener financia-
cion, validar sus propuestas de va-
lor y en definitiva buscar ayuda en
su desarrollo de negocio.

Con su actividad los emprende-
dores contribuiran al crecimiento
de Andalucia, en general, y del sec-
tor turistico, en particular. En la ac-
tualidad, por cada euro que consu-
me la demanda turistica en el con-
junto de Andalucia, nuestra econo-
mia produce por valor de un euro
y cuarenta y ocho céntimos.

INNOVACION

Retos de futuro

1. Contemplar adecuada-
mente la sostenibilidad e iden-
tificarla como factor de exce-
lencia de los destinos andalu-
ces

2. Implantacion del modelo
de turismo de calidad

3. Revalorizacion del posi-
cionamiento institucional del
turismo respecto su papel es-
tratégico en la economia

4. Aprovechamiento de la
riqueza y variedad de recursos
turisticos andaluces para la di-
versificacion de destinos

5. Aprovechamiento de los
recursos locales para desarro-
llar turismo de experiencias

6. Mayor apuesta por el tu-
rismo de interior

7. Apostar por la interopera-
bilidad de datos y sistemas en-
tre las Administraciones

8. Interlocucion con el sec-
tor y con los agentes sociales
mejorable

9. Potenciar la utilizacion de
las plataformas multicanales
para la promocion y la comer-
cializacion turistica

10. Introducir la accesibili-
dad fisica y sensorial en la
configuracion de destinos y
productos turisticos

11. Incorporacion del turis-
mo social como elemento con
potencial desestacionalizador
y rentable

12. Mayor utilizacion de es-
trategias de microsegmenta-
cidon y busqueda de nuevos ni-
chos de mercado

13. Sensibilizar los benefi-
cios del turismo por sectores

14. Sensibilizar al sector, al
turista, y a la ciudadania en
general, sobre los efectos del
cambio climatico en el terri-
torio andaluz, y en conse-
cuencia sobre los recursos
turisticos

15. Adaptacion de la politi-
ca de marketing institucional
y empresarial a las nuevas
pautas de consumo

16. Transferencia del cono-
cimiento generado en univer-
sidades y en otros ambitos de
investigacion a la experiencia
empresarial

17. Prestigiar la profesion
turistica, no apreciada sufi-
cientemente por el sectory
por la ciudadania.

18. Mejorable considera-
cion de los nuevos nichos de
mercado (ndmadas digitales,
new nomads, turismo resi-
dencial)
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GARANTIA

Antonio Vega, Director General de Garantia

;Quieres un aval? Confia en Garantia para obtener
as garantias y el respaldo financiero que necesitas

na vez mas, Garantia se
U une a las startups, empren-

dedores y empresarios que
participan en el destacado evento
de Alhambra Venture. La amplia
presencia de participantes, empre-
sas y proyectos en Granada duran-
te estos dias de celebracién es una
clara evidencia de la consolidacién
y el nivel alcanzado por este even-
to empresarial de emprendimien-
to e innovacién, al cual hemos apo-
yado desde sus inicios.

Nos sentimos genuinamente or-
gullosos de este progreso y esta-
mos satisfechos de haber partici-
pado en él durante los ultimos
anos. Nuestro objetivo como So-
ciedad de Garantia Reciproca, Ga-
rantia, es precisamente ayudary
trabajar codo a codo con empre-
sarios y emprendedores, incluyen-
do muchos auténomos, para im-
pulsar el tejido empresarial de An-
dalucia dia tras dia.

En Garantia, otorgamos las ga-
rantias necesarias para sacar ade-
lante tu proyecto, proporcionando
avales que hacen viable y mejoran
las condiciones de crédito ofreci-
das por las entidades financieras,
facilitando asi la financiacién en
condiciones preferentes en térmi-
nos de tipo de interés y plazo.

La actual situacion econdmica,
marcada por la inflacién y el au-
mento de los tipos de interés, asi
como otros factores como la se-
quia, genera incertidumbre en el
desarrollo normal de las activida-
des de las pymes y autbnomos an-
daluces. Estos factores afectan di-
rectamente al tejido empresarial,
especialmente en el caso de las
pymes, el tipo de empresa predo-
minante en Andalucia, al enfren-
tarse a dificultades en el acceso a
la financiacién.

Nuestro IV Informe sobre Finan-
ciacidn, elaborado en Garantia,

destaca que en 2022 el 56,3% de
las pymes en Andalucia tuvieron
necesidades de financiacién, in-
dependientemente de si buscaron
activamente dicha financiacion o
no. Este porcentaje superaen 17,5
puntos porcentuales al tltimo dato
prepandemia de la serie histdrica
correspondiente a 2019. Ademas,
entre las pymes con mas de 10 em-
pleados, el porcentaje de necesi-
dades de financiacion se eleva has-
tael 81,8%.

Ante este panorama, es impor-
tante resaltar el papel relevante
que desempenan las Sociedades
de Garantia Reciproca, como Ga-
rantia, respaldando a las pymesy
facilitando el acceso al crédito para
las empresas mds pequenas y vul-
nerables, especialmente en mo-
mentos de mayor dificultad.

A través de la concesion de ava-
les, la intervencion de Garantia tie-
ne diversas consecuencias. La pri-

meray mds importante es que fa-
cilitamos a las pymes el acceso al
crédito bancario en condiciones
preferenciales, tanto en términos
de tipos de interés como de pla-
zos. En estos momentos, la liqui-
dez es vital para el desarrollo de
las empresas.

Las SGR estan compuestas por
socios participes, que son los be-
neficiarios del aval, y socios pro-
tectores, que aportan recursos.
Para que un autébnomo o empre-
sa pueda beneficiarse de un aval,
debe ser socio participe de la so-
ciedad. A cambio, obtiene benefi-
cios como el acceso a financiacién
cuando no dispone de suficientes
garantias, condiciones favorables
en plazos y tipos de interés, asi
como asesoramiento sobre la via-
bilidad del negocio.

En Garantia, tenemos una vo-
cacion de servicio. No solo otorga-
mos avales, sino que también te

brindamos asesoramiento inte-

gral. Somos tu companero de via-
je en tu proyecto empresarial. Ade-
mads, contamos con una Delega-
cion en cada provincia andaluza,
dedicada a servir al tejido empre-
sarial de la region.

Te invitamos a visitarnos en Ga-
rantia. Estamos comprometidos
con tu éxito empresarial. Para ob-
tener mas informacion, puedes
visitar la web: www.sgrgarantia.es.

Confia en Garantia para obte-
ner las garantias y el respaldo fi-
nanciero que necesitas.
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CAIXABANK

Esta entidad, a traves de DayOne, Andalucia Emprende y ENISA han organizado

la entrega territorial de estos galardones, que este ano alcanzan su 162

Ikos Tech, reconocida como la startup
mas innovadora de Andalucia en los

Premios EmprendeXXI

Ikos Tech ha desarrollado un software que
utiliza la inteligencia artificial y los datos
generados por sensores en el campo para
indicar a los agricultores cuando tienen que
regar y cuanta agua tienen que aplicar

da como la startup mas inno-

vadora de Andalucia en los
Premios EmprendeXXI. Se trata
de un reconocimiento impulsa-
do por CaixaBank, a través de Da-
yOne, su division especializada
en empresas tecnologicas y sus
inversores, y cootorgado por el
Ministerio de Industria, Comer-
cioy Turismo, a través de ENISA.
En Andalucia, la organizacion de
estos galardones cuenta con el
apoyo de Andalucia Emprende.

Ikos Tech es una empresa que
ha desarrollado un software que
utiliza la inteligencia artificial y
los datos generados por senso-
res en el campo para indicar a los
agricultores cuando tienen que
regar y cudnta agua tienen que
aplicar.

Los Premios EmprendeXXI na-
cieron en el afio 2007 con la vo-
luntad de impulsar y apoyar las
iniciativas emprendedoras, con-
tribuir al desarrollo de jévenes
empresas con alto potencial y re-
conocer el impacto social, eco-
nomico y medioambiental que
estos negocios generan en su te-
rritorio. Desde su creacion, el pro-
grama ha invertido 7,5 millones
de euros en metélico y en accio-
nes de acompanamiento y que
han beneficiado a mas de 465
empresas. Este afio, que los pre-
mios alcanzan su 16.2 edicion,
103 startups de Andalucia han
presentado su candidatura, lo que
supone un incremento del 62%
respecto a la edicién anterior.

I kos Tech ha sido galardona-

Premios en metalicoy
formacion

El galardén obtenido por Ikos
Tech incluye una dotacion eco-
némica de 6.000 euros y el acce-
so a un programa de formacion
internacional. Se trata de una for-
macién especialmente disenada
para startups con alto potencial
de crecimiento, Moonshot Thin-

king for entrepreneurs, y estd im-
partida por ESADE y expertos de
Silicon Valley. Su realizacién com-
bina sesiones formativas con la
experiencia de visitar alguno de
los principales hubs de innova-
cién del mundo.

Asimismo, también tendran la
oportunidad de participar en el
Investors Day EmprendeXXI, una
jornada donde mantendran con-
tacto con inversores y empresas
interesadas en colaborar con el
ecosistema emprendedor y en-
trara a formar parte de la comu-
nidad AlumniXXI, con los funda-
dores de las empresas ganado-
ras desde el inicio.

El acto de entrega, que ha te-
nido lugar en Mdlaga y ha conta-
do con la presencia de profesio-
nales de la Direccion Territorial
de CaixaBank y ENISA, entre otros
ponentes, se ha realizado en el
marco de la jornada de innova-
ciéon DayOne Innovation Summit,
que ha acogido una sesién de con-
tenido con Nuria Egea, fundado-
ra de G2G Algae y Jorge Sianes,
CEO de Owo Game premiados de
ediciones anteriores.

Innovadoras de Andalucia
Ademas de Ikos Tech, en el even-
to han estado presentes las start-
ups finalistas, que han presenta-
do sus proyectos y han sido reco-
nocidas por los organizadores por
su contribucién a mejorar la so-
ciedad. Estas han sido las empre-
sas finalistas en Andalucia:

- Key Zell, empresa innovado-
ra que ha combinado la biotec-
nologia con las matematicas para
abordar los retos que plantea la
medicina personalizada en on-
cologia e implementar terapias
personalizadas a los pacientes.

- Logistiko, que ofrece una so-
lucién SaaS B2B que ayuda a cual-
quier compania con procesos lo-
gisticos de ultima milla a optimi-
zar y escalar sus operaciones,

permitiéndoles ser mas renta-
bles y sostenibles y ofrecer una
mejor experiencia a sus clientes.
- Ynsat, especialistas en pro-
cesos satelitales, creando pro-
ductos disruptivos en diferentes
verticales. MapiBlocks es la ini-
ca plataforma que hace la tecno-
logia satelital accesible a ninos
desde 7 anos para aprender STEM
como ingenieros de la NASA.

Fomento del espiritu
emprendedor

La 16.2 edicion de los Premios Em-
prendeXXI ha recibido un total de
1.135 candidaturas procedentes
de Espana y Portugal, lo que re-
presenta casi un 50% mas que el
ano anterior. De estas mas de 1.100
propuestas, la organizacién ha
premiado 19 a nivel territorial: 17
en Espana (una por comunidad
auténoma) y dos en Portugal (zona
norte-centro y Lishoa-sur e Islas).

Los Premios EmprendeXXI
impulsan la actividad
emprendedora y ponen en
valor el trabajo de las
empresas con mayor
impacto en su territorio

En paralelo, también se ha
premiado a las empresas de
cualquier territorio que han ofre-
cido las mejores soluciones a al-
gunos de los retos actuales que
afronta la entidad y la sociedad
en general. Las empresas selec-
cionadas han obtenido un pre-
mio en metalico de 20.000 eu-
ros y sus propuestas estan en-
focadas, concretamente, a dar
respuesta a seis grandes desa-
fios vinculados al sector finan-
ciero, las ciudades y pueblos sos-
tenibles, la proteccién del pla-
neta, la salud, la industria agroa-

edicion

limentaria y el sector del turis-
mo, la restauracién y el ocio.

También se han entregado dos
accésits a la empresa con mayor
impacto social y a la innovacion
mas disruptiva.

Asimismo, todas las empre-
sas que se han presentado a los
premios han tenido acceso a
sesiones formativas online de
CaixaBank sobre algunas de las
principales tematicas de inte-
rés para las startups. Ademas,
ENISA ofrece a quienes han
participado en estos premios
la posibilidad de acceder a su
financiacion, que esta dirigida
al emprendimiento innovador,
a través del préstamo partici-
pativo, mediante sus diferen-
tes lineas de financiacién: J6-
venes Emprendedores, Em-
prendedores, Crecimiento, Agro-
Innpulso y Emprendedoras Di-
gitales.
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Las empresas
del manana
empiezan hoy

En CaixaBank DayOne, nuestro servicio de banca
especializada en start-ups, scale-ups e inversores,
conectamos con la economia de la innovacion y
adaptamos nuestra oferta de servicios para ayudar a
construir el manana de las empresas innovadoras.

B3

http://www.CaixaBank.es/DayOne

NRI: 22695-2023-17195
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ENISA

Joseé Bayon, consejero delegado de Enisa

«En 2022 hemos alcanzado el récord historico
anual con 642 operaciones de financiacion
por cerca cle 106 millones de euros»

Esta entidad proporciona el acceso a la financiacion, pero ademas, ofrece
informacion y asesoramiento para facilitar la puesta en marcha de proyectos
innovadores. En los Ultimos afos esta empresa publica ha aumentado su
presupuesto un 40 % y esta a disposicion de los emprendedores

ihay una entidad en Espa-
s fia que conoce la actividad

emprendedora es Enisa.
¢Qué balance hace de este ulti-
mo aino?
—Ha sido un ano especialmente
intenso en el que hemos pisado el
acelerador de la actividad por el
que somos conocida como enti-
dad: la financiacion de proyectos
innovadores y, con ella, el empu-
je por un pais que marque la dife-
rencia a la hora de emprender. Nos
enorgullece decir que Enisa es va-
liosa porque el dinero ptblico con
el que cuenta, no solo revierte en
que siga subiendo el nimero de
emprendedores que empiezan o
hacen mas grande su proyecto,
sino que, ademas, tal y como hemos
visto en el décimo estudio que he-
mos llevado a cabo sobre el impac-
to de los mismaos, el resultado es
un efecto multiplicador del prés-
tamo sobre la inversion en activos
totales de 12,9 veces el importe
prestado. Una cifra que en caso de
los activos inmateriales es de 3
veces el importe prestado.

En concreto, en 2022 hemos
alcanzado el récord histérico anual
de operaciones aprobadas por la
entidad con un total de 642 por un
importe cercano a los 106 millo-
nes de euros.

También me gustaria decir que
esta actividad ha implicado, ade-
mas, una transformacién interna
que nos ha llevado a ser la nueva
Enisa. Hemos implementado me-
didas y crecido en plantilla para
poder dar respuesta a todo este
cambio que vivimos.

—Enisa supera ya los 100 millo-
nes de presupuesto. ;Cuales son
las principales lineas de finan-
ciacion?

—Tal y como comentas, en los
ultimos anos hemos aumentado
el presupuesto un 40 % hasta los
138 millones de euros. En cuan-
to alas lineas, tenemos tres depen-
dientes de nuestro ministerio (Jo-
venes Emprendedores, Empren-
dedores y Crecimiento). En 2023
el presupuesto asciende a 98,5

millones de euros para estas tres
lineasy se estima que se dara cober-
tura a unos 470 proyectos empresa-
riales innovadores, con una inver-
sion inducida de mas de 170,4 millo-
nes de euros.

El otro gran impulso llega des-
de Europa con los fondos NextGe-
neration, que nos han facilitado la
apertura de dos lineas nuevas. La
primera, destinada a Emprende-
doras Digitales, cofinanciada por
el Ministerio de Asuntos Economi-
cosy Transformacion Digital, a tra-
vés de la Secretaria de Estado de
Digitalizacion e Inteligencia Arti-
ficial, que en 2022 dio cobertura
a 84 solicitudes, por un importe
de mas de 12,4 millones de euros
y que en este ano cuenta con un
presupuesto de 17 millones de eu-
ros. Desde su creacion se han de-
sembolsado cerca de 130 présta-
mos, por mas de 20,7 millones de
euros.

Y la segunda linea, Agrolnnpul-
so, enfocada al sector agroalimen-
tario y dotada por el Ministerio
de Agricultura, Pesca y Alimen-
tacion. En 2022 se aprobaron 51
solicitudes por cerca de 9,3 millo-
nes de euros y, en 2023, su pre-
supuesto asciende a 10 millones
de euros. Hasta la fecha, los prés-
tamos desembolsados son un total
de 75, por un importe de cerca
de 13,4 millones de euros.

A estas lineas se suma una
dirigida al sector Audiovisual
e Industrias Culturales y Crea-
tivas y de la Nueva Economia de
la Lengua, cuyo presupuesto pro-
cede del Ministerio de Asuntos
Econdémicos y Transformacion
Digital y del Ministerio de Cul-
tura y Deportes, y que en 2023
asciende a 7,5 millones de euros.

«En 2023 el presupuesto
asciende a 98,5 millones
de euros y se estima que se
dara cobertura a unos 470
proyectos empresariales»

—¢Como avanza la tramitacion de
la Ley de Startups?

—Estamos a la espera de la luz ver-
de del Consejo de Estado a la Orden
Interministerial que requeria la
ley para que comencemos a certi-
ficar. Luego, una vez que el proce-
so de certificacion esté activo, se
podra acceder al registro a través
de nuestra web. De momento, lo
que tenemos es un prerregistro de
las mismas. Cuando la Orden Minis-
terial se publique, aplicaremos tre-
ce criterios de obligado cumpli-
miento en el analisis de cada empre-
sa solicitante, de manera que, las
startups que no los superen que-
daran descartadas.

Entre las trece condiciones que
es necesario cumplir, se analizan,
por ejemplo, si la startup tiene me-
nos de 5 o 7 anos de existencia, en
funcion del sector en el que ope-
re; si ha facturado menos de 10
millones el ultimo ano; si tiene al
menos un 60 % de la plantilla con-
tratada en Espana y si estd al dia
de las obligaciones fiscales.

Aparte de si cumple o no todas
las condiciones, hay otro bloque
donde realmente se analiza el
cardcter innovador y escalable.
Aqui entran otra serie de variables
que hemos objetivado al maximo.
Por ejemplo, a las empresas que
cuentan ya con determinados apo-
yos, como pueden ser un enisa o
un cdti o a las que tienen alguna
patente se les presupone ya un
caracter innovador.

—Espana sera, entonces, el pri-
mer pais europeo en contar con
un sistema de emision de certifi-
cados. ¢Qué supondra para las
empresas?

—Sin duda alguna, marca un antes
y un después, no solo en la histo-
ria de nuestro pais, sino también
en la regulacidon del emprendi-
miento en Europa, ya que esta ley
nos posiciona entre los pioneros
del emprendimiento innovador
en el mundo. Creo que el mensa-
je de esta ley es muy claroy es el
de que existe una estrategia y la
clara intencién de ser un pais capaz

José Bayon, CEO de ENISA

de emprender e inventar. La ley
ofrece importantes beneficios fis-
cales, simplificacién de tramites
y con ello, seguridad juridica y aumen-
ta nuestra capacidad de atraccion
de talento. Asimismo, aspira a res-
ponder a las necesidades de las
empresas emergentes, clarifican-
do la propia definicién de lo que
son, asi como sumando un meca-
nismo de revisiéon continua y la
creaciéon del Foro Nacional de
Empresas Emergentes, como espa-
cio de encuentro entre el sector
y las Administraciones Publicas.
—Ustedes participan en diferen-
tes eventos de promociony, de
nuevo, en Alhambra Venture.
¢Goza de buena salud el empren-
dimiento?

—Creo que no hay mejor respues-
ta que datos tan reales como que
la economia digital, en gran par-
te vinculada al emprendimien-
to, tiene ya un peso de cerca del
23% del PIB nacional para decir
con orgullo que somos un pais
cuya salud rebosa emprendi-
miento innovador. Somos, mas
gue nunca, un pais en el que las
fotografias han pasado del blanco
y negro al color y esto tiene mucho

«Estamos a la espera de
laluz verde del Consejo

de Estado ala Orden
Interministerial para que
comencemos a certificar»

que ver con las politicas publicas
y la colaboracién con el sector
privado. Un tdndem que se ha de
seguir dando para fortalecer a Espa-
fa tanto en el ambito de la transfor-
macién digital como en el de la
energia, y que son el origen de
gran parte delas startups que finan-
ciamos, y que constatamos a diario
desde Enisa.

Ademads, me gustaria hablar
del Informe GEM Espania 2022-2023
apoyado por nuestro ministerio, a
través de Enisa, y en el que se ob-
serva cémo la actividad empren-
dedora espaniola regresa a nive-
les previos a la pandemia, con
mayor participacion de mujeres
e iniciativas mas digitalizadas e
innovadoras.

Nunca antes se habia dado un
impulso al ecosistema tan gran-
de como ahora. La politica publi-
ca de estos ultimos anos se ha ba-
sado en la transicidn ecologica y
la digitalizacion (invirtiendo en
ella 20.000 millones de euros has-
ta 2025, a través del Plan de Recu-
peracion, Transformacién y Resi-
liencia de Espana), una cifra que
supone un hito no alcanzado an-
tes, al aumentar en un 30 % el
volumen de recursos en este sen-
tido. Esto se estd percibiendo,
ademas, fuera y estd impactando
en el crecimiento del nimero de
empresas instaladas en el terri-
torio espanol como uno de los
centros de innovacion tecnolé-
gica mds importantes del sur de
Europa, como Microsoft, Google,
Amazon, Cisco o Hitachi o perso-
nas cualificadas que quieren venir
aviviry trabajar aqui.

—Una nueva realidad que se esta
afianzando en Espaiia son los n6-
madas digitales. ¢Qué papel jue-
ga Enisa?

—Entre las funciones que nos atri-
buye la Ley de Startups se incluye
la de realizar los informes sobre el
caracter innovador y escalable de
las peticiones de autorizacion de
residencia de emprendedores que
quieren lanzar su empresa en Espa-
na. Lo que estamos viendo es que
hay una demanda de personas
cualificadas que, si bien antes ele-
gian paises nérdicos o del centro
de Europa para instalarse, ahora
optan por Espana. Una demanda
que ya ha crecido sustancialmen-
te tras la aprobacion de la Ley de
Startups.
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CEUTA OPEN FUTURE

Ceuta: lider en fiscalidad Europea en el Norte de Africa

Ceuta tiene una posicion geografica clave enla
orilla sur del Estrecho de Gibraltar, comunicada
perfectamente con el resto de Europa. Esta
ubicacion excepcional, su fiscalidad y su creciente
ecosistema tecnoldgico, permiten a la Ciudad
Auténoma marcarse un objetivo claro: el desarrollo
de la economia verde, azul e inteligente,
generando grandes oportunidades en el territorio

or ello, como hub tecnoldgi-
P co, innovadory digital, Ceu-
ta apuesta por potenciar el
talento emprendedor local y la atrac-
cién de proyectos empresariales in-
novadores, que generen valor y em-
pleo para fortalecer la economia lo-
cal. Es por eso que ha implantado
medidas fiscales favorables, en com-
paracion con la peninsula, de las
que ya disfrutan las mas de 50 em-
presas que en los ultimos anos se
han trasladado a la ciudad.

El objetivo de la UE es la conver-
gencia hacia un modelo més verde
y tecnoldgico. Ambos se encuentran
alineados con la estrategia de desa-
rrollo de la Ciudad Auténoma, una
ciudad que cuenta con algo mas de
80.000 habitantes, rodeada por el
Mar Mediterraneo y el Océano Atlan-
tico, y con una posicion geoestraté-
gica extraordinaria, que hace que
sus fortalezas en la economia ver-
de, azul e inteligente generen opor-
tunidades tinicas para provocar un
cambio en su modelo econémico.

Vectores de crecimiento
Lainnovacion, el talento y el desa-
rrollo tecnoldgico suelen crecer

desde el emprendimiento. De
ahi que la Ciudad Auténoma de
Ceuta haya decidido fomentar la
creacion de espacios donde em-
prendedores y emprendedoras
puedan desarrollar sus proyec-
tos, disponiendo desde un sitio
para trabajar hasta un acompa-
namiento realizado por exper-
tos, pasando por acceso a sub-
venciones publicas especificas
para startups radicadas en el te-
rritorio, sin ningun coste.

Por todo ello, Ceuta se convier-
te en un destino ideal para pro-
yectos emprendedores tecnoldgi-
cos e innovadores. Uno de estos
espacios para su desarrollo es El
Angulo, el Hub de Ceuta Open Fu-
ture, una iniciativa promovida por
la Ciudad Autéonoma de Ceuta a
través de Procesa en colaboraciéon
con Telefénica, por cuyo progra-
ma de aceleracion han pasado ya
mas de 30 startups.

Nueve de ellas estaran repre-
sentadas en la X edicion de Al-
hambra Venture y podran cono-
cerse en el stand de Ceuta: Kiko-
to, Lenora, Medhionine, DinDog,
Rovle, Virtulab, HenApp, Apun-
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tes con Nota y Living Ceuta. Dos
de ellas, ademas, realizaran su
pitch en el evento en la jornada
del 4 de julio. Se trata de Kikoto,
la primera app espanola para
comprar billetes de ferry con un
modo de compra ultrarrapido, y
Lenora, la tinica solucién soft-
ware que auna la entrega segura
de medicacién hospitalaria a do-
micilio y la telefarmacia.

El crecimiento y desarrollo de
estas y otras startups, demues-
tran la consolidacion de Ceuta
como un gran laboratorio de
pruebas para proyectos empre-
sariales e innovadores. A todo
esto se suma que, a finales de
2022, la Comision Europea apro-
bé los programas FEDER y FSE+
de Ceuta, que aprueba destinar
mas de 47 millones de euros a in-
versiones publicas en nuevas tec-
nologias, medioambiente y digi-
talizacién. Medida que contribu-
ye a mejorar y aumentar la com-
petitividad de su tejido produc-
tivo y empresarial.

Estas condiciones convierten
ala Ciudad Auténoma de Ceuta
en una ideal y potencial sede para
cualquier startup, alzandose como
una ciudad llena de oportunidades
que afronta los desafios de la nue-
va era digital y genera cambios

que transforman el mundo del
emprendimiento.

Medidas fiscales de Ceuta
Bonificacion del 50% del IS
Una de las medidas que actual-
mente estd en vigor es la bonifi-
cacion del 50% de la cuota inte-
gra del Impuesto sobre Socieda-
des. Esto permitird a las empre-
sas reducir a la mitad la cantidad
que deben pagar sobre sus ganan-
cias en dicho impuesto. Esta bo-
nificacion se aplica a las rentas de
aquellas entidades que operen en
la ciudad y obtengan ganancias a
través de actividades que consis-
tan en la produccién de bienes 'y
servicios para terceros.
Deduccion del 60% del IRPF
Otra de las medidas actuales para
los contribuyentes que no residen
en Ceuta es la deduccion del 60%
de la cantidad que deben pagar
en el Impuesto sobre la Renta de
las Personas Fisicas (IRPF). Por
tanto, podran pagar un 60% me-
nos de impuestos por los ingresos
que generen en Ceuta.
Bonificacion del 75% del Impues-
to sobre el Patrimonio

Ademads de estas ventajas, Ceuta
ofrece una bonificacion del 75% de
la parte de la cuota del Impuesto
sobre el Patrimonio que correspon-

Descarga el dossier

da a bienes y derechos situados o
que debieran localizarse en Ceuta.
IPSI con tipos impositivos del
0,5% al 10%

También destaca, el Impuesto so-
bre la Produccién, Importacion y
Servicios (IPS]), sustitutivo del IVA,
con tipos impositivos entre el 0,5%
y el 10%. Esto consiste en un im-
puesto local que grava la produc-
cién, elaboracion e importacion
de todo tipo de bienes muebles
corporales, prestaciones de ser-
vicios y entregas de bienes inmue-
bles que estén situados en Ceuta.
Bonificacion del 50% del Impues-
to de Transmisiones Patrimo-
niales

Ademas, se puede acceder a una
bonificacién del 50% de la cuota
en las tres modalidades del Im-
puesto de Transmisiones Patri-
moniales, siempre que los actos
y contratos estén relacionados con
bienes o derechos que puedan
ejercitarse en Ceuta o Melilla.
Reduccion del 50% del Impues-
to sobre actividades del juego
Otras de las medidas de las que se
puede disfrutar es de la reduccion
del 50% respecto de los tipos de
gravamen generales aplicables a
las operadoras del juego con resi-
dencia fiscal y realmente radica-
das en Ceuta.
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Grupo Red Eléctrica es ahora Redeia.

Un grupo.

Cinco empresas.

Mas de 2.400 empleados.
Mucho mas que una red.
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UNICAJA BANCO

Ponencia ‘Estrategias de innovacion abierta y corporate venturing en el sector fintech’

El asesoramiento es una de las senas de identidad de esta entidad.

Unicaja Banco, al lado de las empresas y
los emprendedores en Alhambra Venture

Unicaja Banco, entidad financiera de referencia en Andalucia, pone de
manifiesto su apoyo a Alhambra Venture, el principal encuentro sobre
el emprendimiento y mundo start-up en el sur de Espana

os emprendedores tienen un

L papel fundamental en el de-

sarrolloy en la mejora del bie-

nestar de la sociedad. El emprendi-

miento es clave para el avance de la

economia de un pais, puesto que

aporta dinamismo a la productivi-

dad y ayuda a la creacion de pues-
tos de trabajo.

Por esta razén, Unicaja Banco, en-
tidad financiera de referencia en An-
dalucia, muestra su apoyo como co-
patrocinador a la décima edicién de
Alhambra Venture, el principal en-
cuentro sobre el emprendimientoy
el mundo start-up en el sur de Es-
pana, que se celebra hoy y manana
en Granada.

Alhambra Venture esta conside-
rado como uno de los eventos de em-
prendimiento mas relevantes. En él
se dan cita tanto empresas emer-
gentes, como inversores, entidades
y empresarios que deciden apostar
por nuevos talentos y proyectos in-
novadores facilitAndoles su salto de-
finitivo al mundo empresarial.

La participacion de la entidad fi-
nanciera en esta nueva edicién de
Alhambra Venture se enmarca en
elinterés de Unicaja Banco por con-
tribuir al desarrollo de acciones di-
rigidas a favorecer el emprendimien-

toy el tejido empresarial, facilitar el
impulso econémico y respaldar la
creacion de empleo en su dmbito de
actuacion.

Asimismo, la entidad financiera
estd presente en el programa del en-
cuentro a través de la ponencia ‘Es-
trategias de innovacion abierta y cor-
porate venturing en el sector fintech’,
impartida por el director de Innova-
cién de Unicaja Banco, Israel Rodri-
guez, y que versa sobre la creacion
de laboratorios de coinnovacion en-
tre fintechs y start-ups para probar
y/o validar conjuntamente modelos
de negocio y nuevas tecnologias.

Motordelaeconomia

Unicaja Banco presta especial aten-
cién alos empresarios y emprende-
dores como motor de la economia
andaluza. De hecho, este respaldo a
la empresay ala pymey, por tanto,
al empleo, es uno de los ejes priori-

El emprendimiento es
clave para el avance

de la economia de un pais,
puesto que aporta
dinamismo ala
productividad

tarios de su actividad como entidad
financiera de caracter social.

Con sede en Malaga, Unicaja Ban-
co cuenta con una clara posicion
como entidad financiera de refe-
rencia en seis comunidades auto-
nomas, sus regiones de origen (An-
dalucia, Asturias, Cantabria, Casti-
lla-La Mancha, Castillay Leén y Ex-
tremadura), con un caracter de ban-
ca de proximidad.

En este sentido, mantiene un
arraigado compromiso con cada
una de las provincias andaluzasy,
especialmente, con Granada, Alme-
riay Jaén, en su interés por apoyar
al tejido productivoy a los sectores
impulsores del desarrollo econdmi-
co territorial.

Unicaja Banco, consciente de la
necesidad de promover la creacién
de empresas para, de este modo, ge-
nerar empleo e incrementar el va-
lor de la economia, cuenta con di-
versos programas de apoyo y acom-
panamiento a quienes decidan im-
pulsar nuevos negocios.

Para hacer realidad esos proyec-
tos, Unicaja Banco camina al lado
de los emprendedores y les ofrece
diversos productos y servicios adap-
tados a sus necesidades, tales como
préstamos a medida para poner en

marcha sus iniciativas; una cuenta
corriente de crédito y de pago con
todas las ventajas para que se sien-
tan respaldados; un sistema de cobro
de facturas por adelantado, de for-
ma inteligente y cémoda a través de
la banca online de la entidad, o la
tarjeta Business, con flexibilidad para
controlar los pagos.

Asimismo, teniendo en cuenta la
importancia que, en la actualidad,
tiene la transformacion digital, Uni-
caja Banco acompana a autbnomos
y pymes en todas las fases de ese
proceso de digitalizacién y lo hace
a través del Kit Digital, en el marco
de los fondos europeos Next Gene-
ration, de manera que puedan apro-
vechar estas ayudas para impulsar
y modernizar sus negocios.

El objetivo del programa Kit Di-
gital, dotado con mas de 3.000 mi-
llones de euros, es modernizar el
tejido productivo espanol median-
te la digitalizacion de negocios de
auténomos y pymes durante los
proximos tres anos.

Asi, Unicaja Banco, con el objeti-
vo de aportar valor anadido a sus
clientes, colabora con agentes digi-
talizadores para ofrecerles un ser-
vicio llave en mano, integral y gra-
tuito, a la hora de tramitar estas ayu-
das del programa Kit Digital y, de
este modo, desarrollar una estrate-
gia digital innovadora y adaptada a
las necesidades de cada negocio.

A través de los bonos digitales,
se implanta la mejor estrategia po-

EDUFINET.COM

Educa_cién
financiera

Mediante el Proyecto
Edufinet de educacion fi-
nanciera, en la web
www.edufinet.com), impul-
sado por Unicaja Bancoy la
Fundacion Unicaja, se fo-
menta el emprendimiento,
ofreciendo a los jovenes en
particulary, en general, a
aquellos que buscan crear
su propia empresa una vi-
sion clara del mundo de las
finanzas para, entre otros
aspectos, favorecer la activi-
dad de sus negocios. Para
ello, organiza jornadas, cur-
sos y talleres.

En este sentido, destacan
sus dos portales de conteni-
do tematico especifico: el
primero de ellos, dirigido al
colectivo de empresarios y
emprendedores (Edufiemp),
y el segundo, de educacion
financiera para jovenes
(Edufinext).

En suma, Unicaja Banco
piensa en los emprendedo-
res y acompana a todos
aquellos que se atrevan a dar
un paso al frente para hacer
realidad sus proyectos, de
modo que ese camino les re-
sulte mas facil. Y es que em-
prender no solo aporta be-
neficios a nivel individual,
sino también globales para
la economia del pais.

sible a los clientes de Unicaja Ban-
co tras un estudio de asesoria ex-
perto. La gama es completa: sitio
web y presencia basica en Inter-
net, comercio electronico (e-
commerce), gestion de redes so-
ciales, digitalizacién de la ges-
tion de clientes y/o proveedores,
business intelligence y analiti-
ca, servicios y herramientas de
oficina virtual, gestion digitali-
zada de procesos, facturacion
electronica, comunicaciones se-
guras, ciberseguridad, presencia
avanzada en Internet y mar-
ketplace.
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INFO

Instituto de Fomento de la Region de Murcia

Capacitacion, financiacion e internacionalizacion
siguen sienclo los retos de las startups actuales y en
esos campos cdeben basar el apoyo las instituciones

El Instituto de Fomento es la agencia de desarrollo econdmico de la Comunidad Auténomadela
Region de Murcia que tiene encomendado, desde 1986, el impulso y desarrollo del tejido
empresarial, estimulando la competitividad, lainnovaciény la productividad de las empresas.
Joaquin Gomez, director del INFO, explica las principales acciones de este centro

cipar de nuevo en Alham-

bra Venture, ¢qué valora-
cion hace de la ultima edicion
y qué esperan de esta?
—Lo mas destacado fue que al
evento asistieron 8 startups de
la Regién de Murcia, las cuales
se mostraron muy satisfechas de
la calidad del evento, tanto de la
excelente calidad de las ponen-
cias como de las interactuacio-
nes con otras empresas emer-
gentes en los intermedios y los
diferentes espacios de ‘net-
working’. Yo mismo participé en
una mesa redonda donde tuve la
oportunidad, y satisfaccion, de
explicar el enorme potencial de
nuestro ecosistema innovador.
El evento es de altisimo nivel, de
ahi que este afio nuestro objeti-
vo serd el duplicar el nimero de
empresas murcianas que asis-
tan. Nuestro estatus uniprovin-
cial nos hace disponer de un eco-
sistema con nexos muy estrechos
y colaborativos, amén de com-
plementarios.
-El ecosistema de la Region de
Murcia cuenta con diversas re-
des y vehiculos de inversion,
¢como estan contribuyendo a
la aceleracion de las startups?
—Nuestro ecosistema tiene dos
ventajas que conviene destacar.
Somos una comunidad auténo-
ma uniprovincial, nuestro &m-
bito de actuacién es muy restrin-
gido, al menos desde la perspec-
tiva geogréafica, pero esto nos
confiere una ventaja: disponer
de un ecosistema con nexos muy
estrechos y colaborativos, amén
de complementarios. Las dimen-
siones reducidas nos permiten
un mayor conocimiento de nues-

I NFO ha apostado por parti-

«Nuestro estatus
uniprovincial nos hace
disponer de un ecosistema
con nexos muy estrechosy
colaborativos, amén de
complementarios»

tras deficiencias y, por lo tanto,
de la busqueda de soluciones
agiles y operativas para apoyar
a las empresas emergentes. No
menos importante es que traba-
jamos con numerosos agentes
implicados en el emprendimien-
to y la financiacion de este. Te-
nemos la ya veterana SCR Mur-
cia Emprende, la no menos ex-
perimentada red de Business an-
gel Murcia Ban en Murcia o
e360BAN con la patronal carta-
genera COEC, o el club de inver-
sores Innoventures Capital. Aun-
que quizd, uno de los aspectos
mas destacables en los ultimos
meses ha sido el que grandes
empresas industriales o de la
distribucién estan creando sus
propios vehiculos de inversion.
Y nada mejor que la experiencia
de quien ha recorrido un largo
camino parecido para orientar
y ayudar a las empresas emer-
gentes, tal es el caso de Aurorial
PC Componentes y Aurora Sol-
tec, cabe destacar que en 2022
el ecosistema de inversion logro
cerrar operaciones en la Regién
de Murcia por valor cercano a
los 479 millones de euros.

—¢Cuales son los principales re-
tos o dificultades que les tras-

Joaquin Gémez. I.C.

ladan los emprendedores a la
hora de poner en marcha sus
proyectos?

—Problemdtica muy similar a la
que ocurre con otras “startups”
en el resto del pais o, para el caso,
en otras partes del mundo. No
siempre la idea o el proyecto bri-
llante va aparejada de conoci-
mientos de gestion adecuados.
Muchos de nuestros emprende-
dores tecnolégicos proceden de

.NE = |ﬂanAs

«Creemos que es de capital
importancia que nuestras
startups que estan abiertas
al mundo, también se
abran ellas mismas a otros
ecosistemas»

campos muy diferentes al de la
economia y la gestion, de ahi que
insistamos tanto con ellos en la
capacitacion de los no siempre
faciles problemas de financiacién
y de gestion. Incluso muchos de
ellos, capacitados en ambos cam-
pos, se encuentran con la escasa
disponibilidad de tiempo para
llevar de forma simultanea el de-
sarrollo del proyecto y la gestion
del mismo. El segundo obstacu-
lo més importante, a veces el pri-
mero, es la financiacion. Por ello
multiplicamos talleres, semina-
rios, asesoramiento personaliza-
do, etc. a fin de que los empren-
dedores afronten esta doble pro-
blemadtica, gestion y financiacion,
con las mayores garantias de éxi-
to.

—¢Qué otras iniciativas tienen
en marcha para apoyar a los em-
prendedores?

—Justamente por lo que acabo de

comentar, ponemos especial em-
peno en la busqueda de financia-
cién alternativa, a veces gestio-
nada directamente por nosotros,
como pueden ser préstamos en
condiciones ventajosas, subven-
ciones directas a empresas esca-
lables con base tecnoldgica, el fo-
mento a la entrada de en el capi-
tal como inversores privados tan-
to de Business Angels como de
grandes corporaciones, aunque
no estén implicados en la gestién
diariay, en cuanto a lo que co-
mentaba antes de la capacitacién
organizamos eventos que respon-
den de manera muy precisa a las
necesidades de nuestros empren-
dedores acoplados con potencia-
les inversores. Asi, tenemos pre-
visto para el 23 y 24 de noviem-
bre, el Foro Waykup, Murcia Star-
tup Region que bajo el lema de
«Es la hora de crecer» llegard a
su 3% edicion. En la anterior edi-
cion, participaron en torno a 500
personas, de los cuales una se-
sentena -entre ellos una impor-
tante delegacion israeli- eran in-
versores, habiéndose estimado
que el valor de su cartera dispo-
nible se situd en torno a los 4.000
millones de euros.

—Ademas de asesoramiento y fi-
nanciacion, ustedes realizan un
importante labor de aceleracion
internacional de las startups lle-
gando a puntos tan lejanos como
Estados Unidos. ¢A qué otros lu-
gares también llegan las star-
tups de Murcia?

—Creemos que es de capital im-
portancia que nuestras startups
que estdn abiertas al mundo,
también se abran ellas mismas
a otros ecosistemas, a otros en-
tornos y ecosistemas. Todos los
anos acompanamos a nuestras
empresas emergentes a algunos
de los foros méas destacados en
inversion internacional. Asi he-
mos estado en los ultimos me-
ses en eventos y congresos de Is-
rael, Finlandia, Alemania, Esta-
dos Unidos (en Nueva York, Mia-
mi y Austin), Estonia. El Foro
Waykup ofrece, esencialmente,
ese mismo espiritu de interna-
cionalizacidén, pero en la propia
Regién de Murcia con una am-
plia presencia de expertos e in-
versores internacionales.
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NUEVO SERVICIO PARA LAS PYMES

Diputacion ofrece asesoramiento para
la digitalizacion de las empresas granadinas
de la mano de Acelera Pyme

El presidente en funciones de la Diputacion de Granada, José Entrena, hace balance de la labor en materia de emprendimiento

ste ano la Diputacién de
E Granada ha puesto en mar-

cha un nuevo recurso para
ayudar a las pequenas y medianas
empresas de la provincia en su di-
gitalizacion. El presidente en fun-
ciones de la Diputacién de Grana-
da, José Entrena, asegura que «so-
mos conscientes de que las empre-
sas se encuentran actualmente ante
el importante reto de la digitaliza-
cion. En una provincia como la de
Granada, con un tejido productivo
basado en micro pymes, este de-
safio es crucial. Por eso hemos de-
cidido unirnos a la red de oficinas
Acelera Pyme y prestar ayuda a es-
tas empresas para que puedan ser
mas competitivas».

Los informes estadisticos apun-
tan al insuficiente nivel de digi-
talizacion y de competencias di-
gitales de las pequenas empresas
y autébnomos como principal obs-
taculo para aprovechar plena-
mente el potencial econémico de
las nuevas tecnologias.

En la provincia de Granada exis-
ten en torno a 96.943 empresas,
de las cuales el 91% son autono-
mos o pymes de hasta 5 emplea-
dos.

La actividad economica del en-
torno rural en la provincia de Gra-
nada se concentra principalmente
en los sectores econdmicos rela-
cionados con los servicios con un
77%,1a agricultura en el 8%, la in-
dustria con el 7% y a la construc-
cion con un 9%. Siendo especial-
mente importante el sector agroa-
limentario en las zonas rurales.

Estos datos justifican que la Di-
putacién de Granada trabaje con
el objeto de favorecer la transfor-
macién digital de las empresas

En la provincia de Granada
existen en torno a 96.943
empresas, de las cuales el
91% son autonomos o
pymes de hasta 5
empleados

La Oficina Acelera Pyme
se suma a proyectos
innovadores como
Granada Empresas,
DigiBest, TurinGranada o
Sabor Granada

de la provincia como elemento de
vital importancia para el desarro-
llo del territorio, ayudando asi a
fortalecer su sistema productivo.

En este marco, Red.es (Entidad
Publica Empresarial adscrita al Mi-
nisterio de Asuntos Economicos y
Transformacion Digital) puso en
marcha la Convocatoria 2021 para
la creacion de la Red de Oficinas
Acelera Pyme para entornos rura-
les, con el fin de impulsar la adop-
cién de tecnologias digitales por
parte de las empresas principal-
mente ubicadas en zonas rurales,
promoviendo con ello la transfor-
macién de la economia y de la so-
ciedad hacia un entorno digital y
contribuyendo al mantenimiento
de la poblacién rural y a la lucha
contra la despoblacion.

La Diputacion de Granada ha sido
seleccionada por esta entidad para
la puesta en marcha de la una Ofi-
cina Acelera Pyme en el entorno
rural de la provincia de Granada.

Asi esta Oficina Acelera Pyme

se suma a proyectos como Grana-
da Empresas, DigiBest, TurinGra-
nada, o Sabor Granada, todos ellos
proyectos de la Delegacion de Em-
pleo y Desarrollo Sostenible que
promueven la transformacién digi-
tal como manera de mejorar de la
competitividad de nuestro tejido
empresarial.

La Oficina Acelera Pyme estara
operativa hasta el 28 a agosto de
2024, con la posibilidad de prorro-
garlo hasta un afio mas. Su presu-
puesto total es de 512.500 € y cuen-
ta con la aportacion de un 80% de
Fondos Next Generation, 410.000
€y 102.500 € de financiaciéon de
la propia institucién provincial, lo
que supone un 20%.

AceleraPyme

La Oficina Acelera Pyme Granada
es un espacio tanto fisico como vir-
tual que impulsa la digitalizacién
sostenible de la actividad empresa-
rial y emprendedora de nuestra pro-
vincia.

Para ello la Oficina Acelera Pyme
Granada realiza labores de sensibi-
lizacién y apoyo a las pymes y au-
ténomos acerca de las ventajasy
metodologias innovadoras para op-
timizar el funcionamiento de sus
negocios, mediante la incorpora-
cién de las TIC en sus procesos. Asi-
mismo, favorece la demanda de tec-
nologias innovadoras que contribu-
yan a la mejora de su productividad
e incluira tanto actividades en el
mundo digital como actividades in
situ de apoyo y asesoramiento.

Esté situada en el Edificio CIE Di-
putacién, Avenida de Andalucia s/n
Planta 0

Ademas, presta su ayuda de for-
ma virtual gracias a una web que
incorpora contenidos y herramien-
tas de utilidad en el marco de las
medidas de apoyo a sus procesos
de digitalizacién. La web es:
www.acelerapymegranada.es

La Oficina Acelera Pyme Grana-
da pretende fortalecer el ecosiste-
ma de soporte a las pymes y auto-
nomos de la provincia en materia
de transformacion digital permi-
tiendo mejorar y optimizar sus pro-
cesos (de transformacion digital)
haciéndolas asi mas competitivas.

Para ello estd realizando acciones
de sensibilizacién a las pymes y
auténomos para fomentar el uso
de herramientas y soluciones di-
gitales. También estd ayudando a
las pymes granadinas a conocer el
grado de digitalizacion de sus ne-
gocios, realizando un diagndstico
que permita identificar sus nece-
sidades de transformacion digital,
teniendo en cuenta los conocimien-
tos y las circunstancias concretas
de la organizacién y las posibilida-
des reales que le puede ofrecer la

Diputacion
deGranada

digitalizacion en las distintas areas
funcionales de la empresa.

Por otra parte, ofrece un servicio
de asesoramiento presencial y tele-
matico que permite conocer la si-
tuacion en términos de digitaliza-
cién para proporcionar un asesora-
miento especifico y personalizado,
asi como realizar un seguimiento
optimo de la evolucién del negocio.

El servicio de asesoramientoy so-
porte se ajusta alas necesidades de
la pyme que lo solicita, teniendo en
cuenta la madurez digital del solici-
tante, detallando las actuaciones y
herramientas tecnoldgicas necesa-
rias para su implementacion e in-
cluyendo un andlisis de las ayudas
vigentes disponibles para afrontar
las inversiones que se precisen.

En estos momentos se plantea
la transformacion digital de las em-
presas como una forma de integrar
la tecnologia digital en todas sus
areas, con el cambio de cultura em-
presarial que estos suponeny la
posibilidad de crear nuevas opor-
tunidades de negocio.

La integracién de lo digital pue-
de ayudar a mantener los negocios
e impulsar sus puntos fuertes y en
el caso de las pequenas empresas
pueden mejorar sus puntos débi-
les y beneficiarse en muchos as-
pectos como la experiencia de tus
clientes, su reputacion online, au-
menta la productividad, incremen-
ta el volumen de negocio, crea nue-
vas fuentes de ingresos, aumenta
la ventaja competitiva, reduce los
costes operativos, aporta mayor
flexibilidad para los empleados
y mejora el trabajo en equipo. Y
gracias a todo esto la digitalizacién
comvate la despoblacién en las zo-
nas rurales.
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ANDALUCIA TRADE

Una puerta abierta al inversor

La nueva agencia aglutina en una unica entidad las competencias que anteriormente estaban repartidas entre la Agencia IDEA,
Extenday la Agencia Andaluza del Conocimiento para convertirse en la ventanilla tnica de la Junta de Andalucia para

empresarios e inversores

nta de Andalucia

Carolina Espafia y Antonio Castro. ipeaL

1 Consejo de Gobierno de la
E Junta de Andalucia aprobé
el pasado mes de marzo los
estatutos de la Agencia Empresa-
rial para la Transformacién y el De-
sarrollo Econémico, Andalucia TRA-
DE, dando asi el pistoletazo de sa-
lida a este nuevo ente, que unifica-
ra y racionalizard en una unica en-
tidad las funciones desarrolladas
hasta ahora por Extenda, la Agen-
cia de Innovacién y Desarrollo de
Andalucia (IDEA) y la Agencia An-
daluza del Conocimiento.

El objetivo del Gobierno anda-
luz es que Andalucia TRADE se con-
vierta en poco tiempo en un ins-
trumento de apoyo a las empresas
agil, eficaz y que aporte garantia
juridica, seguridad y certidumbre,
asumiendo y ampliando las fun-
ciones que hasta ahora tenian las
tres entidades que se integran en
la nueva agencia.

Con 350 profesionales especia-
lizados, esta nueva agencia sera el
gran motor para la transformacién
y el desarrollo empresarial de An-
dalucia. Contara con una red de ofi-
cinas que tendra 11 sedes nacio-
nales (una en cada provincia anda-
luza, salvo en Sevilla, donde tam-
bién estaran los servicios centra-
les, ademas de las oficinas de la Jun-

ta en Barcelona y Madrid) y 42 sedes
internacionales, que operaran en
70 paises de todo el mundo.

Por medio de esta red, Andalu-
cia TRADE prestara servicio a todo
el ecosistema empresarial andaluz
y serd la puerta de acceso a Anda-
lucia para los inversores, siendo
el instrumento de apoyo para em-
presas de distintos tamanos y star-
tups, fuente de ayudas y financia-
cion, asi como enlace hacia otras
fuentes de financiacion, ademas
de contacto para acceder a pro-
gramas europeos y participar en
proyectos de innovacion de gran
envergadura.

Igualmente, Andalucia TRADE
fomentard la captacién de inver-
sién extranjera, continuando la la-
bor de la Agencia IDEA, que con el
apoyo de los fondos FEDER ha tra-
bajado en la promocion de Anda-
lucia como destino de inversiones,
la identificacion y gestién de pro-
yectos de inversion y ha realizado
un seguimiento de las empresas
ya instaladas (programa Afterca-
re), asi como el analisis del clima
de negocio.

Los objetivos de TRADE en este
ambito de actuacién son:

-Posicionar Andalucia como re-
gion atractiva para el destino de in-
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version extranjera directa en los
ambitos internacional y nacional.

-Impulsar el incremento de la
inversion extranjera directa en An-
dalucia por parte de empresas no
ubicadas en la comunidad autono-
ma, ayudando a las mismas a es-
tablecer su negocio en la region y
ofreciéndoles servicios personali-
zados. Se persigue conseguir ma-
yor implantacion, mas duradera,
de alto valor anadido y con una im-
portante capacidad de generacién
de empleo.

-Consolidar las inversiones de
las empresas extranjeras que ya
estan instaladas en Andalucia a tra-
vés de su seguimiento y de una
atencion especifica al inversor ex-
tranjero, generando ecosistemas
que otorguen a la region rasgos
competitivos respecto a otras re-
giones.

-Realizar seguimiento y promo-

Andalucia TRADE
fomentara la captacion
de inversion extranjera,
continuando la labor de
la Agencia IDEA para la
promocion andaluza

ver la mejora del clima de negocios
en Andalucia para las empresas
multinacionales.

Entre los servicios que va a pres-
tar Andalucia TRADE a los nuevos
inversores destacan el servicio de
acompanamiento durante el pro-
ceso de inversion, con actividades
de ‘softlanding’ para el asesora-
mientoy guia del proyecto ante ins-
tituciones nacionales y regionales;
la identificacion de contactos ade-
cuados, asi como informacion y se-
guimiento de los permisos y tra-
mites administrativos requeridos
para el inicio de la actividad; infor-
macién sobre potenciales provee-
dores locales, y facilitar el traslado
e integracién de trabajadores ex-
tranjeros de empresas multinacio-
nales durante su proceso de im-
plantacion en Andalucia.

También destaca el ya mencio-
nado servicio Aftercare o servicio
personalizado a la multinacional
establecida en Andalucia median-
te el seguimiento de su proyecto
empresarial, atencion de consul-
tas, resolucion de trabas adminis-
trativas que puedan encontrar, pre-
sentacion de ofertas a la matriz
para ampliar la actividad en el te-
rritorio, preparacion de propues-
tas para el acercamiento de pro-

veedores y asesoramiento en po-
tenciales planes de expansion den-
tro de Andalucia.

Andalucia TRADE trabajard en
estrecha colaboracién con la Uni-
dad Aceleradora de Proyectos (UAP)
en aquellos proyectos en cartera
que asi lo requieran.

Capital Riesgo

Otro de los atractivos que quiere
sumar Andalucia TRADE para que
la comunidad auténoma sea ob-
jetivo de inversores es un comple-
to sistema de incentivos e instru-
mentos financieros, como el ca-
pital riesgo, a los que, en conjun-
to, se destinaran unos 900 millo-
nes de euros y cuyas primeras li-
neas estaran disponibles a
principios de 2024.

En cuanto a capital riesgo, el ob-
jetivo es cubrir el ciclo completo
de la vida de una empresa. Los
instrumentos financieros que se
van a implementar acompanaran
alos proyectos empresariales en
cualquiera que sea la fase en la
que se encuentren, desde la crea-
cién hasta la fase de desarrollo o
su consolidacion, una cobertura
integral y permanente en la que
se trabajard con préstamos parti-
cipativos, avales, capital, etc.
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Una muestra de estos instru-
mentos son los tres fondos de
capital riesgo actualmente en
vigor, impulsados a través de la
Agencia IDEA y cofinanciados
con el programa operativo FE-
DER, por un montante de 51,35
millones de euros, que tendran
que estar invertidos antes del
31 de diciembre de 2023.

Por una parte, el fondo de ca-
pital riesgo dirigido a prestar
apoyo a las startups, ‘Sherry
Venture Innovation I FCR’, esta
gestionado por Quadriga Asset
Managers y cuenta con 11,20
millones de euros (8 de aporta-
cion publica). Se trata de capi-

Otro de los atractivos
que quiere sumar
Andalucia TRADE es

un completo sistema

de incentivos e
instrumentos financieros

tal semilla: para pymes y mi-
croempresas en fase temprana,
con no mas de siete anos de
vida. Las empresas deben estar
instaladas en Andalucia y no es-
tar en crisis. A este fondo pue-
den optar empresas innovado-
ras con proyectos empresaria-
les alineados con las estrategias
de innovacion e investigacion
de la Junta de Andalucia.

Los instrumentos financieros
que se utilizan en este caso son,
principalmente, la entrada en
el capital y los préstamos parti-
cipativos. El importe maximo
por ronda de inversién es de
600.000 euros anuales, con un
tope de 200.000 euros maximo
por hito o desembolso. Se podra
invertir hasta un millén de eu-
ros por proyecto.

Por otra parte, el fondo de ca-
pital riesgo expansién, dotado
con 40,15 millones, esta dividi-
do en dos lineas con el fin de po-
der atender a un espectro mas
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— Nacional: 11 sedes
— Internacional: 42 sedes
(servicios en 70 paises)

350 profesionales
especializados

amplio de proyectos. Asi, ‘Alter
Cap Andalucia FCR’ estd gestio-
nado por Alter Capital Desarro-
llo y cuenta con un montante de
inversion de 15,15 millones de
euros (10 millones de capital pu-
blico), con un tope de inversion
por proyecto de 2,2 millones de
euros.

Por su parte, el fondo deno-
minado ‘Corporacién Bética de
Expansion Empresarial FCR’, a
cargo de Axon Partners Group,
tiene consignados 25 millones
(19 millones publicos). Con este
instrumento, se puede invertir
hasta 3,75 millones de euros por
proyecto.

Actualmente hay tres
fondos de capital riesgo
en vigor, impulsados a
través de la Agencia IDEA
por un montante de 51,35
millones de euros

Estos dos fondos se destinan
a proyectos de pymes y mi-
croempresas en fase de expan-
sién temprana (empresas con
proyectos iniciados, preparadas
para una ronda de inversién de
envergadura, aunque no haya
empezado a facturar). En este
fondo, también las empresas de-
ben estar instaladas en Andalu-
cia, no estar en crisis y contar
con proyectos en linea con las
estrategias de innovacion e in-
vestigacion de la Junta.

A partir de enero de 2024 y
hasta el 31 de diciembre de 2029
tendra lugar el retorno de las in-
versiones y la desinversion en
los diferentes proyectos a los
que hayan destinado estos fon-
dos. Esas devoluciones se con-
vertirdn en presupuesto de la
Junta de Andalucia y podran nu-
trir los nuevos instrumentos fi-
nancieros que ya seran gestio-
nados por la nueva agencia An-
dalucia TRADE.

Servicios para la captacion de inversiones

* Informacibn sobre regulacidn sectorial, industria y

Planificacion

mercada

Bosqueda de localizacion

Organizacionde agendas y reuniones

Informacetn sabre aportuncda desde Negocis

Infarmacion sobre subvenciones y nancracion

Informacien sobre mana de obray costes

Informacion sobre fiscalidad

Informacidn sabre permisos de tra bajoy residencia

Asesoramiento ante ofrasinstituciones

Informacién de tramites administrativos

Informacion sobre provesdores locales

Servicio personalizado de seguimentos del proyecto

Preparacion de ohértas concretas a la matre

Asssaramiento en planes potenciales de expansion

TRADE en nimeros

-Integracion de 3 entida-
des preexistentes

-350 profesionales al ser-
vicio del tejido empresarial
andaluz y el crecimiento
economico de Andalucia

-11 sedes nacionales y 42
internacionales

-Estructura profesionali-
zada para el Fomento Em-
presarial, la Internacionali-
zacion de la Economia, el De-
sarrollo de Negocio y Sopor-
te de Valor y la Financiacion
Empresarial.

-Modelo garantista basado
en la toma colegiada de deci-
siones para las que se cuenta
con un Comité de Operacio-
nes Financieras, un Consejo
Rector ya constituido, en el
que estan representados
también los empresarios, y
un Consejo Asesor, en el que
ademas de los empresarios
también estaran representa-
dos los sindicatos y agentes
del conocimiento.

-900 millones de euros
para apoyo a las empresas
entre subvenciones directas
con cargo al programa FE-
DER Andalucia 2021-2027 e
instrumentos financieros del
Fondo Publico Andaluz para
la Financiacion Empresarial
y el Desarrollo Econoémico
(FEYDE).

Composicion del
Consejo Rector

El Consejo Rector de Anda-
lucia TRADE esta presidido
por la consejera de Econo-
mia, Hacienda y Fondos Eu-
ropeos, Carolina Espaiia, y
cuenta con una Vicepresi-
dencia Primera, que corres-
ponde a la viceconsejera de
Economia, Hacienda y Fon-
dos Europeos, Amelia Marti-
nez; una Vicepresidencia Se-
gunda, que ocupa el vicecon-
sejero de la Presidencia, In-
terior, Dialogo Social y Sim-
plificacion Administrativa,
Tomas Burgos; y ocho repre-
sentantes de otras conseje-
rias con competencias en
materia de industria, univer-
sidades o innovacion, desig-
nados por el Consejo de Go-
bierno de la Junta de Anda-
lucia.

Destaca la incorporacion
de representantes empresa-
riales: el presidente del Con-
sejo Andaluz de Camaras
Oficiales de Comercio, In-
dustria, Servicios y Navega-
cion, Javier Sanchez Rojas, y
el secretario general de la
Confederacion de Empresa-
rios de Andalucia (CEA), Luis
Fernandez-Palacios Gonza-
lez de Castejon.
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A través de una exposicion tematica en el Parque de las Ciencias

R

La muestra expone de
forma didacticay para
todos los publicos como
ser protagonista de la
transformacion verde y
digital que se esta
produciendo en nuestro
pais

GRANADA

C.S. Bajo el nombre de ‘Conec-
tados al futuro: La Transicién Ener-
gética’, Redeia exhibe en el Par-
que de las Ciencias de Granada
una original exposicién tematica
que acerca la transicion ecologi-
ca al publico de manera interacti-
va, gracias a un programa que in-
cluye diferentes pruebas en for-
ma de juegos, experimentos y has-
ta un escape room.

La exposicion esta disefiada de
forma que los asistentes pueden
disfrutar de una inmersion total
enelmundo de laenergiay las te-
lecomunicaciones a la vez que
profundizan en su papel como pro-
tagonistas del modelo energéti-
co del futuro.

La nueva exposicion, promovi-
da por Redeia, esta disefiada para
el publico general, familias y es-
tudiantes con un triple objetivo:
concienciar a los visitantes sobre
los efectos de la emergencia cli-
matica; explicar los retos de la
Transicion Energética y los com-
promisos de sostenibilidad de la
Agenda 2030; y transmitir el rol
activo que jugaran los consumi-
dores para el futuro.

Experiencia inmersiva

La muestra, que combina un en-
foque analdgico y digital, se com-
pone de distintas fases en las que
el visitante, de manera pedago-
gica y divertida, asume un papel
protagonista a través de pruebas,
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juegos, experimentos, e incluso
un escape room. Para realizar el
recorrido completo, el visitante
recibira a su llegada un cddigo QR
que le servird como llave para des-
bloquear los diferentes conteni-
dos que se encontrara a lo largo
del recorrido formado por cinco
modulos.

“DEIA TE ENSENA COMO
=N LA TRANSICION ENERG

La primera parada, dedicada a
la electricidad y la conectividad,
busca la inmersion en el mundo
de laenergiay las telecomunica-
ciones a través de una serie de di-
vertidos juegos y experimentos
orientados a adquirir conocimien-
tos basicos sobre las propieda-
des de la energia o la transmision
de datos e imagenes.

La segunda parada traslada al
visitante al espacio central de la
muestra y cuenta con una gran
magqueta sobre la que se proyec-

La nueva exposicion,
promovida por Redeia,
esta disenada para el
publico general,
familias y estudiantes

Info

en la web
conectadosalfuturo.comy/ tagonista que desem-

tan los diferentes escenarios del
‘recorrido de la luz’ para asi expli-
car el funcionamiento del siste-
ma eléctrico.

Para ser protagonista de la tran-
sicion energética es fundamental
conocerla. Por ello, el tercer mo-
dulo analiza los retos y compro-
misos que implica, explicando as-
pectos clave como la integracion
de renovables o la transformacién
digital.

Como cierre, las dos Ultimas pa-
radas del recorrido estan dedica-
das a los compromisos de los ciu-
dadanos para despertar su con-
ciencia sobre el papel activo que
les corresponde en el nuevo sis-
tema eléctrico.

Ademas, para potenciar la par-
ticipacion del visitante, se ha de-
sarrollado un escape room virtual,
en forma de juego online de aven-
tura. Una actividad llena de incog-

PARTICIPAR
- TICA

Nueva
subestacion
eléctrica de Baza

Redeia, y mas concretamente,
su filial Red Eléctrica, han sido
noticia hace unos meses en
Granada con motivo de la
puesta en servicio de la subes-
tacion eléctrica de Bazay la
linea de alta tension que
discurre por el norte de la
provincia, que contribuira a
impulsar desarrollo econémico
de la zona, ademas de atender
los proyectos de energias
renovables del entorno.

nitas relacionadas con el
contenido de cada sec-
cion, en la que los ju-
gadores toman con-
ciencia del papel pro-

penan en la transicion
energeética.

En definitiva, una inmersion
en el mundo de la energiay las te-
lecomunicaciones como claves
fundamentales de la transforma-
cion verde y digital que vive nues-
tro pais.

La exposicion fue inaugurada
el pasado mes de abril por la pre-
sidenta del Consorcio Parque de
las Ciencias y consejera de Desa-
rrollo Educativo y Formacion Pro-
fesional, Patricia del Pozo, el de-
legado regional Sur de Redeia,
Jorge Jiménez, y el Director del
Parque de las Ciencias, Luis Alca-
la.

En el acto de inauguracion, el
delegado regional Sur de Redeia,
Jorge Jiménez, dijo: «es impres-
cindible que empresas y com-
paiias, como Redeia, juguemos
un papel destacado a la hora de
involucrar a la sociedad en el
proceso de transformacién ener-
gética». Y profundizé un poco
mas en esta idea, explicando
que «es fundamental que los
ciudadanos se sepan protago-
nistas de la transicion energé-
ticay contar con ellos como alia-
dos esenciales. Desde Redeia
asumimos plenamente, por
nuestro papel como columna
vertebral de esta transicion, la
responsabilidad de participar en
este proceso de divulgaciony
esta exposicion es sin duda una
muestra de ello».
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Lourdes Nuhez, directora de Transferencia de Conocimiento, Internacionalizacion y
Emprendimiento Fundacion Pargue Tecnoldgico de la Salud de Granada

AcexHealth y Alhambra Venture

AcexHealth es un programa de
acompafamiento y mentorizacion para
startups andaluzas del sector de la salud

B Por qué invertir en nuevas
‘ empresas de tecnologia sa-
nitaria? ;Cudl es la oportu-
nidad?
—Salud es uno de los mercados mas
rentables del mundo para inverso-
res en fase startup, y con mayor im-
pacto social. En Granada tenemos
las mejores infraestructuras espe-
cializadas en salud, el PTS, pero atn
falta sacarle todo su jugo. Con
AcexHealth apoyamos a las empre-
sas para su éxito. Este sector ca-
naliza mucha inversion. I+D, inver-
siény ventas (crecen mas de 2,9 so-
bre la década anterior). Elahorro de
costes ronda entre $1.5 y $3 trillo-
nes para el aino 2030 (McKinsey
2022) ademas del beneficio social.
En Espana se supera el récord de
2020y se capta mas de 180 millo-

nes de euros, seglin el Informe ASE-
BIO 2021.

—¢Cuadles son los mayores retos
del sector salud en Andalucia?
—Poca inversion privada especiali-
zada, conocimiento y experiencia
global en Salud. Las decisiones tem-
pranas en las startups pueden de-
bilitar o matar una tecnologia pro-
metedora e impactante o hacerla in-
viable.

—¢Cudl es la importancia de
AcexHealth ?

—AcexHealth es un programa de
acompanamiento y mentorizacion
para startups andaluzas de salud
(Biotech, Farma, MedTech o Digital
Health), que ayuda a las empresas
a evitar cometer errores criticos en
las primeras fases de desarrollo de
los que podria ser dificil o impo-

sible recuperarse. Se centra en ha-
cer que sean mas invertibles a tra-
vés de una evaluacién exhaustiva y
el desarrollo de estrategias en areas
criticas para el éxito en el espacio
de la tecnologia de la salud: mode-
lo de negocio, regulacion, estrate-
gia de desarrollo, indicacién de uso,
comercializacion...Se seleccionan
mentores de EE.UU./UE cuya expe-
riencia y conocimientos coinciden
con la tecnologia de la startup y el
area de negocio que debe abordar-

se. Después del programa, los em-
prendedores pueden hacer un pitch
ante inversores para que éstos vean
que tienen potencial porque la apues-
ta de valor que proponen es muy cla-
ra. Ademas, hay premios en meta-
licoy la posibilidad de participar
en una mision empresarial a Bos-
ton, EEUU. En 2022 lanzamos ade-
mas Acexhealth Scouting para ayu-
dar a proyectos de investigacion que
sean susceptibles de dar el salto al
mercado y convertirse en empresa.

En 2023 lanzamos también
AcexHealth Leadership, con el ob-
jetivo de identificar y formar a po-
tenciales CEOs de startups espe-
cializadas en salud, y AcexHealth
Invest para la deteccién de poten-
ciales inversores locales, naciona-
les e internacionales.

—¢Por qué es importante conec-
tar AcexHealth y Alhambra Ven-
tures (AV)?

—Por la falta de inversores en An-
dalucia de Salud en seed-capital.
AV representa una oportunidad para
dar a conocer como invertir en ese
sector: los diferentes métodos de
inversion en startups de tecnologia
sanitaria: como inversor individual
0 con un grupo inversor centrado
en Salud. ¢Cuales son los puntos cla-
ve de evaluacion en el espacio de la
tecnologia sanitaria para identi-
ficar una buenainversiény eliminar
las marginales? Ej. la necesidad cli-
nica insatisfecha que la sanidad quie-
re resolver, propiedad intelec-
tual, escalabilidad, via reglamenta-
ria en EE.UU. y la UE, posibilidades
de salida, etc. Tipos de inversion:
Notas convertibles, capital y
valoraciones...Avanzamos con ilu-
siony resultados.
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DOGMA LECO

Si eres emprendedor, asesorate con profesionales

Un equipo de mas de 20 abogados y
economistas conforman este despacho que es
un referente en el sector del emprendimiento
por su especializacion en startups

i estas pensando en empren-
s der o quieres hacer crecer a

tu empresa, en Dogma Lecd
encontraras las soluciones que me-
jor se adapten a tu proyecto de ne-
gocio. Este despacho de abogados,
referente en el sector del empren-
dimiento, se caracteriza por ofrecer
un amplio abanico de servicios, en-
tre los que destacan el asesora-
miento juridico de empresas y per-
sonas del mundo de las startups, el
deporte, la culturay la innovacién.
Siempre de la mano de un equipo
especializado.

Dogma Leco es un despacho cla-
sico fruto de la fusién de un despa-
cho historico de Sevilla, donde se
han ido incorporando los dos socios
actuales. «<Empezamos en la indus-
tria del futbol, asesorando sobre
transacciones, asistiendo a los agen-
tes en los traspasos de clubes y ju-
gadores», explica el socio y direc-

tor de Derecho Mercantil y Depor-
tivo, Ramodn Valencia.

Por aquel entonces, en 2001, «la
mayoria se arruinaba cuando ter-
minaba su carrera deportiva», asi
que el despacho abrio un area de
gestion patrimonial, que hoy ya no
esta en funcionamiento. La inten-
cion era ayudarles a invertir para
que en el momento de su retirada
pudieran «vivir de las rentas».

Valencia cuenta que fue enton-
ces cuando Dogma Leco se aden-
tré en el mundo de las start-up,
«donde cualquier Power Point va-
lia 50 millones, no existia ni el con-
cepto de pacto de socios...». Por
proteger las inversiones de sus clien-
tes, exigian asesorarles ellos mis-
mos en aquellas operaciones que
realizaban como socios en las nue-
vas compaiiias. Es decir, «solo tra-
bajabamos con compadias en las
que invertian nuestros clientes -

apunta-. Hasta que nos empezaron
a pedir asesoramiento para crecer
muchasotras empresas».

Una solucion para todo

A dia de hoy, Dogma Leco lleva el
area de asesoramiento juridico mer-
cantil y tributario, «los dos aspec-
tos en los que mas asistencia ne-
cesitan estas empresas cuando van

creciendo». La asistencia es muy
personalizada y se centra especial-
mente en los contratos que deben
configurarse con los distintos clien-
tes y proveedores, las negociacio-
nes con inversores, la reestructu-
racion de la compaiiia, el plantea-
miento fiscal y tributario o las en-
tradas y salidas de los fundadores.

Su objetivo, sefala Valencia, es
estar al lado de pequenos y gran-

des a lo largo de toda la vida de su
negocio, incorporando valor a to-
das las decisiones del empresario
para aportar seguridad en su mo-
deloy en las operaciones que lle-
ve a cabo. En esta linea, ofrecen
servicios de asesoramiento fiscal
y tributario, ademas de mercantil
y M&A.

Por otro lado, Dogma Lecé cuen-
ta con un area economico-finan-
ciera encargada de analizar la si-
tuacién de la empresa, llevar su
contabilidad y presentar las cuen-
tas anuales y libros oficiales en el
Registro Mercantil, ademas de ase-
gurarse del cumplimiento de sus
obligaciones fiscales.

Y, por si fuera poco, son exper-
tos en Derecho Deportivo, una dis-
ciplina en continuo crecimiento que
exige disponer de un grupo de pro-
fesionales actualizado y conocedor
de una materia con regulacién pro-
pia y especifica. También en Dere-
chos de Imagen, garantizando la
proteccion de su marca tanto a ni-
vel nacional como internacional.

Estos expertos tienen una solu-
cién para todo. iNo lo pienses mas
y asesorate en Dogma Lecd!

Unicaja Banco, S.A. Avda. Andalucia 10-12, 29007 Malaga. C.I.F. A93138053.
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DIPUTACION DE HUELVA

Impulsa la generacion de negocios innovadores
en esta nueva edicion de Alhambra Venture

A través del Servicio Huelva Empresa,

la Diputacion colabora con todo el tejido
empresarial de la provincia y en particular
con los emprendedores y las startups

con diferentes acciones como el Foro

Huelva Business Market

Con el objetivo de allanar el ca-
mino al crecimiento empresa-
rial como verdadero motor del
desarrollo socioeconémico de
la provincia, la Diputacion de
Huelva impulsa una estrategia
innovadora y comprometida que
pasa por la promocién de sus
sectores productivos y el apoyo
alainnovacién e internaciona-
lizacion del emprendimiento.

Una apuesta por el empren-
dimiento que durante mas de
dos décadas ha generado opor-
tunidades a nuevas empresas
gracias iniciativas como el Vi-
vero Provincial de Empresas o
el mas reciente Centro Agroex-
perimental de Empresas ‘La
Granja’, dirigido a uno de los
sectores mas destacados del de-
sarrollo econémico provincial
como es el agroalimentarioy
dotado con el todo equipamien-
to necesario para la investiga-
cion y experimentacion.

Es esta linea se apoyo al em-
presariado onubense se encuen-
tra también la convocatoria de
subvenciones destinada a fo-
mentar la creacion de empresas
y empleo auténomo en munici-
pios con poblacion inferior a
5.000 habitantes, una accion en-
marcada en el Plan dinamiza-
cion para el reto demografico.

Por otro lado, a través del Ser-
vicio Huelva Empresa, la Dipu-
tacién colabora con todo el te-
jido empresarial de la provin-
cia y en particular con los em-
prendedores y las startups de
Huelva con diferentes acciones
como el Foro Huelva Business
Market, impulsado en colabo-
racion con la Red Business Mar-
ket para conectar el tejido eco-
némico de la provincia de Huel-
va con el ecosistema inversor e
innovador de la region ibero-
americanay del sur de Europa.
A través de este foro se han ge-
nerado alianzas, atraido nue-
vos inversores y contribuido al
posicionamiento de la marca
territorial de la provincia como
espacio dindmico y activo en el
escenario innovador interna-
cional.

Respecto a la asistencia a
eventos de relacionados como
el ecosistema Startup la Diputa-
cion ha participado y aportado
espacios en las 3 ultimas edicio-
nes de Salamanca Startup OLE
y las dos tltimas convocatorias
de Alhambra Venture.

Huelva empresa acude a esta
feria empresarial de Granada
para propiciar a las empresas
onubenses la posibilidad de es-
tablecer networking con otras

¥ Leticia Rayas

Experta en Smart Capital.Ex directorg 0e desarrollo d e

¥ Francisco Espinesa
GED de Innventyyp

¥ Josu Gimez Barrutia
e Business Markel

startups o empresas de nueva
creacion y potenciales inverso-
res, fomentando el intercambio
de ideas y experiencias en un
contexto de innovacion, y el ac-
ceso a fuentes de financiacion
alternativas y nuevos nichos de
mercado.

En esta décima edicion de Al-
hambra Venture participan de

Starlup: Fases, lInologia y magejgg para g

Huelva Empresa acude
a esta feria empresarial
para propiciar a las
empresas onubenses la
creacion de networking

la mano de la Diputaciéon 4 em-
presas onubenses innovadoras
con potencial de rapido creci-
miento y enfocadas a dotar de
un plus de tecnologia punta a
los diferentes sectores produc-
tivos que capitalizan el desarro-
1lo socioecondmico en la pro-
vincia de Huelva.

Iniciativas emprendedoras
como:

Stemdo Ecosystem SL: Pri-
mera plataforma de talento di-
gital B2B. Esta plataforma sa-
tisface la demanda de talento
STEM en diferentes proyectos,
simplificando los procesos de
contratacién y haciéndolo de
manera agil y transparente. Dis-
pone de una plataforma en li-
nea para la contratacion de ta-
lento juntos en proyectos inno-
vadores.

Astroemociones: Empresa
que pretende acercar al gran

Bxilo en Ia captagiiy

§ocio Big Ban Angels Inversores Privadps

En esta décima edicion
de Alhambra Venture
participan de la mano de
la Diputacién 5 empresas
onubenses innovadoras

publico la divulgacién cientifi-
ca. Participa en proyectos con
AndaluciaLab, Extenda y PROA+.
Colaboran con su exposicion iti-
nerante Cupula 2023: CSIC, Ins-
tituto Astrofisico de Andaluciay
ESA (European Space Agency).

Kemtecnia Tecnologia Qui-
mica y Renovable: Iniciativa
empresarial de I+D e Ingenie-
ria, compuesta por un equipo
de ingenieros especializados en
los sectores industrial, quimi-
co y agroalimentario que apues-
ta por un desarrollo sostenible.
Son expertos en proyectos de
energia renovable, ahorro de
energia y eficiencia.

The Gourmet Revolution:
Una plataforma empresarial in-
novadora, cuyo propdsito con-
siste en generar un cambio en
los canales de distribucion y el
acercamiento de los productos
gourmet al gran publico.
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PULEVA

Federico Lara, R&D Manager at Lactalis Puleva

«Somos muy activos en las colaboraciones con
universidades y centros de investigacion»

H Coémo apoyan desde Puleva
en particular y Lactalis en ge-
neral el emprendimiento?

—El Grupo Lactalis es un grupo fami-
liar que surge del espiritu empren-
dedor de la familia Besnier. El em-
prendimiento esta, por tanto, en el
corazon de nuestra empresay entre
nuestros valores y por eso reconoce-
mos la valentia de aquellos que de-
ciden empezar con ilusion una nue-
va aventura empresarial. Estamos
en contacto con nuestro entorno por-
que entendemos que la innovacion
no tiene por qué gestarse solo en
nuestros equipos. Hay gran can-
tidad de iniciativas con un alto po-
tencial y tratamos de identificarlas,
escuchar sus propuestas y estable-
cer colaboraciones que permitan el
crecimiento mutuo.

—¢;Cuales son las lineas de innova-
cion que estan llevando a cabo en
Lactalis Puleva?

—En Lactalis Puleva tratamos de en-
tender las necesidades nutriciona-
les de los diferentes grupos de po-
blacion para adaptar nuestros pro-
ductosy ofrecer un extra de salud y
bienestar a toda la familia. Por tan-
to, uno de los ejes de innovacién que
nos caracteriza es la salud. Asi, por
ejemplo, surge nuestra tltima inno-
vacion, Puleva Buenas Noches, una
leche enriquecida en triptéfano y ex-
tractos de tilay melissa para ayudar
a conciliar el suenio.

También estamos desarrollando
iniciativas encaminadas al bienes-
tar del planeta, a reducir nuestra hue-
lla de carbono. En los tiltimos meses
hemos sustituido las pajitas de plas-
tico por otras del papel y estamos im-
plementando los tapones atados tan-
to para el envase brick como para la
botella. Seguimos trabajando en pro-
yectos innovadores que nos permi-
tan, por ejemplo, una mejor gestion

del agua ola revalorizacién de nues-
tros residuos.

Otro eje de innovacion es el perfil
sensorial de nuestros productos. Bus-
camos nuevos sabores, nuevas tex-
turas, metodologias innovadoras para
caracterizar los aspectos organolép-
ticos de los alimentos, etc...Nuestro
objetivo es desarrollar alimentos que
no solo sean sanos y sostenibles, sino
que también estén ricos.

—Puleva se ha caracterizado por
apostar por la investigacion, ¢en
qué estan trabajando en materia

de nutricion?
—Para poder entender las necesida-
des nutricionales de cada grupo ne-
cesitamos estar en contacto conti-
nuo con el conocimiento cientifico.
De ahi que seamos muy activos en
las colaboraciones con universida-
desy centros de investigacion. Un
ejemplo es la creacion del Aula Ins-
tituto Puleva de Nutricion dentro de
nuestra colaboracién con la Univer-
sidad de Granada. Recientemente
hemos colaborado con la Fundacion
Espariola de la Nutricién y la Funda-
cion Iberoamericana de Nutricion
en el estudio ESNUPI, que ha permi-
tido conocer la dieta de los ninos es-
panoles. Para nosotros este tipo de
estudios supone una oportunidad
para mejorar nuestros alimentos in-
fantiles y adaptarlos a las necesida-
des de los mds pequenos.

Del mismo modo el conocimien-
to cientifico avanza también en el

ambito de la salud mental o del im-
pacto de la microbiota en la salud.
La nutricion también juega un pa-
pel importante en ambos casos y des-
de Lactalis Puleva estamos exploran-
do diferentes opciones para trasla-
dar este conocimiento al mercado a
través de nuestros alimentos.
—¢Qué valoracion hace de una ini-
ciativa como Alhambra Venture
para esta ciudad y su empresa?
—Esta iniciativa aporta mucho valor
alas start ups, alos inversoresy a
las grandes empresas, como la nues-
tra. Es una gran oportunidad que
Nos permite conocernos mutuamen-
te, entender los objetivos de cada
uno y explorar vias de colaboracion,
fomentando el espiritu emprende-
dor e innovador. Alhambra Venture
convierte a Granada en el epicentro
de lainnovacién durante estos dias,
lo cual es también muy positivo para
laimagen de la ciudad.

acexhealth.com

I'—J'L
ANOS “

ALHAMBRA
VENTURE

5 julio | 9:30h

Sala Andalucia 1

Palacio de Congresos de Granada
Paseo del Viclon, S/N 18006 Granada

Inversion en
el sector sanitario

Jornada de formacion de interés para inversores

- ¢Por qué invertir en nuevas empresas
de tecnologia sanitaria?

- Tipos de inversion

- Métodos de inversion en startups
de tecnologia sanitaria

Evento organizado por AcexHealth
en el marcode la 10® edicion de Alhambra Venture

L PTS[Hiec

a/AcexHealth
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CAMARA GRANADA

Gerardo Cuerva, presidente

Apoyo maximo para los emprendedores

Desde esta entidad apuestan de forma
decidida por los proyectos innovadores que
surgen en nuestra provincia, respaldando estas
iniciativas con formacion y asesoramiento

ué valoracion hace de la
Q cultura emprendedora
granadina?

—Me gusta hablar de nuevos em-
presarios: de personas que, desde
diferentes ambitos y formaciones,
tienen una idea empresarial y lu-
chan por hacerla realidad a través
de un nuevo proyecto empresarial.
Lamentablemente creo que hoy se
crean menos empresas de las que
la economia granadina requiere y
no creo que desde las distintas ad-
ministraciones o instituciones gra-
nadinas estemos haciendo poco
por apoyar a esos nuevos empre-
sarios. Lo que me parece es que
hay poca cultura emprendedora y
hoy trabajar por cuenta ajena si-
gue siendo la prioridad para la ma-
yoria de los granadinos.

Dicho eso creo que hay excelentes
nuevas empresas, muy especial-
mente en el &mbito tecnoldgicoy
de la investigacion, que merecen
el apoyo de todos. En ese sentido,
creo que es de recibo destacar el
trabajo que se estd haciendo de
transferencia entre la Universidad
y el mundo de la empresa.
-Usted que conoce al tejido em-
presarial espaiiol, ¢A qué retos
se enfrentan las startups?
—Cuando hablamos de startups
siempre pensamos en que el gran
reto es la financiacién. Y sin duda
es uno de los principales desafios;
eventos como Alhambra Venture
estan demostrando que hay mu-
cho interés por parte de los inver-
sores en participar en estas em-
presas.

Pero desde mi punto de vista, el
gran reto es formativo o, al menos
conformar un equipo profesional
que sepa gestionar el negocio des-
de todos los &mbitos.

-¢Como estan apoyando desde la
Camara estas iniciativas?

—A mi hay un proyecto en el que
participamos junto a la Junta de
Andalucia, el PTS y la Universidad
de Granada, que es AcexHealth,
gue me gusta mucho: se trata de

una ace-
leradora
de startup
del ambito
de la investiga-
cién biosanita- Gerardo Cuerva
ria cuyo objeti-

vo es justo lo que te mencionaba
antes: formar a investigadores que
estan tratando de hacer viables em-
presarialmente sus proyectos de
investigacion biosanitaria.

Es algo asi como convertir en
empresarios a quienes inicialmen-
te son solo --entre comillas-- in-
vestigadores. Y es muy gratifican-
te. Porque ademas, AcexHealth, en
el que participan empresas de toda
Andalucia, nos permite posicionar
a Granada dentro del sector biosa-
nitario... pero también y ahi Alham-
bra Venture e IDEAL han hecho un
gran trabajo, como lugar en el que
se apoya a las startups.

En un &mbito mucho mas mo-
desto, también quiero subrayar la
oficina de emprendimiento que
hemos creado, junto a la Confe-
deracién Granadina de Empre-
sarios y el Ayuntamiento cuyo
reto es servir de primer apoyo
para cualquier granadino que
quiera crear una empresa.

Y finalmente, aunque su objeti-
vo es mas amplio, quiero destacar
la Industry Office vinculada al Ace-
lerador de Particulas que acaba-
mos de creary que va a ser basica
para incorporar a muchas de esas
pequenas empresas nuevas a un
proyecto tractor que va a ser cru-
cial para la economia granadina
y andaluza.
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FRANCISCO BARRANCO

Director

«El Palacio de Congresos es el otro gran acelerador
de la provincia, en este caso de conocimiento»

Es el mayor contenedor cultural de la provincia
con programacion permanente y con unos
150.000 espectadores de media cada afio

lhambra Venture es un
A evento dedicado al em-

prendimiento. (COmo
se puede innovar en un merca-
do tan consolidado como el de
los congresos?
—La capacidad para diferenciar-
se en un sector tan competitivo
como el nuestro radica precisa-
mente en la busqueda permanen-
te de la innovacion como herra-
mienta de desarrollo. El Palacio
de Congresos de Granada es un
recinto unico en Espana, ubica-
do en pleno centro de una ciudad
muy atractiva y con una serie de
caracteristicas que son valora-
das muy positivamente por los
operadores congresuales. Pero
no podemos quedarnos solo en
€so0, necesitamos innovar cons-
tantemente tanto en medios téc-
nicos como en tipologia de even-
tos. Los sistemas audiovisuales
de ultima generacion y los dise-
nos de espacios versatiles para
transformar el palacio al gusto
del cliente forman parte de nues-
tra estrategia de mejora.
—¢Es un modelo de negocio ren-
table a nivel empresarial?
—El palacio es quizd una de las
empresas mas peculiares de esta
provincia. Estos recintos fueron
ideados desde el sector publico
para generar riqueza en su en-
torno, no para ser rentables de
puertas adentro. Por eso su ges-
tion fue publica durante los pri-
meros 20 anos de vida. Desde
2012 es privada y se hace un gran
esfuerzo para rentabilizar los mas
de 45.000 metros cuadrados que
mantenemos a diario. De cual-
quier forma, es notorio que so-
mos un ecosistema que genera
50 millones de euros cada ano de
retorno directo a la ciudad. Por
cada euro que ingresa el palacio
se generan 25 en Granada. Esta
claro que es rentable, pero para
la ciudad de Granada.
—Aumenta el prestigio de Gra-
nada como ciudad del conoci-
miento cientifico en materias
como la Inteligencia Artificial,
el ambito biosanitario, la inge-
nieria o la fusion de particulas,
entre otros campos. ;Qué pue-
de aportar el Palacio de Congre-
sos a este nuevo horizonte?
—Para situar a la ciudad como re-
ferente en estas cuestiones se ne-

cesitan basicamente dos cosas:
profesionales e intercambio de
conocimiento. Granada, con su
Universidad al frente, esta for-
mando a los mejores especialis-
tas del mundo en asuntos como
los que hace referencia precisa-
mente por el nivel de sus cienti-
ficos e investigadores. Aqui tene-
mos a expertos mundiales que a
veces pasan desapercibidos has-
ta que se organiza un evento de
intercambio de conocimiento. Me
refiero a los congresos cientifi-
cos y en eso tiene mucho que ver
el Palacio de Congresos porque
estamos inmersos de forma per-
manente en procesos de candi-
daturas para traer a la ciudad con-
gresos relacionados con las cien-
cias del futuro. Hemos situado a
Granada en el epicentro mundial
del conocimiento con eventos de
todo tipo y estamos potenciando
mucho esa especializacion den-
tro de nuestro sector. Prueba de
ello es que recientemente hemos
sido elegidos para celebrar el ma-
yor congreso mundial de inge-
nieria electronica y después del
verano vamos a albergar el pri-
mer congreso andaluz de Inteli-
gencia Artificial o el mayor dedi-
cado a los materiales para reac-
tores de fusion. Tenemos progra-
mados 25 congresos de este per-
fil hasta 2028. Si me permite el
simil, el Palacio de Congresos es
el otro gran acelerador de la pro-
vincia, en este caso de conoci-
miento.

—Un acelerador de conocimien-
to pero también un motor cul-
tural.

—Asi es. Hemos hablado de los
congresos cientificos pero tam-
bién tenemos una parte muy im-
portante de nuestra programa-
cién dedicada a la cultura. Cada
ano celebramos unos 130 espec-
taculos culturales en nuestras
instalaciones, desde teatro a con-
ciertos, ballet incluso monoélogos.

«El palacio es verde.
Hemos hecho una gran
inversion en energias
renovables y hemos
sustituido 190.000 watios
de luminarias por leds»

Francisco Barranco. F.r.

Somos el mayor contenedor cul-
tural de la provincia con progra-
macion permanente, con unos
150.000 espectadores de media
cada ano. Fijese si estamos vin-
culados a ese perfil cultural que
cuando recibimos la visita de la
Academia del Cine para que eva-
luasen nuestra capacidad para
coger la Gala de los Goya nos di-
jeron que habia pocos espacios
en Espana con las caracteristicas
de la Sala Lorca.

—Muchas de las startups apues-
tan por nuevos modelos de sos-
tenibilidad. ¢Como afrontan este
reto desde el Palacio de Congre-
sos?

—El Palacio de Congresos es ver-
de por fuera pero también por
dentro. Y no me refiero solo al
marmol que lo recubre. Hemos
hecho una gran inversiéon en
energias renovables y hemos sus-
tituido 190.000 watios de lumi-
narias por leds, un reto enorme
que habia que afrontar. Estamos
ilusionados con que finalmente

se ejecuten los fondos europeos
que nos han concedido para avan-
zar aun mas en la sostenibilidad
del palacio. Tenemos previsto
sustituir toda la terraza por sue-
lo fotovoltaico, instalar aeroter-
mia e implementar otras mejo-
ras que nos situaran como uno de
los edificios mas verdes de Gra-
nada. También hacemos una con-
tribucion al medio ambiente eli-
minando huella de carbono que
no se ve, pero que estd, y eso es
una de nuestras fortalezas mas
valoradas por nuestros clientes.
Piense en cualquier palacio de
congresos que conozca fuera de
Granada. Todos estdn en la peri-

«Nuestro mayor reto es que
las administraciones nos
consideren como un
elemento estratégico de la
ciudad y actiien con la
sensibilidad que merece»

feria. Los congresistas deben des-
plazarse en autobuses o transpor-
te publico, ida y vuelta, miles de
personas, varias veces al dia, mu-
chos dias del ano. Eso genera una
contaminacion brutal que no ocu-
rre en Granada sencillamente por-
que estamos en el centro y el
usuario tiene su hotel, los restau-
rantes, los monumentos y todo lo
que quiera a escasos minutos a
pie.

—¢Cudl es el mayor reto ahora
mismo del Palacio?

—Desde el punto de vista institu-
cional, que las administraciones
nos consideren como un elemen-
to estratégico de la ciudad y ac-
tien con la sensibilidad que me-
rece este proyecto. A nivel profe-
sional, estamos inmersos en el
mayor reto de la Historia de este
recinto: la compleja organizacién
el 5y 6 de octubre de la Cumbre
de la Comunidad Politica Euro-
pea con 47 jefes de estado y de
gobierno y la reunion del Conse-
jo dela UE con sus 27 miembros.
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Recorrer el claustro de la Abadia del Sacromonte, atravesar el patio de la Estrella, entrar en silencio
en las Santas Cuevas donde se encontraron los restos originales de san Cedilio y los Libros plimbeaos,
contemplar el retablo de su Colegiata, recorrer su exposicion permanente de pintura y escultura,
donde podremos contemplar un cuadro de Goya, entre otras maravillas, es una experiencia que
nadie que venga a Granada debe perderse.

Después de varios afios de trabajo de rehabilitacion, la Abadia del Sacromonte esta a punto de cul-
minar una etapa de cambios que estan devolviendo un esplendor extraordinario a este monumento.
La rehabilitacion atraera a miles de visitantes que hasta ahora no conocian la Abadia y permitira, a
los que ya la conocian, “redescubrir” este lugar excepcional.

Porque la Abadia del Sacromonte, aunque es visitada ya por decenas de miles de personas todos los

afos, sigue siendo el “secreto mejor guardado” del rico patrimonio de Granada, la “joya escondida”

de la ciudad. La Fundacion Abadia del Sacromonte viene trabajando desde 2016 en la recuperacion
y mejora del conjunto arquitectonica de la Abadia y en la rehabilitacion de su rico patrimonio artisti-
co, como el retablo de la colegiata, la coleccion de tapices flamencos del siglo XVI y muchas pinturas
y esculturas que se exponen en sus salas y que, tras su paso por el Taller Diocesano de Restauracion
Artistica, que tiene precisamente su sede en la Abadia del Sacromonte, ahora lucen con nueva her-
mosura.

Actualmente estan finalizando las obras del Edificio Central de la Abadia, cofinanciado con el Pro-
grama 1,5% Cultural del Ministerio de Fomento, que dotara al monumento de unos espacios ex-
traordinarios y permitira un acceso nuevo, impresionante, para los visitantes. Por otro lado, esta con-
cluyendo la restauracion de las fachadas del edificio, a través de un proyecto del Plan Alhambra de
la Junta de Andalucia. Ya se puede apreciar el cambio radical de la imagen exterior de la abadia, de
la entrada a la iglesia, de los arcos que son un simbolo de este lugar. Asi pues, grandes cambios, por
dentro y por fuera, que nos ofrecerdn muy pronto una nueva vision de la Abadia del Sacromonte.

Todo este esfuerzo de rehabilitacion y modernizacion de las instalaciones convierte la Abadia, atin
mas, en un lugar indispensable para comprender Granada y valorar en su totalidad la historia y el
presente de la ciudad.

El proyecto de renovacion de la Abadia no se limita a la rehabilitacion su patrimonio historico, sino
que la Fundacion ha querido también incrementar sus atractivos. La prueba mas patente es la insta-
lacion de la coleccion de arte religioso del salmantine Venancio Blanco, uno de los escultores mas
notables del siglo XX espanol, recientemente fallecido. Gracias a un acuerdo de la Fundacion Abadia
del Sacromonte con la Fundacion MAPFRE, esta coleccion de grandes esculturas de bronce (Ultima
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Cena, La Piedad, Galvario, Santa Teresa de Avila, San Juan de la Cruz, son algunas de las esculturas
expuestas) que se pueden visitar en la Abadia, pues se acaba de renovar el convenio para su perma-
nenda.

La Abadia del Sacromonte es fundamental para entender la historia de Granada, ya que es uno de
los vértices de ese “triangulo” maravilloso de la historia de esta ciudad formado por la Alhambra, la
(atedral y, precisamente, la Abadia.

(omoadvierte uno de los carteles informativos en el camino de acceso desde El Fargue, la Abadia es
la «cuna del cristianismo en Granada». Fundada en 1610 por el Arzobispo Pedro de Castro y Cabeza
deVaca, gran humanista a caballo del siglo XV1 y el XVII, esta centenaria institucion nacié como con-
secuencia de los descubrimientos en unas cuevas de este monte, de los restos de los primeros mar-
tires de llliberis, san Cecilio y sus companeros, todavia en época romana. Junto a los restos de estos
martires, se encontraron los famosos Libros plimbeos, que tanto interés han suscitado a lo largo de
estos siglos y hasta nuestros dias.

Los Libros Pliimbeos son 223 planchas circulares de plomo, de unos 10 cm, escritas en arabe, que
hablan de los origenes del cristianismo en Espafa. La historia de la Abadia ha estado vinculada
desde sus origenes a la discusion sobre su veracidad histdrica. Se cree que fueron escritos con la fina-
lidad de aproximar a la comunidad morisca (musulmanes convertidos al cristianismo) y la cristiana.
Los escritos pretendian demostrar el origen arabe de los primeros cristianos y martires de la zona, y
era también un reclamo al respeto de las tradiciones, usos y costumbres de los drabes de Granada.

Dentro de estos muros, y a lo largo de 400 afios, se encuentra parte muy importante de la historia de
Granada y de Espana. Aqui se desarroll6 una intensa vida espiritual, académica, de investigacion,
misionera... Algunos estudiosos consideran que la Abadia fue la primera Universidad privada de
Espafia, donde se estudiaba Derecho Eclesiastico y Civil. Fue también Escuela de Lenguas Biblicas,
dedicada al estudio del hebreo, el latin, el griego y el drabe.

Suinfluencia se extendio mucho mas alla de Andalucia, y de ella salieron numerosos rectores de la
Universidad de Granada, famosos escritores, ministros y otros politicos, y obispos de Espaia e
Iberoamérica. Este afio, celebramos el centenario de la muerte de Andrés Manjon, el gran educador,
creador de las Escuelas del Ave Maria, que fue candnigo de la Abadia del Sacromonte.

Hoy la Abadia, siguiendo la estela de tantos sacerdotes, obispos, canonigos y seglares que han
pasado por sus estancias, vuelve a tener una intensa vida religiosa, cultural y social. La Abadia del
Sacromonte es un destino turistico que no puede faltar en la agenda de ningun visitante.

Mail - info@abadiasacromonte.org
Abadia del Sacromonte s/n - 18010, Granada
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DECIMA EDICION. Contara con mesas redondas sobre inversion, venture capital, innovaciéon o emprendimiento femenino

Pedro Nueno, Jaime de Mora, Albert Rivera o Beatriz Corredor,
entre el panel de ponentes de Alhambra Venture 2023

GRANADA

A.A. Alhambra Venture se ha con-
vertido en el evento mas importan-
te del sur de Espana que conecta
a emprendedores e inversores de
primer nivel, siendo un punto de
encuentro para la innovacion, el
emprendimiento e inversion. Esta
décima edicion, que se celebrara
el4y5dejulio, tiene a 36 startups
finalistas y cuenta con ponentes de
reconocimiento internacional como
Pedro Nueno o Jaime de Mora.

Sera precisamente la de Nue-
no, la primera ponencia que inau-
gure esa edicion en el Palacio de
Congresos. En ella, el experto en
innovacion profundizara sobre “la
iniciativa emprendedora genera-
dora de valor para la Sociedad”,
nombre que da titulo a la charla.
El profesor del departamento de
Iniciativa Emprendedora del IESE,
fundador y presidente honorario
de la China Europe International
Business School (CEIBS) dara las
claves sobre emprendimiento que
ha conocido a lo largo de su ca-
rrera.

Una trayectoria que ha enrique-
cido a través de su escuela, lider
de direccion de empresas en Asia,
cuenta con sedes en Shanghai,
Beijing, Shenzhen, Accra o Zurich.

Ademas, Nueno es fundador de
Finaves, un fondo de capital de ries-
go basado en el IESE que haimpul-
sado mas de 40 empresas y 3000
puestos de trabajo. Durante seis
anos formé parte del Visiting
Committee de la Harvard Business
School y es un reconocido autor
con 22 libros publicados y traduci-
dos a diferentes idiomas.

Por su parte, Jaime de Mora, ge-
rente general de Microsoft for Star-
tups en Europa Occidental, habla-
ra de la apuesta estratégica en star-
tups de Microsoft. De Mora ade-
lanta que la empresa quiere estar
mas cerca de los emprendedores
y reconoce que en el Sur el ecosis-
tema es muy fuerte. “Vemos a Al-
hambra Venture como un poten-
cial acelerador de todas estas star-
tups y nos gustaria buscar alguin
tipo de partnetship para dar apo-
yo a las empresas participantes”,
adelanta.

De Microsoft a Granada

Cabe mencionar que Microsoft for
Startups se trata de una apuesta
de la multinacional tecnologica por
apoyar emprendimientos en sus
primeras etapas de crecimiento.
Gracias a esta plataforma, la com-
pafia pone en manos de los em-
prendedores la tecnologia mas pun-
tera, dando acceso no solo al so-
porte técnico y de negocios, sino
también a una red global de con-
tactos y clientes.

Rufo de la Rosa

Juan Francisco Delgado

Juan Cala Koke

—
-

Marilé Sanchez Fuenies

—
— =
-

Marta Emerson

Como indica el gerente general,
Microsoft, siendo una de las tecno-
légicas mas grandes del mundo,
“es consciente de que tiene la ca-
pacidad de empoderar a startups
globalmente, tanto a nivel empre-
sarial como tecnoldgico, por lo tan-
to, estamos apostando fuertemen-
te para que los futuros unicornios
crezcan de nuestra mano”.

La ponencia que cerrara el pri-
mer dia del evento, el préximo 4 de
julio, sera la de Albert Rivera, so-
cio director de RV+. Reconocido por
su carrera politica, el que fuera fun-
dadory presidente de Ciudadanos,
esta volcado en el emprendiendo
a través de una consultoria estra-
tégica. En ella, ofrecen asesora-
miento integral a empresas, inver-
sores y emprendedores para co-
nectar sus estrategias de negocio
y un soporte para desarrollar ope-
raciones comerciales de éxito, fu-
siones, adquisiciones o inversiones
inmobiliarias.

Rivera también es presidente de
Meeting Lawyers, una startup en
la que un equipo de abogados es-
pecializados en distintas temati-
cas responden consultas legales
en menos de dos minutos. Funcio-
na las 24 horas y su aplicacién ofre-
ce opcion de chat e incluso video-
llamada.

El expolitico, por otra parte, es
director del Instituto Universita-
rio de Liderazgo del Centro de En-

Tom Horsey

Maria Jesis Pérez

Juan Carlos Blance

Beatriz Corredar

sefanza Superior Cardenal Cisne-
ros, una institucion privada ads-
crita a la Universidad Compluten-
se de Madrid. La entidad ofrece
formaciones como el curso Cémo
comunicar en publico o el posgra-
do en Liderazgo y management
politico.

Ya el miércoles, 5 de julio, ten-
dra lugar la ponencia de Beatriz Co-
rredor. La presidenta de Redeia (an-
tigua Red Eléctrica), es también do-
cente en la Universidad Nebrija e
IE University. La que fuera exminis-
tra de Vivienda en el Gobierno de
José Luis Rodriguez Zapatero, en-
tre otros cargos de su vida poli-
tica, es mentora de la Fundacion
Endeavor de apoyo al emprendi-
miento de alto impacto.

Corredor forma parte del Top 100
Mujeres Lideres en Espaiia, en la
categoria de Alta Direccién, ade-
mas de estar en el consejo asesor
de organismos como WAS-Women
Action Sustainability o WLW-Wo-
men in a Legal World, que fomen-
tan la sostenibilidad y la promocién
del papel de la mujer y el talento
femenino, siendo una voz recono-
cida en este &mbito.

Un unicornio

El mismo dia participara como po-
nente, Alejandro Artacho CEO de
Spotahome, plataforma online que
ofrece alquiler de pisos y habita-

Guillermao Sarrias

-
Stefan Mathesius

ciones de media y larga estanciay
startup ganadora de South Summit
en 2016. Artacho, fue selecciona-
do en 2019 como Emprendedor
Endeavor en julio de 2019 duran-
te el ISP de Tokio.

Antes de su aventura en Spotaho-
me, fundd dos empresas en China,
una compania de comercio de acei-
te de olivay una agencia de viajes.
Este emprendedor nato, es cofun-
dador de ancla.life, una asociacion
para el bienestar de emprendedo-
res que lucha contra el burnout.
Igualmente, es miembro de YPO,
una comunidad de liderazgo de di-
rectores ejecutivos con sede en Es-
tados Unidos y profesor asociado
de Derecho en el IE.

Esta décima edicién contara, ade-
mas de este cartel de ponentes,
con un gran panel de mesas redon-
das. El primer dia, tras la inaugu-
racion, tendra lugar el coloquio so-
bre ecosistemas de emprendimien-
to, en el que participaran represen-
tantes de los principales ecosiste-
mas de emprendimiento del Sur de
Espana.

También hablar un coloquio con
Alejandro de las Casas, Co-Foun-
dery CEO International de Kimitec,
el préximo gran unicornio Europeo.

Otra de las mesas, tratara el pa-
pel del Venture Capital como im-
pulsor del emprendimiento inno-
vador, con la participacion de in-
versores destacados que expon-

Carolina Espania Reina

Antonio Calvo Federica Lara Villosla

Israel Rodriguez Pon

Caralina Rodriguez Antondo Castro Jiménez

Roberto Alvarez

dran su vision. Entre las tematicas,
también se encuentra el Corpora-
te Venturing y como la innovacién
y el emprendimiento pueden dar
respuesta a los retos de las gran-
des empresas, que ocupara otra
mesa redonda.

La primera jornada se cerrara con
un grupo de debate sobre opera-
ciones de inversion de depor-
tistas de élite, con la modera-
cion de Rafael Lamelas y la par-
ticipacion de Juan Cala, Koke
y Manu del Moral. Todo ello,
condimentado con pitches, di-
ferentes reverse pitch que pon-
dran el foco en qué buscan los
inversores que apuestan por la
sostenibilidad y mucho net-
working.

Ya en el segundo dia las me-
sas redondas trataran temati-
cas como las alternativas de fi-
nanciacion para startups o el
papel de la mujer en el ecosis-
tema del emprendimiento. So-
bre esta tematica, habra un co-
loquio de mujeres lideres del
panorama emprendedor, don-
de estaran Rosa Siles, Maria del
Mar Fuentes y Marilé Sanchez-
Fuentes.

La Ultima mesa, antes de la
galay entrega de premios, ha-
blara de la posicion de Espafia
como destino de inversiony
contaréa con la participacion de
inversores internacionales.
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PONENTES - MARTES, 4 DE JULIO

ALBERT RIVERA DIAZ JAIME DE MORA

La Importancia de Comunicar, Apuesta Estratégica de STARTUP
Emprender y Reinventarse de Microsoft

Fundador de Ciudadanos, ex politico, Director General de Microsoft for
Fundador de RV+, Presidente de Meeting STARTUPS en Europa Occidental.
Lawyers y Director del Instituto . Profesor de MBA y Master en Big Data
Universitario de Liderazgo Cardenal & Analytics del IE. B )
Licenciado en Derecho por la Facultad Cuenta con mas de 15 anos de experi-
de ESADE (Universidad Ramon Llull). encia en la Industria de la Tecnologia.

Asesor de mas de 25 Start ups
en Europa, LATAM, y EEUU.

ANTONIO CALVO ROY

Sostenibilidad e Innovacion
Director de Sostenibilidad en Redia

PEDRO NUENO INIESTA

La Iniciativa Emprendedora )
Generadora de Valor Para la Sociedad

Fundador de Finaves. Trayectoria: Gabinete de comunicacion de diver-
Consejero en varias en empresas nacio- sas instituciones, Director de Comunicacion y
nales e internacionales. Responsabilidad Corporativa de Red Eléctrica de
Profesor de Iniciativa Emprendedora ‘A ) ‘ Espana, Director de Comunicacion de la Universi-
del IESE. dad de Nebrija

Doctor en Administracion de Empresas Periodista, autor de diversos libros de divulgacion
por la Universidad de Harvard. cientifica, colaborador de revistas y periodicos.

ELENA CEBADERA _ _
La importancia de las patentes como herramienta de proteccion

de la Innovacion»

IP Corporate Director and Confidential Information Manager (ROVI Group).
Profesora asociada de la Universidad Complutense.

Con mas de 19 anos de experiencia en el mundo de las patentes.
Licenciada en Quimica por la UNED, Grado en Derecho por la UNIR y
Postgrado en Nutricion.

AGROFOOD FINTECH

FEDERICO LARA B ISRAEL RODRIGUEZ PONCE
VILLOSLADA Estrategias de innovacion abierta

Estrategias de Innovacion en el corporate venturing.
Sector .gqﬁmeman'o, Creaccion de laboratorios de

A ——— co-innovacion entre fintechs y startups.
Carrera profesional vinculada a la salud DIRECTOR DE INNOVACION (Chief

y la nutricion formando parte de varios Innovation Officer) en UNICAJA BANCO
grupos de investigacion. Mas de 15 afos de experiencia en el
Doctor en Farmacia UGR (2005). mundo de la gran empresa ocypando
Miembro de varios comités cientificos y puestos de Transformacion Digital e
grupos de expertos de entidades rela- Innovacion, principalmente en Banca
cionadas con la nutricion y AA.PP

Ingeniero Superior de Telecomunicacion
por la Universidad de Sevilla.

CEO CARA A CARA: IGNACIO SALCEDO (GREENING) Y CURRO ABAD (ROLANDO-QUERALTO)

CURRO ABAD

CEO DIRECTOR GENERAL EN QUERALTO.
Premio CEPYME: Pyme de ESPANA del ano
2022

CEO DE ROLANDO DIGITAL

Presidente Comision Tecnologia, Empren-

IGNACIO SALCEDO

CEOQ y Socio Fundador en GREENING GROUP.

Director de la Asociacion de Empresarios de

Sur de Es%aﬁa (Cesur) en ?ranada} )

Ingeniero de caminos por la Escuela Técnica dimiento v Startups #TES

Superior de "CICP de Granada y MBA o LU lngenieroyde i UGR, Doctor por

Executive por la EOL la Complutense, EMBA y Transformacion
Digital en San TELMO.
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PONENTES - MIERCOLES, 5 DE JULIO

CAROLINA RODRIGUEZ
Emprendiendo el futuro que queremos
Responsable de Promocion de ENISA.
Coordinacion de la actividad de promocion en

BEATRIZ

CORREDOR SIERRA

Dialogo con Eduardo Peralta, Director de IDEAL:
Retos para una Nacion Emprendedora.

Presidenta de Redeia. Enisa, empresa publica adscrita al Ministerio
Top 100 Mujeres Lideres en Espana, en la de Industria, Comercio y Turismo.

categoria de Alta Direccion. Ex-ministra de Trayectoria: Directora General Alto Comisiona-
Vivienda. do para Espana Nacion Emprendedora.
Docente en la Universidad Nebrija Promocion y Relaciones Institucionales en

e IE University, mentora de la ICEX Espana.

Fundacion Endeavor de apoyo al empren- Licenciada en derecho, postgrado especialista
dimiento de alto impacto. en Direccion y Gestion de Comercio Exterior.

INDUSTRY OFFICE SUPPORTED BY IFMIF-DONES.:
JUNTA DE ANDALUCIA RETOS Y OPORTUNIDADES DE NEGOCIO.

Gestion de Fondos de Capital de Riesgo 1
ERIK FERNANDEZ

Intervienen; D.Antonio Castro Jimenez. (Director
General de la Agencia Empresarial para el General Manager en INEUSTAR - Asociacion Espafiola
de la Industriade la Ciencia

desarrollo economico TRADE: “Andalucia TRADE:
Una puerta abierta al inversor”

Y D.Stefan Mathesius, responsable de instru-
mentos Financieros y Riesgos de la Agencia
IDEA: “La Junta como impulsor de fondos
de capital riesgo”
PRESENTACION DE FONDOS: Intervencion
de representantes de Alter Capital, Axon Partners
Group y Quadriga Asset Managers.

ROBERTO ALVAREZ

Responsable de Innovacion y Transformacion Digital
en Camara de Comercio de Granada

MESAS REDONDAS

1 - Ecosistemas de emprendimiento; Modera Quico Chirino, Intervienen representantes de los principales ecosistemas
de emprendimiento del Sur de Espana (Andalucia, Murcia, Ceuta, Huelva, Malaga y Granada).
2 - Acceso a la financiacion de Startup: Garantia, CaixaBank, y ENISA.
3 - Venture Capital:
a. Como impulsor del emprendimiento innovador Segun los inversores. Modera Vicente Quesada.
b. ¢Qué buscan los inversores?. Modera Tom Horsey
¢. Como impulsar el emprendimiento en el sector AGRO FOOD. Modera Juan Francisco Delgado.
d. Invertir en SALUD segun los inversores. Modera Lourdes Nunez.
4 - La inversion en deportistas de elite: Moderado por Rafael Lamelas. Participacion de Juan Cala, Koke
y Manu del Moral.

MIERCOLES DIA 5

1- Comunicacion y emprendimiento. Modera: Fernando Pérez Medina. Participan: Marilo Sanchez, Marta Emerson
y Juan Carlos Blanco.

2- Mujeres lideres del ecosistema de emprendimiento. Modera: Marilo Sanchez-Fuentes. Participan: Maria del Mar
Fuentes, Carmen Carpintero, Emily Cebrian y Patricia Lopez.

3- Sport Tech: Miguel Robles (YouPlay), Lalo Garcia.
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BIOTECH. Alhambra Venture, comprometida con la investigacion del
sector, dedica un vertical a startups que desarrollan potentes soluciones

La innovacion en tecnologias
medicas revoluciona

el sectorde lasalud

GRANADA

A.A. La salud es un recurso inva-
luable que afecta a todos los aspec-
tos de la vida. Por ello, la investiga-
cion en salud desempeiia un papel
crucial en la mejora de la calidad
de viday en el avance de la medi-
cina. Permite comprender mejor las
enfermedades, identificar factores
de riesgo, prevenir, desarrollar tra-
tamientos mas efectivos y descu-
brir nuevas terapias y tecnologias
médicas.

La pandemia ha puesto de mani-
fiesto esta necesidad de inversién
cientifica, pero también la colabo-
racién global entre organismos pu-
blicos y privados, asi como la adop-
cion y el desarrollo acelerado de
tecnologias médicas.

En este sentido, en Espana, el sec-
tor de la salud en el ecosistema em-
prendedor ha experimentado un
crecimiento significativo en los ul-
timos anos. Existe un entorno favo-
rable para el emprendimiento en
salud, respaldado por una combi-
nacion de factores, que pasan por
uno de los mejores sistemas sani-
tarios del mundo, una base soélida
de investigacién médicay una cre-
ciente demanda de innovacion en
el sector.

Esta innovacion esta enfocada en
gran medida a la tecnologia médi-
cay los dispositivos de diagnosti-
co, monitoreo de pacientes, tele-
medicina y tecnologia wearable.
También el desarrollo de aplicacio-
nes mdviles, plataformas online y
software de gestion de datos para
mejorar la atenciéon médica, la ges-
tion de pacientes, el bienestary la
prevencion de enfermedades. Del
mismo modo, destacada la teleme-
dicina, el monitoreo remoto de pa-
cientes y las soluciones de salud
basadas en inteligencia artificial.

Son muchas las empresas emer-
gentes que estan trabajando en so-
luciones que mejoran la eficiencia,
la precisién y la accesibilidad de los
servicios de salud y varias de ellas
son finalistas de Alhambra Ventu-
re 2023.

Biotech

Entre los sectores a destacar den-
tro de la rama de la salud se en-
cuentra, sin duda, la biomedicinay
biotecnologia, que esta avanzando
a pasos agigantados debido a los
avances en la genética, la biologia
molecular y la tecnologia de la in-
formacion, creando incluso una nue-
va oferta universitaria ante la alta
demanda.

Elinforme AseBio 2021, de la Aso-

ciacion Espaiola de Bioempresas
analiza la situacién del sectoren el
pais y sefiala en 2021 se produjo
un nuevo récord del volumen total
de financiacion captada por el sec-
tor biotech, superando los 180 mi-
llones de euros en 41 operaciones.
Ademas, destacan el interés de los
inversores internacionales.

Aseguran que hay futuro, puesto
que el numero de matriculados en
estudios universitarios en biotec-
nologia supera los 8.700 alumnos,
con un 60% de mujeres y se posi-
ciona como uno de los estudios uni-
versitarios con mayor nota de cor-
te, lo que indica la gran demanda.

Segun el informe, las empresas
biotech son el sector con mayor por-
centaje de investigadores sobre el
total de empleados, después de las
empresas de servicios de I+D, con
un 13,23% de investigadores so-
bre el total de ocupados. Por si fue-
ra poco, destacan a Andalucia como
tercera region lider en nimero de
empresas.

Los datos son esperanzadores y
la pandemia impulsoé una gran co-
laboracién entre agentes publicos
y privados, impulsado desde Minis-
terio de Ciencia e Innovacion. A pe-
sar de ello, analisis como el Infor-
me de innovacién y salud de la Pla-
taforma Espanola de Innovacion
Tecnoldgica Sanitaria (fenin) sena-
la la necesidad de mejorar la entra-

En Espana, el sector de
la salud en el ecosistema
emprendedor ha
experimentado un
crecimiento significativo
en los ultimos aios

da de PYMES en las licitaciones lan-
zadas desde las administraciones
publicas. Apunta el deber de crear
concienciacién “sobre los benefi-
cios que aportay su papel clave en
la mejora de la calidad de los siste-
mas sanitarios”.

Por ello, son varios los expertos
que exigen mas facilidades para la
adaptacién del marco regulatorio
en lo que concierne Sistema Nacio-
nal de Salud.

Todo ello, podra impulsar mas ra-
pidamente el uso de terapias inno-
vadoras en las que trabajan, por
ejemplo, varias de las startups fi-
nalistas de Alhambra Venture.

En el ecosistema emprendedor
se estan desarrollando terapias
avanzadasy novedosas para tratar
enfermedades tan mortales como
el cancer y varias de ellas estaran
los préximos 4. Y 5 de hilo en el Pa-
lacio de Congresos.

Desde el ambito privado se esta
investigando terapias génicas, ce-
lulares, inmunoterapias y medi-
cina regenerativa. Todas ellas tec-
nologias que buscan abordar con-
diciones médicas que previamen-
te tenian opciones de tratamiento
limitadas.

También se trabaja en la imple-
mentacién de medicamentos per-
sonalizados que se adaptan a las
caracteristicas genéticas y bioldgi-
cas especificas de un individuo para
lograr tratamientos mas eficaces
y reduccion de efectos secundarios.

Otro de los ejemplos es el son las
técnicas para el diagnostico mole-
cular con kits y pruebas de diagnds-
tico mas rapidos y precisos, que
pueden detectar enfermedades ge-
néticas, infecciones y biomarcado-
res de enfermedades.

Todas estas ramas estan dentro
de las startips finalistas de Alham-
bra Venture que se daran cita en
Granaday desde el evento se dedi-
caratodo un bloque alaramade la
salud. Tendra lugar el primer dia, 4
de julio, cuando habra una mesa re-
donda de Corporate Venturing que
tratara precisamente como la inno-
vacion y el emprendimiento pue-
den dar respuesta a los retos de las
grandes empresas.

También habra un reverse pitch
sobre la inversion en salud con la
participacion de Francisco Marin,
Socio de CONEXO Ventures e inver-
sor Health e Ivan Tornos, inversor
en Health Tech.

Por Ultimo, las startups de salud:
DSruptive, mSurgery, Medicsen,
PlusVitech, VAXDYN, LentiStem Bio-
tech, ONESTX y Pharmamel haran
su pitch.
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PLUSVITECH. Investiga un medicamento no
invasivo que ha logrado la remision completa en

pacientes terminales

Reinventar un
farmaco para curar
el cancerde pulmon

GRANADA

A.A. La mayoria de las investigacio-
nes que trabajan en nuevos trata-
mientos para el cancer u otras enfer-
medades fracasan porque el desa-
rrollo de nuevos farmacos desde cero
es bastante arduo y costoso. Por ello,
desde PlusVitech, finalista de Alham-
bra Venture 2023, tuvieron claro des-
de el principio que sus soluciones a
ciertas patologias se basarian en far-
macos ya existentes. Asi, se ahorra
tiempo y dinero, puesto que ya se ha
demostrado su seguridad en huma-
nos e incluso podria ser accesible de
inmediato.

La startup nace como un ‘spin-off’
del sistema sanitario andaluz. EL CEO
y cofundador, el doctor Vicente Sali-
nas trabajaba en el diagnostico y tra-
tamiento del cancer cuando junto a
su equipo descubrié que un farmaco
oral existente podria utilizarse poten-
cialmente para dicho tratamiento.

Elequipo solicitd permiso al comi-
té ético para administrar el farmaco
a pacientes con cancer avanzado sin
otras opciones de tratamiento en ré-
gimen de uso compasivo. Los pacien-
tes con distintos tipos de tumores
(cancer de pulmodn, mama o linfoma,
entre otros) que recibieron dosis ele-
vadas del farmaco experimentaron
remisiones totales de los tumores.

No invasivo

Esto hizo que Salinas fundara Plus-
Vitech en 2013 para investigar y de-
sarrollar este medicamento como
tratamiento contra el cancer. Lo hizo
junto con Carmen Lara, su esposa y
cofundadora, con una amplia expe-
riencia en gestién empresarial. Des-
de entonces, el equipo haido cre-
ciendo, si bien los primeros anos de
la startup se basaron en patentar el
uso de este tratamiento, desentra-

EL CEO y cofundador es el doctor Vicente Salinas.

far sumecanismo de acciény com-
prender su capacidad para detener
el crecimiento del cancer, y la me-
tastasis.

De ese proceso nace PVT-1, una
solucién integrada para pacientes
con cancer de pulmon, basada en
el uso de este farmaco reposiciona-
do con una nueva formulacion, con-
centrado con mayor eficacia. Ade-
mas, es también una prueba diag-
nostica complementaria de «biopsia
liquida no invasiva impulsada por un
sistema de datos de IA para prede-
cir la respuesta de los pacientes y
monitorizar los cambios tumorales»,
segun explican los sevillanos.

Elfarmaco de PVT-1 es un antago-
nista de un receptor que desactiva la
proliferacién de las células tumora-
les, lo que provoca su muerte selec-

tiva y evita su migracion en el orga-
nismo.

«Esto es completamente diferen-
te de los tratamientos existentes, que
suelen ser invasivos o afectar a las
células sanas, lo que conlleva peli-
grosos efectos secundarios», expo-
nen desde la biotecnoldgica, desta-
cando que no provoca efectos secun-
darios indeseables. Ademas, al tra-
tarse de un farmaco oral, mejora la
adherencia de los pacientes al trata-
miento.

Por la parte del test diagnostico
acompanante (CDT) que desarrollan,
esta impulsado por un sistema de da-
tos de Inteligencia Artificial para pre-
decir la respuesta de cada paciente
al tratamiento en funcién del perfil
molecular de su tumor.

Esto permite a PlusVitech elabo-
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rar planes de tratamiento precisos
para mejorar los resultados de los
pacientes e incluso tener una moni-
torizacion continuay no invasiva del
cancer sin biopsias invasivas.

Cancer de pulmon

A pesar de los resultados de PVT-1
en diferentes tipos de tumores, en
2020 PlusVitech decidié centrarse en
el tratamiento del cancer de pulmén
debido a los prometedores resulta-
dos obtenidos en ensayos preclini-
cos Yy en pacientes con cancer termi-
nal. Y es que se logrd la remision com-
pleta de los tumores de dos pacientes
terminales con cancer de pulmén en
4y 5 meses, respectivamente.

Por lo tanto, el equipo cree que
PVT-1 «podria posicionarse poten-
cialmente como la Unica opcion para
pacientes con cancer de pulmoén que
no tienen otras alternativas de trata-
miento».

Actualmente, PlusVitech esta lle-
vando a cabo un ensayo clinico de
fase IT como prueba de concepto con
el farmaco actual para el cancer de
pulmon metastasico o localmente
avanzado, con perfil molecular EGFR,
ALK-y ROS1-, refractario a los trata-
mientos existentes en 4 hospitales
de Turquia. Con él, buscan determi-
nar la dosis éptima del farmaco. Pa-
ralelamente a este ensayo estan de-
sarrollando la prueba diagndstica.

Los siguientes pasos estan enfoca-
dos aimplementar una nueva formu-
lacién del farmaco mas eficaz y rea-
lizar estudios de hioequivalencia.

LENTISTEM. Desarrolla nuevas tecnologias para mejorar la eficacia y seguridad de la terapia con células CAR-T

La solucion innovadora para superar las limitaciones
de lainmunoterapia contra el cancer

GRANADA

A.A. Mejorar la eficacia y la seguri-
dad de la inmunoterapia contra el
cancer, esa es la razon de ser de Len-
tiStem, una startup de I+D con ex-
periencia en ingenieria celular y vec-
tores lentivirales terapéuticos para
inmunoterapiay estrategias de tera-
pia génica. La compania, finalista de
Alhambra Venture 2023, ya cuenta
con dos plataformas tecnoldgicas pa-
tentadas para controlar la expresion
del gen de interés, que se implemen-
tan sinérgicamente sobre estrategias
terapéuticas ya desarrolladas.

Esta startup granadina nacio6 en
2016 con las tecnologias patentadas
para el control de expresion en célu-
las de ingenieria desarrolladas por el
profesor Francisco Martiny su equi-
po, y creadas por la Fundacién Pro-
gresoy Salud, de la consejeria anda-
luza de Salud.

Desde entonces ha estado crecien-
doy ahora cuenta con instalaciones
para analisis molecular, biologia ce-
lular, investigacion de animales pe-
quenos e instalaciones de cultivo ce-
lular para producir los vectores vi-

rales de mayor grado.

Dichos vectores mejoran la efica-
ciay seguridad de terapias avanza-
das, enfocandose inmunoterapia con-
tra el cancery terapia con células
CAR-T, un tipo de tratamiento en el
que las células T (del sistema inmu-
ne) del paciente se modifican en el
laboratorio para que ataquen célu-
las cancerosas de forma dirigida.

Un medicamento vivo

Esta terapia avanzada es un medica-
mento vivo, puesto que se genera a
partir de linfocitos del propio pacien-
te. No es nada nuevo, esta aprobada
y s una gran opcion en casos en
los que se ha perdido toda la espe-
ranza. Sin embargo, no esta exenta

de limitaciones y ahi es donde entra
en juego esta tecnologia granadina.
Viene a resolver la falta de eficacia,
ya que segun LentiStem el 50% de
los pacientes tratados con estos me-
dicamentos recaen a partir del pri-
mer afo. Ademas, la terapia CAR-T
solo funciona en un 5% 0 10% de to-
dos los tumores y tiene fuertes efec-
tos secundarios.

LentiStem provee de un control ép-
timo de la actividad de la célula CAR-
Tatravés de dos plataformas Unicas.
Por un lado, TCR-like busca evitar el
agotamiento prematuro de la tera-
pia, al imitar el comportamiento na-
turaly fisiologico de la molécula prin-
cipal del linfocito T, haciendo que el
CAR no esté todo el tiempo expues-
to a las células diana. Por otro, Lent-

On-Plus (LOP) es un sistema Unico
en el mundo. Permite controlar en
tiempo y espacio la actividad de la
célula terapéutica tras la administra-
cion al paciente de dosis minimas de
doxiciclina, un antibiotico.

Adaptacion

Estas plataformas pueden aplicar-
se en sinergia con productos ya de-
sarrollados, de forma relativamen-
te sencilla. Desde el equipo expli-
can que tienen varias herramientas
para adaptarse a las diferentes ca-
racteristicas del gen de interés, como
moléculas bioactivas, con capaci-
dad de controlar su actividad y do-
tar de nuevas funciones a la célula
terapéutica.

Actualmente, se centran en tumo-
res de recaida y trabajan en colabo-
racion con varios hospitales, labora-
torios académicos y agencias guber-
namentales y cuentan con una licen-
cia exclusiva para multiples tecnolo-
gias, que se estan utilizando en 18
laboratorios en todo el mundo. In-
cluso algunos de sus productos ya
han obtenido financiacion para su va-
lidacién regulatoria y su evaluacion
en un ensayo clinico publico e inde-
pendiente.

Con todo, LentiStem quiere ser un
referente de terapias avanzadas y te-
rapias CAR-T a nivel nacional, poder
crecer en Europa y que sus plata-
formas sean «ampliamente usadas
para mejorar la seguridad y efica-
cia de diferentes estrategias en la-
boratorios de todo el mundo para
poder contribuir a mejorar la cali-
dad de vida de los pacientes».

Asi, llegan a Alhambra Venture
buscando una mayor visibilidad y
reconocimiento en la comunidad
empresarial para atraer talento,
clientes potenciales y colabora-
dores en el futuro.
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MEDICSEN. Su filosofia se centra en abordar las necesidades de los pacientes

Latecnologia de ultrasonido que

reemplazalasagujas parala

administracion de medicamentos

GRANADA
A.A. Estaes la historia de Eduardo Jor-
gensen, el médico que actualmente li-
dera un revolucionario proyecto desti-
nado a transformar la forma en que se
administran los medicamentos.
Comenzo en 2014, durante una con-
sulta con una nifa que sufria diabetes.
Ante la incomodidad de las inyeccio-
nes de insuling, la nifia decidio renun-
ciar al tratamiento por completo. Este
encuentro llevo a Eduardoareuniraun
equipo compuesto por César de Mer-
cado, José Carlos Montesinos y Patri-
cia Cremades, y juntos emprendieron
un viaje para desarrollar una solucion.
En 2015, sus esfuerzos culminaron,
marcando el nacimiento de Medicsen.
A lo largo de los afos, el equipo ha
crecido y se ha diversificado, atrayen-
do a profesionales de diversos ambi-
tos tecnoldgicos y empresariales. Hoy
en dia, el equipo esta formado por 16
personas dedicadas, unidas por su vi-
sidén compartiday su pasion por revo-

lucionar la administracion de medica-
mentos.

En el corazdn de su proyecto se en-
cuentra un producto innovador: su pla-
taforma de administracién de medica-
mentos que utiliza tecnologia de ultra-
sonido, eliminando la necesidad de agu-
jas. Su primera aplicacion de esta pla-
taforma es un parche de insulina, que
ofrece una solucion sin agujas paralas
personas que requieren inyecciones
deinsulina.

La startup tiene como objetivo abor-
dar un problema persistente que afec-
taalaindustriade la salud. Actualmen-
te, los pacientes que necesitan medi-
camentos de molécula grande como
la heparina o la insulina se enfrentan
aopciones limitadas de administracion,
todas las cuales implican agujas y tu-
bos, como boligrafos de inyeccion, bom-
bas y parches adhesivos.

Estos métodos convencionales a me-
nudo conducen a complicaciones, como
obstrucciones, infecciones, dolory es-

tigma social. Enfoques alternativos,
como lainhalacion o los sistemas inte-
ligentes de administracion de medica-
mentos, requieren procesos regula-
torios prolongados y plantean riesgos
significativos.

En contraste, la innovadora tec-
nologia basada en ultrasonido del
equipo, conocida como sonofore-
sis, presenta una solucién no in-
vasiva, efectiva, segura y convenien-
te. Es importante destacar que su
tecnologia los diferencia de la com-
petencia, ya que los desarrollos ac-
tuales en este campo se centran
predominantemente en dispositi-
vos transrectales (por ejemplo, Suo-
noBio) o dispositivos conectados a
la corriente (por ejemplo, Transder-
mal Specialties). Su enfoque revo-
lucionario tiene el potencial de trans-
formar la administracion de medi-
camentos, ofreciendo una alterna-
tiva més sostenible y agradable para
el paciente.

DSRUPTIVE. Fusiona biologia y tecnologia en un chip que se puede leer
desde una app para mejorar la atencion médica

Implantes subdermales
Inteligentes revolucionan
el cuidado de la salud

GRANADA

A.V. En un mundo cada vez mas co-
nectado y avanzado, los limites entre
el ser humano y la tecnologia conti-
nlan difuminandose. Uno de los ul-
timos avances en esta interseccion
entre la biologia y la tecnologia son
los implantes subdermales inteligen-
tes. En esa frontera nace DSruptive,
finalista de Alhambra Venture 2023
y empresa especializada en el dise-
oy desarrollo de dispositivos micro-
electrénicos con sensorizacion.

La plataforma combina un implan-
te subdérmico, una aplicacion mo-
vily una solucién basada en la nube,
que permite a los usuarios medir sus
parametros corporales y obtener in-
formacion significativa a partir de
esos datos.

Estos implantes «no contienen ba-
terias, tienen el tamano de un grano
de arroz y pueden leerse con el mo-
vil». Una tecnologia que permite ob-
tenery analizar informacion del cuer-
po de una forma hasta ahora desco-

nocida, abriendo nuevas posibilida-
des en areas como la telemedicinay
la medicina preventiva.

DSruptive ya ha realizado, en cola-
boracidn con el Instituto Karolinska
de Estocolmo, el primer ensayo clini-
co del mundo con humanos utilizan-
do este tipo de dispositivos. Asi, tra-
bajan en el desarrollo de tecnologia
robusta y de bajo coste que «permi-
ta brindar acceso a una mejor aten-
cion sanitaria y calidad de vida a las
personas».

No cabe duda de que las condicio-
nes socioeconomicas y la localizacién

Trabajan en el desarrollo y
lanzamiento de nuevos
productos al mercado con
el objetivo de ofrecer
soluciones avanzadas

geografica determinan en gran parte
qué tipo de atencion médica se pue-
de o no recibir. Pues bien, esta star-
tup y su plataforma permiten la lec-
tura de parametros vitales como la
temperatura con un dispositivo mé-
vil, desde el cual la informacion se
puede compartir con profesionales
de la salud y también ser analizada
y procesada mediante algoritmos po-
tenciados por IA.

Sin fronteras

«Esto posibilita la atencién remota y
el control continuo del estado de per-
sonas sin que estas se acerquen a un
centro de salud, defienden. De esta
forma, DSruptive hace toda una de-
claracion de intenciones para «un nue-
vo paradigma en el sector del cuida-
do de la salud, donde la atencion pre-
ventiva y el aprovechamiento de las
nuevas tecnologias permite brindar
un servicio de calidad a todas las per-
sonas».
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Ademas de sus ventajas clinicas,
la solucién del equipo aborda las
preocupaciones medioambientales
asociadas con los residuos de agu-
jas. Con las agujas contribuyendo
a una carga ambiental significativa
y causando mas de 2.000 lesiones
por pinchazos al dia, con un costo
de mas de 3 mil millones de euros
al aiio, su tecnologia representa
un paso crucial hacia un sistema de
salud mas ecoldgico y seguro.

El pUblico objetivo del proyecto abar-

Juanjo Tara.

Este es un sector todavia nuevo. En
el ambito de los chips NFC para uso
mainstream, los implantes de esta
startup son los Unicos del mercado
que han sido probados clinicamen-
te y que incorporan funcionalidades
adicionales como la sensorizacién, su
propia app y unasolucién en la nube
para el andlisis de datos.

Hasta ahora, han sido integrados
en diferentes ambitos. Por ejemplo,
en lared de trenes de Suecia para per-
mitir a los usuarios llevar sus bille-
tes en el chip. En salud, los disposi-
tivos médicos implantables son mas
frecuentes, pero su uso esta des-
tinado al tratamiento y control de con-
diciones especificas. Esta tecnologia,
por el contrario, se enfoca en la reco-
pilacion y anlisis de datos para la me-
dicina preventivay personalizada, por
lo que marca la diferencia con cual-
quier competencia. Asi, crean perfi-

ca a cualquier persona que necesite
administrarse medicamentos subcu-
taneos. Sin embargo, su valor radica
especialmente en casos de uso cro-
nicos y repetitivos, como la adminis-
tracion de insulina, heparina o inter-
feron. Reconociendo el impacto ge-
neralizado de su innovacion, el equi-
po tiene la intencion de otorgar li-
cencias de su tecnologia a diversos
actores de la industria farmacéu-
tica para que la distribuyan a los pa-
cientes.

les personalizados de los usuarios,
permitiéndoles entender su cuerpoy
cdmo este reacciona a diferentes si-
tuaciones y entornos.

La startup tiene ADN almeriense,
pese a haber dado sus primeros pa-
sos en Suecia, donde trabajaba el
CEQ y fundador, Juanjo Tara, y es-
tar presente en Dinamarca y Rei-
no Unido, paises en los que tiene
inversores y colaboradores. Con
todo, el equipo andaluz esta con-
formado por un grupo de ingenie-
ros de campos como el software,
hardware, o la biomedicina.

Tara trabaja en 2019 en las ofici-
nas de innovacion de una empresa
multinacional tecnoldgica en Sue-
cia, en proyectos de IoT (internet
de las cosas). Observaba cémo to-
dos los dispositivos actuales se co-
nectan a la nube, mientras “el cuer-
po humano se quedaba atras”. Pre-
sento su proyecto de crear un dis-
positivo implantable con chip para
humanos y obtuvo una beca con
la que se fue a China a desarrollar
el primer prototipo. Al volver, fun-
dé con la empresa con la que ven-
di6 de inicio mas de 5.000 unida-
des.

Actualmente, trabajan en el de-
sarrollo y lanzamiento de nuevos
productos al mercado con el obje-
tivo de ofrecer soluciones tecnold-
gicas cada vez mas avanzadas y ce-
rrar nuevos acuerdos de distribu-
cién para llegar a mas mercados.

Si miran al futuro tienen claro lo
que quieren. Para 2050 buscan con-
tar con un billon de personas im-
plantadas, lo cual supone un plan
de estrategia global.
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MSURGERY. Su plataforma exclusiva permite una experiencia
colaborativa en tiempo real con resoluciones de hasta 4K

Asistiry operar pacientes de
forma remota, la tecnologia de
mSurgery ya lo permite

GRANADA

A.A. Laempresa mSurgery, fundada
por Miguel Rasero y Michel Velazquez,
esta transformando la forma en que
los profesionales sanitarios adquieren
conocimientos y reciben asistencia en
el ambito de la cirugia. Con su plata-
forma web, mSurgery ofrece una ex-
periencia inmersiva que permite a ci-
rujanos y estudiantes recibir una for-
macion completa, incluso con dinami-
cas del personal del quiréfano, todo
en tiempo real y sin importar su ubi-
cacion geografica.

EL CEO de la compania, Miguel Ra-
sero, cuenta con unaamplia experien-
ciaen laaplicacion de tecnologia para
resolver problemas empresariales rea-
les. Ha disenado infraestructuras
IT/Cloud para importantes empresas
de retail, asi como para el sector pu-
blico educativo en Espana. Ademas,
haaplicado la IA en la creacion de nue-

vos productos y sistemas en las indus-
trias del turismo y la moda. Su an-
terior empresa fue seleccionada para
el programa Techstars cloud de 2016,
destacando entre mas de 8,000 pro-
puestas.

Por su parte, el CTO de mSurgery, Mi-
chel Velazquez, es un expertoen el pro-
cesamiento de datos biomédicosy en
técnicas automatizadas de autoapren-
dizaje. Ha dirigido proyectos interna-
cionales de I+D en este campoy ha pu-
blicado numerosas contribuciones en
revistas y congresos cientificos.

El proyecto de mSurgery surgié como
una solucién tecnoldgica a un pro-
blema planteado por QuirénSalud en
colaboracion con Telefénica. En un pi-
loto de innovacion, se desarrolld una
tecnologia inicial que permitio a un des-
tacado cirujano japonés ofrecer asis-
tencia en tiempo real a un quiréfano
de Quiron en Malaga. Tras el éxito de

esta prueba, decidieron creary comer-
cializar el producto.

La plataforma mSurgery no solore-
suelve el problema de la limitacion fi-
sica de espacio en quiréfanos, sino que
también permite a los cirujanos reci-
bir asistencia remota de expertos, sin
importar lo lejos que estén. Ademas,
ofrece acceso a una base de conoci-
miento que contiene sesiones graba-
das, etiquetadas y facilmente loca-
lizables, lo que facilita la preparacién
de casos practicos y el intercambio de
experiencias entre profesionales.

Elobjetivo de mSurgery es transfor-
mar la educacién quirdrgicay me-
jorar lasalud digjtal en Espafa. Su pla-
taforma exclusiva permite una expe-
riencia colaborativa en tiempo real con
resoluciones de hasta 4K, lo cual la di-
ferencia de sus competidores direc-
tos. También ofrece una reproduccion
controlada de sesiones grabadas,

VAXDYN. Tecnologia pionera para evitar millones de muertes

Vacunas para prevenir infecciones
mortales por superbacterias
resistentes alos antibioticos

A.A. La ONU estima que en 2050
habra 10 millones de muertes por
superbacterias si no aparecen nue-
vas formas de combatir estas infec-
ciones. La cifra equivale al numero
de muertes por cancer en 2020, se-
gun la organizacion. La situacion es
critica: la resistencia a los antibidti-
cos es cada vez mayor. En mitad de
esta crisis sanitaria, Vaxdyn trabaja
en el desarrollo de vacunas para la
prevencion de enfermedades aso-
ciadas a estas bacterias resistentes.

Actualmente, los métodos de la
medicina moderna dependen del uso
de antibidticos para controlar las in-
fecciones por bacterias. El proble-
ma es que existe un grupo de bac-
terias que se han hecho resisten-
tes estos y dejan a la poblacién in-
defensa.

Como explican desde Vaxdyn, star-
tup finalista de Alhambra Venture
2023, hay seis superbacterias res-
ponsables del 73% de los 5 millo-

nes de muertes al ano por esta cau-
sa. Estas superbacterias ya matan
mas que el sida, la malariay algunos
tumores, seglin una investigacion ha
sido publicada en la revista médica
The Lancet .

La empresa sevillana ha desarro-
llado unatecnologia capaz de gene-
rar vacunas contra cuatro de estas
seis superbacterias. Pero lo mejor
es, que a diferencia de otros proyec-
tos, Vaxdyn puede cubrir a todas las
variantes de cada superbacteria con
una sola vacuna. Es de celebrar, ya
que las primeras son organismos
muy complejos que llegan a adap-
tarse al ambiente para evadir la in-
munidad.

Las vacunas que se estan desa-
rrollando son nuevas entidades bio-
légicas, nunca antes testadas. «Es-
tan disefadas para crear un escudo
inmunitario en las personas vacuna-
das capaz de contener la infeccion
por todas las variantes circulantes

en el mundo de cada superbacte-
ria», explican desde la biotecno-
logica.

La startup es la primera empresa
espanola en recibir financiacion de
CARB-X, una aceleradora internacio-
nal con sede en Boston apoyada por
entidades como los gobiernos de Es-
tados Unidos y Reino Unido, la Fun-
dacion Bill & Melinda Gates o The
Wellcome Trust. Sin duda, todo un
hito.

Con este logro, ademas, han dis-
minuido el riesgo inherente a cual-
quier nueva tecnologia y estan su-
mergidos en las primeras reuniones
con reguladores de la Agencia Eu-
ropea de Medicamentos.

Los primeros modelos de vacu-
nas irian destinadas a inmunizar a
la poblacioén en riesgo y prevenir la
enfermedad asociada a estas infec-
ciones sin la necesidad del uso de
antibidticos.

Estan trabajando en varias solu-
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asi como una experiencia inmersiva a
través de dispositivos moviles, ta-
bletas, ordenadores y gafas de reali-
dad virtual.

Con sus soluciones tecnoldgicas pro-
pias, mSurgery busca revolucionar la
maneraen que los profesionales de la
salud adquieren conocimientos y re-
ciben asistencia en tiempo real.

La startup se encuentra en un mo-
mento de crecimiento. Actualmente,
la empresa cuenta con sus primeros
clientes comerciales, entre ellos la
farmacéutica GSK, que utiliza la pla-
taforma mSurgery para su proyec-
to OncoGYN. En este proyecto, se

Juanjo Infante, CEO.

ciones. La primera de las vacunas es
para prevenir la enfermedad asocia-
da a la superbacteria Klebsiella, que
mata a 650.000 personas al afo. El
objetivo es inmunizar a personas con
enfermedad crénica de pulmon, ya
gue en estados avanzados se ven
afectadas por esta superbacteria que
no se puede parar con antibioticos.

También consideran la proteccion
de neonatos, puesto que Klebsiella
es la segunda causa de muerte de
bebés por infecciones en paises en
vias de desarrollo.

estan creando materiales de forma-
cion para capacitar a 300 ciruja-
nos en técnicas avanzadas de ciru-
gias para tratar el cancer de ovario
y endometrio.

Ademas, mSurgery esta enfoca-
da en establecer una sélida red de
distribucion, tanto a nivel nacional
como internacional. La compaiia ve
esto como la mejor forma de esca-
lar sus operaciones con los recur-
sos actuales. Al mismo tiempo, se
estéa trabajando en mejorar el ser-
vicio preventa al cliente, con gran
parte del equipo enfocado en el de-
sarrollo de mejoras en el producto.

Vaccines & Antibodies
Against Resistant Infe:

La segunda solucién en la que tra-
bajan previene la infeccién por Pseu-
domonas, que es la principal causa
de muerte en pacientes con fibrosis
quistica.

El trabajo de Vaxdyn con las vacu-
nas llega hasta la prueba de concep-
to en humanos en fase clinica 2. A
partir de ahi, el propdsito es que las
farmacéuticas completen su desa-
rrolloy puesta en el mercado. La pri-
mera de ellas, de hecho, ya ha co-
menzado la recta final para su prue-
ba en humanos.
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BIOTECNOLOGIA. Estan desarrollando una solucion eficaz y asequible para enfermedades neurodegenerativas

ONESTX, la startup que quiere trenar el Alzheimer

A.A. Un farmaco capaz de frenar el
Alzheimer. Este es el ambicioso ob-
jetivo de la startup biotecnoldgica
ONESTX, una empresa fundada en
el ano 2020 que esta desarrollan-
do un farmaco capaz de frenar e in-
cluso revertir el daio neurolégico
asociado a enfermedades neurode-
generativas. En busca de financia-
cion y socios inversores, ONESTX
participara como finalista en el even-
to de emprendimiento Alhambra
Venture 2023.

El equipo de ONESTX esta con-
formado por expertos altamente ca-
lificados en el campo de la biotec-
nologia. Liderando el equipo se en-
cuentra el Angel Cebolla, un reco-
nocido experto con mas de 24 afos
de experiencia en el sector biotec
espanol. Junto a él se encuentran
Sandra Gavalda y Vinas Andrés Si-
mon, quienes también poseen una
amplia experiencia en el area.

El proyecto de ONESTX se origi-
no en la Universidad Pablo de Ola-
vide, donde Manuel Muhoz, profe-
sor de la institucién, descubri6 una
nueva forma de abordar el enveje-
cimiento. Con la colaboracion de
otros profesionales, sentaron las ba-
ses de ONESTX. Ademas, destaca-
dos bioemprendedores como Luis

Ruiz-Avilay Jorge Alemany se unie-
ron al proyecto brindando su ex-
periencia y enfoque empresarial.
El producto principal de ONESTX
es un medicamento con potencial
para combatir enfermedades neu-
rodegenerativas en animales y que
se ha demostrado seguro en huma-
nos. En experimentos con anima-
les, se ha observado que este me-
dicamento puede aumentar la es-
peranza de vida en un 15-20%, re-
vertir la pérdida de memoria en ra-
tones mayores, asi como en otras
enfermedades neurodegenerativas
asociadas a la acumulacion de pro-

teinas. También se han obtenido re-
sultados prometedores en enferme-
dades como el Parkinsony la enfer-
medad de Huntington.

El principal problema que ONESTX
busca abordar es el tratamiento del
Alzheimer, una enfermedad que afec-
ta a mas de 50 millones de perso-
nas en todo el mundoy que posible-
mente se incremente de forma pa-
ralela a una mayor esperanza de
vida.

Los tratamientos actuales solo ali-
vian los sintomas sin detener o re-
vertir la degeneracion neuronal. Ade-
mas, los tratamientos mas prome-

GRANADA. La startup esta inmersa en una ampliacion de capital para
enfrentar las Ultimas fases clinicas y reguladoras del medicamento

Pharmamel revoluciona
eltratamiento de la sepsis
con un farmaco de melatonina

GRANADA

A.A. La sepsis es una patologja ca-
racterizada por una respuesta infla-
matoria exagerada frente a un agen-
te infeccioso. Provoca una activacion
de citoquinas proinflamatorias (ac-
tuan en la respuesta inmune innata),
ademas del aumento del estrés exida-
tivo exagerado y el dafio mitocondrial,
que provocan fallo multiorganicoy la
muerte. Actualmente, no existe tra-
tamiento actual e incluso la OMS ha
solicitado a los paises una rapida ac-
tuacién. Pharmamel la tiene.

Esta biotecnoldgica, finalista de Al-
hambra Venture 2023, ha desarro-
llado un inyectable de melatonina in-
travenoso para tratarla. Ya lo ha pro-
bado en dos ensayos clinicos de fase
11, obteniendo prometedores resul-
tados clinicos, y el perfecto candida-
to a farmaco.

SegUn indican desde la startup gra-
nadina, se diagnostican mas de 50

millones de casos de sepsis al ano,
causando un 25% de muertes y acos-
tumbra a ser «la primera causa de
muerte en la UCI de cualquier hos-
pital».

El objetivo que tienen es claro: ob-
tener los recursos necesarios para
desarrollar las Ultimas fases clinicas
y lograr la aprobacion de la farma-
céutica.

Dado que no hay tratamientos es-
pecificos para controlar la respues-
ta inflamatoria exagerada, el trata-
miento primario de la sepsis son los
antibioticos para frenar la infeccion,
y la fluidoterapia para recuperar la
presion arterial y evitar el fallo mul-
tiorganico. «Estas medidas no son
suficientes para frenar esta epide-
mia y evitar la alta mortalidad, que
aumenta por la resistencia antibioti-
ca», explica el equipo médico.

El gran logo de Pharmamel es fru-
to de anos de trabajo el seno de la

Universidad de Granada a través del
programa Spin-Off, con diversas li-
cencias tecnoldgicas procedentes
del Servicio Andaluz de Salud y de la
universidad.

Aunque como tal nacio en el ano
2014, su historia se remonta a déca-
das de trabajo de los investigadores
Dario Acuia-Castroviejo y Germaine
Escames, cofundadores y directores
cientificos, en el campo de la mela-
tonina. A ellos, se ha sumado un equi-
po multidisciplinar que encabeza el
CEQYy cofundador, Ramdn Garcia, con
un amplio recorrido en emprendi-
miento y transferencia tecnoldgica.

Con todo, nade Pharmamel para
poner al servicio la experiencia inves-
tigadoray las tecnologias desarrolla-
das por el equipo. Como biotecnol6-
gica de I+D+itienen claro que su mi-
sion es desarrollary poner en el mer-
cado medicamentos innovadores ba-
sados en la melatonina y su alta ca-

tedores, como los anticuerpos mo-
noclonales, son costosos y requie-
ren inyecciones. El medicamento de
ONESTX se administra por via oral,
es de baja toxicidad y tiene un cos-
te mas accesible.

«Queremos obtener resultados
que confirmen la eficacia y seguri-
dad del medicamento en pacientes
con Alzheimer en un corto periodo
de tiempo. Esto nos permitiria avan-
zar a la fase II de los ensayos clini-
cos, donde demostrar los efectos
positivos del medicamento en el de-
terioro cognitivo», explican los fun-
dadores a IDEAL.

En este sentido, si ONESTX logra
demostrar una mejora en la memo-
ria 0 una desaceleracion en el dete-
rioro cognitivo, el valor de la empre-
sa podria aumentar significativa-
mente. Por ello, actualmente ONESTX
busca financiacion para preparar los
estudios en pacientes y demostrar
la eficacia y seguridad de su medi-
camento. Se estima que necesita-
ran alrededor de 4 millones de eu-
ros para completar esta etapa.

El sueno de ONESTX es conver-
tirse en un referente en la indus-
tria farmacéutica al ofrecer una so-
lucién eficaz y asequible para enfer-
medades neurodegenerativas como
el Alzheimer. Desean marcar una di-
ferencia significativa en la vida de
millones de personas en todo el mun-
do. Su participacion en Alhambra
Venture 2023 es clave para atraer
socios inversores que aceleren su
progreso y permitan que su medi-
camento llegue a los pacientes lo
antes posible.

En definitiva, con su participa-
cion en Alhambra Venture 2023,
esperan encontrar los recursos
y SOCios necesarios para avan-
zar en su investigacion y hacer
realidad sus objetivos a corto y
largo plazo.

Equipo directivo de esta firma granadina. !

pacidad antioxidante y antiinflama-
toria para su aplicacion en patologias
que cursen con inflamacion, estrés
oxidativo y dafno mitocondrial.

La startup se encuentra en un mo-
mento crucial para su futuro, ya que
para afrontar el desarrollo de las Ul-
timas fases clinicas ha lanzado una
campana de ampliacion de capital en
la plataforma Capital Cell, plataforma
regulada por la CMNVy lider en inver-
sion especializada en empresas del
sector de la salud y la biotecnologia.

«En esta ronda de ampliacion de
capital hemos conseguido recaudar
en tiempo récord (dos semanas) el
130% de nuestro objetivo minimo
1.250.000 euros, siendo nuestro ob-
jetivo 3.000.000 euros», explican des-

de la biotecnoldgica. Una vez lleguen
ahi, el plan de la compaiiia es salir a
cotizar e iniciar las Ultimas fases del
ensayo clinico.

Por el momento llevan mas de
970.000 euros. La campana de am-
pliacién de capital ofrece por tiem-
po limitado un descuento del 15%
sobre la valoracion de esta, razon por
la cual, méas de 100 nuevos inverso-
res, entre ‘family office’, particulares
y profesionales, ya se han sumado a
este proyecto biotecnologico.

Pero el tiempo corre y a la cam-
pana le queda alrededor de mes
y medio para acabar. Asi, su par-
ticipacion en Alhambra Venture
es vital para cerrar con éxito los
3.000.000 euros.
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ECOSISTEMAS. Alhambra Venture dedica todo un bloque a las
soluciones para el medioambiente con mesas redondas, debates y
pitches de las startups finalistas mas ecoldgicas

El ecosistema emprendedor
espanol, alavanguardia

de la transformacion

hacla la sostenibilidad

GRANADA

A.A. En la Ultima década, el concep-
to de sostenibilidad ha adquirido
una relevancia sin precedentes en
todos los ambitos de la sociedad.
Desde la lucha contra el cambio cli-
matico hasta la conservacion de los
recursos naturales, la sostenibilidad
se ha convertido en una prioridad
global. En un pais con recursos hi-
dricos limitados, alin mas.

Entendiendo este contexto, el eco-
sistema emprendedor espanol ha
emergido como un motor de inno-
vacién y cambio, desempeiiando un
papel fundamental en la transfor-
macion hacia un modelo empresa-
rial mas responsable y consciente.

La sostenibilidad no se limita tni-
camente a la adopcidn de practicas
amigables con el medio ambiente,
sino que implica un enfoque inte-
gral que considera también aspec-
tos econdémicos y sociales. A este
respecto, los emprendedores es-
tan demostrando un creciente in-
terés en desarrollar modelos de ne-
gocio que generen un impacto po-
sitivo en la comunidad y minimicen
su huella ambiental. No solo se tra-
ta de cumplir con las regulacio-
nes medioambientales, sino de
adoptar una mentalidad empresa-
rial que integre la sostenibilidad
como un valor central.

A medida que el panorama em-
presarial evolucionay las expecta-
tivas de los consumidores cambian,
existe la oportunidad de liderar el
camino hacia un futuro mas soste-
nible.

Por ejemplo, Espaia es lider en
energias renovables. En el Hydro-
gen Investability Index (H2i) 2021,
un ranking de los 40 primeros pai-
ses en términos de atractivo para
lainversién en proyectos de hidro-
geno de bajas emisiones, Espana
ocupa el segundo puesto a nivel
mundial.

Segln esto, ademas, las empre-
sas nacionales van a la vanguardia
de la sostenibilidad, puesto que es-
tan asumiendo su papel como ac-
tores clave en el desarrollo mas eco-
légico y la consecucion de la Agen-
da 2030.

Igualmente, en este mismo ano,
Espana se ha situado en el decimo-
sexto puesto de 163 paises en la
consecucion de los Objetivos de De-
sarrollo Sostenible (ODS). Segun
esto, el principal reto del pais es la
adaptacion del sistema econdémi-
co a los criterios de sostenibilidad

ambiental, abordando los desafios
medioambientales con una pers-
pectiva integral.

Empresas responsables

Pese a estos retos, las empresas tie-
nen el aprobado. El fndice de ries-
go y rendimiento de la sostenibili-
dad empresarial, publicado por Eco-
Vadis, se conoce como el proveedor
lider de calificaciones en este sen-
tido. Asignan a las compaiias espa-
nolas 57,7 puntos, por encima de la
media mundial de 49,2 puntos. Con
esto, continva la tendencia al alza,
siendo, ademas, la ética el aspecto
en el que se registra un mayor pro-
greso. Cabe destacar que el anali-
sis pone el foco en las pequenas y
medianas empresas, como las star-
tups, y representan al 88% de las
compahnias evaluadas.

Estas dindmicas de cambio tam-
bién nacen desde los organismos
publicos, con un Ministerio para la
Transicion Ecoldgica y el Reto De-
mografico que lucha contra el cam-
bio climatico, previene la conta-
minacién y protege el patrimonio
natural. Desde el mismo, existen
distintas lineas de ayudas para pro-
yectos empresariales generadores
de empleo en zonas de transicion
justa.

También se impulsan cambios
desde la Red Espanola para el De-
sarrollo Sostenible (REDS-SDSN
Spain), una red de colaboracion in-
terdisciplinar e intersectorial naci-
da con el objetivo de movilizar re-
cursos y formular soluciones.

Con todo, la sostenibilidad en el

ecosistema emprendedor espanol
vive un enfoque desde el que pro-
mueve el desarrollo econémico y
empresarial de manera responsa-
ble y respetuosa con el medio am-
biente y la sociedad. En los ulti-
mos anos, ha habido un creciente
interés en la sostenibilidad dentro
de la comunidad empresarial espa-
nola, y muchas empresas emergen-
tes estan adoptando practicas eco-
légicas en sus operaciones y mode-
los de negocio.

Se han establecido diversas ini-
ciativas y programas para fomentar
la sostenibilidad en el &mbito em-
prendedor. Por ejemplo, existen ace-
leradoras y fondos de inversién que
se centran especificamente en em-
presas que ofrecen soluciones o tie-
nen un impacto social positivo. Es-
tas organizaciones ofrecen apoyo fi-
nanciero, asesoramiento y recursos
a los emprendedores que buscan
desarrollar proyectos sostenibles,
lo que impulsa este tipo de startups

También se han creado espacios
de coworking e incubadoras que
promueven la sostenibilidad y pro-
porcionan un entorno propicio para
el desarrollo de empresas emer-
gentes con enfoque verde. Espa-
cios que ofrecen infraestructuras y
servicios compartidos, facilitando
la colaboracion y el intercambio de
conocimientos entre emprendedo-
res comprometidos con la sosteni-
bilidad.

Alhambra Venture también es uno
de esos espacios con un bloque de-
dicado a esta tematica y una linea
de startups finalistas que ofrecen
soluciones sostenibles para el me-
dioambiente.

El proximo 4 de julio, el Palacio de
Congresos acogera dentro de Al-
hambra Venture un reverse pitch
que debatird sobre el venture ca-
pital como impulsor del emprendi-
miento innovado, reflexionando a
cerca de qué buscan los inverso-
res que apuestan por la sosteni-
bilidad.

También habra un corporate ven-
turing sobre el tema con la partici-
pacion de Redeia, ademas de acti-
vidades, networking y workshops
enfocados exclusivamente a esta
tematica.

Y como no podria ser de otra for-
ma, las startups de sostenibilidad
daran sus pitches. Estas son
Blowind, Dovetail Electric Aviation,
Velca, Thermal Cooling, Ciclogreen,
Verso Instalaciones, Biopalet y Slab.
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MATERIALES LIGEROS. Sostenibilidad y eficiencia
para el sector de la construccion y lalogistica

Biopalet, una

alternativa
sostenible

ala

maderay al plastico

A.A. La empresa jienense cofunda-
da por Antonio Luis Rojas Duro y Ri-
cardo Sempere ha logrado llamar la
atencion del sector logistico y de la
construccién con BIOPALETS, su
proyecto de fabricacion de paneles
celuldsicos reciclados ligeros, que
ofrecen una resistencia superior a
los productos convencionales en el
mercado.

Su objetivo es proporcionar una al-
ternativa a la maderay al plastico,
tanto en la logistica como en el mo-
biliario y la construccion en general.

BIOPALET, como se denomina la
marca, ha desarrollado unalinea de
productos que incluye los revolucio-
narios ‘Triboard’, paneles ligeros uti-
lizados para la fabricacién de mue-
bles, construccion de stands vy, re-
cientemente, para la construccion

de casas modulares rapidas, ligeras
y econdmicas. Estos productos ofre-
cen ventajas significativas en térmi-
nos de sostenibilidad y eficiencia.

Como destacan sus fundadores,
«los paneles estan hechos en un 83%
al 95% de celulosa reciclada, pu-
diendo soportar 40tm/m2 y consi-
guiendo una resistencia similar a los
de madera».

De esta forma, uno de los aspec-
tos mas destacados de la propues-
ta de BIOPALET es su contribucion a
la reduccion de las emisiones de CO2.
Al optimizar los espacios y reducir los
pesos en el transporte, se disminu-
ye el consumo de gasoil, ya que por
cada litro consumido se liberan 2,6
kg de CO2 a la atmdsfera. Ademas,
la reduccion de peso en el trans-
porte aéreo tiene un impacto direc-

7I‘{-Iue‘stra de los paneles ligeros

to en la reduccidn de costes, ya que
cada kilogramo transportado en avion
tiene un coste aproximado de 6 dé-
lares (unos 5,57 euros).
Laempresa también ha abordado
el problema de la tala excesiva de
arboles mediante el uso de la eco-
nomia circular y el cartén reciclado
como materia prima. De esta mane-
ra, se contribuye a la preservacion
de los bosques y se reduce el impac-
to ambiental negativo de la industria

“Triboard’.
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maderera.

BIOPALET se dirige tanto a em-
presas que buscan reducir su hue-
lla de carbono y costes generales,
como a particulares conscientes del
medio ambiente y preocupados por
los precios actuales en la construc-
cion y las viviendas en general. La
empresa ha sido reconocida por su
enfoque sostenible y sus beneficios
econdmicos, ya que no solo ayuda a
las empresas a reducir sus costes,

BIOPALET ha logrado
validar sus prototipos
con humerosas
empresas de prestigio
en varios sectores

sino que también tiene un impacto
positivo en la sociedad en términos
de sostenibilidad planetaria.

BIOPALET se destaca por su ba-
jos costes en comparacion con la
maderay el plastico, asi como la re-
duccion de la huella de carbono y el
impacto en la sostenibilidad del pla-
neta. Y es que, segun afirman sus
fundadores, las certificaciones fo-
restales de muchas empresas ma-
dereras no son siempre confiables,
de lamisma forma que el plastico se
recicla solo al 30% de su capacidad.

BIOPALET tiene grandes aspira-
ciones para el futuro. Su objetivo
es convertirse en un referente mun-
dial en sostenibilidad y creacion de
empleo relacionado con el medio
ambiente. Su visién se centra en li-
derar el futuro de la construccion
sostenible, ofreciendo soluciones
innovadoras que contribuyan a la
preservacion del planeta.

Para alcanzar este ambicioso
objetivo, la empresa busca encon-
trar un buen socio inversor que les
ayude a cumplir tanto sus metas
medioambientales como econd-
micas.

VELCA. La startup gallega tiene modelos con hasta 100 kildmetros de autonomia y un modelo de suscripcion para ofrecer

opciones asequibles

Motos eléctricas con baterias extraibles para
acabar con el traficoy la contaminacion

GRANADA

A.A. Resolver el problema medioam-
biental de los combustibles fosiles y
el trafico de las ciudades de un solo
golpe. Parece algo utdpico, pero este
2x1 resolutivo es Velca, startup fina-
lista de Alhambra Venture 2023, que
ha revolucionado el mundo del mo-
tor con sus ciclomotores, motocicle-
tasy e-bikes 100% eléctricas.

Sus ciclomotores tienen baterias
extraibles recargables en cualquier
enchufe doméstico, pudiendo alcan-
zar hasta los 100 kilometros de au-
tonomia y una velocidad de 90 kilo-
metros por hora.

La startup nace tras observar un ni-
cho de mercado, con el propésito de
frenar la contaminacion de las ciuda-
desy los atascos gracias a estos vehi-
culos urbanos cero emisiones.

Su fundador y CEO, Emilio Frojan,
trabajaba en Alemania como jefe de
produccion de VOI, un unicornio sue-
co de patinetes eléctricos. Frojan pen-
s6 en el mercado que podia haber
para la motocicleta y empezd a tra-
bajar por las noches para desarro-
llar este proyecto propio. Cuando ya

habia aterrizado las primeras ideas,
presento el proyecto a su equipo, que
se unio a la aventura, fundando jun-
tos Velca.

Aquello ocurrié en 2019y, pese a
darse de bruces contra una pandemia
cuando iban a lanzarse al mercado,
en 20271 laempresa se convirtio en la
marca espanola con mas matricula-
ciones de ciclomotores eléctricos.

¢Laclave del éxito? Entienden que
son varios factores, pero sin duda
apuestan por lacomodidad que apor-
ta la bateria extraible, la facilidad de
pago, asi como un servicio posventa
en todo el mercado espafiol. A esto,
se une una gran estrategia de marke-
ting en redes sociales con influencers
como embajadores de la marca, ade-
mas de grandes acuerdos de colabo-
racion con empresas como Burger
King, Estrella Galicia, Michelin, KFC o
Domino ’s.

Un modelo de suscripcion

Otro punto a destacar son las opcio-
nes que ponen a disposicion del clien-
te. Y es que, no conformes con el ren-

ting, han desarrollado un modelo de
suscripcioén, Velca Flex, que llega para
ser el Netflix de las motos eléctri-
cas. Asi, la startup ofrece un servicio
de crédito que da acceso a unamoto
en menos de 48 horas. El cliente com-
pralamotoy se suscribe a un mode-
lo de pago por cuotas para la bateria,
que es uno de los elementos que hace
la moto mas cara.

Esta suscripcion da acceso a un pe-
riodo de uso de 60 meses con una ga-
rantia de 3 anos. Pasado ese tiempo,
el conductor puede decidir si se que-
da con esa bateria o quiere una nue-
va. Los precios varian segun el mode-
lo, pero puede ser, por ejemplo, una
inversién inicial de unos 1.300 euros
por la moto y una cuota de 26 euros
al mes por la bateria.

Esto es solo un ejemplo de la alta
capacidad de adaptacion de la star-
tup gallega. En este sentido, Frojan
destaca los 12 tipos de vehiculos di-
ferentes que la empresa ha lanzado
al mercado en estos 3 anos, ade-
mas de mejorar la autonomia de sus
baterias.

Laempresa llega al Palacio de Con-

gresos vendiendo una media de mil
motocicletas al afio y con grandes re-
conocimientos como el premio a Me-
jor Startup en el Lacon Network Star-
tup Congress 2021, Mejor Pitch en
Startup Olé 2021 o el Global Green
Business Awards 2021.

Desde la startup estiman que mas
del 50% de los desplazamientos inte-
rurbanos que se hacen en coche pri-
vado los realiza una sola persona. Por
lo que se estan desaprovechando re-
cursos y generando mas trafico. Has-
ta el momento, Velca calcula que con

sus productos han ahorrado mas de
27 toneladas de CO2 en los nucleos
urbanos, el equivalente a llenar 9,5
piscinas olimpicas.

Con estos datos sobre la mesa,
Frojan es ambicioso y busca conso-
lidar el 10% de cuota de mercado
en Espana.

Ademas, persigue poder trasladar
las operaciones de produccién en su
totalidad a Espanay se marca un cla-
ro objetivo para los préximos anos:
«visitar cualquier ciudad de Euro-
pay encontrar sus motos».
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EXPANSION GLOBAL. Referente en la descarbonizacion del transporte laboral

Ciclogreen, soluciones sostenibles
parala movilidad enempresas

A.A. En un mundo donde los vien-
tos de cambio soplan hacia un futu-
ro sostenible y la reduccion de emi-
siones, la startup sevillana Ciclogreen
ha conseguido ser seleccionada como
finalista de Alhambra Venture 2023.

Esta empresa, fundada en 2016
por Gregorio Magno, se ha converti-
do en un referente en la descarbo-
nizacion de la movilidad laboral, ofre-
ciendo soluciones innovadoras y efi-
caces desarrolladas por un equipo
multidisciplinar compuesto por 12
personas.

La idea original de Magno surgio
tras inspirarse en una compania es-
tadounidense llamada Recyclebank,
la cual habia logrado aumentar la
tasa de reciclaje en varias ciudades
através de la gamificacion. Con esta
inspiracion, el emprendedor decidié
aplicar el mismo enfoque para im-
pulsar la movilidad sostenible y fun-
dé Ciclogreen.

El proyecto nace como una plata-
forma que premia los desplazamien-
tos sostenibles al trabajo con rega-
los, incentivando asi la lucha con-
tra el cambio climaticoy la polucién
en las ciudades. La motivacién del

equipo fundador era crear un ne-
gocio innovador que no solo prospe-
rara econémicamente, sino que tam-
bién generara un impacto ambien-
tala gran escala.

Alo largo de los anos, el modelo
de negocio ha evolucionadoy se ha
centrado en reducir las emisiones
de las empresas, fomentando la mo-
vilidad sostenible hacia el trabajo.

De esta forma, la startup ayuda a
las companias a disefnar su Plan de
Movilidad Sostenible, cumpliendo
con las leyes autonémicas y la nue-
va Ley de Movilidad Sostenible, que
entrara en vigor este mismo ano. Asi,
las empresas pueden evitar sancio-
nes que podrian ascender hasta los
50.000 €.

Ademas, Ciclogreen ofrece una

Esperan que esta
oportunidad les permita
cerrar una ronda de
inversion que acelere
su crecimiento

THERMAL COOLING TECHNOLOGY.

Parabolas inteligentes para optimozar la energia solar

GRANADA

A.A. En la busqueda de soluciones
sostenibles para satisfacer las nece-
sidades energéticas actuales, se ha
vuelto cada vez mas claro que el fu-
turo de la energia reside en las fuen-
tes renovables. En un pais con tan-
tas horas de sol como es Espana, sin
duda, la energia solar sera clave en
este camino hacia la sostenibilidad.
En este campo se mueve Thermal
Cooling Technology, startup finalis-
ta de Alhambra Venture 2023, que
trabaja en la generacion de energia
solar térmica.

Esta empresa, con base en Madrid,
desarrolla unas parabolas que apro-
vechan al maximo la luz solar para
cualquier tipo de proceso industrial
o climatico. De este modo, genera
energia solar térmica a través de pa-
rabolas inteligentes, reduciendo el
consumo de combustibles. Ademas,
la startup presume de ser hasta cua-
tro veces mas eficientes que los co-
lectores solares planos.

Las parabolas recogen la luz so-
lar convirtiéndola en energia estable
y sostenible. El calor se convierte en
agua caliente sanitaria o vapor de
agua alcanzando unas temperaturas
de hasta 250° C. Al tratarse de una
parabola inteligente, aprovecha al

maximo la luz solar para convertirla
en energia.

Este producto complementa los
sistemas ya existentes y segun el fa-
bricante ahorra hasta un 60% de los
costes energéticos. «Gracias a nues-
tro revolucionario sistema de segui-
miento solar, conseguimos un mayor
rendimiento del sol mediante espe-
jos enfocados en un punt», explican
desde Termal Cooling. Asi, las prin-
cipales aplicaciones del producto son
los procesos industriales en secto-
res como el textil, alimentacidn, qui-
mica o ganadera, pero también para
el uso residencial.

plataforma basada en una aplicacién
corporativa y un panel de control,
que permite implementar las accio-
nes del plan de movilidad a través
de un programa de incentivos gami-
ficados. Por ejemplo, uno de los mas
recientes, ‘Reto 30 dias en bici’. Se
trata de una iniciativa a la que pue-
den sumarse tanto corporaciones
como universidades.

Segun lainformacion que se pue-
de consultar en la propia web del
reto, han acumulado mas de 95 mil
kildbmetros y se han inscrito 856 par-
ticipantes, lo que supone un ahorro
de 66.181 emisiones de CO2.

Una muestra clara de como la pla-
taformaimpulsa los desplazamien-
tos sostenibles hacia el trabajo o el
lugar de estudio, logrando cuantifi-
car y reducir las emisiones genera-
das por el transporte.

Como apunta su CEOQ, el publico
objetivo de Ciclogreen son las em-
presas con mas de 100 empleados
en al menos una de sus sedes.

«Nuestro éxito se fundamenta en
ofrecer una soluciéon completa que
va mas alla de ser, simplemente, un
proveedor tecnoldgico. Gracias a

Desde la startup apuntan que cuen-
tan con una rapida amortizacion que
vade los dos a los cinco afos y sitlian
la reduccion en gasto energético en
hasta un 60%. De esta forma, una de
las principales ventajas es el ahorro,
pero también la reduccion de emi-
siones, puesto que al no usar com-
bustibles fésiles, no emite CO2 a la
atmosfera. Ademas, la parabola tie-
ne un sistema de programaciony con-
trol remoto, sin apenas mantenimien-
to, autorregulable y auto orientable,
con lo que se pliega o cambia de po-
sicidn en funcién de las condiciones
climaticas.

nuestra experiencia en el sector, des-
tacamos por nuestra capacidad para
analizar las necesidades y motiva-
ciones de la movilidad de los em-
pleados, cumpliendo con las regu-
laciones y ofreciendo una solucion
tecnoldgica integral», anade.
Ciclogreen pedalea mas alla de las
fronteras nacionales. La trayectoria
de Ciclogreen esta en constante as-
censo. Su presencia en el mercado
espanol es notable, colaborando con
numerosas empresas destacadas.
Sin embargo, su objetivo no se limi-

Se trata de una tecnologia valida-
da que cuenta con el certificado So-
lar Key-mark & SRCC de durabili-
dady eficiencia. Ademas, ya acumu-
la mas de 1.000 parabolas instala-
das y tiene varios pilotos en Espana
e India.

Una solucidn industrial

Entre sus clientes destacan Renfe, la
farmacéutica Covex, las estaciones
de servicio Disa o Siemens, que re-
comienday comercializa es tecnolo-
gia para los proyectos de sus clien-
tes. Apuestan claramente por el sec-
tor industrial, ya que indican que en
los ultimos 10 aios el mercado se
ha multiplicado por dos, pero ese cre-
cimiento se ha concentrado en el sec-
tor residencial, sin productos que cu-
bran las necesidades que requiere el
sector industrial; hasta ahora.

El objetivo de la empresa es im-
plantar estas parabolas para solucio-
nar el consumo de energia solar tér-
mica en infraestructuras que consu-
men calory climatizacion hasta con-
vertirse en el sistema referente de
generacion de energia solar térmica,
de facil instalacion, rapida amor-
tizacién y duradero. Lo creen po-
sible porque el sistema es «escala-
ble y de rapida instalacion», ya que

Equipo de esta empresa centrada en la movilidad.
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ta a las fronteras nacionales. Ciclo-
green busca «seguir pedaleando» y
expandirse para convertirse en un
referente global en la gestion y pro-
mocién de la movilidad sostenible
en el ambito corporativo.
Actualmente, la empresa se cen-
tra en mejorar su producto y aten-
der las necesidades de sus clientes,
basandose en el continuo feedback
que reciben. A largo plazo, Ciclogreen
aspiraa convertirse en una solucién
integral de movilidad sostenible re-
conocida en todo el mundo.

sus dimensiones y peso permiten ins-
talaciones a la medida de las nece-
sidades de cada proyecto.

Los origenes de esta startup se re-
montan a 2006, cuando Rafael An-
son, CEOy fundado, trabajaba como
ingeniero de telecomunicaciones ins-
talando y desarrollando placas foto-
voltaicas. En su pasién por la energia
renovable, decide viajar a China para
ver el mejor producto para sus huer-
tos fotovoltaicos sean los mas eficien-
tes. Un cambio legislativo le hizo po-
ner el ojo en la energia termosolar.

Se sumergio en ella pensando en
unir una parabola y en el disco Stir-
ling, es un motor que utiliza la NASA
debido a su gran eficiencia. La idea
era unificar el motor con energia so-
lar, pues el calor hace que el disco
Stirling se ponga en movimiento para
generar electricidad. De afos de de-
sarrollo y resolucion de los diferen-
tes problemas que surgieron en el
proceso, nacié finalmente Termal
Cooling.

Con todo, Ansén y su equipo lle-
gan a Alhambra Venture buscan-
do mejorar en la automatizacion y
mecanizacion de los procesos para
incrementar la capacidad de en-
samblaje, asegurar los pedidos y
reducir los tiempos y costes, entre
otros objetivos.
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MERCADO EN CRECIMIENTO. Una solucion 100% sostenible

Verso, el impulso para
la instalacion de puntos
de carga de gran potencia

GRANADA

A.A. La proliferacion de vehiculos
eléctricos ha creado un nuevo nicho de
mercado para la instalacion de pun-
tos de carga, donde no falta personal
cualificado y especializado, pero tam-
bién empresas que ofrezcan este ser-
vicio, sin tener que subcontratar nin-
guna parte del proceso. Siendo cono-
cedores del sector y viviendo de pri-
mera mano esa necesidad, nace Ver-
so instalaciones, startup finalista de
Alhambra Venture 2023.

Los tres socios fundadores, Igna-
cio Lopez, JesUs Nieto y Alvaro San
Basilio cuentan con experiencia tan-
to en este tipo de infraestructuras,
como en instalaciones fotovoltai-
cas, diversificando su actividad entre
estas dos vertientes. Por un lado, ofre-
ce el servicio de puntos de recarga de
gran potencia y residenciales; por otro,
la instalacién fotovoltaica residencial
e industrial.

La startup sevillana presume, ade-
mas, de haber desarrollado una ofi-

cina técnica con capacidad de visar
proyectos de ingenieriay hacer el de-
sarrollo completo de cualquier insta-
lacion, desde la solicitud del punto de
conexion hasta su puesta en marcha;
brindando una asistencia de lo mas
compleja.

El equipo fundador defiende que
Verso aporta experiencia «en un ni-
cho de mercado donde las empresas
locales no tienen capacidad mas que
la de ofrecer mano de obra puntualy
para las grandes no es lo suficiente-
mente atractiva como para que quie-
ran realizarlas, solo subcontratando
en determinados casos».

El equipo espera que
esta participacion les
ayude a potenciar la
empresa para cumplir
con sus objetivos

BLOWING. Presenta su aerogenerador

Cargar la bateria de
un vehiculo eléctrico
mientras se mueve
graciasalaire

A.A. EL 30% de las emisiones de
C02 que se emiten a la atmdsfera
provienen del transporte en carre-
tera. Los vehiculos eléctricos pare-
cen ser una gran solucién al proble-
ma, pero la realidad es que la au-
tonomia que ofrece el mercado ac-
tualmente no esta preparada para
la larga distancia. Aqui es donde en-
tra Blowind, un aerogenerador cuya
tecnologia aprovecha la energia del
viento para recargar las baterias.

Parece magia, pero es ciencia. La
startup, finalista de Alhambra Ven-
ture 2023, transforma la energia
mecanica en eléctrica, recargan-
do el vehiculo eléctrico durante su
desplazamiento y aportando ma-
yor autonomia.

Cabe comprender que uno de los
principales esfuerzos que realiza
cualquier coche al desplazarse es
desafiar la «resistencia aerodina-

mica». El reto de Blowind pasa por
incorporar un generador eélico sin
que ello afecte a la resistenciay ,por
tanto, no tener que aumentar asi la
potencia.

Otra de las claves de esta solu-
cion es el peso y tamano, ya que
la tecnologia convencional reque-
ria de un generador de varios me-
tros y mas de 1.000 kilos. Blowind
ha conseguido reducir ambos es-
tandares gracias a la energia basa-
da en superconductores, pero tam-
bién criogenia, campos de vacio y
materiales de Ultima generacion.

Estos superconductores apenas
tienen resistencia a la electricidad,
por lo que no se pierde energia. La
criogénica entra en juego para man-
tener las propiedades de este ma-
terial, ofreciendo una temperatu-
ra 6ptima para que el aerogenera-
dor haga su trabajo. Con todo, el

Por ello destacan que lacompania
tiene capacidad para realizar toda la
parte de ingenieria, «evitando los pro-
blemas adicionales que ocurren ha-
bitualmente cuando una instalado-
ra ejecuta el proyecto realizado por
una empresa diferente, puesto que
en obra suelen darse multiples pro-
blemas que somos capaces de mini-
mizar, ya que realizamos el replanteo
y las visitas técnicas pertinentes».

La especializacién que escasea en
un sector nuevoy que Verso ha adqui-
rido, es para los sevillanos la herra-
mienta mas potente que tienen. Los
perfiles que mas se encuentran ac-
tualmente estan enfocados al merca-
do fotovoltaico, por lo que insisten en
que no hay personal suficiente. Asi,
creen que la conjuncién entre los ins-
taladores y el apoyo de ingenieria hace
que ofrezcan una calidad en la eje-
cucién de obra «muy por encima de
la media». La oferta se completa con
su disponibilidad para el cliente, que
incluye también asesoramiento en las
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peso y tamano del aparato es me-
nor que el de las baterias eléctricas
de los vehiculos.

La empresa sevillana entiende
que el mayor desafio de los moto-
res eléctricos esta en la larga dis-
tancia, que requiere de mayor au-
tonomia. Por ello, en su primera eta-
pa de desarrollo se centra en fur-
gonetas, camiones y autobuses,
dando un paso hacia la movilidad y
la logistica basada en el transpor-
te eléctrico.

Actualmente, el producto se en-
cuentra en fase de pruebas en en-
torno real. Esperan tener la insta-
lacién del aerogenerador en una fur-
goneta para realizar pruebas en un
circuito cerrado para la primera mi-
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gestiones con la administracion, bo-
nificaciones, tramites, solicitud de sub-
venciones y servicio de posventa.

Nuevas sedes

Ahora mismo, la empresa da servicio
a toda Espaia, siempre partiendo
desde Sevilla, por ello buscan des-
plegar dos sedes mas en puntos es-
tratégicos para poder crecer en el
marco nacional. Esto pasa por poten-
ciar acuerdos marco de mantenimien-
tos, una demanda creciente que ya

tad de 2024.

Mientras, tienen un objetivo cla-
ro para poder seguir creciendo: en-
contrar un socio industrial. «<Nece-
sitamos una alianza para la fabrica-
ciény posterior distribucion del ae-
rogenerador a los fabricantes de
vehiculos eléctricos que ayude a
poner en el mercado esta tecnolo-
gia».

Desde el principio, el objetivo
ha sido la sostenibilidad. De hecho,
la startup sevillana nace de diferen-
tes investigaciones sobre como apro-
vechar las pérdidas de energias que
se dan en los edificios. En ese pro-
ceso, Antonio Gutiérrez, CEO y fun-
dador junto a sus dos hijos, identi-
ficd la regeneracion de energia en

cubren, certificados por varias mar-
cas. Ofrecer una mejor cobertura na-
cional les permitiria cerrar acuerdos a
largo plazo, mejorando ademas la ren-
tabilidad y los tiempos de respuesta.
Para llevarlo a cabo, proyectan de-
sarrollar el departamento de forma-
cion para capacitar a trabajadores sin
experiencia en el sector. Estiman que
el tiempo de formacion puede osci-
lar entre dos y cuatro semanas.
Otro reto importante es la digi-
talizacién, optimizacién y estan-
darizacion de procesos.

Blowind quiere
consolidarse dentro del
sector de la movilidad
eléctricay ampliar el
departamento de I+D+i

la movilidad como una oportunidad
para disrumpir y acelerar la transi-
cién hacia el vehiculo eléctrico.

Hay mucho por hacer y cambiar.
«Existe una dificultad en la transi-
cion del vehiculo de combustion
al eléctrico, debido a la limitada in-
fraestructura de recargay a la fal-
ta de tecnologia para contar con
mayores autonomias», explica Gu-
tiérrez.

Blowind quiere consolidarse den-
tro del sector de la movilidad eléc-
tricay contar con un importante de-
partamento de I+D+i centrado en
la creacion de nuevos productos y
en la mejora continua de los mis-
mos.

Como finalistas, estaran los pré-
ximos 4y 5 de julio en el Palacio de
Congresos defendiendo esta tec-
nologia propia y sostenible. Quie-
ren dar a conocer el proyecto a nue-
VOS inversores y encontrar nuevas
sinergias.

Ademas, cuenta con el apoyo del
Programa Minerva, financiado por
ENISA y la Union Europea, que ha
destacado a la startup entre las ocho
soluciones mas disruptivas en cuan-
to soluciones aplicables en la ca-
dena de suministro.
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SECTOR AEREO. Dovetail electrifica aviones ya existentes, lo que elimina la necesidad de infraestructuras nuevas

La revolucion eléctrica llega al sector de la aviacion

GRANADA

A.A. Dovetail es una startup que esta
revolucionando el mundo de la avia-
cién con su proyecto pionero en elec-
trificacién de aviones convenciona-
les. Con el objetivo de reducir las
emisiones en el sector aéreo y pro-
mover la sostenibilidad, Dovetail esta
desarrollando una tecnologia que
permitira electrificar aviones en fun-
cionamiento, reemplazando los mo-
tores tradicionales por sistemas de
propulsion eléctrica.

Fundada en septiembre de 2021,
Dovetail nace de la unién entre Dan-
te Aeronautical, una empresa espe-
cializada en el desarrollo de aviones
eléctricos desde cero, y Sydney Sea-
planes, una reconocida aerolinea de
vuelos turisticos en Sidney. La idea
inicial surgié de David Doral, quien
cred Dante Aeronautical en 2018 con
la visién de disefar un nuevo mode-
lo de avion eléctrico. Tras reuniones
con Aaron Shaw, fundadory CEO de
Sydney Seaplanes, decidieron unir
fuerzas en un mismo proyecto.

El equipo de Dovetail esta forma-
do por David Doral y Aaron Shaw,
quienes ejercen como cofundado-
res, CEO y director respectivamen-
te. Posteriormente, se incorporaron
Rachel Barritt como Responsable de

Operaciones en Australia e Isidoro
Ruiz como Territory Manager en Eu-
ropa. En los ultimos meses, la star-
tup haampliado su equipo coninge-
nieros en Australiay Espana, alcan-
zando un total de 9 personas. Ade-
mas, actualmente se encuentran en
procesos de seleccidn para incorpo-
rar al menos 5 nuevos miembros en
los préximos meses.

El producto principal de Dovetail
consiste en una tecnologfa innovado-
ra que permitira electrificar aviones
convencionales en funcionamiento.
Este sistema de propulsion eléctrica
integra un motor eléctrico, un siste-
ma de baterias y una pila de combus-
tible de hidrégeno, reemplazando los
motores de combustion interna. Esta
solucion revolucionaria tiene como
objetivo abordar el problema de las
emisiones en laaviacion, ya que este
sector representa mas del 12% de
las emisiones totales del transporte
y se espera que se triplique para 2050.

Su propuesta de valor es clara: per-
mitir la aviacion comercial cero emi-
siones en esta década. La startup bus-
ca desarrollar, certificar y distribuir
sistemas de propulsion eléctrica sin
emisiones que permitan electrificar
aviones de tamafo pequeno, con ca-
pacidades entre 9y 19 plazas. Ade-

mas de contribuir a la reduccién de
emisiones, Dovetail ofrece beneficios
adicionales para los operadores, como
costos de mantenimiento hasta un
40% mas bajos y un menor costo por
asiento disponible por kildmetro
(CASK).

La ventaja competitiva de Dovetail
radica en su enfoque en la electrifi-
cacion de aviones ya existentes, lo
que elimina la necesidad de infraes-
tructuras nuevas y aprovecha aero-
puertos subutilizados e incluso puer-
tos maritimos en el caso de hidroa-
viones.

SLAB. Usa canamo y micelio para crear un envase similar al poliestireno

La startup que ha descubierto un

naturaly 100% biodegradable

GRANADA

A.A. El 73% de la basura de las pla-
yas de todo el mundo es plastico, se-
gun National Geographic. Filtros de
colillas, botellas, tapones, envoltorios,
bolsas de la compray recipientes de
poliestireno. Una playa paradisiaca
llena de pléastico fue precisamente el
punto de partida para la creacion de
S.lab, una startup que ha creado un
sustituto del poliestireno a base de
elementos naturales y biodegrada-
bles.

El proyecto, finalista de Alhambra
Venture 2023, ha desarrollado un tipo
de envase ecoldgico, que consiste en
solo dos componentes de origen ve-
getal: el cdiamoy micelio, una estruc-
tura de hongos. Cuando se mezclan
ambos, se obtiene un material muy
resistente y fiable, que puede susti-
tuir al poliestireno. De hecho, tiene las
mismas caracteristicas en cuanto a
durabilidad, impermeabilidad y aisla-
miento térmico, pero siendo materia-
les 100% biodegradables. Una vez uti-
lizado, puede tirarse con el resto de la
basuray se descompone por comple-
to en solo 30 dias.

Las estimaciones de cuanto dura el
plastico varian del minimo de 450 afios
a siempre. El poliestireno no es reci-
clable, por lo que todo lo que se ha fa-
bricado sigue en alguin lugar de un ver-
tedero, contaminando el suelo o el
océano.

El objetivo de la UE es que para 2030
todos los envases sean reciclables o
reutilizables, buscando que en 2040
se logre reducir en general los dese-
chos de embalaje un 37%. Esto deja
claro el futuro del plastico con politi-
cas de transicion ecoldgicay laimpor-

Al convertir aviones convenciona-
les en eléctricos, la empresa ofrece
una solucién rentable y sostenible
para el transporte regional. Esto pro-
porciona rutas mas rentables que ac-
tualmente no son econémicamente
viables, lo que impulsa el crecimien-
toy la expansién de la aviacion en
areas anteriormente subatendidas.

Un impulso al cambio

A medida que el mundo se enfrenta
a desafios cada vez mayores en tér-
minos de cambio climatico y soste-

‘plastico’

tancia de estas alternativas.

Los fabricantes buscan soluciones.
El mercado de los envases sosteni-
bles es el que crece con mas rapi-
dez, ya que, segln S.lab, aumenta
un 15% cada ano. Queda claro que
hay demanda, pero la mayoria de las
alternativas presentan dos proble-
mas. Por un lado, no son totalmen-
te biodegradables, puesto que solo
contienen entre un 30% y un 40%
de ingredientes naturales y requie-
ren un largo proceso de composta-
je industrial en cisternas especiales.
Ademas, no pueden producirse en
cantidades industriales.

Ambas problematicas se resuelven
con el producto de esta startup.

En S.lab busca suministrar emba-
lajes a cualquier empresa que los ne-
cesite para vender, entregar o trans-
portar sus productos. Desde el sector
de la bellezay cosmética a electroni-
ca, alimentacion, farmacéutica y co-
mercio electronico general.

Para dar respuesta a la demanda,
necesitan construir una linea de pro-
duccion automatizada en la que poder
producir los envases a escala indus-

nibilidad, la propuesta de valor de
Dovetail se vuelve aiin mas relevan-
te. Su tecnologia de electrificacion
de aviones no solo contribuye a re-
ducir significativamente las emi-
siones de carbono en el sector aé-
reo, sino que también ofrece bene-
ficios econdmicos tangibles para los
operadores.

A medida que Dovetail continta
su expansion y crecimiento, la em-
presa tiene como objetivo no solo li-
derar el mercado de la aviacién eléc-
trica, sino también impulsar lainno-
vacion y el cambio en la industria.
Con un equipo altamente capacita-
doy laincorporacién de nuevos ta-
lentos en el horizonte, Dovetail esta
lista para enfrentar los desafios fu-
turos y seguir marcando la diferen-
cia en la forma en que volamos.

Con su participacion como finalis-
ta en Alhambra Venture, Dovetail tie-
ne la oportunidad de presentar su
proyecto a potenciales inversores y
clientes interesados en soluciones
sostenibles y cero emisiones en la
industria aeronautica. La empresa
tiene grandes expectativas de esta-
blecer su centro de operaciones en
Andalucia, buscando acceder a po-
sibles socios e inversores que refuer-
cen su apuesta por esta region.

trial. Ese es el objetivo actualen el que
estan sumergidos. Saben que el sec-
tor va a crecer y quieren estar prepa-
rados para satisfacer las necesidades.

Actualmente, ya cuentan con clien-
tes recurrentes mensuales, asi como
una lista de espera de los clientes po-
tenciales que querrian empezar atra-
bajar con ellos cuando tengan en mar-
cha la linea de produccién automati-
zada. Ademas, estan inmersos en pro-
yectos piloto con empresas interna-
cionales de la talla de L'Oréal o
Samsung. Aunque estan enfocados
en los envases, la startup también em-
plea este producto en elementos de-
corativos, macetas e incluso ha llega-
do a desfiles de moda en forma de
complemento para las pasarelas.

Mientras tanto, ya estan trabajan-
do en una tecnologia de hardware,
para optimizar la linea de produc-
cién y adaptarla a una mini fabrica
situada en un contenedor de 12 me-
tros que puede instalarse en las ins-
talaciones de los clientes y producir
los envases desde alli. También
investigan nuevos materiales en
el proyecto, como cartén, cuero o
espuma.

La startup es de origen ucrania-
no, pero esta asentada en el Centro
Andaluz de Emprendimiento de Coin,
donde ha establecido su linea de fa-
bricacién. Ya participé el afio pasa-
do en Alhambra Venture, siendo la
mejor startup en economia circular
y vuelve como finalista sabiendo la
importancia del eventoy el alcance
de los contactos que se pueden lle-
gar a hacer.
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FUTURO. La inteligencia artificial y el big data son dos grandes protagonistas
en las finalistas de Alhambra Venture, que dedicara todo un panel al sector

Impulsando lainnovacion: la
tecnologia como tacilitadoras
de nuevas soluciones

GRANADA

A.A. Es un pilar fundamental en la
sociedad. Su importancia radica en
su capacidad para transformary
mejorar la vida en multiples aspec-
tos. Y es que la tecnologia nos co-
necta, revolucionando la forma en
gue nos comunicamos.

También haimpulsado la innova-
cién en los negocios, permitiendo
el desarrollo de nuevas ideas y so-
luciones. Ha mejorado la eficiencia
de los procesos, facilitado la toma
de decisiones basada en datos y
proporcionado herramientas avan-
zadas para el analisis y la gestion
empresarial.

Las cifras lo avalan, segun la guia
Worldwide ICT Spending Guide, Es-
pana invertird mas de 58.000 mi-
llones de euros en Tecnologias de
la Informacion y las Comunicacio-
nes (TIC) en 2023, un 4,4% mas
que el ano pasado.

Estas inversiones irdn en aumen-
to hasta superar los 67.000 millo-
nes de euros en 2026. De hecho,
este gasto lleva 6 anos creciendo
por encima del PIB. El mismo infor-
me, sefala la importancia de la IA
en este sentido, cuya inversion cre-
cerdaun ritmo del 42% interanual
hasta el 2026.

Por su parte, recientemente el go-
bierno central anunci6 una inver-
sion de 48,8 millones de euros en
48 proyectos para que Espana lide-
re la investigacion y el desarrollo
del 6G. Solo durante los meses de
julio, agosto y septiembre de 2022,
lainversion de las instituciones pu-
blicas superaron los 3.900 millo-
nes de euros. Cifras muy esperan-
zadoras.

De este modo, se han creado pro-
gramas de financiacion especificos
para emprendedores y startups tec-
noloégicas, como el Programa NEO-
TEC, del Centro para el Desarrollo
Tecnoldgico Industrial (CDTI) que
proporciona financiamiento a em-
presas de base tecnologica en eta-
pas tempranas. También destaca
Enisa, la Empresa Nacional de In-
novacién (Enisa) que ofrece prés-
tamos participativos para el desa-
rrollo de proyectos empresariales
innovadores en diversas areas, in-
cluyendo tecnologia.

IA y Big Data

En este contexto, en el ecosistema
emprendedor espanol, la tecnolo-
gia ha desempeiiado un papel fun-
damental en el impulso de nuevas
empresas y startups en diversos
sectores.

v,
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Destacan, por ejemplo, las fin-
tech (tecnologia financiera), que en
Espana han experimentado un cre-
cimiento notable, o el e-commerce
impulsado por la pandemia.

Pero, sin duda, una de las ramas
que mas esta irrumpiendo en los
ultimos anos es la Inteligencia Ar-
tificial y el Big Data; las empresas
que se dedican al analisis de datos
y el aprendizaje automatico estan
ganando terreno en el ecosistema
emprendedor. Estas dos areas son
claves y estan en constante cam-
bio.

Por un lado, la IA ha encontrado
aplicaciones en diversas areas, como
el procesamiento del lenguaje na-
tural (NLP) que permiten la comu-
nicacién y la interaccién entre hu-
manos y maquinas. Estas solucio-
nes se aplican en chatbots, asisten-
tes virtuales, traduccion automati-
cay andlisis de sentimientos, entre
otros.

Asimismo esta la vision por com-
putadora que puede analizary com-
prender imagenes y videos. Solu-
ciones se utilizan en areas como re-
conocimiento facial, deteccién de
objetos, vehiculos autonomos y se-
guridad.

Por otro lado, las startups estan
desarrollando soluciones basadas
en Big Data que permiten el anali-

Espana invertira mas
de 58.000 millones de
euros en Tecnologias
de la Informaciony las
Comunicaciones (TIC)
en 2023

sis de grandes conjuntos de datos
para extraer informacion valiosa y
tomar mejores decisiones. Estas so-
luciones se aplican en areas como
el marketing, la prediccion de ten-
denciasy la personalizacion de pro-
ductos y servicios.

Del mismo modo, y como no po-
dia ser de otra forma, la tecnologia
es una rama transversal que atra-
viesa a practicamente todos los fac-
tores hoy en dia. Ejemplo de ello es
coémo esta creciendo el analisis de
datos en el ambito médico.

Gracias a todos estos pasos, en
los Ultimos anos, ha habido un au-
mento significativo en la inversion
en startups con fondos de inversion,
inversores angeles y corporaciones
estan invirtiendo en empresas tec-
noldgicas emergentes con poten-
cial de crecimiento.

Esta situacion se ha visto favore-
cida por la apuesta clara de even-
tos especificos que impulsan al sec-
tor tecnolégico emprendedor.

Alhambra Venture

Cabe destacar, sin duda, el creci-
miento que ha vivido en los ultimos
anos, el 4YFN, sobre emprendimien-
to en tecnologias moviles del Mo-
bile World Congress. El South
Summit, que viene de celebrar su
undécima edicién, o Alhambra Ven-
ture, el evento de emprendimiento
mas importante del sur de Espana.
Un evento que se celebrara Lois pro-
ximos 4y 5 dejulio en el Palacio de
Congresos y que reunira a los acto-
res mas relevantes del sector con
soluciones tecnoldgicas muy inno-
vadoras.

Entendiendo la trascendencia del
sector tecnoldgico, Alhambra Ven-
ture dedicara todo un bloque al
tema. Serd el 4 de julioy comenza-
rd con una mesa redonda que pon-
dra en el foco al venture capital como
impulsor del emprendimiento in-
novador. Contara con la participa-
cidon de Rufo de la Rosa, Rodolfo
Carpintier y Vicente Quesada.

No faltaran los pitches de las star-
tups finalistas tecnoldgicas como
Bildia, CryptoBirds, Educa360, Fe-
eder, Fitness Technologies, Inthesk,
Kikoto, MySmartBeach, Nowo.tech,
Reental Token, Sinapsystec, Sile-
me Life, Stemdo, Tipsi, Tuklo, Voi-
cit o Xesol Innovation.

Este bloque se cerrara con la po-
nencia de Pedro Nueno, profesor
del IESE y fundador de la escuela
china de Negocio, que hablara de
‘La iniciativa emprendedora gene-
radora de valor para la Sociedad’.

O
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CONSTRUCCION. Se ha posicionado como un
referente en la digitalizacion de este sector

Bildia propone un

software conIApara [ ¥
transtormar el sector |

Ana Avila. Bildia es una de las fi-
nalistas de Alhambra Venture 2023.
Empresa que aporta tecnologia a
un sector tradicional para resolver
los problemas complejos y trans-
formar toda una industria.

Con el objetivo de abordar la efi-
ciencia, competitividad y traza-
bilidad en la cadena de suministros
del sector de la construccion, Je-
ronimo van Schendel, Mencey Mel-
gar, Nicolas van Schendel y Montse
Zamorano fundaron la empresa.

Su trayectoria les avala. El equi-
po fundador cuenta con una am-
plia experiencia en distintos ambi-
tos, incluyendo obra, ‘project ma-
nagement’ y desarrollo de tecno-
logia. Han dirigido proyectos de
gran envergadura y eficiencia, como
fabricas de Airbus, espacios comer-
ciales y edificios singulares.

El proyecto nacio6 de forma natu-
ral tras la colaboracion previa en-
tre los fundadores en el ambito pro-

fesional y académico, en institucio-
nes como la UPM-ETSAM o inclu-
so la Universidad de Harvard.

En 2020, presentaron su proyec-
to a Actua UPMy resultaron ga-
lardonados por el potencial de su
modelo de negocio entre mas de
400 participantes. Desde enton-
ces, han formado parte en progra-
mas de renombre como Lanzade-
ra, el fondo aleman APX y Google
for Startups, respaldados por fon-
dos como Indico Capital Partners.
El reconocimiento no se ha hecho
esperar, ya que Bildia ha sido des-
tacada como una de las 20 star-
tups mas innovadoras de Espaia
por El Referente y una de las 3 em-
presas mas innovadoras del sector
de la construccién en Madrid, se-
gun Estate Innovation.

La propuesta de esta startup es
revolucionaria: un ecosistema de
software e inteligencia artificial
disenado especificamente para op-

f
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Fundadores de la empresa.

timizar la cadena de suministro en
la construccion. La startup se enfo-
ca en resolver los problemas que
aquejan al sector, como la lentitud,
la falta de precision, la escasa tra-
zabilidad y la pérdida de datos. En
la actualidad, hasta un 70% de los
datos se pierden en los procesos
de presupuestado, compra, contra-
tacion y venta B2B de la construc-
cién, lo que impide su aprovecha-
miento en tiempo real y supone un
12% de sobrecostes.

La solucion de Bildia se divide en
dos frentes. Por un lado, herramien-
tas para agilizar los estudios eco-

némicos de obray las compras,
aprovechando al maximo los datos
y asegurando la trazabilidad en el
ecosistema de subcontratistas. Asi,
permite a los actores del sector to-
mar decisiones mas informadas y
eficientes, lo que se traduce en aho-
rro de tiempo y dinero.

Por otro lado, la startup ofrece a
los fabricantes una plataforma de
comercio electronico especializada
en la construccién, que integra sus
clientes y distribuidores B2B y co-
necta las ventas offline y online con
los procesos y datos de produccion.

Desde la empresa sefalan que

Martes 04.07.23
IDEAL

solo en el proceso de implementa-
cién y en la operativa del software
se genera un ahorro de hasta
600.000 euros por empresa en un
periodo de 5 afos, (en el caso de
los fabricantes).

Actualmente, cuenta con mas de
70 millones de euros de presupues-
to de ejecucion material de proyec-
tos activos entre sus clientes.

La compaiia llega a Alhambra
Venture en un momento en el que
se encuentra «levantando una ron-
da de dos millones de euros». En
ella ya han participado inversores
de Alemaniay Suiza, entre otros.

APOYO PARA SOCORRISTAS. Esta conectado al 112 e interactia con el IoT de las playas para evitar ahogamientos las 24 horas

MySmartBEACH es un dispositivo de salvamento

acuatico capaz de rescatara dos

A.A. EL 85% de los ahogamientos
en nuestras costas se producen
cuando no hay vigilancia. Salvar vi-
das no deberia depender de hora-
rios.

Precisamente con ese proposi-
to nace MySmartBEACH, empresa
finalista de Alhambra Venture 2023,
y su dispositivo para salvavidas
SOS Point.

Se trata del primer operador
mundial de playa inteligente que
ofrece un innovador dispositivo de
salvamento capaz de realizar un
rescate de hasta dos personas. So-
luciona el peligro de ahogamiento
de una manera facil, rapiday se-
gura.

Ademas, esta equipado con un
centro de telecomunicaciones que
conecta automaticamente con el
112 e interactla con todo el IoT
(Internet de las cosas) de la playa.
Asi, es capaz de recibir y procesar
informacién de boyas inteligentes,
estaciones meteoroldgicas o sis-
temas de alerta temprana median-
te Inteligencia Artificial, por lo que
posibilita que, cuando se produce
el rescate, haya una ambulancia
esperando.

El dispositivo es un complemen-
to ideal para los socorristas, pero
también esta listo para ser utiliza-
do por cualquier persona que se en-
cuentre en el entorno acuatico y que,
ante una situacion de peligro, de-
cida actuar.

Ayuntamientos, hoteles, chirin-
guitos, ONG’s y empresas gestoras
de playas o de servicios de salva-
mento y socorrismo son los clien-
tes objetivos de esta startup.

Fue la pasion por el mar lo que
unio a sus fundadores, Fran Marti-
nez de Haro, Christian de Preux y
Juanjo Andreo. Con su amplia ex-
periencia en banca, finanzas, mar-
keting y ventas, los socios se dieron
cuenta de la necesidad de reducir
las pérdidas de vidas y en 2018
arrancaron el proyecto.

Se trata del primer
operador mundial de
playa inteligente que
ofrece un innovador
dispositivo de salvamento

Pandemia mediante, en 2022 lan-
zaron la version definitiva de SOS
Point. Creen que la clave del éxito
de laempresay su producto es «la
combinacién de seguridad pasiva
y alta tecnologia, ademas de la ca-
pacidad de funcionar las 24 horas
del dia, los 365 dias del afio, y su
escalabilidad global».

El dispositivo se diferencia de la
competencia porque puede ser
utilizado por cualquier persona,
sin ningun tipo de formacion. Pro-
porciona una traccién hacia una
zona segura, mientras otras solu-
ciones solo aportan flotabilidad.
Asimismo cuenta con soluciones
de conectividad y comunicacion
automatica con servicios de emer-
gencia.

Actualmente, la empresa ha fi-
nalizado el desarrollo de su segun-
do prototipo y esta trabajando en
su implantacion en todo el terri-
torio nacional. Los objetivos a cor-
to plazo pasan por la comercia-
lizacién del producto en colabo-
racion con Salzillo Global, empre-
sa que tiene mas de 150 oficinas
dando servicio a ayuntamientos de
toda Espana.

DEersonas

El disbositivo se diferencia de la competencia porque puede ser utili- |

zado por cualquier persona, sin ningtn tipo de formacion. &
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NOWOTECH. Ofrece una solucion integral y embebida que automatiza
los procesos de corredurias y aseguradoras

La platatorma parala
transformacion del sector
asegurador de las pymes

GRANADA

A.A. Estar del lado de las peque-
nas y medianas empresas y hacer
un acompanamiento es vital para
que estas puedan afrontar el reto
de la digitalizacién. Justamente ese
es el objetivo de Nowo.tech, una
plataforma de despliegue de segu-
ros embebidos bajo marca blanca
para corredurias y aseguradoras.

La startup, finalista de Alhambra
Venture 2023, se define como «mu-
cho mas que un software de venta
de seguros online». La solucién que
venden estd centrada tanto en la
experiencia del cliente final de la
aseguradora, como de los emplea-
dos, partners y redes de colabora-
dores.

Todo ello de forma embebida,
para que nada cambie a los ojos del
cliente final. Desde Nowo.tech cuen-
tan con una amplia experiencia en
el sector de los seguros y saben que
las soluciones actuales son poco

accesibles, ya que requieren de una
gran inversion temporal y econdmi-
ca. Esto significa que esas empre-
sas no pueden acceder a estos mo-
delos de negocio. Por eso mismo,
la startup se presenta como una so-
lucion para todos los distribuidores
de seguros, independientemente
del tamano y nivel tecnoldgico.
Ademas, se jactan de que lo que
los diferencia del resto en este sec-
tor es el hecho de que es la Unica
empresa enfocada solo a ser ha-
bilitadores tecnoldgicos, sin adop-
tar la figura de corredores, asegu-
radoras o agencias de suscripcion.

Rapidos y accesibles

La experiencia en el sector fue cla-
ve para identificar nuevas necesi-
dades y esto es lo que impulso a
Juan Garcia CEO, Héctor Franco CTO
e Inma Garcia CMO y COO, a em-
prender. Lo hicieron en 2020, en
plena pandemia, sabiendo que era

el momento de acelerar la tecnolo-
gia paraimplementar los procesos
de venta online.

De ahi, que sepan que la herra-
mienta tiene que ser facil de poner
en practica y accesible a cualquier
distribuidor, sin importar su tama-
no. «Esto hace, por ejemplo, que
para las aseguradoras sea una op-
cion ideal para desplegar en su red
comercial por su facilidad y bajo
coste. O en las corredurias para di-
gitalizar los procesos con los que
tradicionalmente han llamado co-
laboradores», defienden los mala-
guenos.

«Nos hemos propuesto ser los
mas rapidos y los mas accesibles,
ya que las demas soluciones a es-
tas necesidades son desarrollos lar-
g0s y muy costosos, con poca fle-
xibilidad, que se desarrollan muy
artesanalmente», explican.

Ya saben que el futuro esta en
la digitalizaciony que las empresas
que no se adapten se quedaran
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Inma Garcia, Juan Garcia y Héctor Franco. I.C.

atras. En Nowo.tech las asegurado-
ras pueden, por ejemplo, dar de alta
ellos mismos nuevos distribuidores
y facilitarles la tecnologia, automa-
tizar procesos comerciales y avisos
de renovacion, reducir los ciclos de
ventas y hasta consultar la produc-
tividad de los empleados.

La empresa ya ha creado una car-
tera de corredurias entre sus clien-
tes, ademas de dos aseguradoras;
busca cerrar mas acuerdos de este
estilo y crear convenio con una aso-
ciacion de corredores a nivel nacio-
nal, sin dejar de lado la innovacion.

Al ser habilitadores tecnoldgicos
y no vender seguros, Juan Garcia y
su equipo creen que no tienen las

SILEME. Ha desarrollado un sistema de localizacion con una precisién y fiabilidad sin precedentes,
superando los limites las herramientas tradicionales

Una nueva formade localizacion que
revoluciona la industriay salvavidas

GRANADA

A.A. Una tecnologia de posiciona-
miento Unica en el mercado, que
funciona ante entornos altamente
metalicos, sin linea de vision di-
recta entre balizas y dispositivos
de localizacion y, ademas, en in-
teriores y exteriores. Con un des-
pliegue de instalacién minimo que
sirve para resolver la posicion de
objetos o personas en 3D a través
de GPS y que no interfiere con
otros sistemas de comunicacio-
nes. Valida para procesos indus-
triales, pero también para resca-
tar vidas. Ese es el potencial de
SILEME.

La startup, finalista de Alham-
bra Venture 2023, nace como un
proyecto dentro de la empresa se-
villana Skylife Engineeringlo, que
cuenta con 12 afos de antigliedad
y ha cosechado éxitos en cientos
de proyectos de I+D publicos y pri-
vados. Fue el crecimiento de las
necesidades de sistemas de loca-
lizacién en tiempo real tanto en el
mercado nacional como interna-
cional, lo que ha hecho que SILE-
ME crezca hasta ser una empresa
por si mismay que pueda fabricar

e industrializar a gran escala.

Este sistema de localizacion esta
patentado y presume de una gran
precisién y relevancia en entornos
cambiantes y altamente metalicos.
Es aplicable a cualquier proceso in-
dustrial que tenga una pérdida de
rendimiento por la localizacién ine-
ficiente de activos.

Salvar vidas

De este modo, sirve para controlar
el stock de materia prima, localizar
las herramientas o saber donde se
encuentra algun empleado duran-
te un cierto proceso. Es capaz de lo-
calizar cualquier objeto o persona
en tiempo real, garantizando tam-
bién la seguridad del trabajador en
zonas peligrosas.

La herramienta es compatible con
GPS, WiFi o Bluetooth, permitien-
do hibridar sensores e incluir tele-
metria, si la aplicacion lo requiere.
Todo esto hace que no solo sirva
en laindustria. SILEME es capaz de
localizar personal en situaciones de
emergencia. Instalando balizas de
esta tecnologia en los edificios, el
sistema seria capaz de conocer la

Vista de las instalaciones de est

posicion del personal y gestionar el
control de acceso, por ejemplo, en
caso de incendio, asi como cono-
cer el estado fisico de las personas
0 sensorizar equipos criticos.

Por ello, el publico al que se diri-
ge es muy amplio; desde centros mé-
dicos y hospitales al sector militar
y de defensa, pasando por logistica
e industria.

El equipo cree que el nacimiento
de la mano de Skylife y su experien-
cia avala a esta nueva empresa. Mas

alla de esto, destacan su patente na-
cionaly europea de la tecnologia, el
alto grado de madurez tecnoldgico
y los anos de desarrollo de la algo-
ritmia y el hardware para hacer una
tecnologia «Unica e irrepetible por la
competencia», funcionando donde
otras no lo hacen.

Tecnologia sin precedentes

Supone todo un paradigma innova-
dor de localizacién porque no usa

limitaciones de otras insurtechs para
expandirse a otro pais, pudiendo ha-
cer los despliegues «exactamente
igual de rapido en Espaia que en
México». Asi que esperan superar
una primera fase en Espana para dar
prioridad a la internacionalizacion.

Con el foco puesto en ello, lle-
garan los proximos 4y 5 de julio al
Palacio de Congresos con un mo-
delo probado, un producto funcio-
naly una base de clientes de refe-
rencia. Por ello tienen claro que quie-
ren aprovechar Alhambra Venture
para ganar mas visibilidad en el eco-
sistema empresarial asegurador y
despertar interés de cara a su pro-
xima ronda de inversion.

ninguna de las tecnologias actuales
en las que se basan otros equipos.
Por esto mismo, mientras en otras
soluciones la sefal de localizacién
desaparece por completo ante en-
tornos metalicos, en SILEME no. «El
despliegue de balizas para cubrir una
zona a localizar es diez veces mayor
que el nuestro, lo que las hace poco
Utiles para casos de uso como des-
pliegues dinamicos en emergencia»,
explican desde la startup sevillana.

Este mismo ano, se ha probado el
sistema en entorno real. La empre-
sa tiene por objetivo la fabricacion,
instalacion, puesta a puntoy sopor-
te de las industrializaciones de las
tecnologias en las instalaciones de
sus clientes. Para cumplirlo, ejecu-
ta un exigente plan de expansion,
desarrollo de negocio y ventas para
un corto-medio plazo que se en-
cuentra totalmente enfocada en po-
der cumplir.

La primera intencion pasa por in-
dustrializar los casos de uso para
sus diferentes vertientes, SILEME
Assets Management y SILEME In-
door Guidance, siendo el primero
para localizacion y gestién de acti-
vos, y el segundo para guiado de per-
sonas en interior de edificio y en ex-
terior.

Més a largo plazo, buscan seguir
desarrollando tecnologia innovado-
ra para aplicar la herramienta al con-
trol de accesos y emergencias en
edificios con alta capacidad de per-
sonal y despliegues de SILEME en
entornos hostiles o casos de uso con
balizas auto localizadas por GPS, que
den cobertura de localizacion den-
tro de edificios en tiempo real.
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PLATAFORMA. Enfoque innovador y social

CryptoBirds: analisis
v rating de proyectos
‘blockchain’

A.A. Cuando hablamos de cripto-
monedas y ‘blockchain’, es impo-
sible ignorar la constante evolucién
que ha experimentado este mer-
cado en los Ultimos anos. Desde
sus inicios en 2013, cuando solo
existian 42 criptomonedas, hasta
la actualidad, donde hay mas de
20.000 proyectos ‘blockchain’ con
cripto-activos en el mercado.

Hace una década, cuatro visio-
narios se conocieron a través de
grupos de Telegram sobre Bitcoin.
En ese momento, el panorama de
las criptomonedas era muy dife-
rente al de hoy. Sin embargo, su pa-
sién y vision compartida los unie-
ron, y juntos comenzaron a explo-
rar el potencial revolucionario de
esta tecnologia todavia emergen-
te.

A medida que el mercado de crip-
to-activos se expandia, surgio un
nuevo desafio: la falta de informa-
cion estructurada y confiable so-
bre los proyectos. Fue en ese mo-

mento cuando Carlos Martin, CEO
de CryptoBirds, decidi crear una
comunidad abierta en Telegram
para analizar proyectos de mane-
ra colaborativa. Esta comunidad
crecié rapidamente y, en 2018, se
convirtio en una de las mas gran-
des del mundo hispano.

A medida que la comunidad cre-
cia, se hizo evidente que la infor-
macion se perdia en el grupo y se
volvia dificil de seguir y organizar.
Fue entonces cuando Carlos Mar-
tin propuso a los fundadores y a
Alejandro Martin, un desarrollador
senior, montar la startup Crypto-
Birds. Su objetivo era desarrollar
una plataforma que permitiera en-
contrary analizar todos los proyec-
tos con cripto-activos en merca-
dos, pero ordenados por su calidad
y potencial, y no solo por su va-
loracion de mercado como se ha-
cia hasta entonces.

Asi nacio CryptoBirds, una star-
tup pionera en el analisis y rating

FITNESSKPI. Mas de 500 clubes de 10 paises

ya usan esta herramienta

Tecnologia granadina
aplicadaal fitness
para mantenerse
enelgimnasio

A.A. Laindustria del fitness es un
sector cada vez mas potente en Es-
pana que mueve millones de eu-
ros cada ano.

La empresa, formada por em-
prendedores granadinos, ha desa-
rrollado un software de inteligen-
cia de negocio llamado FitnesskKPI.
Lo que hace es integrar en una sola
herramienta todos los datos de di-
ferentes plataformas para presen-
tarlos de una forma muy visual. A
la vez, cuentan con una inteligen-
cia artificial, llamada ANNA, que
los analiza y transforma en accio-
nes automatizadas a través de un
mddulo de gestion de relaciones
con el cliente.

Y es que, normalmente, los clu-
bes de fitness cuentan con esca-
sos datos para la toma de deci-
siones o son poco acordes a los
tiempos que corren. La startup ex-

plica que este tipo de empresas tie-
nen que esperar a final de mes a
que alguien «recoja los datos y los
vuelque en un Excel para analizar-
los», un proceso, desde luego, poco
acorde a los tiempos que corren.

Ademas, resulta caro, ya que tie-
ne que hacerse de forma manual.
FitnesskKPI automatiza toda esta ta-
rea para poder tomar mejores de-
cisiones. Los granadinos destacan
de su producto que es «muy inno-
vador». «Vamos de los datos a las
acciones, por lo que tiene un gran
impacto en la cuenta de explota-
cién, puesto que mejora de mane-
ra automatica la retencion de so-
cios, las ventas y los ingresos, ade-
mas de suponer un ahorro de tiem-
po», defienden.

A diferencia de otros softwares
del mercado, FitnessKPI es un pro-
ducto creado especificamente para

de proyectos ‘blockchain’. Su pro-
ducto principal es una plataforma
que emplea ciencia de datos y co-
laboracion humana para analizar
mas de 10.000 proyectos
‘blockchain’ semanalmente. Utili-
zando algoritmos BirdBrain, desa-
rrollados mediante modelos de
aprendizaje automatico (Machine
Learning), CryptoBirds proporcio-
na ratings de confianza, especula-
tivos, de proyectos emergentes y
proyectos seleccionados por otros
inversores con experiencia.

Equipo detras de esta herramienta creada en Granada.

laindustria del deporte, por lo que
permite adaptarse constantemen-
te a la realidad del sector, creando
indicadores Unicos. De este modo,
tienen informacion en tiempo real

La startup nacio a finales
de 2018 con una primera
version del software que
se implementé mas
tarde con IA

Uno de los puntos clave de dife-
renciacion de CryptoBirds es suam-
plio catalogo de algoritmos, que su-
pera con creces a las plataformas
tradicionales que ofrecen un uni-
co algoritmo de rating. Ademas, la
plataforma se destaca por su enfo-
gue innovador y social. Implemen-
ta tecnologia Web3, gamificacion e
incentivos a través de un token na-
tivo (XCB) y utiliza finanzas descen-
tralizadas para motivar a los usua-
rios a aportar datos de calidad. Tam-
bién se distingue por analizar mas

e

de todo lo que pasa en un club. Esto
incluye como interactua el cliente
con las maquinas, los picos de ac-
tividad e incluso el nivel de adhe-
rencia que tienen las clases.

Todo esto permite a la empresa
anticiparse y saber, incluso, la pro-
babilidad de que un cliente se dé
de baja en los proximos tres me-
ses, logrando intervenir para evi-
tarlo.

La startup nacié a finales de 2018
con una primera version del soft-
ware que se implement6 mas tar-
de con IA, tras ver la buena acogi-
da del mercado y este ano ha sido
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Estan en proceso de
migrar hacia un modelo
freemium, gratuitoy
con informaciéon mas
completa y precisa

de 10.000 proyectos y 5 redes so-
ciales, superando las cifras prome-
dio de otros competidores en el mer-
cado.

El valor anadido de CryptoBirds
radica en su capacidad para solu-
cionar los desafios actuales del mer-
cado de cripto-activos. En un en-
torno donde la falta de informacién
estructuraday los riesgos financie-
ros son comunes, CryptoBirds brin-
daalos inversores una fuente con-
fiable de datos y andlisis. Su obje-
tivo es democratizar el suministro
y consumo de datos en este mer-
cado en constante crecimiento.

La plataforma de CryptoBirds esta
dirigida a diferentes tipos de usua-
rios. Por un lado, se enfocaen elin-
versor individual en cripto-activos,
brindandole informacién concreta
para mejorar la toma de decisiones.
Por otro lado, también se dirige a
empresas Fintech y fondos de in-
version, proporcionandoles datos
que les permiten crear y mejorar
sus estrategias de inversién. Ade-
mas, cuentan con una comunidad
activa de usuarios expertos que con-
tribuyen con datos de calidad y man-
tienen vivo el espiritu colaborativo
de CryptoBirds.

seleccionada por Lanzadera. La idea
original es de Pablo Vinaspre, co-
fundadory CEO, que cuenta con 25
anos de experiencia como consul-
tor de clubes de fitness.

El granadino vio como la mayo-
ria de clubes contaban con pocos
datos que les fueran Utiles y deci-
dié integrar en una Unica platafor-
ma toda la informacion para poder
asi mejorar la retencion, ventas e
ingresos de los negocios.

Actualmente, el equipo esta for-
mado por 17 personas que traba-
jan en los departamentos de desa-
rrollo, integraciones, marketing,
ventas, customer success y admi-
nistracién. Tienen alrededor de
500 clientes en 10 paises diferen-
tes y presumen de crecer un 20%
cada mes.

¢El objetivo? Lo tienen muy cla-
ro, «llegar a los 5.000 clientes en
los préximos 5 anos».

Poniendo la vista en un horizon-
te mas lejano, esperan convertir-
se en el software de business in-
telligence de referencia en la in-
dustria del fitness. Creen que sera
posible gracias al valor diferencial
de ANNA, la IA, asi como su cono-
cimiento especifico en la gestidn
de clubes de fitness.

Desde luego, estan en el cami-
no de lograrlo, ya que reciente-
mente se han aliado con Hans
Muench, uno de los profesionales
mas reconocidos del sector a ni-
vel internacional que ha vincula-
do su marca personal con Fit-
nessKPI para llevar este «servicio
al siguiente nivel».
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EFICIENCIA. Resimenes automaticos y
analisis avanzado de conversaciones

\oicit revoluciona la
documentacion de
reuniones con IA

A.A. Voicit es una startup especia-
lizada en la documentacién de reu-
niones mediante Inteligencia Artifi-
cial que ha conseguido llegar como
finalista a la décima edicion de Al-
hambra Venture.

La compania, fundada por Alvaro
Arrescurrenaga Sanchez (CEOy co-
fundador) y Rafa Torres Garcia (CTO
y cofundador), destaca por su in-
novador enfoque en la generacion
de resimenes automaticos y anali-
sis avanzados de informacion extrai-
da de las conversaciones. Con el ob-
jetivo de resolver la ineficienciay los
altos costos asociados a la documen-
tacion de reuniones, Voicit se ha con-
vertido en una solucién imprescin-
dible para empresas de consultoria,
recursos humanos y comunicacion.

El proyecto de Voicit surgié en res-
puesta a la creciente demanda de
optimizacion de tiempo y recursos
en el ambito empresarial. En un mun-
do en constante cambio, la pande-

mia de 2020 impulsé el uso de vi-
deollamadas como herramienta prin-
cipal para mantener reuniones, ge-
nerando una sobrecarga documen-
tal para las empresas. Después de
entrevistar a diversos sectores y cons-
tatar que la inversion de tiempo en
documentar reuniones era exce-
sivay costosa, los fundadores de Voi-
citencontraron en la Inteligencia Ar-
tificial, y en particular en el procesa-
miento natural del lenguaje, una so-
lucion viable para automatizar di-
chos procesos.

Voicit destaca por dos tecnologias
propias: Voicit Intelligence y Voicit
Analytics. La primera, inspirada en
ChatGPT, acelera la busqueda de in-
formacién y permite la creacién de
resiimenes automaticos personali-
zados. La segunda analiza datos de
muiltiples reuniones para extraer con-
clusiones valiosas y reducir el ries-
go en latoma de decisiones. Con es-
tas herramientas, la plataforma de

Voicit logra mejorar la eficiencia de
los procesos relacionados con la do-
cumentacion en un 70%, permitien-
do a los participantes enfocarse en
las conversaciones y maximizar su
productividad.

El producto de Voicit se presenta
como un software como servicio
(SaaS) B2B freemium, ofreciendo
una suscripcion mensual basada en
el nimero de usuarios que utilizaran
la plataforma para documentar re-
uniones de forma automatica e ili-
mitada. Su publico objetivo inicial se
centra en los sectores de consulto-
rfa, recursos humanos y comunica-
cion, donde la documentacion pre-
cisay eficiente es fundamental. Em-
presas como Telefdnica, Zurich, De-

TUKLO. Solventa todas las necesidades de una empresa logistica

El360° de lalogistica: la startup
que abarcatodas las etapas
en los envios de mercancias

A.A. A diferencia de la mayoria de
las startups, Tuklo nacié como un
proyecto para solventar las necesi-
dades de una empresa logistica.
Pero la herramienta era tan poten-
te y eficiente, que escalo hasta crear
una empresa propia en 2022. Todo
ello gracias a la ayuda financiera de
Mox, antigua finalista de Alhambra
Venture.

Asi crearon la primera platafor-
ma SaaS que ofrece un servicio todo
en uno para el sector logistico, con
especializacién en ultima millay
‘dropshipping’. Esta basada en la
nube y se integra con sistemas de
gestion de inventario, OMS, WMS,
ERP, ademas de comercio electré-
nico; todo ello para simplificar las
operaciones a los clientes.

Laidea era proporcionar una pla-
taforma escalable y flexible que pu-
diera manejar grandes voliumenes
de pedidos y mdltiples casos de uso.
Era lo que requeria un mercado que
actualmente esta poco digitalizado
y cuenta con muchas soluciones

tecnoldgicas que no estan conec-
tadas entre si.

Actualmente, la finalista de Al-
hambra Venture 2023, Tuklo, tiene
un equipo de 16 personas, ademas
de una red de freelancers en Lati-
noamérica, capital, objetivos y clien-
tes propios.

Su tecnologia se actualiza regu-
larmente para satisfacer las nece-
sidades cambiantes de los clientes.
Ademas, usan una interfaz de pro-
gramacion de aplicaciones que fa-
cilita la integracion y la gestién de
las distintas operaciones.

De este modo, abarcan todo el
proceso de las operaciones logisti-
cas. Desde la venta hasta que el
cliente lo recibe, incluyendo devo-
luciones y posventa. Esto implica la
gestion en el almacén, funciones de
recursos humanos como fichajes,
control horario, o reclutamiento, flo-
ta, finanzas, compras, facturacion,
atencion al cliente o automatiza-
cién de procesos, entre otras.

Es innegable que el sector de la

logistica esta creciendo cada vez
mas rapido, lo que crea a su vez nue-
vas necesidades. Ante estos de-
safios, desde la startup defienden
ser un producto «a un precio ase-
quible con un alto grado de perso-
nalizacién». Otra de las ventajas
que destacan es la escalabilidad:
«Este software esta disefado para
escalar con las operaciones de nues-
tros clientes, garantizando que pue-
da hacer frente a las demandas de
su negocio a medida que crece».
Por todo ello, creen que la clave
de su éxito esta en el gran nimero
de funcionalidades que ofrecen.
Este sistema de gestion de trans-
porte va mas alla de la optimizacion
de rutas o los servicios de segui-
miento que se encuentran en el mer-
cado. Entre sus grandes ventajas,
también se encuentra que se inte-
gran para que los clientes puedan
seguir usando sus herramientas en
la cadena logistica, lo que aporta
comodidad. Por si fuera poco, eli-
minan la introduccion de datos ma-
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loitte y Mahou San Miguel ya han
mostrado interés y estan probando
la herramienta.

La clave del éxito de Voicit radica
en su facilidad de uso y en su capa-
cidad para generar documentacién
automatica especializada. A diferen-
cia de lacompetencia, Voicit se des-
taca por su tecnologia de procesa-
miento del lenguaje natural, que per-
mite adaptar los resimenes a las ne-
cesidades especificas de cada usua-
rio. Actualmente, la startup cuenta
con mas de 400 usuarios, 2 clientes
de pago y mas de 100 empresas re-
gistradas en su plataforma.

Antes de finalizar 2023, los em-
prendedores quieren facturar 10.000
euros y contar con 70 clientes y 400

nualmente y otros procesos simi-
lares, lo que ahorra tiempo.

Dentro del sector, Tuklo se di-
rige tanto a empresas de distribu-
cién especializadas en la distribu-
cién B2B o B2C de bienes y mate-
riales, como a la logistica de ter-
ceros (3PL) o incluso a los peque-
fos transportistas que trabajan con
empresas de distribucion o provee-
dores 3PL para gestionar el movi-
miento de mercancias.

En este sentido, cabe sefalar que,
segun un informe de ResearchAnd-
Markets.com, el mercado de lo-
gistica de terceros tendra una tasa
de crecimiento anual compuesto
del 7,2% hasta 2026, por lo que
consideran este nicho clave para
futuras oportunidades.

usuarios de pago.

La maxima prioridad de Voicit para
este ano es penetrar en el mercado
espanol, aprovechando la oportuni-
dad de un sector que todavia se en-
cuentra poco explotado. Su enfoque
principal estara dirigido hacia las ver-
ticales de recursos humanosy con-
sultoria, donde la demanda de una
solucién como Voicit es alta.

Sin embargo, las expectativas de
Voicit van mucho mas alla. A partir del
ano 2024, una vez que hayan encon-
trado el ajuste perfecto entre su pro-
ductoy el mercado, planean escalar
su equipo de ventas y expandirse a
otros paises como Méxicoy Chile, se-
leccionados por su tamano de mer-
cado y oportunidades de negocio.

La startup ya se haintegrado con
plataformas de comercio electré-
nico como Vinted y Shopify y ya ha
demostrado capacidad para gestio-
nar de forma simultanea mas de
60.000 expediciones al dia con prue-
bas de estrés superadas de 1 mi-
llon de entregas por jornada.

En este momento, en Espana ya
tienen a sus primeros clientes, pero
contindan desarrollando nuevas
funciones para su herramientay es-
tan buscando abrirse mercado en
Latinoamérica. Apuntan altoy tie-
nen claro que su objetivo es con-
vertirse en lider en el mercado de
software de logistica. Asi, Tuklo lle-
gard a Granada buscando ampliar
su reconocimiento de marcay abier-
tos a nuevas asociaciones.
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APP. La startup tiene un algoritmo de reconocimiento facial con IA que traduce los

gestos en métricas

Feeder desvela los secretos
detras de las expresiones
faciales en el marketing

A.A. Dicen que una imagen vale
mas que mil palabras y que la cara
es el espejo del alma. Bajo esas
premisas nace una nueva tecnolo-
gia en la que, al visualizar un conte-
nido, se genera un informe com-
pleto que analiza las micro expre-
siones faciales para convertirlas en
meétricas aplicables a una estrate-
gia de marketing. Parece futuro,
pero ya es presente gracias a la In-
teligencia Artificial de reconoci-
miento facial de Feeder, startup fi-
nalista de Alhambra Venture 2023.

Este software de analisis de au-
diencias mide las reacciones a pie-
zas audiovisuales para ayudar a los
creadores de contenido a mejorar
el rendimiento de las campanas y
creaciones.

La herramienta es muy poten-
te para departamentos y agencias
de marketing, ofreciendo un dato
cualitativo que hasta ahora no se
podia obtener, lo que repercute

directamente en el retorno de la
inversion.

«Se trata de data cualitativa, has-
ta ahora relegada a un segundo pla-
no, obtenida en tiempo real y ba-
sada en las reacciones de las au-
diencias delante de los contenidos
y campanias», explican sus creado-
res. Traduce gestos que ordena en
once dimensiones como: atencion,
validacién, compromiso, carisma,
sorpresa, intensidad, rechazo, ho-
rror, enfado, susto o inspiracion.
Detecta incluso a qué zona de la
pantalla se mira.

La plataforma en si cuenta con un
dashboard para el cliente y una app
que por la que los usuarios visua-
lizaran los contenidos. Mediante la
camara frontal del mévil, el algorit-
Mo recoge esas microexpresiones.
Es importante entender, eso si, que
la aplicacion nunca graba ni tiene
reconocimiento facial, por lo que es
100% anonima.

Senalan que hasta el momento, la
falta de este tipo de datos se ha tra-
ducido en un desaprovechamiento
del 21% de los presupuestos de mar-
ketingy del 33% de los recursos, es-
pecialmente en lo que a tiempo se
refiere.

Asi, Feeder llegara los proximos 4
y 5 dejulio al Palacio de Congresos
como una solucién unica en el mer-
cado: un algoritmo que traduce las
emociones en métricas faciles de
entender como el nivel de atencion,
el grado de validacion o rechazo, en-
tre otras. Cuestiones para las que
antes haria falta un profundo anali-
sis y expertos en neuromarketing.

Desde la startup catalana tienen
claro que su valor diferencial es su
algoritmo que facilita la compren-
sion de una data relegada a especia-
listas para mejorar la toma de deci-
siones y el contenido. Una tecnolo-
gia que los diferencia de otras em-
presas de analisis de comportamien-

EDUCA360. Esta plataforma esta en mas de 250 centros educativos, con
mas de 28.000 usuarios en Espana

e laeducacion
pasa por unainmersion
en la Realidad Virtual

Elfuturod

GRANADA

A.A. En el mundo actual, donde la
tecnologia ha transformado préactica-
mente todos los aspectos de nues-
tras vidas, la educacion no es una ex-
cepcion. Educa360, una startup fun-
dada en 2021 por Fernando Sierray
Fran Roncero, esta revolucionando el
sector educativo al ofrecer una plata-
forma virtual de experiencias inmer-
sivas e interactivas basadas en Rea-
lidad Virtual (RV).

El equipo de Educa360 esta com-
puesto por expertos interdisciplina-
rios en areas como realidad virtual,
comunicacién, disefo 3Dy educacion.
Con anos de experiencia en el campo
de las nuevas tecnologias, especial-
mente en el ambito de la realidad vir-
tual, los fundadores decidieron em-
prender en el sector Edtech para crear
una solucion que permitiera a profe-
sores y alumnos interactuar en un en-
torno educativo virtual controlado y

personalizado.

El proyecto de Educa360 no surgjo
de la noche a la manana. La idea ini-
cial habia sido concebida hace tiem-
po, pero no fue hasta que la pande-
mia del COVID-19 sacudié al mundo
que se dieron cuenta de la necesidad
imperante de su plataforma. Con el
confinamiento, los docentes se en-
contraron con limitaciones para im-
partir clases y Educa360 vio la opor-
tunidad de ofrecer una solucién que
permitiera a profesores y alumnos
compartir experiencias educativas de
manera inmersiva y colaborativa.

La plataforma de Educa360 ofrece
acceso ilimitado a escenarios 100%
configurables y cientos de objetos 3D
aptos para cualquier etapa educa-
tiva. Su plan de implantacién se adap-
ta a las necesidades de los centros
educativos y proporciona actividades
enfocadas en la certificacion oficial del
profesorado para el uso adecuado de

dispositivos de RV de Ultima genera-
cion, asi como la creacién de con-
tenido virtual dentro de la plataforma.

El principal problema que Educa360
pretende solucionar es la falta de in-
teraccidnyy participacion en las clases
virtuales tradicionales. Mediante los
entornos inmersivos e interactivos, la
plataforma busca potenciar el apren-
dizaje activo, la retencién de conoci-
mientos y fomentar la creatividad y la
curiosidad en los estudiantes. Su va-
lor afadido radica en la combinacién
de tecnologia avanzada y contenido
educativo de alta calidad, ofreciendo
una solucién integral que abarca di-
versas materias educativas.

El proyecto esta dirigido a docen-
tes de centros educativos de todas las
etapas, desde primaria hasta la uni-
versidad y la formacién profesional.
Buscan llegar a aquellos profesores
que desean innovar en sus métodos
de ensenanza y crear recuerdos du-

to de usuario, UX o andlisis emocio-
nal.

Ademas, defienden una gran capa-
cidad de escalabilidad de forma au-
ténoma y un modelo de suscripcion
con precios muy competitivos.

Como muchas otras startups, la se-
milla de Feeder nace de dos amigos
de lainfancia y una anécdota entre
canas. Hay que remontarse a 2018,
Mauro Gadaletay Pablo Filomeno re-
cibieron un video, por un grupo de
WhatsApp, que provocd grandes ri-
sas entre los presentes.

Sin embargo, pasado un rato, la res-
puesta escrita se simplifico a un sim-
ple “ja-ja”, nada que ver con la reac-
cion real. Reflexionando sobre la co-
municacion nacié lo que fue la prime-
raversion de Feeder. Eraunaapp que
usaban familiares y amigos creada

raderos en sus alumnos a través de

experiencias inmersivas.

Las claves del éxito de Educa360
se fundamentan en la calidad, la per-
sonalizacion y la usabilidad de su pla-
taforma. El equipo de Educa360 se
esfuerza por desarrollar escenarios
inmersivos de alta calidad para diver-
sas asignaturas y materias educati-
vas, manteniendo un contacto cons-
tante con los profesores para asegu-
rarse de que el contenido se adapte a
sus necesidades.

En comparacion con otras platafor-
mas educativas, Educa360 destaca
por brindar entornos inmersivos dise-
fados especificamente para la edu-
cacién, sin reemplazar las clases pre-
senciales, sino potenciandolas. Ade-
mas, su amplia gama de escenarios
de diferentes materias, como histo-
ria, tecnologia, geografia, matemati-
casy arte, esta respaldada por guias
didacticas detalladas que facilitan la
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para enviar contenido y en la que se
reaccionaba en tiempo real.

Con la pandemia, se quedaron sin
trabajo y decidieron profesionalizar
el proyecto, cambiando el foco de la
herramienta hasta lo que es hoy, un
software que se esta consolidando
en el mercado espanol a la vez que
se lanza al mercado internacional.

Desde entonces, Feeder se ha ga-
nado un puesto en el programa de
aceleracion de Demium en Barcelo-
na, también en Barcelona Activay
NVIDIA Inception Program, e inclu-
so en el Mobile World Congress.

Elequipo ya trabaja en una segun-
da fase del proyecto: el analisis en
streaming de audiencias masivas,
que dara sus primeros pasos en sep-
tiembre, de la mano de la platafor-
ma Semrush.

integracion de la RV en el proceso de
ensenanza.

Actualmente, Educa360 ya se esta
utilizando en méas de 250 centros edu-
cativos, con mas de 28.000 usuarios
en Espafay Latinoamérica. Los obje-
tivos a corto plazo de la startup son
continuar creciendo y expandiendo su
alcance a mas centros educativos en
Espana. Ademas, desean promover
y difundir el potencial de la realidad vir-
tual y el metaverso educativo a tra-
vés de actividades pedagbgicas y for-
macion para profesores.

Con su participacién como fina-
lista de Alhambra Venture, la em-
presa espera asegurar la financia-
cién necesaria para llevar su plata-
forma al siguiente nivel y conectar-
se con inversores y expertos en el
campo de la edtech. Ademas de la
financiacion, Educa360 busca apro-
vechar las oportunidades de net-
working y el asesoramiento.
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LUCENA. Su tecnologia Bluetooth 5.0 y disefio hace que sus dispositivos
localizadores sean funcionales también para mascotas y personas

La startup que revoluciona la
busqueda de objetos perdidos
v enamoraaApple

A.A. Salir de casa con prisa, revi-
sar unay otra vez donde estan las
llaves, el movil, la carteray las ga-
fas. Siempre en el lugar mas ines-
peradoy siempre ocurre en el mo-
mento mas inoportuno. Inthesk, fi-
nalista de Alhambra Venture 2023,
se ha propuesto acabar con esa an-
gustiosa sensacién de no encontrar
nada con sus dispositivos busca-
dores.

Tienen de todo tipo, para perso-
nas, animales u objetos. Si, para per-
sonas, porque también han pensa-
do en los mayores o gente con cier-
tas enfermedades que tienden a de-
sorientarse y perderse, con todo lo
que ello supone.

Es un pequeno aparato que co-
necta tus pertenencias con una apli-
cacion propia gratuita y te ayuda a
encontrarlas en cualquier parte del
mundo. Ademas, tiene una bateria
reemplazable por el propio usuario

ARCHIE.

y una autonomia de hasta 36 meses.

Esta startup con sede en Luce-
na ha llamado la atencion del gigan-
te de la manzanay se ha integra-
doen el universo Apple a través del
certificado de sus productos y la red
Apples ‘s FindMy App.

Esto significa que millones de
usuarios pueden localizar un dis-
positivo Inthesk en cualquier par-
te del mundo, abriendo a un mer-
cado masivo como es el de los dis-
positivos Apple. Ademas, se trata
de la primera firma nacional en con-
seguir esta certificacion, lo que de-
muestra que la mas alta tecnologia
puede darse en cualquier punto del
mapa andaluz, como reivindica la
empresa.

Inthesk es un grupo empresarial
dedicado a la Ingenieria de Siste-
mas y Telecomunicaciones, la fa-
bricacion de equipos y productos
electronicos de consumo. El gru-

Elrobot que
gestionay digitaliza
almacenes

GRANADA

A.A. El crecimiento del comercio
electrénico es imparable. En 2021
supero los 57.000 millones de eu-
ros en Espafa, un 11,7% mas que
el ano anterior, segln datos de la
Comisién Nacional de los Mercados
y la Competencia. Este aumento re-
percute directamente en la logisti-
ca, que necesita de nuevas solucio-
nes. Una de las mas interesantes
del mercado es Archie, un robot que
digitaliza todo el almacén y hace in-
ventarios, entre otras cosas.

La startup, finalista de Alhambra
Venture 2023, cuenta con una gran
ventaja frente a cualquier otro pro-
ducto del mercado: no requiere de
un proyecto de implantacién. Se
puede usar desde el inicio sin ne-
cesidad de realizar un proyecto de
implantacion, frente a otras tecno-
logias suelen requerir de un inter-
valo de tiempo de adaptacion. Gra-
cias al software basado en inteli-
gencia artificial, se enciende el equi-

poy empieza a operar.

El funcionamiento es sencillo, se
coloca en las palas de cualquier ca-
rretilla y genera un banco de ima-
genes estructuradas en un fichero
que se puede integrar en el Siste-
ma de Gestién de Almacén, optimi-
zando el control del stock.

El robot lee los cédigos de barras
de la mercancia mediante la Ul-
tima tecnologia de recopilacion de
datos, usando escaneres que ga-
rantizan la lectura hasta un metro
desde el larguero de la estanteria
hacia arriba. Ademas, “observay
analiza el almacén”, detectando los
huecos vacios, los ocupados y rea-
lizando una estimacion de volumen
en cada caso.

Puede hacer inventarios sin te-
ner que paralizar la actividad del al-
macén, ni siquiera las operacio-
nes que afecten un pasillo. En el
proceso de preparacion de un pe-
dido, Archie aporta el dato de la al-
tura de la mercancia que contie-

po fue fundado en 2006, expan-
diendo con el tiempo su negocio a
otros sectores. Fue en 2018 cuan-
do inicio su expansion internacio-
nal a través de la rama de electré-
nica y el proyecto de los dispositi-
vos Inthesk.

Anteriormente a la certificacion
de Apple, la empresa estaba pre-
sente en varios paises: un merca-
do que ahora no tiene fronteras.

Formada por tres hermanos, José
Francisco Chacdn (CEO), Jesus
(CTO) y Victoria (CFO), destacan
que la capacidad de su tecnologia
Bluetooth 5.0 «de alta calidad y su
aplicacidn facil de usar hacen que
encontrar los objetos perdidos sea
tan sencillo».

Mas alla de dejar de perder los
objetos, los cordobeses reivindican
que lo que aporta el dispositivo
es tranquilidad. «Evitar el estrés dia-
rio al que actualmente es someti-

ne, asi como del volumen, lo que
permite aproximar la cantidad res-
tante y gestionar su reposicion.

Esta tecnologia usa sensores iner-
ciales, camaras de tracking y tec-
nologia ToF, para saber en todo mo-
mento cual es su posicion en un al-
macén, creando un mapa del mis-
mo. De esta forma proporciona por
cada posicién el cddigo de barras y
el estado de la mercancia paletiza-
da.

La startup presenta esta solucién
como sinoénimo de seguridad, pues-
to que con Archie, el conductor de
la carretilla elevadora permanece
en ellay coloca el equipo hasta el
larguero seleccionado, pudiendo
contrastar la informacién en video
e interactuar con el software. Inclu-
so en almacenes con temperaturas
bajo cero, ayuda optimiza los tiem-
pos, con todo lo que esto implica.
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da la sociedad por las tareas de su
dia a dia, causante de que la mayo-
ria de la poblacién pierda o extra-
vie a diario sus pertenencias, e in-
cluso en ocasiones sus mascotas o
seres mas queridos».

Las prisas de la rutina son inne-
gables, por ello destacan sobre todo
su utilidad, pero también la tecno-
logia de vanguardia y el disefio. A
su favor, estan los precios asequi-
bles, que van desde los 27 hasta los
59 euros.

En esta franja econdmica se pue-
den encontrar todo tipo de produc-
tos. Por ejemplo, el localizador mas
pequeno del mundo, disenado para
las gafas; una tarjeta para la car-
tera con 2,5 milimetros de grosory

Desde la compania defienden que
uno de los aspectos criticos para
asegurar el éxito de las empresas
es el correcto disefio y gestion de
la cadena de suministro, por ello,
creen que su producto marca un
hito en el mercado, al que calculan
una exactitud superior al 99,9%.
Todo ello se traduce en aumentar
la productividad, la seguridad y aho-
rrar tiempo, por lo que su publico
objetivo es claro: fabricantes, retai-
lers y operadores logisticos.

Elrobot, al capturar informacién
valiosa, facilita la toma de decisio-
nes y permite configurar las estra-
tegias de operacién mas optimas.
Igualmente, sirve de sistema de ins-
peccion para la mercancia, facili-
tando la digitalizacion de los entor-
nos, llegando a realizar inspeccio-
nes de forma rapida y segura.

10 gramos de peso o un dispositi-
vo de menos de 4 centimetros y
«modo guardian» ante la alerta de
movimientos. Cuentan con altavoz,
led o incluso acelerometro, todos
con baterias de larga duracién e in-
cluso algunos con cargador.

Otro de los puntos a destacar, se-
gun los fundadores, es la capacidad
de compartir el dispositivo con ami-
gos y familiares para que puedan
ayudarte a encontrar tus objetos
perdidos desde la propia web.

La empresa esta creciendo muy
rapido en los Ultimos meses y tie-
ne claro que busca que cada vez
la marca se reconozca mas tanto
a nivel nacional como internacio-
nal.

El robot lee los cddigos
de barras de la
mercancia mediante la
ultima tecnologia de
recopilacion de datos

Al no necesitar sistemas de po-
sicionamiento adicionales, ni ree-
tiquetados de almacén o proyecto
de implantacion, la solucion es mu-
cho mas competitiva en precio que
la competencia.

El robot se ha desarrollado a lo
largo del 2022 y se ha lanzado al
mercado este ano. La startup ya tie-
ne una unidad de fabricacién pro-
piay estan vendiendo las primeras
unidades, superando ya expectati-
vas de ventas del afio. Con estos
buenos resultados, pretenden ade-
lantar el plan de comercializacion
e internacionalizacién. Saben que
el proyecto esta vivo y quieren me-
jorarlo constantemente, adaptan-
dose a nuevas necesidades espe-
cificas. Incluso prevén formas de
pago mediante suscripcion.

Con el proyecto viento en popa,
llegan al Palacio de Congresos los
proximos 4y 5 de julio, buscando
“establecer relaciones de calidad
que permitan impulsar el proyec-
to a partir de una capitalizacién de
la compania”. La prioridad es clara:
impulsar la fase de comercializa-
cién e internacionalizacién de Ar-
chie.
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STEMDO. Esta plataforma onubense conecta a empresas y talento,
formando y certificando a perfiles para satisfacer la demanda

La startup que impulsael
empleo tecnologico en regiones
con altas tasas de desempleo

GRANADA

A.A. Impulsar el empleo de calidad
através de un sector que tiene tanta
demanda como es el tecnoldgico. Esa
es la razén de ser de Stemdo, star-
tup finalista de Alhambra Venture
2023. La plataforma quiere crecer
en regiones donde existe un proble-
ma de empleo, especialmente en los
jovenes. Por ello, funciona como un
«servicio» a empresas consolidadas
que reclaman estos perfiles tecno-
logicos.

«Nuestro proposito es generar em-
pleo de alto valor agregado en ciu-
dades que carecen actualmente de
estos ecosistemas, especialmente
en aquellas con una tasa de desem-
pleo por encima del promedio. De
esta manera, buscamos promover la
igualdad de oportunidades y contri-
buir al desarrollo econémico de di-
chas regiones», explica el CEO y co-
fundador, Alfredo Montilla.

La startup onubense funciona me-
diante verticales. La primera que abrie-
ron fue de programacion en la nube,
la segunda de tecnologia de desarro-
llo low-code y la Ultima de ellas de
ciberseguridad.

Tienen claro que el problema que
quieren solucionar es todo un de-
safio para el que se debe preparar
«tanto a la economia espafiola como
mundial en los préximos afios». Todo
ello radica en la demanda de talen-
to STEM, con un incremento de has-
tael 30% paraelano 2030, seglin el
informe Future of Work de McKinsey
and Company; perfiles que cuesta
encontrar. Con todo, Stemdo busca
cerrar esa brecha generando opor-
tunidades en «regiones rezagadas».

Empleados formados

Ademas, los futuros empleados de
las grandes empresas pasa un pro-

REENTAL. Esta empresa democratiza la inversion
en bienes raices con tecnologia blockchain

La startup que

permite invertir
en vivienda con
solo 100 euros

GRANADA

A.A. El sector inmobiliario es uno
de los mas atractivos para la inver-
sién por ser un producto rentable
y seguro. Pero tiene una gran ba-
rreray es la cuantia econémica ini-
cial que se necesita como entrada,
que suele ser bastante elevada. ¢Y
si se pudiera invertir en inmueble
con solo 100 euros? Esa es la so-
lucién que plantea Reental, star-
tup finalista de Alhmabra Venture
2023.

La empresa onubense facilita la
inversion a cualquier persona. Se
encarga de buscar una oportuni-
dad, reformarlay explotarla mien-
tras el inversor recibe todos los me-
ses sus dividendos mensuales pro-
venientes del alquiler.

La plataforma viene a democra-
tizar este tipo de inversion hacién-

dola mucho maés accesible. Se pue-
de invertir cualquier cantidad de
dinero, a partir de 100 euros, reti-
rarlo en cualquier momento y solo
hace falta tener ordenador a mano.
A cambio, ofrece rendimientos
mensuales, obtenidos con el alqui-
ler de la vivienda.

Ademas, el inversor ni siquiera
tiene que buscar la oportunidad, lo
cual lleva un tiempo considerable.
No tiene que ser en la misma pro-
vincia ni en el mismo pais, por lo
que no hay limites para tener una
buena opcion inmobiliaria.

Por otra parte, la startup ahorra
toda la parte burocratica que sue-
le acarrear una compra como son
las visitas a notarios, bancos, con-
trataciones de servicios o hasta la
blsqueda de inquilino.

Todo esto funciona con tecnolo-

ceso de formacién que vade 6 a 12
semanas, para especializarse en tec-
nologias punteras y asegurar candi-
datos «formado y certificado» listos
para empezar en su nuevo trabajo.
El perfil de personas que abarca la
plataforma es amplio, pero siempre
abarca areas tecnologicas.

Dentro de este espectro, tienen
graduados universitarios, pero tam-
bién estudiantes de FP e incluso per-
sonas que buscan cambiar de sec-
tor para poder reeducar su vida la-
boral, lo que implica que no se limi-
ta a los mas jovenes.

Actualmente, el equipo de la star-
tup supera las 50 personas y acaba
de crear su tercera vertical, aparte
de estrenarse en Mérida y proyecta
una nueva apertura internacional des-
de Talavera de la Reina. Teniendo este
crecimiento en cuenta, se plantean
como meta a corto plazo superar los
2.000 nuevos puestos de empleo.

gia blockchain, con la que se pue-
den vender los tokens o partici-
paciones en cualquier momento,
recuperando asi la inversion inicial
con solo un clic, cuando normal-
mente implicaria un proceso lar-
go de venta de la vivienda.

La startup ya suma mas de 9.000
usuarios en 57 paises diferentes
y se han convertido en lideres en
volumen de inmuebles tokeniza-
dos en Europa y Latinoamérica. Por
detras de Espana, Argentina es el
pais donde acumulan mas inverso-
res que buscan una solucion ideal
de poner el dinero a resguardo de
la alta inflacion.

Como solo hace falta 100 euros
para invertir, el perfil de cliente es
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Equipo de esta startup onubense. 1.C.

Cuando mira al futuro, Montilla tie-
ne claro que el objetivo de Stemdo es
«convertirnos en la primera platafor-
ma de talento digjtal B2B a nivel mun-
dial, que permita satisfacer la deman-
da de talento STEM simplificando pro-
cesos y asegurando que todas las re-
giones del mundo tengan acceso a
las mismas oportunidades de gene-
racion de empleo».

El propdsito no es pequeio, pero
la startup nisiquiera tiene unanoyya
ha completado 700.000 euros en
su primera ronda pre-seed, lo que in-
dica todo el potencial que tiene.

Sin duda, esa busqueda de igual-
dad de oportunidades entre regiones
esta en el ADN de la compaiiia. Des-
de el principio supieron que Huelva
era el lugar perfecto para el proyec-
to, no solo por el origen de dos de los
fundadores, sino porque cumplia con
todos los requisitos. «Es una ciudad
con unos indicadores de desempleo

muy amplio. Va desde los ahorra-
dores que quieren invertir, a per-
sonas que ya invierten en otros pro-
yectos y buscan diversificar, la in-
clusion financiera a los desbanca-
rizados o quienes buscan estabi-
lidad frente a los cripto-inversores.
Desde Reental creen que su prin-
cipal valor es la comunicacion flui-
da que ofrecen a sus clientes y cre-
en que su competencia esta en los
bancos, en el “dinero bajo el col-
chon” o en el modelo de las crowfun-
ding. Frente a ellos, ofrecen rendi-
mientos mensuales y la opcion de
“desinvertir”. Igualmente, desta-
can Aqui la sensacion de propiedad
directa mediante los tokens.
Actualmente, la empresa gestio-

juvenil muy elevados y, ademas, nos
podiamos apoyar en la formacion re-
glada ya existente (centros de Forma-
cion Profesional y universidad)».

«Con laideadesarrolladay todas las
evidencias que veiamos en la ciudad,
teniamos casi la obligacion de crear
Stemdo y generar un impacto positi-
vo en las futuras generaciones». Des-
de esos inicios, eso si, fueron conscien-
tes de que el modelo se podia replicar
en otras ciudades con una situacion si-
milary asi es como en poco tiempo ya
han abierto nuevas sedes y cuentan
con una lista de posibles ubicaciones
donde crear estos hubs tecnologicos.

Elequipo estara los préximos 4y 5
de julio en el Palacio de Congresos
con la idea de que Alhambra Ven-
ture sea un catalizador para Stemdo
y les ayude a «seguir conectando
con el ecosistema emprendedor e
inversory aprender mucho del res-
to de participantes».

na 60 inmuebles y el pasado mes
de abril lograron lanzar su primer
inmueble en Estados Unidos. Finan-
ciaron los 717.600 ddlares que cos-
taba en solo siete horas. Otro ejem-
plo es México (Tulum), donde finan-
ciaron 395.000 euros en 25 minu-
tos.

Con estas cifras destacan la gran
demanda hacia este tipo de inver-
siones. Con ello, el objetivo a cor-
to plazo es seguir escalando en opor-
tunidades diferenciadoras. Miran-
do a futuro, buscan ser la mayor pla-
taforma de inversion en inmuebles
tokenizados del mundo.

El origen de la startup nace en
plena pandemia. El CEO, Eric San-
chez, es un emprendedor innato
que ya se habia lanzado al merca-
do empresarial con otra startup,
Chekin, que fue ganadora de Alham-
bra Venture en 2020.

Este ingeniero informatico que
repite en Granada tenia alguna ex-
periencia previa en inversion inmo-
biliaria con algunos amigos y fa-
miliares. Entonces, empezé a dar-
le vueltas a la idea de invertir de for-
ma conjunta para no necesitar una
cantidad inicial tan alta y de ahi, y
una larga formacion en blockchain,
nacié Reental.

Sanchez llega el 4y 5 de julio al
Palacio de Congresos de Granada
con cierta experiencia previa de
otras ediciones, pero también “mu-
chailusién” por encontrarse con
otras startups y profesionales que
ven en la tecnologia un cambio con-
siderable en la sociedad.
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SINAPSYSTEC. Utiliza Inteligencia Artificial para interpretar y reconocer rostros faciales, emociones, objetos e incluso texto

Elfuturo de la gestion de datos a traves del video analisis

GRANADA

A.A. El control y gestion de datos mar-
ca el futuro de las ciudades inteligen-
tesy es ya parte del presente. Anali-
zar imagenes mediante Inteligencia
Artificial para detectar al momento
actividades, objetos, texto, o cuanti-
ficar e identificar personas es la so-
lucién que propone SinapSysTec a
través del computer vision Neuralis,
startup finalista de Alhambra Ventu-
re 2023.

Una tecnologia revolucionaria que
es aplicable a la gestion eficiente
del trafico, pero también a ambitos
muy diferentes como la industria de
la construccidn, la agroalimentaria, el
sector del retail, comercio, transpor-
tes, eventos, servicios financieros o
la seguridad tanto publica como pri-
vada.

Se trata de un sistema de analisis
deimagenes que rastreay analiza in-
formacidn, devolviendo resultados
especificos de los diferentes ana-
lisis. Desde la startup presumen de
que se puede utilizar en variedad de
aplicaciones y entornos, de seguri-
dady marketing, para tareas cotidia-
nas que automatizar, autentificar y
mejorar.

«Nuestra tecnologia de reconoci-
miento se puede implementar de for-

Qs

ma independiente o integrarse per-
fectamente en soluciones nuevas o
existentes», explican. En este senti-
do, dejan claro que Neuralis garanti-
za el cumplimiento de la normativa
en materia de proteccion de datos,
«gracias a la versatilidad de las dife-
rentes configuraciones».

Ademés, el sistema es compatible
con cualquier modelo de cAmara. Eso
si, a mayor calidad imagen, mayores
datos e informaciones se logran ob-
tener. Igualmente, es adaptable a
cualquier sistema de comunicacio-
nes tanto 4G, como 5G, cable o saté-
lite.

Por todo ello, desde la startup al-

meriense defienden que son trans-
versales y multisectoriales, puesto
que, siendo la transmision y analisis
de imagenes su «ingrediente princi-
pal», todos los sectores, tanto publi-
cos como privados, que utilicen cual-
quier dispositivo de captura de videos
o imagenes son clientes objetivos.
De hecho, apuestan que ese mis-
mo es su mejor potencial. «<Ninguna
otraempresa ofrece, no solo tan am-
plio abanico de servicios de analisis
(video analitica), sino que ademas
ofrecemos escenarios de analisis ad-
hoc y proyectos a medida a requeri-
miento del cliente, debido a un desa-
rrollo propio e interno, sin depender

de terceros», explican.

Por si fuera poco, cuentan con una
lista de méas de 120 neuro-servicios,
fruto de la investigacion, desarrolloy
programacion e I+D+i de la empre-
sa. Esto permite que las soluciones
que ofrecen sean versatiles, perso-
nalizables, escalables e incluso sean
flexibles para poder integrarse con
soluciones de terceros.

De emociones a texto

Entre los mltiples servicios que ofre-
cen esta el reconocimiento facial avan-
zado simplemente con un sistema de
videovigilancia y analisis para identi-
ficar personas en fotos, videos y en
tiempo real. De este modo utilizan al-
goritmos avanzados para detectar
con precision los detalles especificos
y distintivos del rostro de una perso-
na.

Pero va mucho mas alla. Incluso
realizan andlisis de emociones con
un reconocimiento rapido y preciso
de: felicidad, tristeza, sorpresa, ira,
miedo y disgusto. También detectan
el rostro inexpresivo y los ojos abier-
tos y cerrados.

Aparte trabajan la deteccion de ob-
jetos con algoritmos de aprendizaje
para reconocer excepciones en una

TIPSI. Con su software 360°, ofrece a los hosteleros una plataforma Unica que cubre todas sus
necesidades digitales, desde el punto de venta hasta la gestidn de inventario y el control financiero

Una fusion tecnologica que revoluciona
laindustria de la hosteleria

GRANADA

A.A. Laindustria de la hosteleria ha
experimentado una evolucién cons-
tante en los Ultimos afios, y cada vez
mas los negocios del sector buscan
soluciones tecnoldgicas que les per-
mitan gestionar de manera eficien-
te y efectiva todas sus necesidades.
En respuesta a esta demanda, sur-
ge Tipsi, unainnovadora empresa
que tiene como objetivo ofrecer una
solucion puntera e integral para los
hosteleros, cubriendo asi todas sus
necesidades.

Tipsi nace de una reciente fusion
entre dos empresas del sector, Miss
Tipsiy Foodyt. Elequipo fundador esta
compuesto por profesionales con una
amplia experiencia en el sector. Ma-
ria Kueppers, cofundadora de Miss
Tipsiy copropietaria de 4 restauran-
tes, CEO de Tipsi. Pedro Pinar, cofun-
dadory CEO de Foodyt, con experien-
ciaen consultoria estratégica de tec-
nologia, COO de Tipsi. Miguel Angel
Gonzalez, cofundadory CTO de Miss
Tipsi, con mas de 20 afios de expe-
riencia en el desarrollo de software,
asume el puesto de CTO de Tipsi.

Miss Tipsi, una empresa pionera
en ofrecer una solucion SaaS al sec-
tor de la hosteleria en Espaiia, ha sido
reconocida por su innovacion y cali-
dad. En 2021, gané el premio del HO-
RECA CHALLENGE como la mejor so-
lucion para mejorar la rentabilidad
de los restaurantes. Por otro lado,
Foodyt (startup finalista de Alham-
bra Venture en anteriores ediciones),
cuyo producto estrella es la carta di-
gital, considerada una de las me-
jores propuestas del mercado usada
por clientes como Sodexo, Tony Ro-
mas, Tomy Mells o Grupo Trocadero.
Ofrece soluciones de pedir y pagar,
delivery y ‘take-away’, y un sistema
CRM para analizar a los clientes de
forma exhaustiva. La fusion de estas
dos empresas lideres en sus respec-
tivas areas ha dado lugar a Tipsi, una
propuesta completa y vanguardista
adaptada a lo que exige el mercado.

Tipsi ofrece a los restaurantes un
software 360° que cubre todas sus
necesidades digitales. Su solucién
central es el ‘Terminal de Punto de
Venta’, que actlia como el corazdn
del negocio, integrando todas las fun-

Fundadores de esta nueva empresa.

cionalidades necesarias para una ges-
tion eficiente, como el control de in-
ventario, el registro de ventasy el se-
guimiento de las operaciones finan-
cieras. Ademas, cuenta con produc-
tos de gestion como el ‘back office’,
comandas, gestion de compras y fi-
chaje de personal, que permiten a
los hosteleros tener un control total
de todas sus operaciones.

La relacion con los comensales es
otro aspecto clave en la propuesta

de Tipsi. La empresa ofrece una car-
ta digital personalizable, que permi-
tealos clientes acceder a toda la ofer-
ta gastronomica del restaurante des-
de sus dispositivos mdviles, y reali-
zar pedidos de forma rapiday senci-
lla. Asimismo, cuenta con un siste-
ma de pedir y pagar desde la mesa,
lo que agiliza el servicio y mejora la
experiencia del cliente. Tipsi también
ha desarrollado un sistema de ‘deli-
very’y ‘take-away’ propio, que per-

determinada categoria de objetos.
Identifican mas de 20.000 categorias
de objetos como vehiculos, armas,
equipos de proteccion individual, ropa,
muebles, electrodomésticos o apa-
ratos electrdnicos. Pero no solo los
reconoce, la tecnologia también es
capaz de hacer un seguimiento de los
mismos creando un ID Unico.

Agregando a lo anterior, destaca el
analisis de escenas y actividades dis-
tinguiendo el movimiento de un ob-
jeto, comprendiendo el contexto que
lo rodea al mismo o detectando aglo-
meraciones de personas, drones vo-
lando, fuego o humo, cruce de lineas,
o bolsas abandonadas.

Por si fuera poco, ejecuta un reco-
nocimiento de texto preciso y eficien-
te. Lastartup hallevado a cabo un en-
trenamiento y desarrollo de los neu-
ro-servicios de procesamiento de tex-
to, interpretando mas de 200 carac-
teresy 164 idiomas.

Actualmente, la startup se en-
cuentra en pleno desarrollo de prue-
bas piloto o de concepto con otras
empresas por valor de mas de 1,4
millones de euros. Quieren dar a co-
nocer el producto, hacer networking
con otras finalistas y asistentes y
avanzar en futuras operaciones co-
merciales.

Tipsi nace de una
reciente fusion entre
dos empresas del
sector, Miss Tipsi y
Foodyt

mite a los restaurantes ampliar su al-
cance y ofrecer servicios de entrega
a domicilio o recogida en el local.

El principal problema que Tipsi
pretende solucionar es la falta de
una solucidn tecnoldgica integral en
el mercado de la hosteleria. Actual-
mente, los hosteleros suelen uti-
lizar multiples herramientasy siste-
mas que no estan integrados entre
si, lo que dificulta la gestion y ge-
nera ineficiencias. Aqui Tipsi se pre-
senta como la solucion definitiva,
simplificando su operativa y mejo-
rando su rentabilidad.

Como destacan sus fundadores:
«Ya hemos trabajado en total con mas
de 2.000 hosteleros. La fusion de
ambas empresas permite tener un
producto ‘end-to-end’ donde el res-
taurante tiene una trazabilidad to-
tal, desde la informacién de su clien-
te hasta los pagos integrados di-
rectamente con su TPV».

La fusion entre Tipsiy Foodyt ha
dado lugar a una potente alianza
que promete revolucionar el pano-
rama de la industria de la hoste-
leria. Con un software 360°, una
amplia gama de enfoques al mer-
cado y sistemas avanzados.
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XESOL INNOVATION. Tecnologia para la deteccién de
personas,previniendo accidentes en entornos industriales

Redefinirla seguridad a traves
de IAyredes neuronales

GRANADA

A.A. Procurar la seguridad y protec-
cién a través de la tecnologia mas
puntera mediante redes neuronales
para asegurar espacios garantiza-
dos. Esa es la clave de Xesol Inno-
vation, startup finalista de Alhambra
Venture 2023, que esta estos dias
en el Palacio de Congresos.

La empresa gallega es una tecno-
logica especializada en redes neu-
ronales aplicadas a la vision artifi-
cial. Sus productos son capaces de
detectar, personas, objetos, otros
vehiculos o incluso senales.

Asi, se presenta como lider en de-
teccidn en persona en cualquier pos-

tura corporal gracias a estas redes,
ademas es un proveedor de esta so-
lucion, buscando con ello aumentar
la escalabilidad.

La historia de la empresa empie-
zaen 2012, aunque el proyecto no
seinicia hasta 2016. En sus comien-
Z0s, se centraron en la creacion de
un sistema de asistencia a la con-
duccion (ADAS), de redes neurona-
les. Este sistema detectaba vehi-
culos, peatones, bicicletas y sena-
les de tréfico verticales y horizon-
tales.

Prevencion de accidentes

Luego, llegd su producto mas exi-
toso, Drivox para el segmento de
mercado de vehiculos industriales.
Esta solucién consiste en un siste-
ma de seguridad para este tipo de
transportes que detecta y distingue
a los peatones de los objetos tan-
to en la parte delantera como en la
trasera del vehiculo, alertando al
operador con una alarma visual y
sonora en caso de riesgo potencial
de colision.

Esta herramienta de Xesol tiene un
99% de precisidon y cuenta con un
equipo robusto para operar en en-
tornos de trabajo adversos.

Otra de sus tecnologias es Horux
y su version plus, un hardware con
gestion en tiempo real en la nube para
el andlisis de imagenes obtenidas por
vision artificial optimizada. Puede eje-
cutarse con bajos requisitos de com-
putacion y esta entrenado para re-
conocer formas humanas, tanto par-
ciales como enteras, en cualquier po-
sicion o perspectiva.

Se puede implementar a otros pro-
ductosy es capaz de controlar la ca-
pacidad en espacios publicos o im-
plementar aplicaciones para el se-
guimiento del comportamiento del
consumidor minorista. También apor-
ta soluciones para el control y la su-
pervisién de personas en zonas in-
dustriales, alertar de la presencia de
personas en zonas restringidas o pre-
venir accidentes.

Sector industrial

Con todo este abanico de herramien-

XESOLinr

tas, la startup busca aplicar su tec-
nologia a cualquier entorno para ha-
cer de élun lugar mas seguro y efi-
ciente. Actualmente, se enfoca en
el entorno de las fabricas en cuatro
ecosistemas diferenciados con es-
tos dos productos independientes.

La empresa también abarca la
gestion de flotas mediante check
list, asi como la identificacion bio-
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métrica, detectores de colisione-
so incluso la productividad por tur-
no, maquina o centro de trabajo.

El CEO de la startup, José No-
gueira, explica que el publico ob-
jetivo es son multinancionales con
centros productivos o fabricas,
pero también alquiladores de ma-
quinaria industrial y fabricantes de
equipo.
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GRANADATIENETELA | |

GRANADA TIENE TELA
CON LA IDEA DE CUMPLIR
UN DOBLE OBJETIVO

Poner en valor el talento artistico Granadino, con un
concurso participativo e inclusivo, donde se permite la
diversidad de técnicas pictéricas junto con la mezcla
de distintos perfiles de artistas.

Resultado de 522 participantes y 34.146 votos dio
lugar a una eleccion de una obra plasmada en un
soporte de tela con una condicion: Ser respetuoso
con el Medio Ambiente.

Una bolsa de venta en los quioscos
100% reciclada.

Todo esto junto con una puesta en
escena con el Ayuntamiento de
Granada como escenario culminaron
con la obra ganadora: GRANADA
MAGICA de Pablo Valverde.

TALENTO Y COMPROMISO
en una bolsa.




60 | ALHAMBRA VENTURE |

AGROFOOD. Alhambra Venture 2023 impulsa ambos sectores,
destacando soluciones transformadoras

Conectarelcampo con la
tecnologia: avances en la
digitalizacion agricolay la
gestion inteligente del agua

GRANADA

A.A. En un mundo donde los desa-
fios ambientales y la creciente de-
manda de alimentos estan en cons-
tante aumento, la necesidad de so-
luciones innovadoras apremia mas
que nunca. Es aqui donde la indus-
tria agrotech y la tecnologia del agua
emergen como actores clave en la
promocion de la sostenibilidad y la
seguridad alimentaria.

Son campos interconectados que,
impulsados por la investigacion y
el desarrollo tecnolégico, estan re-
volucionando la forma en que se
cultiva, se utiliza y se conserva el
agua, ofreciendo un potencial trans-
formador para enfrentar los desa-
fios actuales y futuros. Desde la or-
ganizacion de Alhambra Venture
conocen la magnitud de estos re-
tosy por ello apuestan por startups
que aportan soluciones para este
sector.

La industria agrotech, que com-
bina la agricultura con la tecnolo-
gia de vanguardia, esta impulsan-
do una nueva era en la produccién
de alimentos. Mediante el uso de
sistemas automatizados, inteligen-
cia artificial, sensores y analisis de
datos, se busca optimizar la eficien-
cia de los cultivos, maximizar los
rendimientos y reducir el impacto
ambiental. Estas soluciones tecno-
légicas innovadoras permiten un
manejo preciso de los recursos, des-
de la siembray el riego hasta el mo-
nitoreo de la calidad del suelo y la
gestion de plagas, ofreciendo una
forma mas sostenible y eficiente de
cultivar alimentos.

Estrés hidrico

En paralelo, la tecnologia del agua
esta desempenando un papel fun-
damental en la gestion y conserva-
cion de este recurso vital. Segun
la ONU, mas de 2 billones de per-
sonas viven en paises que sufren
estrés hidrico. Ademas, calcula que
para 2030 la demanda mundial de
agua superara el suministro en un
40%.

A medida que aumenta esta pre-
sién sobre los suministros de agua
en todo el mundo, se vuelve impe-
rativo utilizar tecnologias avanza-
das para su captacion, distribucién
y uso eficiente.

Segln la Organizacién de las Na-
ciones Unidas para la Alimentacion
y la Agricultura (FAO), solo la pro-
duccidn de alimentos consume el
70% de los recursos de agua dulce

de la Tierra. En este contexto, se
vuelve vital el desarrollo de la in-
dustria agrotech y la tecnologia del
aguaen la busqueda de la sosteni-
bilidad agricolay la gestién eficien-
te de los recursos hidricos.

Una tarea que requiere de la union
de lainversion publicay privada. Y
es que todo esto ha obligado a los
organismos publicos a implantar
politicas orientadas al cuidado del
aguay la industria agricola.

Luis Planas, ministro de Agricul-
tura, Pesca y Alimentacion, deja-
ba claro en el V Startup Europe Smart
Agrifood Summit, celebrado en Ma-
laga, la importancia de la digita-
lizacién y las soluciones inteligen-
tes para generar mas alimentos
usando menos recursos naturales.

Para entender la necesidad de
implementar mejoras en el sector,
cabe mencionar el valor del mis-
mo, que se ve en los datos de ex-
portacion del ministerio, donde ron-
da los 64.400 millones de euros,
con una balanza comercial posi-

Espana es el cuarto
mayor valor de
produccion agraria de la
Union Europea,
sumando mas de 56.000
millones de euros

tiva de 16.000 millones de euros.
Asi, Espana es el cuarto mayor va-
lor de produccién agraria de la Unién
Europea, sumando mas de 56.000
millones de euros.

Con estas cifras, desde el gobier-
no se apoya esta transformacion
con 102 millones de euros en ma-
teria de digitalizacion, 64 de ellos
para implementar las 21 medidas
del IT Plan de Accién 2021-2023
de la Estrategia de Digitalizacién del
sector agroalimentario y del medio
rural.

En la misma direccién se rema
desde el Plan Estratégico Agroali-
mentario (PERTE) con una linea de
préstamos participativos AgroInnpul-
so, en colaboracion con la Empre-
sa Nacional de Innovacion (ENISA).

Ademas, en esta Presidencia de
la Union Europea uno de los obje-
tivos para por poner sobre la mesa
el uso de nuevas técnicas de edi-
cion genética producir mas con me-
NOS recursos.

Por su parte, el ecosistema em-
prendedor en Espana tiene un cla-
ro compromiso con la causa. En los
ultimos afos, se han creado nume-
rosas startups y empresas especia-
lizadas en agrotech y tecnologia del
agua. Todas ellas estan desarrollan-
do soluciones innovadoras, como
plataformas digitales para la ges-
tion agricola, sistemas de riego in-
teligentes, sensores de suelo y mo-
nitoreo, y tecnologias de tratamien-
toy purificacion del agua.

Ademas, se han establecido ace-
leradoras y programas de apoyo es-
pecificos para fomentar el empren-
dimiento en estos sectores y pro-
mover la colaboracién entre em-
prendedores, inversores y actores
del sector agricola. Precisamente
Alhambra Venture dedica uno de
sus bloques a ello y cuenta con va-
rias finalistas con soluciones inno-
vadoras.

Seréa el proximo 4 de julio, en el
Palacio de Congresos, cuando ha-
bra un coportate venturing sobre
agrofood con la participacién de
Lactalis Puleva y una ponencia a
cargo de Federico Lara Villoslada,
director de I+D de la empresa.

También se hablara del Venture
Capital como impulsor del empren-
dimiento innovador con pitches
de tres destacados inversores que
expondran sus tesis. Por Ultimo, las
finalistas de agrofood y tecnologia
del agua daran sus pitches, Viver
Kombucha, SensaCultivo, BioPro-
cesia y Sensactive technology.
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EMPRESA GRANADINA. Se ubica en Atarfe

Viver Kombucha,

A.A. Burbujeante, refrescante, agri-
dulce, ligeramente acida y con un
sabor complejo que refresca el pa-
ladar. Asi es beber kombucha, una
bebida fermentada no alcohélica
que se ha puesto muy de moda en
el mundo y también en Espana.

Quien la prueba por primera vez
dice sentir un toque un poco acido
y amargo, que puede resultar terro-
so, debido a las bacterias y levadu-
ras presentes en la bebida. Sin duda
es un sabor complejo, pero capaz
de conquistar el mercado.

Prueba de ello es el crecimiento
exponencial de Viver Kombucha, la
startup de los emprendedores gra-
nadinos Fernando Martin y Raul De
Frutos, ingenieros industriales que
descubrieron la bebida en Estados
Unidos, donde vivieron durante cin-
co anos.

revolucionael
mercadodelas
hebidas saludables

Fue en 2019 cuando tuvieron la
idea de traer esa bebida a Espanay
comenzar a comercializarla. Desde
su fundacion, han conseguido un gran
posicionamiento para su receta. En
marzo de 2020, justo antes de la pan-
demia, vendieron la primera botella
de Viver. Hoy, su kombucha esta pre-
sente en mas de 3.000 puntos de ven-
taentoda Espania, en cadenas de re-
ferencia como Aldi, EL Corte Inglés,
Carrefour, Alcampo, Eroski, entre otras.

Cabe destacar que han comenza-
do «su conquista internacional» y ya
exportan a paises como Portugal, Fran-
ciay Bélgica. Ahora también dan el
salto a los aeropuertos nacionales. La
bebida saludable se vendera en La
Palma, Alicante, Sevilla, Malaga, Ma-
drid, Valencia e Ibiza, a través de la
red de tiendas de la britanica WHSmith.
El acuerdo implica que Viver sea fir-

AHORRO. Herramienta innovadora y sencilla
para optimizar los riegos en la agricultura,

gastando un 25% menos

tivo, la

SensaCu

startup onubense

que podr

adar

solucionalasequia

A.A. El agua es un recurso vital para
la vida que cada vez escasea mas
en zonas como Andalucia. Con el
objetivo de reducir ese consumo
y administrar mejor el agua, nace
SensacCultivo,

La startup finalista de Alhambra
Venture utiliza sensores estraté-
gicamente ubicados en el campo
y una aplicaciéon moévil muy intui-
tiva. A través de ella, los usuarios
pueden acceder a informacion pre-
cisay oportuna sobre las condicio-
nes del cultivo, lo que les indica
cuando y cuanto regar de manera
optima, reduciendo asi el gasto de
agua y fertilizantes.

Con ADN onubense, la idea nace
en la cosecha de frutos rojos del
padre de uno de los fundadores,
Daniel Marquez, CEO de la empre-

sa. Un agricultor que, como tantos
otros, necesitaba reducir el gasto
de agua sin que afectara a la pro-
ductividad del cultivo.

Daniel tuvo una revelacion mien-
tras observaba el trabajo de su pa-
dre y se puso a trabajar en ello.
Junto a él se sumaron a la aventu-
ra David Cruz, ingeniero en elec-
trénicay CTO de laempresa, y Al-
fonso Chaparro, ingeniero informa-
ticoy COO, sumando el conoci-
miento en el sector agricola para
implementar una solucion de lo
mas innovadora que fue seleccio-
nada por el Programa Minerva, la
iniciativa de apoyo al emprendi-
miento de la Junta de Andalucia.

El resultado, una aplicacion sen-
cilla que te dice cuanto y cuando
regary que consigue reducir el uso

Raul de Frutos y Fernando Martin. |

ma exclusiva de kombucha para las
34 tiendas que la britanica tiene en
las instalaciones de Aena.

Su kombucha se presenta en una
botella de cristal con 330 mililitros y
sabores como fresa e hibisco, limén
y espirulina, pifay hierbabuena, cur-
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cumayy jengibre, y naranja y canela.
Asimismo, las bebidas son veganas,
sin gluten y bajas en azUcar.
«Somos Una empresa comprome-
tida con la salud y el bienestar de
sus clientes, por lo que elaboramos
nuestra kombucha de manera arte-

David Cruz, Daniel Marquez y Alfonso Chaparro.

del agua hasta en un 25%, ponien-
do solucién a un problema como
la gestion del agua, que se extien-
de cada vez a mas zonas.

El objetivo es claro: ayudar a los
agricultores a tomar decisiones
mas inteligentes para planificar el
riego, aumentando la competi-
tividad a la vez que fomentan la
sostenibilidad en el sector. Se co-
loca sobre el terreno para conocer
en tiempo real el estado de salud
del cultivo desde un smartphone
informando sobre el estado del

suelo, el riegoy el clima. Ademas,
es compatible con todo tipo de cul-
tivos de regadio, ya sea en suelo o
sin él, en invernadero o al aire li-
bre.

Asi, se usa en viia, donde con-
trola la maduracién de la uva para
recogerla en el punto 6ptimo para
elvino, en olivos, en frutales, para
anticipar el momento de brotacién
y floracion, lo cual permite antici-
parsey evitar dainos en la fruta ante
el riesgo de heladas, e incluso en
hortalizas.

A largo plazo, esperan
convertirse en
referentes europeos de
las bebidas saludables
del futuro

sanal, utilizando ingredientes 100%
ecologicos y de calidad. No pasteu-
rizamos la bebida, lo que nos per-
mite mantener intactas todas las
propiedades de los probidticos», ex-
plican los fundadores.

En cuanto a la competencia, Vi-
ver Kombucha se diferencia por su
elaboracion tradicional, respetan-
do los tiempos de fermentacion y
utilizando frutas ecoldgicas. Por ello
han conseguido un sabor equilibra-
do capaz de «encandilar» a diferen-
tes publicos.

La compaiia con sede en Atarfe
ha multiplicado por 4 sus ventas du-
rante el primer trimestre del ano 2023,
y Se prepara para seguir creciendo.

En este sentido, la empresa aca-
ba de cerrar una ronda de inversion
cercana al millén de euros con miem-
bros de Harvard Club of Spainy los
Sherry Ventures.

Segun han explicado desde Viver
Kombucha, «este impulso econdomi-
Co servird para invertir en la amplia-
cion e innovacién de nuestra planta
de produccion de Atarfe, lo que nos
permitira consolidar nuestro creci-
miento nacional y adentrarnos de
lleno en el mercado internacional».

{' 5

Para ello combina software y hard-
ware que proporciona, tanto a los
agricultores técnicos como a em-
presas agricolas, todos los datos
necesarios.

La urgencia de reducir el consu-
mo de agua hace que sea primor-
dial que las herramientas que se
utilizan sean faciles de usary no re-
quieran de una formacién exhaus-
tiva. Justo esa es la clave del éxito
de SensaCultivo, segtn sus funda-
dores: simplicidad y facilidad de uso
de su herramienta.
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SENSACTIVE. Sin necesidad de laboratorio

/

Tecnolog

a ‘made

in Granada’ que

detectav

rusy

bacterias enelagua

A.A. La pandemia ha puesto de ma-
nifiesto la necesidad de observary
controlar los virus que pueden in-
fectarnos. La informacién epide-
mioldgica se aplica también al agua,
un recurso cada vez mas escaso
que requiere un nivel de calidad ele-
vado para su consumo. Con el ob-
jetivo de garantizar estos parame-
tros, nace SensActive, una startup
que monitoriza de forma continua,
remotay en tiempo real los niveles
de agentes de interés en el agua.

Concretamente, detecta SARS-
CoV-2, Covid-19, E.coli, una toxi-
na que afecta a través de los ali-
mentos, y Legionela, una bacteria
que causa sintomas similares a la
gripe o neumonia. De este modo,
se trabaja el control de calidad y tra-
tamiento de las aguas, la seguridad
y el aspecto epidemiologico.

Water biosense es la herramien-
ta desarrollada por la compania,
que le ha valido a SensActive un
puesto en la final de Alhambra Ven-
ture. Se trata de un dispositivo que
se instala en un punto de controly
requiere muy poco mantenimien-
to, asi como costes bajos, lo que
la convierte en una solucion inte-
gral para todo tipo de entornos.

El mayor beneficio que aporta es
que permite tomar decisiones de
forma temprana, o sea, antes de
que estos agentes microbioldgicos
sean daninos para la poblacién, la
flora o la fauna. Elanalisis es con-
tinuo y cada equipo cuenta con di-
ferentes componentes: hidraulicos,
electrénicos, de comunicacion y bio-
quimicos. ¢Lo mejor? Que no es ne-
cesario tomar muestras para llevar-
las a un laboratorio.

Musva inversora

Este tipo de tecnologia es Uni-
ca en un mercado cuya norma-
tiva, regulacion y situacién actual,
hace necesaria su implantacion en
multiples sectores.

El cliente objetivo es diverso,
como lo son los usos del agua, y
se encuentra tanto en el ambito
publico como instituciones, cen-
tros sanitarios, aplicaciones a la
salud publica o medio ambiente.
También en el &mbito privado, no
solo a empresas del sector de agua,
sino a agroalimentario, hospitales,
hoteles o industria, entre muchos
otros.

Fue a raiz de la pandemia que
nacié esta startup. Seis socios de
ambitos empresariales tan varia-
dos como la ingenieria, la medici-
na, la tecnologia y la comunicacion
se reunieron para impulsar la idea

BIOPROCESIA. Cuenta con un prototipo y trabaja en su mejoray escalado

Tecnologja de fermentacion
microbiana para una alimentacion
animal rentable y sostenible

A.A. En un esfuerzo por impulsar un
cambio hacia un sector agroalimen-
tario mas circular, sostenible y resi-
liente, BioProcesia surgié a finales
de 2021. Conscientes de la crecien-
te necesidad en el sector, sus fun-
dadores desarrollaron una tecnolo-
gia de fermentacidn microbiana para
la produccion de proteina y decidie-
ron emprender con el objetivo de
convertirse en un catalizador del
cambio.

BioProcesia es una empresa de
biotecnologia que pretende avanzar
hacia una industria agroalimentaria
mas sostenible y circular, brindando
soluciones a las empresas de pro-
duccién animal para alimentar a sus
animales de manera saludable y sos-
tenible.

A través de su tecnologia de fer-
mentacion microbiana, revalorizan
los subproductos agroalimentarios
y los transforman en un ingredien-
te de alto valor en proteina para la
elaboracion de piensos completa-
mente sostenibles.

Laindustria de produccion de car-

ney pescado se enfrenta actualmen-
te a una doble crisis. Por un lado,
existe escasez de proteinas de alto
valor para alimentar a los anima-
les, lo cual se traduce en precios al
alzay unaincertidumbre en el mer-
cadoy suministro. Ademas, factores
como la guerraen Ucraniay las con-
diciones climaticas adversas, exa-
cerbadas por la emergencia clima-
tica, estan agravando esta situacion.
Por otro lado, la presion social por el
impacto ambiental asociado a la ex-
plotacion animal se ha vuelto mas
intensa. Las actividades de explota-
cion animal representan el 24% de
las emisiones globales de gases de

Revalorizan los
subproductos en
agroalimentarios y los
transforman en un
ingrediente de alto valor

efecto invernadero, y la produccién
de pienso para alimentacién animal
es responsable del 70% de estas
emisiones.

En este sentido, el sector necesi-
ta encontrar alternativas a las mate-
rias primas proteicas utilizadas ac-
tualmente, como la harina de soja,
la harina de pescado y las harinas
vegetales. Dichas alternativas deben
ser naturales, saludables y generar
un menor impacto ambiental, per-
mitiendo a las empresas dejar de de-
pender de materias primas cuyos
precios y suministro escapan a su
control.

Las claves del éxito de BioProce-
siay su producto radican en su tec-
nologia de fermentacion, que pro-
cesa los subproductos agroalimen-
tarios para generar caldos nutriti-
VoS con concentraciones 6ptimas
de azlcares y nitrégeno, aprove-
chados eficientemente por sus mi-
croorganismos. Esto resulta en una
alta tasa de conversion de nutrien-
tes en proteina (65-80%) y la pro-
duccion de una biomasa microbia-

IMANGENER S.A.
& Sensactive Technology

de Armando Garcia, CEO de laem-
presa, en enero de 2021. La situa-
cién epidemiologica les hizo ver la
importancia de esta tecnologia, ya
patentada.

Creen que «la situacion de esca-
sez de recursos hidricos y la nor-
mativa en materia de calidad de
agua», hacen que Water biosense
llegue en el momento oportuno.

Insisten en que los métodos ana-
liticos tradicionales requieren de
la toma de muestras puntuales por
un técnico, lo que implica costes
en tiempo y dinero por el trans-
porte y almacenamiento de esas
muestras. A esto se le suma el ana-
lisis en laboratorio por personal
cualificado con un equipo sofisti-
cado y caro. El recorrido hasta el
resultado final en los informes
es largo y tedioso y, sobre todo, a

Guiomar Sanchez.

na de alta calidad para la formula-
cién de piensos.

De esta manera, BioProcesia abor-
da dos grandes problemas: la ges-
tion de toneladas de subproductos
generados en las diferentes etapas
de la cadena de valor de la industria
agroalimentaria. Se estima que apro-
ximadamente el 30% de los alimen-
tos producidos a lo largo de toda la
cadena de valor se desperdician. Los
microorganismos utilizados en el pro-
ceso de fermentacion de BioProce-
sia son altamente eficientes en la uti-
lizacién de los nutrientes presen-
tes en estos subproductos y los con-
vierten en proteina.

Y una segunda problematica, la
necesidad de las empresas de pro-
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y

veces llega tarde. Justamente el
tiempo es determinante para pre-
venir riesgos y poder tomar deci-
siones cuyas consecuencias son
criticas.

La herramienta made in Gra-
nada esta aun en desarrollo, pero
se encuentra en un estado avan-
zado y pronto podra salir al mer-
cado. Por el momento ofrece 3 bio-
sensores homologados y valida-
dos, pero el equipo continua tra-
bajando para desarrollar la detec-
cion de mas agentes.

Desde SensActive proyectan el
lanzamiento y se enfocan primero
en el mercado nacional, buscando
posicionar un nimero de equipos
en «sectores diana» que les per-
mita llegar a las previsiones de ven-
tas y pasar a la produccion de la
herramienta a nivel industrial.

duccion animal, incluyendo la gana-
deriay la acuicultura, de utilizar
Para llevar a cabo el proyecto, Bio-
Procesia cuenta actualmente con un
equipo compuesto por cuatro per-
sonas. La idea inicial del proyecto
surgio de Guiomar Sanchez, Docto-
ra en Biotecnologia Industrial, y Adrian
Cerezo, Ingeniero Técnico Industrial,
quienes se convirtieron en los im-
pulsores de esta innovadora pro-
puesta. Al constituir la empresa,
se unieron al equipo como cofunda-
dores Javier Fernandez Gallardo y
Bruno Dureux Parize, quienes apor-
taron una valiosa vision estratégica
empresarial y financiera, desempe-
nando un papel fundamental en la
viabilidad de la empresa.
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