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G ranada se está posicio-
nando como un referen-
te del talento y la creati-

vidad, para ser el epicentro del 
emprendimiento y la innovación 
en el sur de España. En este con-
texto actual, el evento Alhambra 
Venture viene a ser una cita im-
prescindible para emprendedo-
res, inversores y expertos del sec-
tor. Este encuentro, nos trae pro-
puestas que apuestan por crear 
sinergias y compartir experien-
cias que den forma a nuevos pro-
yectos y ayuden a la puesta en 
marcha de otros. Estamos así ge-
nerando día a día un trabajo ba-
sado en la eficacia y eficiencia.  

En estos días se va a subrayar 
la importancia de acercar a los 
jóvenes a la creatividad desde la 
innovación. Granada, una ciudad 
que ya cuenta con referentes en 
diversos campos, y este no puede 
quedarse atrás de ahí la impor-
tancia de trabajar en un presen-
te ilusionante y un futuro lleno 
de esperanza. Estamos compro-
metidos con la creación de espa-
cios donde los jóvenes puedan 
desarrollar su creatividad e im-
plementar sus ideas innovado-
ras, Alhambra Venture se presen-
ta como una plataforma para dar 
a conocer a estos talentos emer-
gentes. Os animo a acudir a nues-
tra oficina aceleradora de pro-
yectos recientemente inaugura-
da para que todo lo que se traba-
je en este encuentro puede tomar 
forma de manera ágil y cercana.  

Alhambra Venture a largo de 
estos años se ha consolidado 
como un evento de referencia en 
el ámbito del emprendimiento y 
la inversión en startups. Nuestra 
ciudad acoge a emprendedores, 
inversores, corporaciones y ex-
pertos del sector con el objetivo 
de fomentar la innovación y el 
desarrollo empresarial. Los star-
tups tienen aquí la oportunidad 
de presentar sus proyectos ante 
un amplio panel de inversores, 
participar en sesiones de net-
working, recibir asesoramiento 
y competir por premios que im-
pulsarán su crecimiento.  

Granada es un referente cul-
tural indiscutible. Trabajamos 
con pasión para convertirnos en 
la Capital de la Cultura Europea 
de 2031. Nuestra capacidad lite-
raria, musical y artística nos ava-

la. Este encuentro ofrece confe-
rencias y talleres sobre temas cla-
ve relacionados con el empren-
dimiento y la tecnología, convir-
tiéndose en un evento esencial 
para el ecosistema emprendedor. 
Desde el consistorio creamos pla-
nes para generar un espacio don-
de los creadores de la industria 
cultural tienen un lugar destaca-
do con un sitio de transforma-
ción, para impulsar proyectos de 
digitalización. Para ellos la Hub 
de creadores culturales es un he-
cho, queremos que Granada sea 
una ciudad de acogida para ‘nó-
madas’ digitales. 

Avanzamos con paso firme ha-
cia un futuro más sostenible, don-
de la innovación y la aplicación 
de las últimas tecnologías son 
fundamentales. Recientemente 
el presidente de la Junta de An-
dalucía ha anunciado la puesta 
en marcha de un centro andaluz 
de Inteligencia Artificial en Gra-
nada, lo que viene a reforzar el 
importante posicionamiento de 
nuestra ciudad en estas áreas 
emergentes que de manera im-
parable se van haciendo trans-
formando en realidad, desde el 

trabajo diario con estrategias de 
avance para las mismas.  

Tenemos grandes iniciativas 
en marcha y ambiciosos retos por 
delante. Contamos con una Uni-
versidad que es un baluarte de 
conocimiento y creación, con pro-
yectos como Ifmif-Dones y el fu-
turo centro demostrador de IA 
urbana, que situarán a Granada a 
la vanguardia tecnológica. Don-
de las empresas de todos los sec-
tores trabajan el I+D.  

Junto a todo esto, nuestro sec-
tor biosanitario, representado por 
el PTS, es un generador de inno-
vación e investigación, un motor 
que impulsa nuestra economía y 
desarrollo, como se ha demostra-
do en el informe recientemente 
presentado. En él se muestran 
con datos que el PTS es un refe-
rente biosanitario en el sur de 
Europa, y también un centro de 

conexión entre el desarrollo em-
presarial, la investigación, la asis-
tencia sanitaria y la docencia. Un 
enclave de emprendimiento don-
de se vienen a potenciar nues-
tros recursos humanos, tecnoló-
gicos y económicos, posicionan-
do a Granada como un lugar de 
avance y progreso. 

Los datos del estudio son con-
tundentes: en 2022, el PTS requi-
rió la creación de 15.093 pues-
tos de trabajo en toda Andalucía 
para sostener sus operaciones. 
La aportación del PTS al PIB pro-
vincial es del 4,2%, mientras que 
su contribución al VAB provin-
cial es del 4,1%. Estos datos nos 
muestran cómo los efectos direc-
tos e indirectos de la actividad 
del PTS aportan más de tres pun-
tos porcentuales a ambas macro-
magnitudes. 

 Eventos como Alhambra Ven-
ture vienen a implementar el 
compromiso de la ciudad con el 
desarrollo sostenible, donde se 
están asegurando espacios para 
desarrollar la creatividad e im-
pulsar el talento. Todo suma, y es 
por ello que desde el Ayuntamien-
to estamos trabajando desde la 

mejora de la movilidad, hasta a 
la promoción de la vivienda ase-
quible, para mejorar la calidad 
de vida y hacer de la ciudad un 
espacio atractivo para vivir, in-
vertir y trabajar. 

El compromiso se ve reflejado 
en los objetivos de desarrollo sos-
tenible dando forma a las inicia-
tivas que buscan proporcionar a 
los jóvenes, con las herramien-
tas y los espacios necesarios para 
explorar sus talentos y desarro-
llar nuevas habilidades. Desde 
talleres y centros de arte hasta 
programas que aceleran proyec-
tos en el emprendimiento en to-
dos los sectores. Granada está 
creando un ecosistema que pro-
mueve el talento y la creatividad. 

El futuro es ya, y es vuestro. En 
el Alhambra Venture vamos a ver 
reforzada la capacidad empren-
dedora de Granada, además de 
su destacado papel como motor 
dinamizador en el ámbito de la 
creatividad y la innovación.  

Gracias a la organización por 
esta apuesta al realizar este even-
to en Granada, manera que se 
destaca la importancia del mo-
mento que vive la ciudad.

AYUNTAMIENTO DE GRANADA
Marifrán Carazo, alcaldesa

Granada refuerza su papel como en              
el epicentro del emprendimiento y                
la innovación con el Alhambra Venture

Marifrán Carazo.

Alhambra Venture viene  
a implementar el 
compromiso de la ciudad 
con el desarrollo 
sostenible

Jueves 11.07.24  
IDEAL4 ALHAMBRA VENTURE



C arolina España valora Al-
hambra Venture como «el 
mejor escaparate para 

que las empresas de base tecno-
lógica españolas tomen concien-
cia del hecho diferencial que pue-
de suponerles establecerse en 
Andalucía». 

Por segundo año consecutivo, 
la consejera de Economía, Ha-
cienda y Fondos Europeos, Caro-
lina España, presidirá la clausu-
ra de Alhambra Venture y parti-
cipará en la entrega de premios 
a las mejores startups de la edi-
ción, un acto que recuerda «muy 
emocionante». «Poder participar 
de la emoción de estos empren-
dedores, y ser testigo de un mo-
mento que puede suponer un an-
tes y un después en su devenir 
profesional, es un auténtico pri-
vilegio», señaló la responsable de 
la economía andaluza, que es 
también la presidenta de Anda-
lucía TRADE, la entidad que eje-
cuta las políticas de fomento em-
presarial, internacionalización y 
conocimiento de la comunidad 

Para esta consejera, bastión de 
la alianza del Gobierno de Juan-
ma Moreno con las empresas an-
daluzas, Alhambra Venture es «un 
magnífico termómetro del esta-
do de las startups en Andalucía 
y un escaparate para que las em-
presas de base tecnológica del 
resto del país tomen conciencia 
del hecho diferencial que puede 
suponerles establecerse en An-
dalucía, una tierra donde quere-
mos a las empresas». 

«Desde el Gobierno andaluz 
procuramos atender las necesi-
dades de todo el ecosistema em-
presarial si bien, las startups, que 
son la punta de lanza de este eco-
sistema, deben recibir una aten-
ción especial, ellas son nuestro 
futuro», señaló la consejera que 
valoró su potencial de crecimien-
to y su valor añadido. «Las star-
tups imprimen un carácter alta-
mente innovador a nuestro teji-
do empresarial, lo que facilita po-
der basar nuestra competitivi-
dad en la I+D», apuntó España. 

A la pregunta de en qué con-
siste esta atención especial, la 
consejera se centró en Andalu-
cía TRADE como instrumento de 
la Junta que agrupa la atención 
al empresariado. «Hemos pues-
to en marcha la herramienta más 
potente de apoyo al tejido empre-
sarial que ha habido en Andalu-

cía hasta el momento y en el di-
seño de sus ayudas, instrumen-
tos financieros y servicios, las 
startups han tenido un papel pro-
tagonista». «En Andalucía TRA-
DE, concretó, las startups pue-
den encontrar un socio que les 
acompañe en su internacionali-
zación, en su participación en 

proyectos internacionales de I+D 
o en la financiación de sus pro-
yectos». 

 España recordó las primeras 
líneas de incentivos empresaria-
les de Andalucía TRADE que han 
visto la luz este verano. Con un 
presupuesto de 244 millones de 
euros cofinanciados con fondos 

europeos (FEDER), estas líneas 
pueden apoyar proyectos de cre-
cimiento y mejora de la compe-
titividad, proyectos de puesta en 
marcha de pequeñas empresas y 
proyectos de investigación indus-
trial y desarrollo experimental.  

«Estos incentivos pueden al-
canzar hasta el 75% de la inver-

sión subvencionable de los pro-
yectos presentados en función 
de la línea, el tipo de proyecto y 
si cumplen algunas característi-
cas adicionales, como por ejem-
plo, que el proyecto se desarro-
lle en el Parque Tecnológico de 
la Salud de Granada», indicó Es-
paña que destacó que las star-
tups pueden acudir a todas las 
convocatorias de estas ayudas, 
«si bien estamos trabajando en 
un instrumento específico para 
este tipo de empresas». 

«Son empresas que a menudo 
no superan los análisis de riesgo 
de las entidades financieras por 
lo que suelen tener serias dificul-
tades para encontrar financia-
ción. Son demasiado innovado-
ras para el mercado financiero 
tradicional. Por eso, encuentran 
sus fuentes de financiación en el 
capital riesgo».  

La Junta quiere contribuir a di-
namizar el mercado del capital 
riesgo en Andalucía y a facilitar 
vías alternativas de financiación 
para este tipo de proyectos, bajo 
la máxima de que un buen pro-
yecto no se puede quedar sin de-
sarrollar por falta de financia-
ción. «La propia Comisión Euro-
pea insiste en la creación de este 
tipo de instrumentos que permi-
te además incrementar la eficien-
cia de los fondos públicos al ser 
recuperables», indicó, «por ello 
vamos a emplear parte de los FE-
DER en diseñar instrumentos de 
este tipo».  

En concreto, España señaló que, 
además de las líneas de incenti-
vos recientemente publicadas, a 
las que se van a ir sumando nue-
vas líneas de incentivos para apo-
yar más I+D o la internacionali-
zación empresarial, «vamos a po-
ner en marcha una serie de ins-
trumentos financieros, entre los 
que habrá un fondo de capital ries-
go específico para apoyar la pues-
ta en marcha de startups y su pos-
terior expansión», apuntó la con-
sejera. 

«Creemos firmemente en que 
las startups deben tener un pa-
pel privilegiado en el ecosistema 
empresarial andaluz, por su po-
tencial de crecimiento y por su 
capacidad de aportar nuevas diná-
micas. Por ello, ya tienen un pa-
pel privilegiado en la cartera de 
servicios de Andalucía TRADE», 
concluyó la responsable econó-
mica andaluza.

CAROLINA ESPAÑA 
Consejera de Economía, Hacienda y Fondos Europeos

«En Andalucía Trade, las startups tienen al mejor 
socio para acompañarlas en sus proyectos» 

Carolina España.
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L a llegada de Andalucía TRA-
DE al panorama empresa-
rial ha supuesto un nuevo 

modelo de prestación de servicios 
e incentivos para el tejido empre-
sarial andaluz que, hasta hace poco 
más de un año, debía dirigirse has-
ta a tres entidades públicas dife-
rentes en función de si buscaba fi-
nanciación o apoyo económico, in-
ternacionalizar su actividad o cre-
cer a través de la innovación y el co-
nocimiento, cuando no se encon-
traba con competencias duplicadas 
y la consiguiente duda y conflictos 
de competencias a la hora de diri-
girse a la Junta de Andalucía. 

Tras algo más de un año desde 
la aprobación de sus estatutos, An-
dalucía TRADE es hoy una reali-
dad operativa en todas sus compe-
tencias, superando plazos. En pa-
ralelo a su proceso de organización 
interna y fusión de tres entidades 
de distinta naturaleza y fórmula ju-
rídica, esta agencia ha continuado 
prestando sus servicios avanzados 
con el valor añadido de las siner-
gias generadas entre los profesio-
nales de las tres entidades preexis-
tentes. Un trabajo que ha permiti-
do ofrecer a las empresas andalu-
zas un servicio a medida, más com-
pleto y mejor enfocado hacia el éxi-
to del proyecto.  

Por poner algunos ejemplos, en 
el último año se han llevado a cabo 
más de 1.500 acciones de interna-
cionalización, en las que han par-
ticipado casi 3.000 empresas, mien-
tras se ha continuado promovien-
do la I+D y la participación de em-
presas andaluzas en proyectos de 
I+D europeos. Igualmente, se ha po-
tenciado la labor de captación de 
inversión extranjera hacia Anda-
lucía con importantes éxitos como 
han sido los proyectos de la aero-
náutica suiza Pilatus en Sevilla o la 
factoría china de fibra de vídeo que 
comenzó su actividad recientemen-
te en Cádiz, del grupo Zhenshi. Am-
bos proyectos, con importantes in-
versiones (entre 75 y 100 millones 
el primero y 45 el segundo) y alta 
capacidad para generar empleos 

estables (425 el primero y entre 350 
y 400 el segundo). 

Y en paralelo a todo ello, se ha 
ido diseñando uno de los sistemas 
de incentivos a la inversión más 
completos del panorama nacional 
y europeo, un sistema en el que las 
startups, protagonistas de Alham-
bra Venture, tienen un lugar desta-
cado. 

Este mes de julio se ha abierto la 
ventanilla única empresarial con 
las primeras líneas de incentivos, 
cuyo presupuesto asciende a 244 
millones de euros cofinanciados 

con fondos europeos (FEDER). Son 
unas líneas que forman parte de 
un completo sistema en el que se 
dan la mano los incentivos direc-
tos y los instrumentos financieros, 
con los que se puede apoyar a prác-
ticamente cualquier tipo de empre-
sa que presente un proyecto de in-
versión y, en concreto, a las star-
tups, que pueden acceder a todas 
ellas. 

Mejora o puesta en marcha 
Para proyectos de crecimiento y 
mejora de la competitividad de las 
pymes con actividad económica en 
Andalucía se ha abierto una línea 
de 201,06 millones de euros en in-
centivos directos para proyectos de 
inversión en activos materiales e 
inmateriales superiores a 30.000 
euros, que supongan la creación de 
un nuevo establecimiento, la am-
pliación de la capacidad de un es-
tablecimiento existente, la diversi-

ficación de la producción de un es-
tablecimiento en productos o ser-
vicios que anteriormente no se pro-
ducían o prestaban en él y/o una 
transformación fundamental del 
proceso global de producción del 
producto o de la prestación global 
del servicio al que afecta la inver-
sión. En el marco de esta línea las 
empresas pequeñas pueden alcan-
zar incentivos de hasta el 70% de 
la inversión subvencionable y las 
medianas hasta el 60%.  

Si el proyecto supone la puesta 
en marcha de una pequeña empre-
sa o microempresa, Andalucía TRA-
DE ha puesto a disposición de los 
nuevos empresarios una línea de 
7,5 millones de euros para apoyar 
proyectos de inversión superior a 
30.000 euros, proyectos que po-
drán recibir hasta el 75% de la inver-
sión subvencionable para llegar a 
alcanzar el millón de euros. 

Para conseguir el máximo por-

centaje de subvención en estas dos 
líneas, los proyectos deben cum-
plir con una serie de característi-
cas adicionales entre las que se en-
cuentran ser empresas promovi-
das mayoritariamente por muje-
res o que cuenten con el certifica-
do de Empresa Familiarmente Res-
ponsable, cuya actividad esté 
clasificada como sector de alta y 
media-alta tecnología, que contri-
buyan a la estrategia S4Andalucia 
2021-2027, y que estén ubicados 
en espacios de innovación, puer-
tos, y espacios pertenecientes a la 
red logística de Andalucía, entre 
otras. 

Innovación empresarial 
Y si el interés de la empresa está 
en desarrollar un proyecto de in-
vestigación industrial o un desa-
rrollo experimental, se ha publi-
cado una línea de 35,6 millones 
de euros para proyectos que se

El nuevo socio de las startups             
en su camino al éxito

La consejera de Economía, Hacienda y Fondos Europeos, Carolina España, y director general de Andalucía TRADE, Antonio Castro.  IDEAL

Este mes de julio se ha 
abierto la ventanilla única 
empresarial con las 
primeras líneas de 
incentivos, 244 millones 
de euros cofinanciados 
con fondos europeos 

Instrumentos 
financieros, ayudas y 
servicios avanzados 
componen una de las 
carteras públicas de 
servicios empresariales 
360º más completas 
en el ámbito europeo

ANDALUCÍA TRADE
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en Andalucía, que tengan por 
objeto la búsqueda de nuevos 
productos, procesos o servicios 
o la mejora de los ya existentes, 
en el marco de las actividades 
establecidas en la Estrategia de 
Especialización Inteligente para 
la Sostenibilidad de Andalucía, 
S4 Andalucía. 

Con esta línea se da cabida a 
las no pymes como beneficia-
ros, siempre que acudan a la 
convocatoria junto con una 
pyme. Las pymes en cambio 
pueden acudir en solitario, con 
otra pyme o con una no pyme. 
En función del tamaño de la em-
presa solicitante y de si acude 
en solitario o en agrupación, los 
incentivos pueden alcanzar des-
de el 25% hasta el 50% de la in-
versión subvencionable. 

Estas tres líneas se articulan 
a través de convocatorias no 
competitivas, esto es, se atien-
de solicitudes por orden de lle-
gada hasta agotar el presupues-
to disponible. 

A estas tres líneas se suma-
rá este mismo año una línea de 
incentivos absolutamente no-
vedosa en el ámbito autonómi-
co, con incentivos a la interna-
cionalización, una actividad a 
la que se van a destinar entre 

incentivos y actuaciones más 
de 63 millones de euros hasta 
2027. Esta línea acaba de pasar 
el trámite de la consulta públi-
ca, al que sigue un periodo de 
análisis y respuesta de las con-
sultas recibidas, para poder pro-
seguir su posterior tramitación 
hasta la aprobación definitiva 
de sus bases reguladoras y pu-
blicación de su convocatoria. 

De la misma manera, en lo 
que resta de 2024 y 2025 se irán 
desgranando nuevas líneas de 
incentivos que, mediante con-
vocatorias competitivas y no 
competitivas, irán facilitando a 
los empresarios su acceso a es-
tos fondos cofinanciados con 
FEDER. 

Instrumentos de capital riesgo  
Pero este sistema de apoyo eco-
nómico al tejido empresarial 
contempla instrumentos distin-

tos para escenarios distintos. 
Para proyectos empresariales 
o compañías con alto potencial 
de crecimiento o modelos de 
negocio innovadores que, por 
eso mismo, tienen más dificul-
tades para encontrar financia-
ción, Andalucía TRADE está di-
señando un abanico de instru-
mentos financieros, también 
cofinanciados con FEDER, cuyo 
objetivo es cubrir todas las fa-
ses de estos proyectos, funda-
mentales para el éxito de las 
startups. 

Desde la Comisión Europea 
se favorece la creación de este 
tipo de instrumentos que per-
mite la recuperación de los fon-
dos para reinvertirlos en nue-
vos proyectos, incrementando 
exponencialmente la eficiencia 
de los fondos públicos. Asimis-
mo, dada la naturaleza de las 
empresas que acuden a este tipo 
de financiación (altamente in-
novadoras y/o tecnológicas), se 
facilita la incorporación de es-
tos “elementos disruptivos” al 
ecosistema empresarial anda-
luz favoreciendo así su compe-
titividad. 

No sólo se trata de que las 
startups andaluzas se queden 
en Andalucía, sino de que An-

dalucía se convierta en un te-
rritorio atractivo para las star-
tups foráneas, ofreciendo un 
sistema estable y permanente 
de financiación. 

Además, para este tipo de ins-
trumentos se persigue un mo-
delo de gestión público-priva-
do, confiando en gestoras de ca-
pital riesgo especializadas, cuyo 
compromiso debe ser incremen-
tar el patrimonio público del fon-
do y encontrar los mejores pro-
yectos para invertir esos fondos. 

En definitiva, Andalucía TRA-
DE sigue trabajando para dar 
respuestas a las necesidades de 
los empresarios andaluces: má-
xima cobertura, servicio de 360º 
a pymes, startups, inversores y 
apoyo en más de 75 mercados. 
Para ello, ha contado durante 
todo su proceso de constitución 
y diseño de líneas de incenti-
vos con los propios empresa-

rios, mediante la representa-
ción de la CEA y el Consejo An-
daluz de Cámaras que, por pri-
mera vez, están presentes en el 
Consejo Rector de la entidad de 
fomento empresarial de Anda-
lucía.   

En esta línea, la presencia de 
Andalucía TRADE en esta XI edi-
ción de Alhambra Venture, el 
mayor evento de emprendi-
miento del sur de Europa, que 
convierte cada año a Granada 
en punto de encuentro entre in-
versores y startups, se revela 
como la mejor oportunidad para 
conocer de primera mano las 
necesidades actuales de estas 
empresas, no sólo en materia 
de financiación, sino en gene-
ral de la cartera de servicios que 
ofrece esta nueva agencia del 
Gobierno andaluz. 

Asimismo, Andalucía TRADE 
ofrece un servicio de atención 
personalizada a todos aquellos 
que se acerquen al stand de la 
Junta de Andalucía en el espa-
cio expositivo, donde las star-
tups andaluzas podrán no solo 
conocer cómo beneficiarse de 
los servicios e incentivos de 
TRADE sino que podrán reunir-
se con posibles inversores y pre-
sentar sus proyectos. 

Andalucía TRADE                  
da respuestas a las 
necesidades de los 
empresarios: máxima 
cobertura, servicio de 
360º a pymes y startups

Andalucía TRADE ofrece 
un servicio de atención 
personalizada a todos los 
se acerquen al stand de la 
Junta de Andalucía en el 
espacio expositivo
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E l El ecosistema de em-
prendimiento en innova-
ción y de modelos de ne-

gocio disruptivos se encuentra 
en un gran momento. Su dina-
mismo se refleja en el aumento 
en la creación de startups, un nu-
trido grupo de scaleups que se 
posicionan como referentes na-
cionales e internacionales y un 
entorno de inversión más madu-
ro que apoya rondas de financia-
ción cada vez mayores.  

ICEX- Invest in Spain apoya la 
implantación en España de star-
tups extranjeras y facilita todas 
las fases del proceso de estable-
cimiento y desarrollo de proyec-
tos de emprendedores en nues-
tro país.  

En concreto, la Dirección Eje-
cutiva de Invest in Spain de ICEX 
España Exportaciones e Inver-
siones tiene como función la pro-
moción y atracción de las inver-
siones exteriores, así como las 
reinversiones de las empresas 
extranjeras ya establecidas, cons-

tituyéndose como referencia para 
las empresas de capital extran-
jero y como un punto de encuen-
tro de las instituciones que, en el 
ámbito estatal, autonómico y lo-
cal, se dedican a la promoción y 
atracción de inversiones.  

Asimismo, desarrolla activida-
des para el posicionamiento de 
España como plataforma global 
de negocios e inversiones inter-
nacionales. Otra área de actua-
ción es la mejora del clima de ne-
gocios en España, en continua 
interlocución con otros departa-
mentos ministeriales y con las 
empresas y asociaciones empre-

sariales establecidas en el país, 
tanto de capital español como de 
terceros países. 

Ha puesto en marcha, en este 
sentido, distintas iniciativas di-
rigidas a la captación de talento 
extranjero. Como parte de todos 
estos objetivos, cuenta con Rising 
Up in Spain, un programa de 
ICEX- Invest in Spain para star-
tups extranjeras que quieran es-
tablecerse y crecer desde Espa-
ña, y cuyo proceso de inscripcio-
nes para la edición 2024 ya está 
abierto.  

Ofrece asesoramiento legal y 
gestoría para la creación de la 
empresa y la solicitud del visado 
de emprendedor, además de un 
programa de aceleración perso-
nalizado y acceso a una amplia 
red de inversores o el fomento 
del contacto con socios locales, 
entre otros servicios.  

Este año, el equipo de ICEX- In-
vest in Spain participa en la 11ª 
edición de Alhambra Venture, el 
mayor evento de emprendimien-

to del sur de España, llevando a 
un grupo seleccionado de empre-
sas participantes en su progra-
ma Rising Up in Spain, a las que 
dará la oportunidad de presen-
tar sus startups a los principales 
inversores y agentes del ecosis-
tema español. 

Otra gran iniciativa para im-
pulsar el ecosistema emprende-
dor es España- Latam Scale UP, 
programa de ICEX- Invest in 
Spain, BID LAB y Endeavor, para 
la atracción de startups y sca-
leups latinoamericanas que ten-
gan como objetivo su expansión 
e implantación en España, como 
puerta de entrada al mercado eu-
ropeo. 

Durante una semana, un gru-
po seleccionado de startups lati-
noamericanas participan en un 
programa de inmersión en el eco-
sistema de emprendimiento es-
pañol. Como parte de esta inicia-
tiva, conocen de primera mano 
a los principales actores: institu-
ciones, fondos de venture capi-
tal, corporaciones, aceleradoras 
y las experiencias de otras star-
tups que operan negocios tecno-
lógicos globales desde España.  

En el marco de la iniciativa, las 
startups reciben, además, infor-
mación clave sobre el clima de 

negocios en España y pueden dis-
cutir con distintos expertos los 
aspectos jurídicos, operativos y 
tecnológicos necesarios para 
abordar el establecimiento des-
de aquí, como puente para una 
expansión global de sus negocios. 

Sin duda, en los últimos años, 
el ecosistema de emprendimien-
to español ha crecido de forma 
muy significativa tanto por el nú-
mero de startups como por su ca-
lidad y la financiación moviliza-
da, lo que confirma el buen mo-
mento por el que atraviesa.  

De hecho, este ecosistema de 
emprendimiento es uno de los de 
más rápido crecimiento entre los 
principales ecosistemas de Eu-
ropa, hasta 2,7 veces desde 2019, 
según los últimos datos de Spain 
Ecosystem Report 2024, un in-
forme que estudia el estado del 
emprendimiento de las startups 
en España en 2023, realizado por 
Dealroom.co. 

Desde ICEX- Invest in Spain, 
continuará apoyando la atrac-
ción de talento e innovación in-
ternacional y apoyando la im-
plantación en España de star-
tups extranjeras, facilitando su 
proceso de establecimiento y el 
desarrollo de proyectos de em-
prendedores.

ICEX
Desarrolla actividades para el posicionamiento de España como plataforma global de 
negocios e inversiones internacionales

ICEX- Invest in Spain, siempre apoyando      
al ecosistema emprendedor
ICEX- Invest in Spain apoya la implantación en España de startups 
extranjeras y facilita todas las fases del proceso de establecimiento y 
desarrollo de proyectos de emprendedores en nuestro país

Ofrece asesoramiento 
legal y gestoría para la 
creación de la empresa y la 
solicitud del visado de 
emprendedor, además de 
un programa de 
aceleración personalizado
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L a Diputación de Granada 
mantiene diversas líneas 
de apoyo al tejido empre-

sarial provincial. De forma es-
tructural atiende las necesidades 
del empresariado granadino a 
través de la Concertación. Para 
ello desarrolla y lleva a cabo di-
ferentes programas que tratan 
de potenciar la colaboración pú-
blico-privada con las diferentes 
entidades locales, con los em-
prendedores, con los autónomos, 
las empresas y las diferentes aso-
ciaciones empresariales de la pro-
vincia.  

En este sentido, la institución 
provincial realiza a la par forma-
ción para los emprendedores apo-
yando así los centros municipa-
les de empresas y atendiendo las 
necesidades del tejido empren-
dedor a través de la plataforma 
de asesoramiento, Granada Em-
presas. En poco tiempo, esta web 
a disposición de la ciudadanía va 
a ver multiplicados los servicios 
que presta con la incorporación 
de nuevos recursos y herramien-
tas, así como un bloque muy im-
portante de contenido formati-
vo. «Con esas líneas de trabajo 
queremos atender las demandas 
de los emprendedores y las em-
presas del conjunto del territo-
rio provincial», ha señalado el 
presidente de la Diputación de 
Granada, Francis Rodríguez. 

«En estos momentos también 
está a disposición de todos los 
autónomos, pequeños y media-
nos empresarios, un servicio per-
sonalizado y gratuito para ayu-
darles en su digitalización. Nues-
tro compromiso y nuestra hoja 
de ruta es firme. Necesitamos se-
guir dando pasos de gigante ge-
nerando así nuevas oportunida-
des que, a la par, se traduzcan en 
la creación de empleo de calidad 
y sostenible en nuestra provin-
cia”. Para ello, ha proseguido, la 
Diputación de Granada dispone 
de la Oficina Acelera Pyme que 

atiende consultas y peticiones so-
bre todo tipo de necesidades en 
el ámbito de la transformación 
digital a fin de ser una herramien-
ta de utilidad para emprendedo-
res y para la ciudadanía en gene-
ral. Entre los objetivos priorita-
rios de Acelera Pyme está acer-
car la digitalización al tejido em-
presarial del ámbito rural “el que 
en estos momentos está mas ale-
jado de los recursos digitales y 
donde es imprescindible que tra-
bajemos con especial ahínco vol-
cando los recursos necesarios 
para ello».  

Rodríguez además ha señala-
do la «capacidad, dedicación y 
mimo» de los trabajadores de la 
Diputación de Granada que cada 
día lo dan todo para que esta he-
rramienta «fundamental» den-
tro de la estrategia fijada sea no 
solo un éxito, sino un espejo don-
de mirarse por su eficiencia y su 
eficacia. 

El presidente provincial ade-
más ha avanzado que en poco 
tiempo se pondrá al servicio de 
la comunidad emprendedora 
granadina un recurso más muy 
valioso en el ámbito tecnológi-
co. «Hemos creado la Incubado-
ra El Carmen, una aceleradora 
de proyectos de base tecnológi-
ca que pondrá al servicio de ini-
ciativas nacidas y desarrolladas 
en Granada asesoramiento, for-
mación y tutorización experta 
para ayudar en la viabilidad de 
los mismos». Una nueva apues-
ta que verá la luz y que supon-
drá un revulsivo y un atractivo 

importante como valor añadido 
al trabajo ya realizado hasta la 
fecha.  

«Es preciso apuntar que la Di-
putación de Granada es una fir-
me defensora de la colaboración 
entre todos los entes públicos y 

privados que integran el ecosis-
tema empresarial en Granada. 
Por ello mantenemos proyectos 
de colaboración con las diferen-
te administraciones y organiza-
ciones sociales y empresariales 
a fin de, juntos, remar en una di-
rección que facilite nuevas opor-
tunidades». Entre algunas de 
esas instituciones y asociacio-
nes/organizaciones se encuen-
tran la Junta de Andalucía, la 
Universidad de Granada, la Cá-
mara de Comercio de Granada, 
la Cámara de Comercio de Mo-
tril, la Confederación Granadi-
na de Empresarios, la Asocia-
ción de Jóvenes Empresarios de 

la provincia o el Circulo Tecno-
lógico de Granada.  

«Confiamos en el talento y las 
ganas de aportar lo mejor de sí 
mismos a la sociedad del empre-
sariado y los emprendedores gra-
nadinos, que van a encontrar en 
la Diputación de Granada un 
compromiso firme, y sólidamen-
te articulado. Una institución 
aliada que viene a sumar para 
que la provincia de Granada, el 
conjunto de sus municipios y sus 
comarcas avancen generando 
nuevas oportunidades que se 
traduzcan en la creación de em-
pleo y sobre todo sumen en la 
lucha contra la despoblación que 
desde la institución provincial 
estamos llevando a cabo con po-
líticas transversales como ésta, 
dotando a los diferentes territo-
rios y, en este caso, a los empren-
dedores de las herramientas ne-
cesarias que supongan atracti-
vos que inviten especialmente a 
nuestros jóvenes a quedarse a 
vivir en sus municipios».

DIPUTACIÓN DE GRANADA

Nueva aceleradora de proyectos de base 
tecnológica que pondrá al servicio de iniciativas 
granadinas, formación y tutorización 
El presidente de la institución provincial, Francis Rodríguez, reafirma el compromiso de la Diputación para impulsar      
la digitalización a través de un servicio personalizado y gratuito 

La Incubadora El Carmen, 
pondrá al servicio de 
iniciativas nacidas en 
Granada asesoramiento, 
formación y tutorización 
experta 

 Acelera Pyme atiende 
consultas y peticiones 
sobre todo tipo de 
necesidades en el ámbito 
de la transformación 
digital 
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L a Diputación Provincial de 
Jaén ponía en marcha 
hace algo más de dos años 

la iniciativa ‘Jaén por industria’, 
un programa incluido en su Área 
de Empleo y Empresa, con am-
biciosos objetivos y poderosas 
acciones que pretendían redibu-
jar la fotografía de la provincia 
de Jaén y proyectar la imagen ac-
tual, la de un territorio que, sin 
desmerecer su riqueza agrícola 
y agroalimentaria, cuenta con un 
envidiable, fortalecido y crecien-
te tejido industrial. 

Y es que la realidad económi-
ca provincial a día de hoy cuen-
ta con muchos más protagonis-
tas que su olivar, y el peso de la 
industria en la economía jienen-
se supera al del sector agrícola 
y, además, también emplea a 
más personas de media que en 
la comunidad autónoma anda-
luza. Los datos hablan por sí so-
los, pues desde el año 2018 la 
industria viene aportando una 
media del 11,19% al PIB provin-
cial y empleando a más del 
14,17% de la población ocupa-
da frente al 12,87% que genera 
la agricultura.  

‘Jaén por Industria’ es un pro-
yecto que cuenta con el apoyo de 
otros agentes del Plan Estratégi-
co de la Provincia de Jaén con el 
objetivo de fortalecer e impulsar 
el sector industrial. Para ello, la 
plataforma reúne información 
de interés para las empresas, 
crea espacios de cooperación en-
tre ellas y promueve el valor de 
lo elaborado en territorio jienen-
se. El objetivo final es aumentar 
la competitividad de la industria 
para generar mayor actividad, 
empleo y riqueza en el territorio. 

El proyecto parte de la identi-
ficación y conexión de las capa-
cidades productivas de la pro-
vincia de Jaén para su puesta en 
valor, de manera que favorezca 
el conocimiento de la industria, 
promueva la cooperación entre 
entidades y empresas de la pro-
vincia para el desarrollo de pro-
yectos y se promocionen los dis-

tintos sectores integrantes de 
Jaén por Industria.  

Generar sinergias 

Como destacaba hace unos días 
el presidente de la Diputación de 
Jaén, «pusimos en marcha ‘Jaén 
por Industria’ con el objetivo de 
visibilizar a las empresas del sec-
tor industrial que hay en la pro-
vincia, pero también de generar 
sinergias entre ellas, buscando 
dinamizar y fortalecer nuestro 
sector industrial». Esta tarea sur-
ge desde «el convencimiento de 
que el industrial es un sector cla-
ve en el desarrollo social y eco-
nómico de este y de cualquier te-
rritorio». Así, desde la puesta en 
marcha de esta estrategia se han 
adherido ya más de 180 empre-
sas de la provincia, de sectores 
como el plástico, la cerámica, la 
agroindustria, la madera, tecno-
logías de la información, metal-
mecánico o la impresión 3D, en-
tre otros. 

Además de aglutinar a diferen-
tes empresas e instituciones que 

se suman a la promoción de ese 
poderoso tejido industrial, ‘Jaén 
por industria’ ha sumado impor-
tantes iniciativas desde su arran-
que. Así, por ejemplo, el año pa-
sado ponía en marcha la Oficina 
Provincial CETEDEX, captación 
y apoyo a empresas, con el obje-
tivo de prestar información y ase-
soramiento a empresas de den-
tro y fuera de Jaén interesadas 
en llevar a cabo proyectos liga-
dos a la actividad de este Centro 
Tecnológico de Desarrollo y Ex-
perimentación promovido por el 
Gobierno de España. Además, ha 
organizado importantes misio-
nes comerciales a ferias (como 
Metalmadrid, Feindef, Foro Trans-
fiere, etcétera)  

La Diputación Provincial de 
Jaén también ha impulsado en el 

marco de este programa dos he-
rramientas online dirigidas a fa-
cilitar la incorporación de talen-
to a las empresas, como son el 
Banco de Talento y Business Mar-
ket Place. El primero ayuda a las 
empresas a incorporar profesio-
nales a sus equipos humanos y a 
que los jienenses puedan desa-
rrollar su carrera profesional sin 
salir de su provincia. Por su par-
te, el Business Market Place es 
una plataforma para poner en 
contacto la oferta y la demanda 
de diferentes servicios y produc-
tos de cooperación entre empre-
sas del sector industrial. 

Desde ‘Jaén por industria’ tam-
bién se ha llevado a cabo un tra-
bajo continuo de información 
sobre ayudas, subvenciones y 
misiones comerciales a las em-

presas participantes, a la vez que 
se ha desarrollado una intensa 
labor divulgativa de las fortale-
zas industriales de la provincia 
y sus empresas a través de la web 
del proyecto y sus redes sociales. 

II Encuentro Comarcal 
Precisamente, el pasado jueves 
4 de julio, la Diputación Provin-
cial, con la colaboración de la 
Fundación Unicaja, celebraba en 
la sede de la Fundación Andaltec 
en Martos el II Encuentro Comar-
cal de Empresas ‘Jaén por Indus-
tria’.   El Encuentro contó con la 
participación de más de 40 em-
presas y representantes de los 
ayuntamientos de la comarca de 
la Sierra Sur. Reyes ahondó en 
como el tejido empresarial de la 
provincia «demuestra que Jaén 
es una tierra de oportunidades, 
que es posible emprender y de-
sarrollar un proyecto empresa-
rial rentable».  

A su vez, y tomando como re-
ferencia el espacio que acogía 
este encuentro comarcal, el pre-
sidente de la Diputación hizo es-
pecial hincapié en el plástico, 
«un sector tan importante para 
Martos y la Sierra Sur y en el que 
Jaén es referente en materia de 
investigación, desarrollo e inno-
vación. De hecho, el 25% de las 
empresas del sector del plásti-
co de Andalucía está en la pro-
vincia». 

‘JAÉN POR INDUSTRIA’

La Diputación de Jaén visibiliza, promueve y 
apoya al relevante sector industrial provincial
Cerca de 190 empresas se han sumado ya a este programa incluido en el Área de Empleo y Empresas del ente provincial

El objetivo es dinamizar  y 
fortalecer el sector 
industrial desde «el 
convencimiento de que es 
clave para el desarrollo 
social y económico»

Desde 2018 la industria 
aporta en Jaén una media 
del 11,19% del PIB 
provincial, empleando a 
más del 14,17% de la 
población ocupada
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E n el contexto actual, las uni-
versidades públicas de-
sempeñan un papel fun-

damental como impulsoras del 
progreso innovador, económico y 
social en sus comunidades. La Uni-
versidad de Granada (UGR) reco-
noce la importancia de alinear su 
misión con las demandas de sus 
stakeholders, abordando retos 
como la mejora de la empleabili-
dad de los egresados y la transfor-
mación del conocimiento espe-
cializado en innovaciones tangi-
bles. Por ello, la Dirección de Em-
prendimiento (UGR Emprende-
dora) y la Oficina de Transferen-
cia de Resultados de Investigación 
(OTRI) de la UGR impulsan la crea-
ción de empresas y spin-off (em-
presas de base científica y tecno-
lógica) en Granada. 

Concretamente, la actuación de 
UGR Emprendedora se desarro-
lla dentro del Vicerrectorado de 
Innovación Social, Empleabilidad 
y Emprendimiento y tiene su sede 
física en BREAKER. Con más de 
600 m², BREAKER es un espacio 
innovador y disruptivo equipado 
con aulas de formación, una sala 
de coworking y de eventos, así 
como oficinas para proyectos de 
emprendimiento y empresas ba-
sadas en el conocimiento. La es-
trategia de UGR Emprendedora 
se desarrolla principalmente a tra-
vés de cuatro líneas de actuación: 

1) Formación y capacitación: 
con una amplia oferta de activi-
dades propias y en colaboración 
con otros agentes del ecosistema, 
se proporciona entrenamiento es-
pecífico adaptado a las necesida-
des de la comunidad universita-
ria.  Se destacan los programas 
orientados al desarrollo de pro-
yectos y la creación de startups 
para el estudiantado y egresados 
(Talento emprendedor, Empren-
de tu TFG y TFM, Laboratorio de 
emprendimiento social, Univer-
gem emprendimiento femenino, 
Explorer, MOOC: Emprender, de 
la idea a la acción), a la creación 
de spin-offs por parte de los doc-
torandos e investigadores (La ruta 
emprendedora y  EBT), a la docen-
cia emprendedora del profesora-
do (Generando cultura empren-
dedora en la actividad docente y 
Enseñanza del emprendimiento 
aplicada a la creación de empre-
sas), a la mejora de la prestación de 

servicios por parte del personal 
técnico, de gestión y de adminis-
tración y servicios (Cultura em-
prendedora aplicada al desarro-
llo profesional), o el programa Ta-
leS que impulsa el emprendimien-
to senior. 

2) Proporcionar mentorización 
de expertos para validar y hacer 
crecer las startups y spin-offs: 
anualmente, la convocatoria 
«BREAKER Impulsa» acelera em-
presas durante cuatro meses, pre-
parándolas para acceder a rondas 
de financiación. Las empresas se-
leccionadas trabajan con «Men-
tor Leaders» utilizando la meto-
dología Lean Startup para validar 
sus negocios y preparar un Pitch 
para inversores. Además de cola-
borar con otras aceleradoras como 

Impact Hub y Mentor Day, Anda-
lucía y Ceuta Open Future o 
Acexhealth (PTS). 

3) Ayudas económicas: con más 
de 40.000 euros disponibles, a tra-
vés del Concurso de Emprendi-
miento Universitario y el Concur-
so de Ideas, se premian las mejo-
res ideas, iniciativas emprende-
doras y spin-offs universitarias. Se 
apoya el emprendimiento univer-
sitario con hackatones como Ideas 
Factory y se premian las ideas de 
negocio impulsadas por empren-
dedoras universitarias en el mar-
co del Programa Univergem. 

4) Promoción de la cultura em-
prendedora: a través de la orga-
nización de jornadas y activida-
des de difusión en las facultades 
y escuelas de los campus de Gra-
nada, Melilla y Ceuta, en las que 
promueve un ambiente propicio 
para la incubación y el desarrollo 
de ideas innovadoras. También 
lleva a cabo campañas para visi-
bilizar a los emprendedores, como 
#UGR Emprendedores como tú y 
numerosos eventos de networking 

entre los miembros de la comu-
nidad UGR Emprendedora y los 
agentes del ecosistema empren-
dedor. 

Desde su creación, UGR Em-
prendedora ha sido un agente ac-
tivo en el ecosistema emprende-
dor a nivel regional, nacional e in-
ternacional. Participa en eventos 
como Alhambra Venture y cola-
bora con redes como Startup Eu-
ropean University Network y la 
Alianza Arqus. Con una media de 
200 actividades anuales, involu-
crando a más de 3.500 personas, 
y más de 120 iniciativas empre-
sariales surgidas de sus progra-
mas, UGR Emprendedora se ha 
consolidado como un referente 
del emprendimiento universita-
rio en Andalucía y España.  

Asimismo, la UGR es una de las 
universidades españolas más ac-
tivas en la creación de empresas 
de base tecnológica (EBTs) que fa-
cilitan la innovación a través de la 
transferencia de conocimiento. 
Desde 2001, se han creado 130 
empresas de este tipo, de las que 

62 tienen actividad actualmente. 
En este contexto, las spin-off de 
la UGR son empresas surgidas en 
el seno de la Universidad y parti-
cipadas por profesores o investi-
gadores, que se caracterizan por 
basar su actividad en la explota-
ción de nuevos procesos, produc-
tos o servicios a partir de resulta-
dos de investigación generados 
en la propia Universidad. Por ello, 
la OTRI es la unidad encargada de 
promover estas empresas y ofre-
ce apoyo desde el inicio del pro-
ceso de valorización del resulta-
do de investigación. 

Este apoyo incluye la gestión de 
la protección de la tecnología, ha-
bitualmente con patentes, el acom-
pañamiento en la preparación de 
proyectos de desarrollo tecnoló-
gico, la elaboración de planes de 
negocio, o el asesoramiento en as-
pectos legales o regulatorios. Todo 
este apoyo se traduce en proyec-
tos empresariales cada vez más 
maduros y, consecuentemente 
más atractivos para financiado-
res e inversores.

Emprender con la Universidad de Granada
UGR Emprendedora es 
un agente activo en el 
ecosistema 
emprendedor a nivel 
regional, nacional e 
internacional

UGR

Foto de familia del concurso de emprendimiento.  

Desde 2001, se han 
creado 130 EBTs 
universitarias, de las que 
62 tienen actividad 
actualmente

Equipo UGR Emprendedora.  Sede OTRI.  Centro de emprendimiento Breaker.  
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C ompromiso y determina-
ción son las claves del éxi-
to de todo emprendedor. 

Unos valores que Unicaja com-
parte y con cuyo impulso quiere 
contribuir a hacer realidad los 
proyectos de quienes apuestan 
por emprender. 

El emprendimiento se ha con-
vertido en una opción cada vez 
más atractiva para quienes bus-
can tener éxito en su carrera pro-
fesional. De hecho, los empren-
dedores juegan un papel deter-
minante en el desarrollo econó-
mico. Consciente de esto, Unica-
ja apuesta por ellos y por la crea-
ción de nuevos negocios, 
contribuyendo de este modo a ge-
nerar empleo y a incrementar el 
valor de la economía. 

Como un banco accesible y com-
prometido, que acompaña a sus 
clientes en los momentos clave de 
su vida, Unicaja proporciona a los 
emprendedores una atención per-
sonalizada, con productos y servi-
cios financieros que se adapten a 
sus necesidades específicas, y, de 
este modo, aportar valor añadido 
a sus negocios.  

Alhambra Venture 
Prueba de esa apuesta es su apo-
yo a Alhambra Venture, el mayor 
evento del emprendimiento del 
sur de España, que tiene como 
objetivo contribuir a impulsar el 
progreso y el crecimiento em-
presarial, y cuya edición núme-
ro 11 se celebrará del 10 al 12 de 
julio en Granada, ciudad con la 

que Unicaja tiene una estrecha 
vinculación. 

Consolidado como epicentro del 
emprendimiento y la innovación 
empresarial en el sur de España, 
a lo largo de estas once ediciones, 
Alhambra Venture ha contribuido 
a fomentar el crecimiento y el éxi-
to de las startups, proporcionan-
do una plataforma única para la 
conexión entre emprendedores, 
inversores y expertos del sector. 

Unicaja se suma a ese fomento 
del emprendimiento, y traduce su 
apoyo, entre otras cuestiones, en 
un completo catálogo de produc-
tos y servicios financieros y en la 
apuesta por ser ágiles a la hora de 
resolver las propuestas de estos 
profesionales. Asimismo, la enti-
dad cuenta con diversos progra-

mas de apoyo y asesoramiento a 
quienes decidan emprender.  

Precisamente, en el marco de su 
política de situar siempre al clien-
te en el centro de su actuación, Uni-
caja pone a su disposición una am-
plia y especializada línea de pro-
ductos y servicios financieros que 
ofrece en condiciones ventajosas 
y adaptadas a sus necesidades, tan-
to a través de su canal online como 
de sus oficinas.  

Productos y servicios 
En concreto, les ofrece, entre otros 
productos, el Plan Cero Profesio-
nal, que, cumpliendo unos requi-
sitos de vinculación, les permite la 
exención del pago de comisiones; 
préstamos a medida; una cuenta 
corriente de crédito y de pago con 
todas las ventajas para que se sien-
tan respaldados; un sistema de co-
bro de facturas por adelantado, de 
forma inteligente y cómoda a tra-
vés de la banca online; TPV virtua-
les para el cobro de pagos con tar-
jetas en Internet; tarifa plana para 
el servicio de TPV, o la unificación 
de las primas de seguros a través 
del Plan Uni Seguro.  Asimismo, te-
niendo en cuenta la importancia 
que, en la actualidad, tiene la trans-
formación digital, Unicaja acom-

paña a autónomos y pymes en to-
das las fases de ese proceso de di-
gitalización y lo hace a través del 
Kit Digital, en el marco de los fon-
dos europeos Next Generation.  

El propósito de Unicaja no es 
otro que ofrecer y crear oportuni-
dades para sus clientes y, para ello, 
muestra un firme compromiso con 
emprendedores, empresarios y au-
tónomos. De hecho, el alto grado 
de arraigo, confianza y conocimien-
to de su clientela, la implicación en 
su prosperidad y el vínculo y la 
identificación con la población ha-
cen que la entidad apueste por una 
atención inclusiva y sostenible de 
las necesidades financieras y so-
ciales que muestran los ciudada-
nos. 

UNICAJA 

La entidad pone a su disposición una amplia y especializada línea de 
productos y servicios financieros

Unicaja, junto a los emprendedores
La entidad cuenta con una amplia cartera de productos y servicios 
financieros con los que ayudar a hacer realidad un negocio

El emprendimiento se ha 
convertido en una opción 
cada vez más atractiva 
para quienes buscan tener 
éxito en su carrera 
profesional

Apuesta por la 
formación 

Aunque el emprendi-
miento sea una opción 
cada vez más atractiva, po-
nerse al frente de un nego-
cio no es tarea fácil y re-
quiere de una serie de ha-
bilidades y conocimientos 
que van más allá de tener 
una buena idea. Por ello, 
una formación adecuada 
es, sin duda, una de las pie-
zas clave del emprendi-
miento. 

Dentro del apoyo que 
Unicaja presta a los jóve-
nes, se incluye también 
promover y facilitar el ac-
ceso a la formación univer-
sitaria, como instrumento 
para su futura integración 
en el mercado laboral.  
Prueba de ello es el recien-
te acuerdo entre Unicaja y 
la Universidad de Granada 
(UGR) por el que la entidad 
financiera ofrecerá a los 
estudiantes, durante el 
curso 2024-2025, una línea 
de financiación para facili-
tarles el pago de la matrí-
cula, con un 0% de interés 
y sin comisiones. 

Se trata del sexto año en 
el que Unicaja pone a dis-
posición de los más de 
52.500 estudiantes de la 
UGR el Préstamo Matrícu-
la, destinado, entre otras 
cuestiones, al pago de esta 
tasa universitaria.  

El importe máximo de 
los gastos financiados a 
través del Préstamo Matrí-
cula asciende a 3.000 eu-
ros, que se deberán abonar 
antes del 31 de mayo de 
2025. Los estudiantes uni-
versitarios podrán benefi-
ciarse de las ventajas de 
este producto coincidiendo 
con el proceso de formali-
zación de matriculación.
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REDEIA
Antonio Calvo. Director de Sostenibilidad de REDEIA

¿En qué pilares se basa la po-
lítica de sostenibilidad de Re-
deia? 

–Para Redeia y para cualquier 
empresa, la sostenibilidad debe 
ser un pilar básico de actuación, 
es la única manera posible de tra-
bajo en el futuro. O ponemos aten-
ción a las cuestiones de gober-
nanza, ambientales y sociales, o 
no seremos capaces de conseguir 
que la ciudadana entienda qué 
hacemos y por qué lo hacemos. 
–¿De dónde nace el propósito de 
impulsar la transición ecológica 
con criterios de sostenibilidad? 
–La transición energética puede 
ser en sí misma el paradigma de 
la sostenibilidad, así que tiene 
todo el sentido que se haga con 
criterios de sostenibilidad, ya que 
ayudará a su consecución con 
mayores garantías y celeridad. 
–¿Cómo se articula la política de 
sostenibilidad de Redeia en sus 
empresas filiales? 
–Contamos con un Comité de Sos-
tenibilidad que discute y aprue-
ba cuestiones relevantes y, en el 
día a día, el departamento de Sos-
tenibilidad se relaciona con quie-
nes trabajan en cada una de las 
áreas específicas. 
–¿Qué impacto y qué retorno es-
pera obtener? ¿Cuál es el papel 
y el impacto de Redeia para el 
conjunto de la sociedad españo-
la, así como de América Latina, 
donde también opera? 
–Por cada euro que Redeia invier-
te, la sociedad obtiene 13 euros 
de beneficio, según los resulta-
dos provisionales de los informes 
que manejamos y que confirma-
remos a final de año. Este indi-
cador forma parte de la Estrate-
gia de impacto integral que he-
mos lanzado recientemente con 
el fin, precisamente, de ordenar 
y mejorar la gestión de los impac-
tos y, al mismo tiempo medirlos 
con precisión.  
–¿Cómo ayuda la actividad de Re-
deia a garantizar la conectividad 
en los lugares más remotos? 
–Nuestro trabajo es hacer posi-
ble la conexión eléctrica bajo el 
instrumento legal de la planifi-
cación; que es la guía de obliga-
do cumplimiento elaborada por 

todas las administraciones, agen-
tes y entidades involucradas que 
determina qué hay que desarro-
llar en el cada periodo. Tenemos 
que construir lo que allí se plani-
fica, pero dentro de todo, busca-
mos trazar los mejores proyec-
tos para el entorno, la biodiver-
sidad, el medio ambiente y las 
personas, porque tenemos un 
fuerte compromiso con los terri-
torios en los que operamos, fun-
damentalmente rurales. 
–¿Qué papel juega la innovación 
en el día a día de Redeia? 
–Procuramos hacer de la inno-
vación una manera de estar en el 
mundo, porque no nos confor-
mamos con lo que hay, queremos 
siempre encontrar una manera 
mejor de hacer las cosas. Todos 
en nuestra medida, como ciuda-
danos, o desde el potencial de las 
empresas para las que trabaja-
mos, podemos ofrecer nuestra 
aportación para mejorar el esta-
do actual del planeta. 
–¿Qué debe tener en cuenta la 
innovación para que el progre-
so sea sostenible y se extienda a 
todo el territorio? ¿Qué proyec-
tos innovadores apoya Redeia? 
–La innovación debe beneficiar 
al conjunto de la sociedad y en 
Redeia tenemos numerosos ejem-
plos de nuestra contribución in-
novadora en todas las empresas 
del grupo, como el apoyo al foro 
Alhambra Venture, que impulsa 
el emprendimiento.  

Apoyamos iniciativas como el 
Mapa de Talento Rural, o el pro-
grama Oficios en red, que impul-
sa la innovación en la artesanía, 
pero sin que esta pierda su esen-
cia y ese legado histórico-cultural; 
pero también concedemos becas 
de estudios aeroespaciales para 
mujeres a través de Hispasat que, 
con sus satélites también lleva la 
conectividad a lugares remotos, 
tanto en tierra, como por ejem-

plo a los barcos que faenan lar-
gas semanas en alta mar a través 
del proyecto ‘Smartboat’. 
–¿Alguno dirigido específicamen-
te a la innovación en el mundo 
rural? 
–En Redeia estamos muy orgu-
llosos de ‘Ruralizable’, un proyec-
to que apoya expresamente el po-
tencial de muchas mujeres y hom-
bres que trabajan para sacar ade-
lante ideas de negocio en el sec-
tor agroalimentario, favorecer un 
turismo respetuoso con el medio 
ambiente o cuidar de los mayo-
res. Ruralizable aporta soluciones 
a sus problemas y necesidades y 
justo ahora se lanza una nueva 
convocatoria del programa, por el 
que ya han pasado 87 emprendi-
mientos en 35 provincias. 
–La Estrategia de Impacto Inte-
gral de la que nos habla, ¿puede 
ponernos ejemplos concretos 
contribución en el territorio? 
–Se trata de encontrar un marco 
común, un discurso coherente 
para todo lo que hacemos más allá 
de las obligaciones legales. Desde 
el punto de vista ambiental, por 
ejemplo, hemos puesto en mar-
cha una iniciativa de largo para la 
protección de ecosistemas mari-
nos. Queremos ser una locomoto-
ra que, en la medida de nuestras 
posibilidades, arrastre a otros, a 
todos los actores institucionales, 
empresariales o del tercer sector 
que quieran unirse para restau-

rar praderas de posidonia, u otras 
plantas marinas vitales para el 
ecosistema, con el apoyo científi-
co del CSIC. Desde el punto de vis-
ta de la innovación social, hemos 
lanzado un proyecto, con la par-
ticipación de RGI, una ONG inter-
nacional que trata de ser platafor-
ma de encuentro entre las ONG 
nacionales y las empresas ener-
géticas para mejorar los procesos 
de escucha activa en el desplie-
gue de la planificación eléctrica. 
–¿Es un compromiso real o gre-
enwashinhg? ¿Es un compromi-
so nuevo? 
–El riesgo de que parezca ecopos-
tureo está siempre ahí. Sin em-
bargo, creo que la única manera 
de evitarlo es haciendo cosas de 
verdad y, sobre todo, midiendo 
los resultados con estándares ve-
rificables y con informes públi-
cos sometidos al escrutinio ex-
perto. 
–¿Cómo y quién mide el alcance 
real de su compromiso?  
–Primero con nuestros informes 
y datos, pero también, en senti-
do amplio, las agencias de califi-
cación que establecen índices con 

criterios ASG, ambiental, social 
y de gobernanza, como el DowJo-
nes de sostenibilidad y otros.   
–Redeia es garante del sistema 
eléctrico no solo en tierra, sino 
en mar, a través de enlaces sub-
marinos como el de la Penínsu-
la con Ceuta. ¿Cómo aplica la es-
trategia de impacto integral de 
la compañía en el océano, para 
preservar el medio marino? 

–Las interconexiones subma-
rinas son cada vez más impor-
tantes para el sistema, incluida 
la internacional, con Francia, en 
la que trabajamos. Por eso henos 
puesto en marcha, dentro de la 
Estrategia, el gran proyecto de 
los ecosistemas submarinos y de 
la posidonia. 
–¿A través de qué medidas pre-
tende alcanzar el compromiso 
de generar un impacto positivo 
en la biodiversidad de aquí a 
2030? 
–Gracias a proyectos diferentes 
en ámbitos muy diversos, que van 
del capital natural y la biodiver-
sidad, como el de la posidonia, 
‘Pastoreo en Red’, Reintroducción 
de especies, pero también pro-
gramas más sociales, de fomen-
to de la innovación en el mundo 
rural, como Ruralizable y Hola-
pueblo; ayuda a formación de jó-
venes, o incluso relacionados con 
la protección de bienes cultura-
les, como la geolocalización del 
patrimonio arqueológico.

«Para Redeia, y para cualquier empresa, la 
sostenibilidad debe ser un pilar básico de actuación»
En su día a día esta empresa garantiza el 
suministro eléctrico y la conectividad, 
impulsando con criterios de sostenibilidad,     
una transición ecológica justa   y contribuyendo 
a la cohesión social y territorial

‘Ruralizable’, apoya a 
personas que trabajan 
para sacar adelante ideas 
de negocio en el sector 
agroalimentario 

Calvo dirige esta compañía que es un referente en la gestión de redes de transporte de electricidad.

Por cada euro que           
Redeia invierte, la 
sociedad española           
obtiene 13 euros de 
beneficio
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C omo sociedad de avales 
andaluza Garántia, tras 
siete años de actividad, 

sigue creciendo en apoyo a las 
empresas andaluzas. En 2023 al-
canzó los 233 millones de euros 
concedidos en nuevos avales y 
superó los 3.000 avales concedi-
dos. Con estas cifras de activi-
dad, Garántia impulsó su carte-
ra hasta los 814 millones de eu-
ros de riesgo vivo. Con 10 ofici-
nas operativas en Andalucía y 
dos sedes principales, una en Se-
villa y otra en Granada, uno de 
los objetivos fundamentales de 
Garántia es respaldar al ecosis-
tema empresarial andaluz, se-
gún explica en la entrevista An-
tonio Vega, Director General de 
la SGR.  
–Garántia ha estado presente 
en Alhambra Venture desde sus 

inicios. ¿Qué significa para la 
SGR este evento y qué papel jue-
ga Garántia en el ecosistema 
emprendedor andaluz? 
–En Garántia nos sentimos or-
gullosos de haber apoyado este 
evento desde su nacimiento y de 
poder contribuir al desarrollo del 
ecosistema emprendedor anda-
luz. Alhambra Venture es un 
evento de referencia para el em-
prendimiento y la innovación en 
Andalucía. La amplia participa-
ción de startups y empresas con-
solidadas en esta edición es una 
prueba del gran interés que exis-
te. 
–¿Cómo ayuda Garántia a las 
pymes y autónomos a acceder 
a la financiación? 
–Como Sociedad de Garantía Re-
cíproca, facilitamos el acceso a 
la financiación a las pymes y au-

tónomos andaluces. Otorgamos 
avales que complementan las ga-
rantías de los propios empresa-
rios, mejorando las condiciones 
de los préstamos que pueden ob-
tener de las entidades financie-
ras. Además, ofrecemos aseso-
ramiento financiero y acompa-
ñamiento a nuestros socios para 
que puedan tomar las mejores 
decisiones para sus negocios. 
–La situación económica actual, 
con la inflación y la subida de 
los tipos de interés, está afec-
tando especialmente a las 
pymes. ¿Qué medidas está to-
mando Garántia para ayudar a 
este sector en este contexto? 
–Nuestra razón de ser es apoyar 
al eslabón más débil de la cade-
na que encuentra barreras a la 
hora de financiarse. El 73,9% de 
las pymes con necesidades de fi-

nanciación en general ha encon-
trado obstáculos en su acceso a 
la misma en el 2023. Por eso, he-
mos reforzado nuestro compro-
miso con pymes y micropymes 
con líneas de avales accesibles 
para poder atender a un mayor 
número de empresas. 
–¿Qué mensaje le gustaría trans-
mitir a los emprendedores y 
startups que quieren crecer o 
que ya tienen un negocio sóli-
do en marcha? 
–Que no están solos. En Garán-

tia tenemos un equipo de profe-
sionales con amplia experiencia 
que pueden ayudarles a hacer 
realidad sus proyectos. Y entre 
ellas, las que tienen un carácter 
emprendedor en su etapa de cre-
cimiento así como las startups 
con cierta madurez también son 
objetivo de nuestra actividad. A 
todos ofrecemos financiación, 
asesoramiento y acompañamien-
to para que las pymes y autóno-
mos andaluces puedan crecer y 
crear empleo. 

GARÁNTIA
Antonio Vega, Director General de Garántia

«Como Sociedad de Garantía Recíproca, 
facilitamos el acceso a la financiación a 
las pymes y autónomos andaluces»
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D urante los últimos años, 
Santander ha reforzado 
su modelo de negocio, ba-

sado en la orientación al cliente, 
la escala y la diversificación. La 
misión, el propósito y cómo hacer 
las cosas siguen siendo los mis-
mos: ser la mejor plataforma abier-
ta de servicios financieros, actuan-
do de forma responsable y ganán-
dose la confianza de sus emplea-
dos, clientes, accionistas y de la 
sociedad; ayudar a las personas y 
a los negocios a prosperar, y aspi-
rar a que todo lo que haga el ban-
co sea sencillo, personal y justo. 

En 2024, uno de los principa-
les objetivos del banco está sien-
do respaldar a las empresas es-
pañolas para que puedan hacer 
crecer sus negocios de la mejor 
forma posible en el actual entor-
no económico en el que nos en-
contramos. Con una cuota de mer-
cado en España del 25% en pymes, 
Santander es la entidad financie-
ra líder en este segmento y ofre-
cer el mejor servicio al cliente es 
otra de sus prioridades. No en 
vano, Santander recibió el año pa-
sado el premio al Mejor banco del 
mundo para Pymes por parte de 
Euromoney. 

En ese sentido y como banco de 
referencia para las pymes espa-
ñolas, Santander ha continuado 
apostando por las startups con di-
ferentes acciones, significativas 

del apoyo del banco, tanto finan-
ciero como no financiero, a los em-
prendedores españoles. 

A principios de 2023, Santan-
der puso en marcha Santander 
Startups, una oferta completa de 
servicios y productos dirigida a 
las startups y empresas innova-
doras con potencial de escalabi-
lidad y crecimiento. Además de 
soluciones financieras específi-
cas y adaptadas a cada etapa en 
el ciclo de crecimiento de estas 
empresas, el banco puso a su dis-
posición toda una batería de me-
didas para acompañarlas y facili-
tarles el camino en su desarrollo, 
y contribuir así a impulsar el eco-
sistema de innovación y empren-
dimiento en España. 

«Desde aquel momento, el ban-
co ha alcanzado los 2.000 clien-
tes startups a los que apoya con 
más de 250 millones de euros en 
la financiación de sus proyectos, 
en su mayoría orientados a ofre-
cer soluciones tecnológicas y a fa-
cilitar software a otras empresas» 
señala Rafael Mira, director de 
Startups y Financiación Alternati-
va de Santander España. 

Santander Startups, continua 
Mira, «es un claro ejemplo del im-
pulso de Santander a la banca de 
empresas, basada en la simplifi-
cación de productos y en un en-
foque aún mayor en el cliente, en 
la que el banco ha reforzado sus 

segmentos y negocios especiali-
zados y ha puesto a su disposición 
las mejores herramientas de Ban-
ca de Inversión mediante Santan-
der Growth, un programa de fi-
nanciación de pymes de alto cre-
cimiento». 

Con Santander Growth, el ban-
co impulsa el crecimiento de las 
pymes acercándolas a la banca de 
inversión, mediante la gama com-
pleta de soluciones, a la que tra-
dicionalmente sólo podían acce-
der las grandes compañías, y un 
equipo especializado y de cerca-
nía en su territorio. En concreto, 
50 banqueros de inversión a ni-
vel nacional y en las direcciones 

territoriales apoyan a estas em-
presas y ponen a su disposición 
las mejores herramientas de ase-
soramiento y crecimiento para 
sus negocios. 

De la misma forma, el fondo de 
Venture Debt por importe de 100 
millones €, que el banco creó a fi-
nales del año pasado en alianza 

con Inveready Asset Management, 
ha comenzado su actividad, orien-
tada especialmente a empresas 
de base tecnológica y alto creci-
miento. 

Este fondo está diseñado para 
operar con un uso eficiente del ca-
pital, para compañías que han le-
vantado al menos una ronda de 
capital y que puedan alcanzar el 
umbral de rentabilidad en el me-
dio plazo. Las operaciones van 
aproximadamente desde los 
500.000 euros a los 5 millones, lo 
que permite financiar el creci-
miento de una manera flexible, 
minimizando la dilución de los ac-
cionistas. 

SANTANDER
Obtuvo el premio al Mejor banco del mundo para Pymes por parte de Euromoney

Banco de referencia para las pymes españolas
A principios de 2023, Santander puso en 
marcha Santander Startups, una oferta 
completa de servicios y productos dirigida a 
las startups y empresas innovadoras con 
potencial de escalabilidad y crecimiento

El fondo de Venture Debt  
ha comenzado su 
actividad, orientada 
especialmente a empresas 
de base tecnológica y alto 
crecimiento

Una de las sedes de esta entidad.��
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B etancourt, consultora líder 
en estas áreas, destaca por 
su enfoque profundamen-

te humano y personalizado. En Be-
tancourt redefinimos el Headhun-
ting al centrarnos en identificar, 
evaluar y seleccionar líderes que 
se ajusten perfectamente a las ne-
cesidades y cultura de cada em-
presa. Nos sumergimos en los in-
tereses, visión y valores de cada 
organización antes de iniciar una 
búsqueda. Así, conseguimos una 
adecuación cultural y técnica óp-
timas, incluyendo un acompaña-
miento profesional continuo a em-
presas y candidatos antes, duran-
te y después del proceso, garanti-
zando una plena integración del di-
rectivo seleccionado. 

Con más de 25 años de expe-
riencia, en Betancourt hemos de-
sarrollado un genuino «know how» 
que nos permite ejecutar una gran 

diversidad de proyectos de distin-
to alcance y complejidad. Lleva-
mos a cabo más de 100 procesos 
de Headhunting y más de 40 pro-
yectos de Consultoría al año. Con-
tamos con un pool de más de 
75.000 profesionales cualificados. 

Los servicios de Betancourt abar-
can desde el Headhunting de Con-
sejeros y Directivos hasta la Con-
sultoría Estratégica y de Organiza-
ción, pasando por la externalización 
de la función de Dirección, Interim 
Management y Consultoría de Re-
cursos Humanos. Esta amplia gama 
de servicios nos permite abordar 
las necesidades específicas de cada 
cliente, asegurando un enfoque per-
sonalizado y efectivo. 

La capacidad de Betancourt para 
escuchar, acompañar y colaborar 
estrechamente con sus clientes, 
promueve un ambiente de traba-
jo saludable y productivo, alinea-

do con los objetivos y metas de 
cada organización. En Betancourt, 
el desarrollo profesional va de la 

mano con el desarrollo personal. 
Comprendemos las inquietudes y 
expectativas de los profesionales 
en transición. Esta metodología 
integral no solo garantiza la efi-
ciencia organizativa, sino que tam-
bién fomenta un entorno de tra-
bajo más humano y satisfactorio. 
Los profesionales de Betancourt, 
más que consultores, somos di-
rectivos con amplia experiencia 
en la gestión exitosa de procesos, 
personas y resultado empresarial. 

IA en Headhunting 
Alhambra Venture es una de las 
citas más destacadas en el ámbi-
to del emprendimiento y la inno-
vación en España. Entre las nume-
rosas actividades programadas, 
destaca el taller titulado «True Ta-
lent: Atrae y fideliza talento me-
diante la IA», impartido por Fran-
cisco Alcalá, Executive Technology 
Headhunter de Betancourt. Fran-
cisco es reconocido en el sector 
por su amplia experiencia en la 
identificación y captación de ta-
lento tecnológico directivo. Su rol 
en Betancourt le ha permitido tra-

bajar con algunas de las empre-
sas más innovadoras de la indus-
tria, ayudándolas a encontrar e in-
corporar a los mejores profesio-
nales. 

El taller «True Talent: Atrae y fi-
deliza talento mediante la IA» pro-
mete ser una de las sesiones más 
atractivas de Alhambra Venture. 
Francisco explorará cómo la IA está 
revolucionando la forma en que las 
empresas atraen y retienen talen-
to. La Inteligencia Artificial facili-
ta la identificación de profesiona-
les con las habilidades adecuadas 
y permite una mejor comprensión 
de sus motivaciones y aspiracio-
nes, asegurando un mayor grado 
de alineación entre la persona se-
leccionada y la empresa. 

Uno de los mayores desafíos 
para las organizaciones no es solo 
atraer talento, sino también gene-
rar vínculos que permitan el be-
neficio muto. Francisco Alcalá pre-
sentará casos prácticos y ejem-
plos reales que ofrecerán a los 
asistentes una comprensión cla-
ra de cómo aplicar estas tecnolo-
gías en sus propias empresas.

BETANCOURT

La innovación en la gestión del talento
En el competitivo mundo empresarial, la 
gestión efectiva del talento y la organización 
estratégica son esenciales para el éxito

Francisco Alcalá, Executive 
Technology Headhunter en 
Betancourt
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¿Cómo ha ido la toma de con-
tacto ante esta nueva respon-
sabilidad? 

–En los meses que llevo al frente de 
la Empresa Nacional de Innovación 
el balance que hago es muy positi-
vo. No solo por el valor personal y 
profesional de la plantilla que com-
pone ENISA, sino por la gran cali-
dad y riqueza del ecosistema em-
prendedor de nuestro país. Me enor-
gullece saber que nuestra labor de 
financiación y de certificación de 
startups contribuye al avance del 
emprendimiento en España y a apo-
yar el crecimiento de las pymes in-
novadoras. 
–¿Cuáles han sido sus primeras di-
rectrices? 
–Para mí es prioritario recorrer el 
territorio y llegar a lugares donde 
hay menos opciones para empren-
der. Nuestro país es muy desigual 
en este sentido. Hay zonas donde 
se concentran una gran parte de las 
empresas emergentes, mientras 
que en otras son mucho más esca-
sas. Desde ENISA conocemos, ade-
más, el impacto positivo que supo-
ne para una pequeña localidad la 
presencia de un proyecto empresa-
rial, por modesto que sea. Por este 
motivo, vemos la necesidad de com-
prometernos, como entidad públi-
ca, a conocer de primera mano las 
necesidades de los diferentes terri-
torios de nuestro país y a establecer 
las redes de colaboración necesa-
rias para poder poner en marcha 
actuaciones y herramientas que den 
respuesta a las demandas de quie-
nes están emprendiendo ya o quie-
ren poner en marcha un negocio. 
–¿Qué objetivos se ha fijado para 
impulsar la innovación? 
–Mi primer objetivo es que ENISA 
siga siendo la punta de lanza del 
ecosistema emprendedor y sea más 
conocida por las pymes. Con nues-
tro trabajo queremos seguir con-
tribuyendo al desarrollo de nuevas 
políticas que permitan mejorar el 
grado de innovación en nuestro 
país y dar solución a las necesida-
des que las propias empresas y los 
diferentes agentes del ecosistema 
nos plantean. 

Asimismo, poner especial atención 
al fomento de polos de atracción de 
empresas emergentes en entornos 
rurales y que nuestras empresas 
pequeñas y medianas adquieran la 
fortaleza y el músculo necesario 
para seguir creciendo, que logre ge-
nerar un impacto real y positivo en 
la sociedad. 

Igualmente, contribuir a la finan-
ciación de soluciones innovadoras 
que den respuesta a las diferentes 
brechas presentes en la sociedad 
(territorial, emprendimiento feme-
nino, digitalización, etc.). 

Al mismo tiempo, considero muy 
necesaria la promoción de la cultu-
ra del emprendimiento, compartir 
y extender las claves de la innova-
ción como motor estratégico de la 
economía de España, así como la 
tracción de talento e inversores a 
un país como el nuestro, por el que 
merece la pena apostar.  
–ENISA continúa batiendo récord 
de financiación.  ¿Cuáles son los 
datos concretos? 
–Hasta mediados de junio hemos 
desembolsado 8.950 préstamos 
participativos, a 7.793 empresas, 
con una inversión de más de 1.377 
millones de euros. Y en lo que lle-
vamos de año hemos firmado 213 
préstamos por un importe 36.441 
euros. 

Centrándonos en la comunidad 
de Andalucía, en 2024 hemos de-
sembolsado 16 operaciones por im-
porte de 2,4 millones de euros. Por 
provincias, el número mayor de 
operaciones aprobadas correspon-
de a Málaga, con 7 préstamos, se-
guida de Sevilla, con 4, Huelva y 
Granada con 2 cada una y, final-
mente Almería, con 1 préstamo. El 
acumulado asciende a más de 716 
préstamos por importe superior a 
los 97 millones de euros. En cuan-
to al ranking, respecto al resto de 
comunidades, tanto en número de 
operaciones como en inversión, la 
comunidad andaluza sigue ocupan-
do el cuarto lugar, al igual que en 
2023. Por tanto, los datos confir-
man la consolidación del camino 
emprendido ya desde hace años 
por Andalucía. 

–¿En qué áreas se concentran los 
proyectos empresariales que de-
mandan más financiación? 
–En la actualidad, contamos con 
seis líneas de financiación: Jóvenes 
Emprendedores, Emprendedores, 
Crecimiento, AgroInnpulso, Em-
prendedoras Digitales y Audiovisual 
e Industrias Culturales y Creativas.  
Las líneas con mayor demanda y 
con mayor número de operaciones 
son la de Emprendedores y Creci-
miento. Por sectores, los datos de 
2023 revelan que el TIC continúa a 
la cabeza de los préstamos aproba-
dos y supone un 36,5 % de las ope-
raciones y un 39,7 % de la inversión 
total, con más de 4 millones de eu-
ros, seguido de Otros Servicios (27,9 
% operaciones y 25,2 % en inver-
sión) y de Actividades Profesiona-
les, Científicas y Técnicas en tercer 
lugar, consolidando la tendencia de 
2022 al rebasar al sector de la In-
dustria Manufacturera. 

Por otra parte, a nadie se le esca-
pa que sectores como el de la Salud 
y Climático son grandes demandan-
tes de inversión y así lo constata-
mos en ENISA, si bien nuestra fi-

nanciación se dirige a todos los sec-
tores en las diferentes etapas de la 
empresa. 
–¿Qué ha supuesto la puesta en 
marcha del certificado para las 
startups? 
–Quiero subrayar que sentimos una 
gran satisfacción de que el Gobier-
no nos haya encomendado esta la-
bor. Es la primera vez que algo así 
se pone en marcha en nuestro país, 
gracias a la Ley de Startups, una ley 
pionera y referente en Europa, y que 
está teniendo una buena acogida 
entre las empresas emergentes y el 
ecosistema emprendedor.  

La certificación es un sello que 
aporta una referencia de calidad 
frente a terceros. Pero, además, cer-
tificarse supone poder acceder a las 
ventajas e incentivos presentes en la 
ley, orientados también a desarro-
llar y a atraer talento o los dirigidos 
a estimular la inversión. De hecho, 
las propias empresas nos están con-
tando que, con la certificación, se 
ha incrementado la entrada de fon-
dos privados interesados en ellas o 
de dinero público enfocado a este 
mercado. 

En menos de un año, ya hemos 
alcanzado la cifra de 1.119 empre-
sas emergentes certificadas, de las 
que 90 pertenecen a la comunidad 
andaluza, con Málaga a la cabeza 
(37), seguida de Sevilla (25), Córdo-
ba (10), Granada (6), Jaén (4), Cádiz 
(3), Huelva (3) y Almería (2). 
–¿Para quienes aún no conozcan 
los préstamos participativos qué 
les dice? 
–Es una evidencia que estamos en 
un momento óptimo para empren-
der. Nuestro reto es llegar a cuan-
tos tengan un proyecto innovador 
y viable, ofreciéndoles nuestra fi-
nanciación y dar a conocer la utili-
dad de nuestros préstamos partici-
pativos. Igualmente, informar a las 
startups acerca de las ventajas que 
la certificación supone para impul-
sar su proyecto. 

El préstamo participativo es un 
instrumento financiero que está a 
medio camino entre el préstamo 
tradicional y el capital riesgo, idea-
do para reforzar considerablemen-
te la estructura financiera de la em-
presa (activo circulante-pasivo cir-
culante). Los importes se sitúan en-
tre los 25.000 y 1,5 millones de eu-
ros y no exige avales ni garantías. 
Cuenta con amplios plazos de ca-
rencia y vencimiento y su remune-
ración está vinculada a la evolución 
económico-financiera de la empre-
sa. Asimismo, posibilita la finan-
ciación de la empresa sin dilución, 
ya que ENISA no pasa a formar par-
te de su accionariado. Los intere-
ses son fiscalmente deducibles y 
elude la necesidad de valoración 
de la compañía en las etapas de in-
versión y de desinversión.

Participación en 
Alhambra Venture 
Alhambra Venture es uno de los 
encuentros nacionales, con foco 
en Andalucía, más importantes 
para las personas emprendedo-
ras y los agentes de este ecosiste-
ma. Su consolidación y evolución, 
a lo largo de estos años, demues-
tra el interés que suscita entre la 
comunidad emprendedora. La 
importancia que damos a la 
colaboración público-privada y el 
acceso al ecosistema emprende-
dor andaluz convierten este 
encuentro en una gran oportuni-
dad para tomar el pulso a las 
iniciativas en Andalucía, así como 
para seguir dando a conocer las 
herramientas con las que ENISA 
cuenta. 
Estoy seguro de que esta nueva 
edición será, una vez más, una 
oportunidad de aportar más savia 
emprendedora a esta región, para 
continuar posicionando a España 
como nación emprendedora.

ENISA
Borja Cabezón. CEO de ENISA

«Nuestra financiación y certificación              
de startups contribuye al avance                      
del emprendimiento en España»
ENISA, como empresa pública, es la aliada 
perfecta para acompañar a quienes emprenden o 
quieren hacer crecer su proyecto. Hacemos 
balance con su nuevo CEO, Borja Cabezón

Jueves 11.07.24  
IDEAL24 ALHAMBRA VENTURE



s i estás pensando en empren-
der o quieres hacer crecer a 
tu empresa, en Dogma Lecó 

encontrarás las soluciones que me-
jor se adapten a tu proyecto de ne-
gocio. Este despacho de abogados 
y asesores tributarios, que actual-
mente se encuentra en el Ranking 
de Bufetes Andaluces por volumen 
de facturación, es referente en el 
sector del emprendimiento, y cuen-
ta con más de 20 trabajadores en 
plantilla.  

Dogma Lecó es un despacho clá-
sico fruto de la fusión de un despa-
cho histórico de Sevilla, donde se 
han ido incorporando los dos so-
cios actuales. «Empezamos en la 
industria del fútbol, asesorando 
sobre transacciones, asistiendo a 
los agentes en los traspasos de clu-
bes y jugadores», explica el socio 
y director de Derecho Mercantil y 
Deportivo, Ramón Valencia.  

Por aquel entonces, en 2001, 
«la mayoría se arruinaba cuando 
terminaba su carrera deportiva», 
así que el despacho abrió un área 
de gestión patrimonial, que hoy 
ya no está en funcionamiento. La 
intención era ayudarles a inver-
tir para que en el momento de su 
retirada pudieran «vivir de las 
rentas».  

Valencia cuenta que fue enton-
ces cuando Dogma Lecó se aden-
tró en el mundo de las start-up, 
«donde cualquier Power Point va-
lía 50 millones, no existía ni el 
concepto de pacto de socios…». 
Por proteger las inversiones de 
sus clientes, exigían asesorarles 
ellos mismos en aquellas opera-
ciones que realizaban como so-
cios en las nuevas compañías. Es 
decir, «solo trabajábamos con 
compañías en las que invertían 
nuestros clientes - apunta-. Has-

ta que nos empezaron a pedir ase-
soramiento para crecer mucha 
sotras empresas».  

Una solución para todo  
A día de hoy, Dogma Lecó lleva 
el área de asesoramiento jurídi-
co mercantil, tributario y econó-
mico-financiero, «los tres aspec-
tos en los que más asistencia ne-
cesitan estas empresas cuando 
van creciendo». La asistencia es 

muy personalizada y se centra 
especialmente en los contratos 
que deben configurarse con los 
distintos clientes y proveedores, 
las negociaciones con inverso-
res, la reestructuración de la 
compañía, el planteamiento fis-
cal y tributario o las entradas y 
salidas de los fundadores.  

Su objetivo, señala Valencia, es 
estar al lado de pequeños y gran-
des a lo largo de toda la vida de 

su negocio, incorporando valor 
a todas las decisiones del empre-
sario para aportar seguridad en 
su modelo y en las operaciones 
que lleve a cabo. En esta línea, 
ofrecen servicios de asesora-
miento fiscal y tributario, ade-
más de mercantil y M&A. Por otro 
lado, Dogma Lecó cuenta con un 
área económico-financiera en-
cargada de analizar la situación 
de la empresa, llevar su contabi-
lidad y presentar las cuentas 
anuales y libros oficiales en el 
Registro Mercantil, además de 
asegurarse del cumplimiento de 
sus obligaciones fiscales. Y, por 
si fuera poco, son expertos en 
Derecho Deportivo, una discipli-
na en continuo crecimiento que 
exige disponer de un grupo de 
profesionales actualizado y co-
nocedor de una materia con re-
gulación propia y específica. Tam-
bién en Derechos de Imagen, ga-
rantizando la protección de su 
marca tanto a nivel nacional como 
internacional.  

Estos expertos tienen una so-
lución para todo. ¡No lo pienses 
más y asesórate en Dogma Lecó!.

DOGMA LECÓ

Las soluciones que mejor se adapten a tu proyecto
Este despacho de abogados y asesores tributarios, 
que actualmente se encuentra en el Ranking de 
Bufetes Andaluces por volumen de facturación,    
es referente en el sector del emprendimiento 
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E n los últimos años las ne-
cesidades y preferencias 
de los consumidores han 

evolucionado a gran velocidad. 
El interés por el bienestar y la 
sostenibilidad han tomado mu-
cha más fuerza, a la par que el 
mundo digital y disfrutar de ex-
periencias, dos ámbitos opues-
tos pero complementarios entre 
sí, han ganado terreno. 

En este contexto, las empresas 
líderes han comprendido que de-
ben transformar sus negocios 
para seguir siendo un referente. 
Ese es el caso de Mahou San Mi-
guel. La compañía de bebidas, 
servicios y experiencias de capi-
tal familiar 100% español y líder 
del sector cervecero en nuestro 
país, considera que la clave de su 
futuro radica en su capacidad 
para adaptarse e, incluso, antici-
parse al entorno actual, siempre 
cambiante. Por ello, se transfor-
ma continuamente a través de la 
innovación para afrontar los nue-
vos retos del mercado y seguir 
desempeñando un rol activo en 
el desarrollo económico y social 
de nuestro país, impulsando tam-
bién a toda su cadena de valor. 

En su caso, la innovación va 
más allá del lanzamiento de nue-
vas cervezas. Mahou San Miguel 
aborda este ámbito una manera 
transversal, proyectándolo en el 
corto, medio y largo plazo, y lo ac-
tiva a través de tres ejes: la inno-
vación de producto y servicios, 
la innovación en economía cir-
cular y la innovación abierta. 

Esta última es la más disrup-
tiva de todas y de la que se sirve 
la compañía para retar su nego-

cio, explorando novedades y bus-
cando soluciones vanguardistas 
a través de la colaboración y la 
cocreación con start-ups. 

 
Para ello, Mahou San Miguel 

cuenta con BarLab Ventures, su 
plataforma de innovación abier-
ta, con la que articula su compro-
miso con el emprendimiento y la 
digitalización en el sector de Ali-
mentación y Bebidas. A través de 
retos a start-ups, busca desarro-
llar proyectos disruptivos que im-
pulsen su cadena de valor, con 
un enfoque en sostenibilidad e 
innovación tecnológica y fomen-
tando la colaboración entre em-
presas. La compañía no solo bus-
ca buenas ideas, sino propuestas 
diferenciales que cuenten detrás 
de ellos con un equipo entusias-
ta y apasionado por hacer cosas 
diferentes. 

Lanzada en 2016, a lo largo de 
los últimos ocho años BarLab 
Ventures ha recibido más de 450 
propuestas, de las cuales se han 
desarrollado 17 proyectos fina-
listas. Actualmente, su ecosiste-
ma incluye más de 310 start-ups 
activas, 41 socios estratégicos y 
28 mentores, trabajando en di-
versos proyectos innovadores. 

YouBrew 
Un ejemplo de este tipo de pro-
yectos es la innovación que 
Mahou San Miguel ha desarrolla-
do recientemente a través de Bar-
Lab Ventures: cervezas 100% per-
sonalizadas. La compañía de be-
bidas, servicios y experiencias 
ha lanzado de forma pionera You-
Brew ofreciendo una personali-

zación integral: desde la creación 
de la receta de la cerveza hasta 
el diseño de la etiqueta. 

Los consumidores pueden ju-
gar a ser sus propios maestros 
cerveceros, configurando tres 
parámetros clave: color, intensi-
dad de amargor y nivel de alco-
hol. Existen hasta 1.000 combi-
naciones posibles, asegurando 
así un amplio rango de opciones 
perfectas para las preferencias 
de cada persona y el momento 
de consumo. 

«En Mahou San Miguel la in-
novación es un pilar fundamen-
tal de nuestra estrategia para se-
guir transformando y liderando 
el sector bebidas. YouBrew es un 
ejemplo de cómo abordamos este 
ámbito, pensando de manera dis-
tinta para aportar mayor valor al 
consumidor y al sector en gene-
ral, a través de soluciones dife-

renciales y vanguardistas, apo-
yándonos en la tecnología y la 
cocreación con terceros», afir-
ma Guillermo Arrieta, subdirec-
tor general de Transformación 
de la compañía. 

YouBrew es el resultado de la 
colaboración entre BarLab Ven-
tures y NOBA Ventures, una agen-
cia de innovación enfocada en el 
diseño, validación y lanzamien-
to de nuevos modelos de nego-
cio. La compañía ha destinado 
más de 1,5 millones de euros de 
inversión a poner en marcha esta 
innovación, pensada para impul-
sar nuevos productos cervece-
ros y una experiencia novedosa 
en torno a la adquisición de esta 
bebida en España. 

Disponible ya en https://you-
brew.es/ está dirigido tanto a con-
sumidores finales que desean 
una experiencia cervecera úni-

ca y hecha a su medida, como a 
empresas, catering o cualquier 
otra entidad que quieran utili-
zar YouBrew para crear cerve-
zas exclusivas para eventos espe-
ciales. 

Mahou San Miguel lleva más 
de 130 años liderando el merca-
do, con marcas icónicas que for-
man parte de los mejores mo-
mentos del día a día de las per-
sonas, un equipo altamente com-
prometido, unos valores muy en-
raizados y una visión de futuro 
que han hecho posible una his-
toria llena de éxitos. 

El espíritu emprendedor e in-
novador está impreso en el ADN 
de la compañía desde su origen 
y es lo que le ha llevado a conver-
tirse en lo que es hoy. Pero tam-
bién es lo que le motiva a seguir 
yendo un paso más allá, evolucio-
nado sin perder su esenciales.

MAHOU SAN MIGUEL

La transformación en el centro de la estrategia
Mahou San Miguel cuenta con BarLab 
Ventures, su plataforma de innovación 
abierta, con la que articula su compromiso 
con el emprendimiento y la digitalización                  
en el sector de Alimentación y Bebidas

La compañía no solo busca 
buenas ideas, sino 
propuestas diferenciales 
que cuenten detrás de ellos 
con un equipo entusiasta y 
apasionado por hacer 
cosas diferentes

La compañía ha lanzado de 
forma pionera YouBrew 
ofreciendo una 
personalización integral: 
desde la creación de la 
receta de la cerveza hasta el 
diseño de la etiqueta
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D ayOne es la división de 
CaixaBank especializada 
en empresas tecnológi-

cas y sus inversores. Su objetivo 
es acompañar a todas las em-
presas de base tecnológica, de 
rápido desarrollo y ámbito de 
actuación global que realizan ac-
tividades de valor añadido y que 
financian el crecimiento en sus 
primeras etapas principalmen-
te con fondos propios. También 
dispone de servicios especiali-
zados para inversores que apo-
yan el crecimiento del ecosiste-
ma (Business Angels, Venture 
Capital y Corporates).  

Además, DayOne desarrolla una la-
bor de banca relacional con los dife-

rentes actores del ecosis-
tema, facilitando las re-
laciones, las sinergias, 
el conocimiento y la in-
novación mediante 
alianzas estratégicas. 

De esta manera, 
CaixaBank potencia su es-
trategia de ofrecer un mode-
lo de banca especializada por seg-
mentos, totalmente ajustada a las ne-
cesidades de cada perfil de cliente. 

Actualmente, DayOne cuenta con 
espacios físicos en Barcelona, Ma-
drid, Valencia, Zaragoza, Bilbao y 
Málaga y tiene gestores de nego-
cio en Murcia, Castilla y León, Ca-
narias, Sevilla, Galicia y Cataluña. 
El centro DayOne en Málaga se puso 
en marcha hace dos años para dar 
cobertura a las empresas andalu-
zas. Está ubicado en el Parque Tec-
nológico de Andalucía, en la ciu-
dad de Málaga, donde hay más de 
620 empresas instaladas, con una 
facturación anual de 2.000 millo-
nes y más de 20.000 empleados. 

Los centros DayOne es-
tán concebidos como 
hubs para el encuentro 
del talento y del capi-
tal. Su principal función 
es servir de punto de re-

unión entre los fundado-
res de empresas tecnoló-

gicas, los socios que les ayu-
den a hacer crecer su negocio y los 
inversores interesados en empre-
sas innovadoras con potencial de 
crecimiento.  

Premios EmprendeXXI 
Para contribuir al desarrollo de jóve-
nes empresas innovadoras con alto 
potencial de crecimiento, la entidad 
lanza cada año desde su creación en 
2007 los Premios EmprendeXXI. Es-
tos galardones se han convertido en 
un reconocimiento consolidado en el 
territorio y de referencia para start-
ups de España y Portugal. Además, 
cuenta con un programa de innovación 
abierta para apoyar a las start-ups 

denominado DayOne Open Innova-
tion Program. En esta línea, desde 
sus inicios, el programa ha invertido 
8,4 millones de euros en premios en 
metálico y en acciones de acompa-
ñamiento y visibilidad, que han be-
neficiado a casi 500 empresas. 

Como cada año, en esta edición 
se han entregado un total de 19 ga-
lardones a nivel territorial: 17 en Es-
paña (uno por cada autonomía) y 
2 en Portugal (zona norte-centro y 
Lisboa-sur e Islas) y, por otro lado, 
también se han premiado con 
12.000 euros a las 12 empresas 
que, independientemente del terri-
torio, ofrezcan las mejores solucio-
nes a algunos de los principales re-
tos del mañana.  

En concreto, en esta edición se 
han definido seis grandes retos con-
centrados en 12 desafíos centra-
dos en la preservación de los recur-
sos naturales y la agricultura sos-
tenible; el bienestar de los ciuda-
danos y la prevención de enferme-
dades; el desarrollo del talento hu-
mano; el crecimiento de ciudades 
sostenibles; la aplicación de la in-
novación y tecnología en los distin-
tos sectores, y la transformación de 
las experiencias de ocio. 

Asimismo, se han hecho entrega 
de dos accésits especiales en el 
ámbito de la sostenibilidad, a la em-
presa más sostenible según los cri-
terios ESG y a la innovación tecno-
lógica más disruptiva. Ambos accé-
sits están dotados con un premio 
en metálico de 9.000 euros. 

En Andalucía, este año la start-
up Tutrocito ha sido reconocida en 
los Premios EmprendeXXI como la 
empresa de base tecnológica más 
innovadora de la comunidad. Tutro-
cito, empresa que diseña y vende 
al cliente final mobiliario y materia-
les a medida, con un proceso de 
compra fácil y cómodo, digitalizan-
do el sector de artesanía tradicio-
nal, resultó seleccionado entre las 
92 candidaturas que se presenta-
ron a los galardones en Andalucía.

19 
galardones 
a nivel territorial

CAIXABANK
Esta entidad, a través de DayOne, Andalucía Emprende y ENISA han organizado  
la entrega territorial de estos galardones, que este año alcanzan su 16ª edición 

CaixaBank acompaña al ecosistema 
emprendedor andaluz a través de DayOne
DayOne desarrolla una labor de banca relacional con los diferentes actores del ecosistema, 
facilitando las relaciones, las sinergias, el conocimiento y la innovación mediante alianzas estratégicas

DayOne cuenta con 
espacios físicos en 
Barcelona, Madrid, 
Valencia, Zaragoza, 
Bilbao y Málaga

Resto de start-ups finalistas en Andalucía  
-BioMixing: tecnología para biorreactores que disminuye el tiempo de 
proceso y mejora la calidad de materiales para el tratamiento de cáncer, 
vacunas o medicamentos en general. 
-Cobiomic Bioscience: desarrollo de herramientas de medicina perso-
nalizada combinando biomarcadores sanguíneos y datos clínicos con 
inteligencia artificial. 
-Neuromindset: innovación en el ámbito de la educación a través de 
herramientas digitales que combinan la neurociencia y la IA para 
potenciar el desarrollo cognitivo y de la autoregulación de los niños.  
-STEMDO: plataforma B2B de Talento STEM as a service. Agrega de-
manda de talento STEM de grandes compañías y redirecciona a empre-
sas con talento estén donde estén. 
Todas estas empresas pueden ser los futuros referentes del ecosistema 
emprendedor en Andalucía.

Estos centros son punto de reunión entre los fundadores de empresas tecnológicas, los socios y los inversores.
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T ras varios años de conso-
lidación y crecimiento, la 
Comunidad de Madrid es 

hoy en día el primer hub nacio-
nal de startups en una multipli-
cidad de indicadores y uno de los 
principales hubs de startups en 
Europa, especialmente atractivo 
para el crecimiento y consolida-
ción de las empresas de otros lu-
gares del mundo. 

Al importante número de star-
tups, de rondas de inversión o 
de financiación semilla se suma 
la fortaleza y crecimiento de los 
numerosos fondos de capital 
riesgo con sede en Madrid, muy 
importantes para las startups de 
toda España. 

El potente sistema de univer-
sidades y escuelas de negocios 
madrileño explica en gran me-
dida que, por ejemplo, Madrid 

ocupe la 1ª posición en España 
y la 4ª en número de oficinas 
abiertas por startups de otros lu-
gares de Europa. No cabe duda 
de que la formación es clave para 
la creación de un ecosistema de 
startups valioso y para la atrac-
ción de talento. 

A ello se suma la destacada 
posición de la Comunidad de Ma-
drid en los rankings internacio-
nales de calidad de vida y capi-
tal humano. 

Para que las empresas pue-
dan afrontar importantes retos 
de futuro es fundamental la dis-
ponibilidad de talento en cam-
pos como la ingeniería (3ª posi-
ción europea), el desarrollo de 
aplicaciones (3ª) u otras capaci-
dades para la transformación di-
gital como la IA o la ciencia de 
datos (4ª). Madrid ocupa tam-

bién el quinto lugar en cuanto a 
número de estudiantes extran-
jeros, solo por detrás de Londres, 
Viena, París y Berlín y, según Eu-
rostat, cuenta con la segunda 

mayor reserva de personas con 
estudios superiores y/o emplea-
das en ciencia y tecnología, tras 
París. 

La Comunidad de Madrid, 
consciente del papel cada vez 
más importante del emprendi-
miento innovador en nuestra so-
ciedad, viene reforzando sus ayu-
das para el desarrollo de star-
tups innovadoras y sus progra-
mas de apoyo con modelos que 
favorecen la colaboración entre 
los agentes de innovación y la 
colaboración entre startups, 
grandes empresas y Adminis-
traciones Públicas, como los 
clústeres de innovación tecno-
lógica y talento, entidades de en-
lace, encuentros sectoriales de 
innovadores, acciones de acer-
camiento de las startups a las 
Administraciones Locales, Jor-
nadas Interuniversitarias de Em-
prendimiento e Innovación, pro-
gramas para la digitalización de 
las PYMEs con el apoyo de star-
tups, etc. 

Por otro lado, el modelo des-
centralizado de apoyo al empren-
dimiento de la Fundación ma-

dri+d es una referencia interna-
cional que permite facilitar in-
cubación de startups a través de 
la colaboración entre los Par-
ques Científicos y Tecnológicos, 
grandes empresas, hospitales e 
instituciones de investigación, 
además de complementar con 
sus redes las capacidades de 
mentoring e inversión de las uni-
versidades e instituciones de in-
vestigación, origen del mayor 
número de startups deeptech. 

Todo lo anterior ha venido re-
forzado, en un marco de estabi-
lidad política y económica, con 
una política amigable para los 
negocios en términos de impues-
tos y otras medidas que refuer-
zan las acciones nacionales de 
impulso al ecosistema nacional 
de startups.

MADRID+D

Impulso decidido al ecosistema de startups
La Comunidad de Madrid es hoy en día el 
primer hub nacional de startups en una 
multiplicidad de indicadores y uno de los 
principales hubs de startups en Europa

Marina Villegas, directora general 
de Investigación e Innovación 
Tecnológica

Al importante número   
de startups, se suma la 
fortaleza y crecimiento  
de los numerosos fondos 
de capital riesgo con         
sede en Madrid
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C ajamar Innova es una ace-
leradora de startups es-
pecializada en tecnolo-

gías del agua, integrada en uno 
de los mayores ecosistemas 
agroalimentarios a nivel europeo 
e internacional. Su misión es cap-
tar talento y apoyar a emprende-
dores en el desarrollo de innova-
ciones tecnológicas y planes de 
negocio viables, con el apoyo de 
expertos en negocio y economía 
agroalimentaria de Grupo Caja-
mar y sus socios estratégicos. Este 
ecosistema incluye mentores de 
primer nivel y especialistas en 
agronomía de dos centros expe-
rimentales en Almería y Valen-
cia, y ofrece un entorno altamen-
te especializado y avanzado para 
el testeo, la validación y el desa-
rrollo de nuevas tecnologías. 

Como una de las 23 iniciativas 
de la Red de Incubadoras de Alta 
Tecnología para el Fomento de la 
Innovación y Transferencia de 
Tecnología, promovida por Fun-
dación Incyde y los Fondos Eu-
ropeos, Cajamar Innova ha tute-
lado desde 2021 a 62 proyectos 
emprendedores, tanto naciona-
les como internacionales, centra-
dos en la gestión eficiente del rie-
go, la digitalización de procesos 
productivos y el tratamiento y 

reutilización de aguas residua-
les. El apoyo de Cajamar Innova 
ha sido clave para que muchos 
de estos emprendedores y em-
presas emergentes implementen 
soluciones innovadoras con un 
impacto significativo en el sec-
tor agroalimentario. 

El ‘agrotech’  
La pertenencia a un ecosistema 
global de innovación agroalimen-
taria permite a Cajamar Innova 
ofrecer acceso a tecnologías de 
vanguardia y conocimientos es-
pecializados, fomentando una 
cultura de colaboración e inter-
cambio de ideas esencial para la 
innovación continua. Con esta 
experiencia acumulada, en junio 
de 2024 se ha lanzado la prime-
ra convocatoria de Cajamar In-
nova Agrotech, una nueva etapa 
en los programas de impulso em-
presarial de Grupo Cajamar. 

Esta nueva convocatoria se cen-
tra en mejorar la eficiencia, pro-
ductividad y rentabilidad en el 
sector agroalimentario, ofrecien-
do acompañamiento, formación 
y la puesta en marcha de pilotos 
para proyectos de base tecnoló-
gica. Además, responde a la de-
manda global mediante nuevas 
estrategias agronómicas, indus-
triales y comerciales.  

Cajamar Innova Agrotech fo-
menta el uso de herramientas di-
gitales y propuestas innovado-
ras, como tecnologías avanzadas 
para la gestión del agua y siste-
mas de riego inteligentes, pro-
moviendo prácticas sostenibles 
y responsables para reducir el 

impacto ambiental del sector. 
Para los proyectos de digitaliza-
ción y automatización, se enmar-
ca en el proyecto “Andalucía Agro-
tech European Digital Innovation 
Hub (Agrotech EDIH)”, cofinan-
ciado por la UE a través del Pro-
grama Europa Digital (Call DIGI-
TAL-2021-EDIH-01) y la Conse-
jería de Agricultura, Pesca, Agua 
y Desarrollo Rural de la Junta de 
Andalucía mediante el programa 
Operativo FEDER. 

Mejor proyecto  
En reconocimiento a su labor, Ca-
jamar Innova fue galardonada en 
el Evento de Comunicación de los 
Fondos Europeos en España, ga-
nando en la categoría ‘Europa Se 
Siente Competitiva’ y recibiendo 
el reconocimiento ‘Estrela de 
Ouro’ al mejor proyecto español 
cofinanciado con fondos euro-
peos. Estos premios reflejan el 
impacto positivo y la relevancia 
de Cajamar Innova en la innova-
ción tecnológica y el desarrollo 
sostenible. 

Iniciativas como Cajamar Inno-
va y Cajamar Innova Agrotech son 
cruciales en el contexto actual, 
donde la sostenibilidad y la ges-

tión eficiente de recursos son vita-
les. Las tecnologías del agua y la 
innovación en el sector agroali-
mentario son esenciales para en-
frentar desafíos globales como el 
cambio climático, la escasez de 
agua y la seguridad alimentaria. 
Los programas promovidos por 
Cajamar no solo contribuyen al 
avance tecnológico, sino que tam-
bién fomentan un desarrollo eco-
nómico sostenible, beneficiando 
a comunidades locales y globales. 

Cajamar Innova se ha consoli-
dado como un referente en la ace-
leración de startups tecnológicas 
en agua y agricultura. Su integra-
ción en un ecosistema agroali-
mentario de primer nivel y su en-
foque en la innovación y sosteni-
bilidad la posicionan como clave 
para el futuro del sector, ofrecien-
do un acompañamiento integral y 
personalizado para el diseño de 
planes de negocio y el desarrollo 
de innovaciones tecnológicas. Los 
participantes cuentan con el apo-
yo del ecosistema de innovación 
de Cajamar, conectándose con so-
cios estratégicos de universida-
des, centros tecnológicos y em-
presas de referencia globales. Ade-
más, tienen la posibilidad de rea-

lizar ensayos piloto y test de va-
lidación en los centros experi-
mentales de Almería y Valencia, 
especializados en agricultura in-
tensiva mediterránea, y utilizar 
sus instalaciones de trabajo y la-
boratorio. 

Con Cajamar Innova Agrotech, 
continúa avanzando en su misión 
de transformar el sector median-
te tecnologías disruptivas y solu-
ciones innovadoras, contribuyen-
do a un mundo más sostenible y 
eficiente.

CAJAMAR INNOVA
Ricardo García Lorenzo, director de Cajamar Innova 
 

Impulsando juntos la tecnología del futuro  
Cajamar Innova se ha consolidado como un 
referente en la aceleración de startups tecnológicas 
en agua y agricultura. Ofrece un acompañamiento 
integral y personalizado para el diseño de planes de 
negocio y el desarrollo de innovaciones tecnológicas

Cajamar Innova ofrece 
acceso a tecnologías de 
vanguardia y 
conocimientos 
especializados

Socios 
estratégicos 
Para alcanzar todos estos 
objetivos, Cajamar Innova 
Agrotech ha cerrado alianzas 
estratégicas con multinaciona-
les como Acciona, Agbar, 
Exolum, GS Inima y Tedagua, y 
líderes del sector agroalimen-
tario como Anecoop, Bodegas 
Familiares Matarromera, 
Covap, Dcoop, Ritec, Trops, 
Única y Vicasol. Además de 
agentes públicos como CDTI 
(Centro para el Desarrollo 
Tecnológico y la Innovación), 
Enisa (Empresa Nacional de 
Innovación), Junta de Andalu-
cía y Fundación INCYDE, y 
centros tecnológicos como 
APTE (Asociación de Parques 
Científicos y Tecnológicos de 
España), CSIC (Centro Supe-
rior de Investigaciones Cientí-
ficas) y CNTA (Centro Nacional 
de Tecnología y Seguridad 
Alimentaria). Estas alianzas 
aportan experiencia y capaci-
dad para diseñar soluciones 
aplicadas a la cadena de valor. 
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B añada por el Mar Medite-
rráneo y el Océano Atlán-
tico, en la costa sur del es-

trecho de Gibraltar, se encuentra 
la Ciudad Autónoma de Ceuta con 
un clima inigualable y una posi-
ción geográfica privilegiada. La 
Ciudad, que cuenta con poco más 
de 80.000 habitantes, se ha con-
vertido en un imán para empren-
dedores, gracias a su apuesta por 
la innovación y la tecnología. 

Ceuta lleva varios años apos-
tando por desarrollar un ecosis-
tema dinámico y estable para las 
startups e inversores, en el que 
tengan seguridad física y jurídi-
ca. Su estrategia de innovación y 
digitalización la han vuelto a co-
locar en la posición geoestraté-
gica que, en realidad, lleva ocu-
pando desde los tiempos mitoló-
gicos de griegos y fenicios 

No solo su ubicación es clave, 
sino que, además, se posiciona 
como una de las zonas con mejor 
fiscalidad dentro de la Unión Eu-
ropea, lo que le permite generar 
grandes oportunidades en su te-
rritorio.  

Esta apuesta por la innovación 
y el emprendimiento de Ceuta, se 
materializan en iniciativas como 
Ceuta Open Future, promovida 
por la Ciudad Autónoma de Ceu-
ta a través de Procesa en colabo-
ración con Telefónica. 

Al juego online le están siguien-
do otros nichos del sector tecno-
lógico liderados por el próximo 
primer data center. El proyecto 
que se encuentra en construcción, 
es pionero: plenamente azul y ver-
de, además de tecnológico. Su 
creación está ya acompañada de 
una planta fotovoltaica que se pue-
de contemplar en la explanada de 
embarque del Puerto de Ceuta. A 
ella se sumará una planta para ge-

nerar hidrógeno verde, en una 
apuesta decidida por la movilidad 
en el Estrecho. 

Para garantizar y afianzar el de-
nominado ecosistema tecnológi-
co, se está construyendo la cone-
xión mediante cable submarino 
a la red eléctrica peninsular. 221 
millones de euros de inversión 
que estará operativo apenas dos 
años, al que acompañan cuatro 
cables de fibra óptica de que dis-
pone la ciudad que junto con el 
despliegue de la conexión 5G ha-
cen de Ceuta una de las ciudades 
mejor conectadas de Europa. 

Verde, azul e inteligente, así se 
está construyendo ya hoy la Ceuta 
del futuro, no como lema sino como 
realidad. Un mar de oportunida-
des en el que se cuenta además con 
ventajas fiscales, a las que acom-
paña el funcionamiento de facto 
de una maquinaria bien engrasada 
en la que están colaborando de for-
ma muy eficaz todas las adminis-
traciones y organismos. Esa es una 
de las frases más recurrentes cuan-
do se visita nuestra ciudad con el 
objetivo de encontrar oportunida-
des de inversión: se destaca la co-
nexión de las ideas, la estrategia 
bien definida y los objetivos claros 
de todos los actores políticos, eco-
nómicos y sociales. 

Medidas fiscales  
La Ciudad Autónoma de Ceuta tie-
ne un régimen de bonificaciones 
dentro del sistema tributario espa-
ñol y una imposición indirecta sin-
gular, de bajos tipos de gravamen 
que se materializa en el impuesto 
indirecto sobre la producción, ser-
vicios e importaciones y sus gra-
vámenes complementarios.  

Además, tiene un marco norma-
tivo muy favorable compensado 
por un sistema de Reglas de Ori-

gen que sirve de conexión con mer-
cados comunitarios, con el fin de 
eliminar la desventaja geográfica. 

Impuesto sobre Sociedades 
Todas las entidades establecidas 
en Ceuta disfrutan de una favora-
ble reducción que se materializa 
en una bonificación del 50% de la 
cuota íntegra del impuesto sobre 
Sociedades. Es decir, se reduce a 
la mitad la cantidad que tengan 
que pagar sobre sus ganancias en 
dicho impuesto. 

Estas bonificaciones que se en-
cuentran con la permanente de-
manda de actualización y mejo-
ra, han encontrado su compatibi-
lidad con la nueva con la nueva 
ley de start up, planteando un es-
cenario interesante no sólo para 
la implantación de start ups, sino 
para los clubes de inversores que 
quieran tener su sede en Ceuta 
(en estos momentos la ciudad se 
encuentra a la espera de una res-
puesta vinculante de la DGT que 
otorgue seguridad jurídica total a 
las actuaciones de estos clubs de 
inversores).  

Importación 
Al estar fuera del ámbito de apli-
cación del Impuesto sobre el Va-
lor Añadido (IVA), Ceuta ofrece un 
régimen fiscal particular. El tipo 
general del Impuesto sobre la Pro-
ducción, los Servicios y la Impor-
tación (IPSI) es del 4%. Sin embar-
go, se ha establecido un tipo su-

perreducido del 0,5% para servi-
cios de publicidad, atención al 
cliente y servicios prestados por 
vía electrónica. 

Incentivos fiscales IRPF 
Los contribuyentes residentes en 
Ceuta pueden aplicar la deducción 
del 60% a las rentas obtenidas en 
la Ciudad y ampliar el ámbito de 
aplicación de este incentivo a las 
rentas obtenidas fuera de Ceuta si 
el periodo de residencia es supe-
rior a 3 años y, al menos, una ter-
cera parte de su patrimonio neto 
se sitúa en la Ciudad. 

Bonificación al Patrimonio 
Si los bienes o derechos de conte-
nido económico computados es-
tuvieran situados o debieran ejer-

citarse o cumplirse en Ceuta y sus 
dependencias, se bonificará en el 
75% de la parte que proporcional-
mente corresponda a los mencio-
nados bienes o derechos. 

Para ayudar a la comprensión de 
todo este entramado fiscal, el Go-
bierno de Ceuta pone a disposición 
de los inversores un servicio de ase-
soramiento fiscal que cuenta con 
los mejores especialistas, y que per-
mite realizar una primera foto veraz 
de las posibilidades, condiciones y 
características de cada una de las 
figuras impositivas apuntadas. 
Asesoramiento que además sir-
ve para solicitar modificaciones 
del Régimen actual principalmen-
te basadas en la adaptación a las 
nuevas figuras económicas en un 
mundo globalizado.

Ceuta, capital de inversión
Ceuta lleva varios años apostando por 
desarrollar un ecosistema dinámico y estable 
para las startups e inversores, en el que tengan 
seguridad física y jurídica

CEUTA OPEN FUTURE

Ceuta representada en la XI edición de 
Alhambra Venture  

Por todo lo anterior, Ceuta es uno de los destinos ideales para 
las startups y emprendedores.  Así lo demuestran los numero-
sos proyectos que se han incorporado a lo largo de estos cuatro 
años en el programa de aceleración de Ceuta Open Future. De 
estos, seis startups estarán en la XI edición de Alhambra Ventu-
re, el mayor evento de emprendimiento del sur de España, re-
presentando a Ceuta. Podrán conocerse en el stand de la Ciu-
dad los proyectos de Vellolar, Clouthy, Lenora, Kikoto, Snailstep 
y Medhionine, siendo estas dos últimas además las que llevarán 
a cabo un pitch para presentar sus soluciones ante más de 300 
inversores.
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U na startup es una empresa 
de nueva creación con un 
gran potencial de crecimien-

to, debido en parte a que comercia-
liza sus productos o servicios a tra-
vés de las tecnologías de la infor-
mación y de la comunicación. Ade-
más, son empresas que cuentan con 
ideas tecnológicas innovadoras. Es 
ahí donde reside gran parte de su 
valor, por lo que deben ser conscien-
tes de sus activos intangibles y co-
nocer las ventajas de proteger su 
propiedad industrial e intelectual. 

La Oficina Española de Patentes 
y Marcas, O.A. (OEPM) es el Orga-
nismo Autónomo de la Administra-
ción General del Estado que otorga 
protección jurídica a las diversas 
modalidades de propiedad indus-
trial, en particular las patentes y 
modelos de utilidad (invenciones); 
las marcas y nombres comerciales 

(signos distintivos); los diseños in-
dustriales (creaciones de forma) y 
los títulos de protección de las to-
pografías de productos semicon-
ductores.  

Únicamente mediante el regis-
tro de la propiedad industrial se 
puede otorgar un derecho exclusi-
vo sobre creaciones inmateriales, 
esenciales para el crecimiento de 
las empresas, su posicionamiento 
en el mercado y su desarrollo a ni-
vel internacional. Y es que, en un 
mundo empresarial cada vez más 
competitivo, tener una estrategia 
empresarial que incluya la gestión 
adecuada de los derechos de pro-
piedad industrial e intelectual re-
sulta vital, no solo para la protec-
ción del esfuerzo inventivo e inno-
vador, sino también para lograr be-
neficios económicos y competiti-
vos a medio o largo plazo. 

Las startups, junto con las 
pymes, son clave en la economía 
española por el alto porcentaje que 
representan en nuestro tejido em-
presarial y por el empleo y desa-
rrollo tecnológico que generan. Sin 
embargo, estas empresas suelen 
carecer del capital necesario para 
poder competir al mismo nivel que 

las grandes corporaciones. Pero 
gracias a la propiedad industrial, 
pueden alcanzar ventaja competi-
tiva en el mercado. 

La diferenciación en el merca-
do, la fuente de ingresos adicio-
nales que pueden obtener las star-
tups a través de licencias y cesio-
nes de sus registros y la protec-

ción legal contra la competencia 
desleal son algunas de las venta-
jas de registrar sus activos intan-
gibles. 

Asimismo, a la hora de buscar 
financiación, estos bienes inma-
teriales juegan un papel relevan-
te, ya que los inversores valoran 
la propiedad industrial e intelec-
tual como herramientas esencia-
les con la que lograr conseguir 
inversiones y acuerdos comer-
ciales. 

El emprendimiento corporati-
vo conocido como Corporate ven-
turing conecta emprendedores y 
startups en un nuevo modelo de 
búsqueda de innovación y talento. 
Cada vez hay más grandes empre-
sas que apuestan por esta activi-
dad que no solo se basa en la fi-
nanciación para obtener una ren-
tabilidad inherente, sino que tam-
bién explora nuevos modelos de 
negocio y nuevas herramientas de 
innovación y tecnología, conside-
rando la adquisición del conoci-
miento y el know-how, la propiedad 
industrial e intelectual. Se trata, 
en definitiva, de una nueva forma 
de acceso a la innovación.

OEPM

La propiedad industrial y el corporate venture
La Oficina Española de Patentes y Marcas, 
O.A. (OEPM) es el Organismo Autónomo de la 
Administración General del Estado que otorga 
protección jurídica a las diversas modalidades 
de propiedad industrial

E l impacto de los fondos Next 
Generation está calando a di-
ferentes niveles en el tejido 

empresarial español y con Acelera 
Startups le llega el turno a las star-
tups. Este programa subvenciona un 
Plan de Aceleración a lo largo de 5 
meses con una aceleradora especia-
lizada en potenciar los negocios de 
empresas emergentes para que al-
cancen los mejores resultados en 
tiempo récord. Los beneficiarios pue-
den escoger una aceleradora entre 
las 50 colaboradoras del programa y 
beneficiarse de un programa de ace-
leración personalizado con otras em-
presas de su comunidad autónoma 
o de su sector a nivel nacional. Im-
pact Hub, Wayra, PWC & BIC Euro-
nova son las entidades que están ace-
lerando a Startups de Andalucía y 

cuentan con homólogas en cada Co-
munidad Autónoma.  

El programa incluye 50 horas de 
talleres grupales con formación a 
medida para la realidad de la star-
tup y sector, 40 horas de mentori-
zación individual enfocada a im-
pulsar el crecimiento del negocio 
y actividades de networking con el 
tejido empresarial regional o sec-
torial. Existen dos modalidades de 
programa: regional y sectorial. En 
la modalidad regional, la acelera-
dora reúne a startups y emprende-
dores de su comunidad autónoma 
en un programa multisectorial. En 
la modalidad sectorial, la acelera-
dora diseña un programa específi-
co para negocios de un sector con-
creto de los diez marcados por la 
Estrategia España Nación Empren-

dedora: industria, industrias cul-
turales, musicales o audiovisua-
les, movilidad, salud, construcción 
y materiales, energía y transición 
ecológica, banca y finanzas, digi-
tal y telecomunicaciones, agroali-
mentación y biotecnología.  

Acelera Startups se propone 
acercar esta oportunidad a 6.100 
startups y emprendedores inno-
vadores de todo el territorio na-
cional. Los requisitos de participa-
ción son sencillos: el negocio debe 
estar legalmente constituido y con-
tar con su domicilio fiscal o algún 
centro de trabajo en España o en 
la comunidad autónoma en la que 
solicita la ayuda. La financiación 
del programa toma la forma de ayu-
das en especie que se otorgan en 
concurrencia no competitiva has-

ta que se agote el crédito presu-
puestario. La información comple-
ta sobre el programa y el proceso 
de solicitud se encuentra en 
www.eoi.es/es/acelerastartups. 

El Ministerio de Industria y Tu-
rismo impulsa este programa en 
su desarrollo del Plan de Recupe-
ración, Transformación y Resilien-
cia del Gobierno de España con fi-

nanciación de NextGenerationEU. 
La Escuela de Organización Indus-
trial (EOI), escuela de negocios pú-
blica vinculada a este Ministerio, 
es la entidad responsable de eje-
cutarlo junto con numerosos pro-
gramas dirigidos a pymes y em-
prendedores recogidos en la pági-
na web www.eoi.es/es/nextgene-
ration. 

EOI

Acelera Startups: impulsa a startups y 
emprendedores y tiene convocatoria abierta
Este programa subvenciona un Plan de Aceleración a lo largo de 5 meses 
con una aceleradora especializada en potenciar los negocios de empresas 
emergentes para que alcancen los mejores resultados en tiempo récord
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GRANADA 
R.I.  La XI Edición de Alhambra Ven-
ture se celebrará en el Museo Me-
moria de Andalucía en Granada del 
11 al 12 de julio de 2024. Uno de 
los eventos más esperados de este 
encuentro es la mesa redonda ti-
tulada ‘Inversión de Impacto’, que 
se centrará en las inversiones ESG 
(Environmental, Social and Gover-
nance). Este panel reunirá a des-
tacados líderes en el ámbito de la 
inversión sostenible, quienes com-
partirán sus perspectivas y expe-
riencias sobre cómo las inversio-
nes pueden generar beneficios so-
ciales y ambientales, además de 
rendimientos financieros. 

La ‘Inversión de Impacto’ se ha 
convertido en una estrategia funda-
mental para aquellos inversores que 
buscan no solo retornos económi-
cos, sino también un impacto po-
sitivo en el mundo. Esta forma de 
inversión considera criterios am-
bientales, sociales y de gobernan-
za en el proceso de toma de deci-
siones, promoviendo prácticas que 
contribuyen a la sostenibilidad y la 
responsabilidad empresarial. Las in-
versiones ESG abarcan desde la ges-
tión de recursos naturales y la re-
ducción de emisiones de carbono, 
hasta la promoción de derechos hu-
manos y la equidad social, y la im-
plementación de prácticas empre-
sariales éticas y transparentes. 

La mesa redonda será moderada 
por Pablo Garrido, Director de Inno-
vación y Proyectos en EIT Urban Mo-
bility. Con una sólida trayectoria en 
la promoción de la movilidad urba-
na sostenible, Garrido ha trabajado 
en la implementación de proyectos 
que mejoran la calidad de vida en las 
ciudades a través de soluciones de 
transporte eficientes y ecológicas. 
Su experiencia y conocimiento en el 
ámbito de la sostenibilidad urbana 
lo convierten en el moderador ideal 
para guiar esta discusión sobre in-
versiones de impacto. 

Entre los ponentes destaca Timo 
Buetefisch, cofundador y CEO de 
Cooltra, una empresa que ha revo-
lucionado la movilidad urbana con 
su oferta de motocicletas eléctri-
cas. Bajo el liderazgo de Buetefisch, 
Cooltra no solo ha facilitado el ac-
ceso a una movilidad más limpia y 
accesible, sino que también ha con-
tribuido significativamente a la re-
ducción de la huella de carbono en 
las ciudades europeas. 

José Nistal, CEO y CIO de Zubi 
Capital, aportará su visión desde la 
perspectiva de una firma de inver-
sión dedicada a proyectos con im-
pacto social y ambiental positivo. 
Nistal ha liderado numerosas ini-
ciativas que buscan crear valor a 
largo plazo, financiando proyectos 
sostenibles que combinan rendi-
mientos financieros con beneficios 

tangibles para la sociedad y el me-
dio ambiente. 

Borja Pérez Arauna, presidente 
de Tresmares Capital, tiene una vas-
ta experiencia en el sector financie-
ro. Su enfoque en Tresmares Ca-
pital ha sido invertir en empresas 
que no solo buscan retornos eco-
nómicos, sino que también están 
comprometidas con prácticas sos-
tenibles y responsables. Su par-
ticipación en la mesa redonda ofre-
cerá una perspectiva sobre cómo 
las prácticas de gobernanza sóli-
da pueden contribuir al éxito a lar-
go plazo de las empresas. 

Ismael Guerrero, CEO de Recu-
rrent Energy y vicepresidente de Ca-
nadian Solar, traerá su experien-
cia de más de dos décadas en la in-
dustria de la energía renovable. Gue-
rrero ha liderado proyectos de ener-
gía solar a gran escala, impulsando 
iniciativas que no solo generan ener-
gía limpia, sino que también contri-
buyen significativamente a la re-
ducción de emisiones de carbono 
a nivel global. 

Empresas tecnológicas 
Esta mesa redonda reunirá a figu-
ras destacadas como Paco Ávila, 
fundador del Instituto MEDAC, quien 
actuará como moderador, acompa-
ñado por Sonia Fernández de Kibo 
Ventures, Jaime Gil-Delgado de 
Swanlab, Javier Ulecia de Bullnet 

Capital y Felix Ruiz, cofundador y 
CEO de Playtomic. La discusión pro-
mete ser una fuente de insights va-
liosos sobre el panorama tecnoló-
gico y las oportunidades de inver-
sión en este ámbito. 

Invertir en tecnología ofrece múl-
tiples beneficios tanto para inver-
sores como para la sociedad en ge-
neral. La innovación tecnológica no 
solo impulsa la eficiencia y la pro-
ductividad, sino que también abre 
nuevas oportunidades de negocio 
y mercado. Las empresas tecnoló-
gicas suelen tener un alto potencial 
de crecimiento debido a la constan-
te demanda de soluciones innova-
doras y a la rápida evolución del sec-
tor. Además, la tecnología juega un 
papel crucial en la resolución de 
problemas globales, desde el cam-
bio climático hasta la mejora de la 
salud y la educación. 

El crecimiento exponencial de 
sectores como el Internet de las Co-
sas (IoT), la inteligencia artificial 
(IA) y las energías renovables sub-
raya la necesidad de capital para 
desarrollar y escalar estas tecnolo-
gías. Inversiones en estos campos 
no solo son lucrativas, sino que tam-
bién contribuyen a un futuro más 
sostenible y eficiente. La capacidad 
de las empresas tecnológicas para 
adaptarse y evolucionar con las de-
mandas del mercado las hace in-
versiones atractivas para los capi-

talistas de riesgo que buscan retor-
nos significativos a largo plazo. 

Además, las tecnologías emer-
gentes pueden ofrecer soluciones 
a desafíos económicos y sociales 
complejos. Por ejemplo, las inno-
vaciones en inteligencia artificial y 
automatización tienen el potencial 
de revolucionar industrias comple-
tas, mejorando la eficiencia opera-
tiva y reduciendo los costos. Las 
tecnologías verdes y de energías re-
novables no solo son esenciales 
para combatir el cambio climáti-
co, sino que también representan 
un mercado en expansión con opor-
tunidades significativas de inver-
sión. 

Futuro 
La XI Edición de Alhambra Ven-
ture no solo es una plataforma para 
la interacción entre startups y po-
tenciales inversores, sino también 
un punto de encuentro para dis-
cutir y definir el futuro de la tecno-
logía. La mesa redonda sobre em-
presas tecnológicas promete ser un 
espacio de intercambio de ideas in-
novadoras y estrategias de inver-
sión, subrayando la relevancia de 
la tecnología como motor de creci-
miento y desarrollo económico. 

Con participantes de renombre y 
una audiencia compuesta por em-
prendedores, inversores y expertos 

del sector, este evento será una 
oportunidad única para explorar las 
tendencias actuales y futuras de la 
tecnología, y para considerar las di-
versas formas en las que las in-
versiones pueden impulsar la inno-
vación y la competitividad en el mer-
cado global. 

La mesa redonda también ser-
virá como plataforma para desta-
car las startups tecnológicas emer-
gentes que participan en Alham-
bra Venture 2024. Entre estas em-
presas se encuentran FOSSA Sys-
tems, que lidera en el espacio con 
su constelación de satélites de IoT 
industrial; CloneByMe, que permi-
te la creación de asistentes de IA 
generativa personalizados; y Sta-
ria Technologies, que desarrolla 
soluciones de iluminación solar in-
teligentes. 

En resumen, la mesa redonda de 
empresas tecnológicas en Alham-
bra Venture 2024 no solo destaca-
rá la importancia de invertir en tec-
nología, sino que también propor-
cionará una plataforma para el in-
tercambio de conocimientos y la 
creación de conexiones valiosas, 
promoviendo así un ecosistema de 
innovación y crecimiento sosteni-
do. Este evento promete ser un ca-
talizador para nuevas inversiones 
y colaboraciones que impulsarán 
el avance tecnológico en España 
y más allá.

UNDÉCIMA EDICIÓN. Este evento promete ser un catalizador para nuevas inversiones y colaboraciones que impulsarán el avance 
tecnológico en España

La inversión de impacto y las empresas 
tecnológicas a debate en Alhambra Venture 2024
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E n la undécima edición de 
Alhambra Venture, que se 
celebrará los días 11 y 12 

de julio en el Museo Memoria de 
Andalucía, Helena Díez-Fuentes, 
una figura carismática y multi-
facética, será la presentadora del 
evento más relevante para star-
tups en el sur de España. Su tra-
yectoria profesional y personal 
la convierten en la persona ideal 
para guiar a las startups finalis-
tas y mantener la energía del 
evento en su punto máximo. 

Pasión por la comunicación 
Desde temprana edad, Helena 
mostró un deseo por el arte, pero 
su camino la llevó a licenciarse 
en Derecho y trabajar en un pres-

tigioso despacho de abogados en 
Bruselas. No obstante, su pasión 
por los viajes y la comunicación 
la impulsó a convertirse en pe-
riodista internacional, reportan-
do desde más de 10 países como 
México, Colombia, Angola, Rusia, 
Taiwán y Líbano. Durante estos 
años, tuvo la oportunidad de en-
trevistar a personalidades de la 
talla de Hillary Clinton y George 
Soros. 

Emprendedora 
Helena no solo es una periodis-
ta consumada, sino también una 
emprendedora. Fundó Media 
Minds, una editorial de libros cor-
porativos, y dos startups tecno-
lógicas: ‘Touch of Classic’ y ‘Bridge 

Bandit’. Su habilidad para pre-
sentar sus ideas ante inversores 
y su carisma natural la llevaron 
a ser solicitada por grandes em-
presas como Telefónica, Google, 
Grupo Santander y eventos como 
South Summit, para moderar y 
dinamizar sus eventos. 

‘Events’ Energizer’  
Con una energía inagotable y una 
facilidad innata para romper el 
hielo, Helena Díaz Fuentes se ha 
ganado el apodo de ‘Events’ Ener-
gizer’. Su dominio del inglés, fran-

cés y español, junto con su capa-
cidad para improvisar con sen-
tido del humor, garantizan que 
cada evento que modera sea úni-
co y exitoso. En Alhambra Ven-
ture, su papel será crucial para 
mantener una comunicación flui-
da entre los ponentes y el públi-
co, asegurando que el evento no 
solo informe, sino que también 
inspire a todos los asistentes. 

Innovación y emprendimiento 
Alhambra Venture 2024 prome-
te ser un evento destacado en el 

ecosistema emprendedor anda-
luz. Con la participación de star-
tups innovadoras en sectores 
como la salud, la tecnología, la 
agricultura y la inteligencia arti-
ficial, el evento ofrecerá una pla-
taforma única para que las star-
tups presenten sus soluciones 
disruptivas ante un panel de in-
versores y expertos del sector. 
Helena, con su vasta experiencia 
y habilidades de presentación, 
jugará un papel fundamental en 
el éxito de esta edición.

HELENA DE FUENTES
Presentadora

La energía detrás de Alhambra Venture 2024

Su trayectoria profesional y personal la 
convierten en la persona ideal para guiar a las 
startups finalistas y mantener la energía del 
evento en su punto máximo

Helena de Fuentes en la edición del año pasado.  I.C.

Su dominio de idiomas y 
su capacidad para 
improvisar con sentido  
del humor, garantizan que 
cada evento que modera 
sea único y exitoso

Helena es una periodista 
consumada y una 
emprendedora. Fundó 
Media Minds, una editorial 
de libros corporativos, y 
dos startups tecnológica
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R.I.  UbitelCare, una innovadora star-
tup especializada en la monitoriza-
ción remota de patologías cardiacas, 
se destaca en la XI Edición de Al-
hambra Venture, que se celebra en el 
Museo Memoria de Andalucía entre 
el 10 y 12 de julio. La empresa ha 
capturado la atención del jurado de 
expertos del evento por su enfoque 
revolucionario en la salud digital, es-
pecialmente en el manejo de la in-
suficiencia cardiaca y las arritmias. 

La empresa sevillana presenta la 
solución tecnológica avanzada Ubi-
cardio, para la monitorización en 
tiempo real y a distancia de dos de 
las patologías cardiacas más preva-
lentes: la insuficiencia cardiaca y las 
arritmias. Esta tecnología permite a 
los profesionales de la salud su-
pervisar de manera continua y pre-
cisa a los pacientes, ofreciendo aler-
tas tempranas y datos detallados 
que pueden ser cruciales para la pre-
vención de episodios críticos. 

La insuficiencia cardiaca y las arrit-
mias son afecciones que requieren 
una vigilancia constante para evitar 

complicaciones graves. La aplicación 
Ubicardio está diseñada para inte-
grarse fácilmente en la vida diaria de 
los pacientes, permitiendo un segui-
miento sin interrupciones y redu-
ciendo la necesidad de hospitaliza-
ciones frecuentes. 

Participación en Alhambra Venture 
Durante su presentación en como 
startup candidata a Alhambra Ven-
ture 2024, Ubitelcare demostró cómo 
su tecnología no solo mejora la ca-
lidad de vida de los pacientes, sino 
que también optimiza los recursos 
del sistema de salud. La startup des-
taca por su capacidad para combi-
nar tecnología de punta con una in-
terfaz amigable para el usuario, ase-
gurando que tanto pacientes como 
médicos puedan utilizar la platafor-
ma sin dificultades. 

Los asistentes a Alhambra Ventu-
re, incluyendo inversores y expertos 
del sector salud, tendrán la oca-
sión de descubrir y valorar el poten-
cial de la aplicación Ubicardio para 
transformar el manejo de enferme-

dades cardiacas. La capacidad de la 
plataforma para ofrecer datos en 
tiempo real y alertas personalizadas 
está muy bien definida, subrayando 
la importancia de esta tecnología en 
la medicina preventiva y la gestión 
de enfermedades crónicas. 

Impacto y Futuro de Ubicardio 
El impacto de Ubicardio en el cam-
po de la cardiología es significativo. 
Al proporcionar una herramienta que 
permite una monitorización conti-
nua y a distancia, la empresa no solo 
mejora la calidad de vida de los pa-

cientes, sino que también reduce los 
costos asociados con las hospitali-
zaciones y los tratamientos de emer-
gencia. Esta eficiencia es crucial en 
un entorno de salud que enfrenta 
constantes desafíos de recursos y 
demanda creciente. 

Mirando hacia el futuro, Ubicardio 
tiene planes ambiciosos para expan-
dir su tecnología y mejorar aún más 
sus capacidades de monitoreo. La 
empresa está trabajando en la incor-
poración de inteligencia artificial para 
proporcionar análisis predictivos y 
recomendaciones personalizadas 

basadas en los datos recopilados. 
Esta evolución promete llevar la mo-
nitorización cardiaca a un nuevo ni-
vel, ofreciendo soluciones aún más 
precisas y proactivas. 

Con su tecnología avanzada y su 
enfoque centrado en el paciente, Ubi-
cardio está bien posicionada para li-
derar el futuro de la monitorización 
cardiaca remota. La startup no solo 
ofrece una solución tecnológica, sino 
también una promesa de mejor ca-
lidad de vida y eficiencia en el ma-
nejo de patologías cardiacas. Enla-
ce a http://www.ubitelcare.es/

Ubicardio, la app de 
salud que salva vidas

SALUD Esta empresa sevillana presenta una solución 
para la monitorización en tiempo real y a distancia de 
dos de las patologías cardiacas más prevalentes

R.I.  Si bien existen seguros de co-
che, de hogar y de vida adaptados a 
las necesidades de sus usuarios ¿por 
qué los seguros de viaje suelen ser 
un paquete cerrado igual para todos? 
TravelFine nace ante esta pregunta 
y un sinfín de clientes insatisfechos 
a causa de la disyuntiva entre los se-
guros de viaje actuales y las necesi-
dades reales de los viajeros del s. 
XXI. Esta empresa, seleccionada 
como finalista en Alhambra Venture 
2024, promete revolucionar el mer-
cado al ofrecer un seguro perfecto 
para cada viajero. 

Realizar viajes al extranjero sin un 
seguro que ofrezca una cobertura real-
mente personalizada y sanitaria pue-
de resultar en situaciones complica-
das y costosas. Ejemplos recientes 
como el de Álex García repatriado en 
avión militar desde Tailandia o el caso 
de Adrián Fernández, que ya se recu-
pera en su casa tras saldar una im-
portante factura con el centro sa-
nitario de Cancún, son prueba de la 
importancia de estar bien protegido 
cuando se viaja al extranjero. En este 
contexto la startup que mantiene por 
lema, «Viaja más, preocúpate me-
nos», ha llegado para garantizar una 

solución confiable en el sector de se-
guros.  

Travelfine es una empresa de se-
guros de viaje adaptados a las exigen-
cias de un mundo interconectado, con 
personas que cada vez viajan más y 
demandan una protección de con-
fianza, apropiada a sus circunstan-
cias y motivos de viaje. La startup ha 
creado una plataforma digital para fa-
cilitar la contratación de sus servicios 
adaptados y proveer de una actuali-
zación constante a sus usuarios, así, 
en todo momento podrán acceder y 
solventar dudas y llevar un viaje en 
calma. Debido a que su plataforma 
digital permite contratar seguros de 
manera rápida y sencilla, han logra-
do eliminar la burocracia tradicional 
a la que se solían ver sujetos los via-
jeros dentro de este tipo de contrata-
ciones.  

El equipo de Travelfine ya conta-
ba con una amplia experiencia en el 
sector asegurador antes de llevar a 
cabo la tarea de consolidar su star-
tup, es así como surgió esta empre-
sa, observando y deseando solven-
tar las necesidades de los clientes 
que no se veían cubiertos por el ser-
vicio estándar de seguros de viaje. Pó-

lizas flexibles y exclusivas fueron la 
solución. La empresa andaluza brin-
da una cobertura para estudiantes, 
vacacional, de repatriación, de segu-
ros para profesores invitados o inclu-
so una «working holiday VISA», en re-
sumen, más de nueve modalidades 
de seguros de viaje diferentes, pen-
sados para necesidades específicas, 
son parte de sus servicios exclusivos.  

Para TravelFine el viajero está en el 
centro de sus preocupaciones y por 
ello han creado en torno a él seguros 
de viaje que le den tranquilidad, an-
tes, durante y después de su expe-
riencia. Con un sistema multicanal, 
disponible en todo momento y des-
de cualquier parte del mundo, la star-
tup hace un uso avanzado de la tec-
nología para mejorar la experiencia 
del usuario. Además de su platafor-
ma digital, ha desarrollado una apli-
cación móvil que permite a los viaje-
ros gestionar sus pólizas y acceder a 
asistencia en tiempo real. Esta app 
mejora la comodidad del usuario a la 
vez que  proporciona una capa adi-
cional de seguridad, asegurando que 
la ayuda esté siempre al alcance de 
la mano.  

Recientemente y con la ventaja de 

contar con una máxima calidad jun-
to a servicios accesibles en cobertu-
ra viajera, la startup ha ampliado su 
asistencia a Latinoamérica, con el fin 
de facilitar un viaje tranquilo a más 
usuarios. La capacidad de ofrecer un 
servicio tan adaptable y eficiente no 
es más que la demostración de que 
esta startup promete reformular el 
mercado de los seguros para viajes. 

Finalistas  
El congreso de Alhambra Venture 
2024 se llevará a cabo del 11 al 12 
de julio en el Museo Memoria de An-
dalucía, y contará con la participación 
de TravelFine entre las startups fina-
listas. Este evento tiene la finalidad 
de promover pequeñas empresas 
ofreciéndoles la oportunidad de ex-
poner su proyecto e iniciativa ante in-

versionistas, mentores y líderes del 
sector. La visibilidad y las conexiones 
que se pueden establecer en esta fe-
ria son cruciales para el crecimiento 
y la expansión de la startup. Esta in-
teracción con actores relevantes del 
sector turístico fortalecerá el mensa-
je de TravelFine, permitiéndole esca-
lar sus operaciones y llegar a un pú-
blico más amplio. 

La inclusión de la startup anda-
luza en Alhambra Venture es un re-
conocimiento a su capacidad para in-
novar y transformar el sector de los 
seguros de viajes. Con su enfoque en 
la tecnología, la personalización y la 
eficiencia, la empresa está prepara-
da para hacer una contribución signi-
ficativa al mercado, ofreciendo a los 
viajeros una forma más inteligente y 
segura de protegerse durante sus 
aventuras.

Travelfine, la opción inteligente 
para viajar seguros

PLATAFORMA DIGITAL. La startup facilita la contratación de sus servicios adaptados y proveer de una actualización constante 
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GRANADA 
 R.I.  Titanium Technology, una pro-
metedora startup con sede en Ma-
drid, ha sido seleccionada como una 
de las finalistas de la XI Edición de 
Alhambra Venture, el principal even-
to de inversión en startups del sur 
de España. Este evento, que se ce-
lebra del 11 al 12 de julio de 2024 
en el Museo Memoria de Andalucía 
en Granada, brinda a Titanium Te-
chnology una plataforma excepcio-
nal para presentar sus innovadoras 
soluciones ante un panel de inver-
sores y expertos de la industria. 

Titanium Technology se especia-
liza en desarrollar soluciones tecno-
lógicas sostenibles para el man-
tenimiento de estructuras sumergi-
das. Utilizando la ciencia de mate-
riales y la electroquímica, han crea-
do un método eficaz para evitar la 
acumulación de microorganismos 
en superficies sumergidas sin recu-
rrir a biocidas dañinos. Esta tecno-
logía, basada en el uso de superfi-
cies de titanio, promete reducir sig-
nificativamente los costes de man-

tenimiento y los impactos ambien-
tales en diversas industrias, espe-
cialmente en el sector marítimo y de 
generación hidroeléctrica. 

La tecnología de Titanium Techno-
logy ha sido probada y validada en 
múltiples estudios de campo y labo-
ratorio, demostrando su eficacia y 
sostenibilidad. Su enfoque innova-
dor no solo ayuda a mantener las es-

tructuras libres de bioincrustacio-
nes, sino que también minimiza el 

uso de productos químicos nocivos, 
alineándose con las crecientes de-
mandas de prácticas industriales 
sostenibles. 

Líderes visionarios 
Detrás de Titanium Technology se 
encuentra un equipo de profesiona-
les altamente calificados y compro-
metidos con la innovación. Alejan-
dro Samaniego, CEO y CTO de la em-
presa, lidera el equipo con una vi-
sión clara y una sólida experiencia 
en ciencia de materiales. Junto a él, 
Marco Fernández, CFO; Salvador 
Peso, COO; y Mª Antonia Fernán-
dez Reid, CCM, completan un equi-
po directivo que combina conoci-
mientos técnicos, financieros y ope-
rativos para impulsar el crecimien-
to de la empresa. 

La startup ha recibido apoyo de 
varios programas de innovación, in-
cluyendo el Cheque Innovación de 
la Comunidad de Madrid, el Neotec 
de CDTI y, recientemente, el Perte 
Naval del Ministerio de Industria, lo 

que subraya el potencial disruptivo 
de su tecnología. Estos reconoci-
mientos no solo validan la viabilidad 
técnica de sus soluciones, sino que 
también destacan su capacidad para 
transformar industrias y promover 
prácticas más sostenibles. 

Expectativas 
La participación en Alhambra Ven-
ture 2024 representa una oportuni-
dad crucial para Titanium Techno-
logy. El evento les permitirá presen-
tar sus avances tecnológicos y su 
modelo de negocio ante inversores 
potenciales y líderes de la industria, 
lo que podría abrir nuevas puertas 
para colaboraciones estratégicas y 
financiamiento. Además, estar en el 
centro de atención en un evento de 
esta magnitud ayudará a aumentar 
la visibilidad de la startup y a conso-
lidar su posición como líder en tec-
nología sostenible para el manteni-
miento de estructuras submarinas. 

Alhambra Venture, conocido por 
su capacidad para atraer talento y 
proyectos innovadores de todo el 
país, ofrece el escenario perfecto 
para que Titanium Technology de-
muestre el impacto positivo de sus 
soluciones. Con un enfoque en la 
sostenibilidad y la innovación, la em-
presa está bien posicionada para 
aprovechar esta plataforma y avan-
zar en su misión de transformar el 
mantenimiento de estructuras sub-
marinas en todo el mundo. Para más 
información sobre Titanium Techno-
logy y sus innovaciones, visita titech.es.

Alejandro Samaniego, CEO y CTO de la empresa, Marco Fernández,  
CFO; Salvador Peso, COO; y Mª Antonia Fernández Reid, CCM.

INDUSTRIA. La tecnología de Titanium Technology ha sido probada y validada en múltiples 
estudios de campo y laboratorio, demostrando su eficacia y sostenibilidad

Titanium Technology, innovación 
sostenible para estructuras submarinas 

GRANADA 
 R.I.  Imagina que, tras meses de 
planificación, tienes que cancelar 
tus esperadas vacaciones debido 
a un imprevisto familiar. Con todas 
las reservas de vuelos y hoteles no 
reembolsables, te enfrentas a la 
posibilidad de perder una suma 
considerable de dinero. En medio 
de esta frustración, descubres Swap 
Your Travel, una fascinante plata-
forma que permite recuperar par-

te de tu inversión mediante la re-
venta de esos viajes. Esta startup 
sevillana, que ha sido selecciona-
da como finalista en la XI Edición 
de Alhambra Venture, promete 
transformar el modo en que ges-
tionamos los viajes cancelados. 

Swap Your Travel ha desarrolla-
do una plataforma digital que per-
mite a los usuarios recuperar el di-
nero de viajes no reembolsables 
mediante la reventa de billetes de 
avión, tren y reservas de hotel. Este 

enfoque ofrece una solución a un 
problema común: la imposibilidad 
de recuperar el dinero invertido en 
viajes que no se pueden disfrutar. 
La plataforma permite a los vende-
dores fijar el precio de sus viajes, 
lo que proporciona flexibilidad y 
potencial de ahorro para los com-
pradores, quienes pueden adqui-
rir viajes a precios significativamen-
te reducidos, a menudo entre un 
30% y un 50% por debajo del pre-
cio de mercado. 

Seguridad y fiabilidad 
La seguridad es una de las bases 
de Swap Your Travel. La platafor-
ma incorpora una pasarela de pa-
gos con verificación de usuarios si-
guiendo las políticas KYC (know 
your customer), lo que asegura 
transacciones 100% seguras. Ade-
más, las mismas se formalizan me-
diante contratos de compraventa 
con firma electrónica, proporcio-
nando un marco legal y seguro para 
la compra y venta de viajes. Esta 
robusta infraestructura de seguri-
dad es una de las razones por las 
cuales Swap Your Travel ha sido 
seleccionada como finalista en Al-
hambra Venture. 

Otra ventaja destacable de la star-
tup es su contribución a la soste-
nibilidad y la economía circular. Al 
facilitar la reventa de viajes, la pla-
taforma reduce el desperdicio y 
promueve un uso más eficiente de 
los recursos. Esto minimiza la hue-
lla de carbono asociada con los via-
jes cancelados y también fomenta 
una economía más colaborativa y 
consciente. Este enfoque sosteni-
ble ha resonado en un mercado 
cada vez más preocupado por el 
impacto ambiental de sus decisio-
nes de consumo. 

Uno de los factores diferencia-
dores de Swap Your Travel es su 
enfoque en la experiencia del clien-
te. La startup cuenta con un depar-
tamento de «customer experien-
ce» dedicado a proporcionar un se-
guimiento personalizado y a cubrir 
todas las necesidades de los usua-
rios. Este equipo, motivado y com-
prometido, asegura que cada tran-

sacción sea manejada con la má-
xima atención y profesionalidad, 
aumentando la confianza y satis-
facción del cliente. 

Nuevos proyectos  
Swap Your Travel no se detiene en 
sus logros actuales. La startup está 
en constante evolución, planean-
do lanzar una app móvil para iOS y 
Android, implementar un recomen-
dador de precios con IA, y desarro-
llar un generador de alertas, en-
tre otras funcionalidades. Con su 
participación en Alhambra Ventu-
re, Swap Your Travel busca no solo 
inversión, sino también establecer 
alianzas estratégicas que le permi-
tan expandirse a nuevos mercados. 
La visión a largo plazo de la empre-
sa incluye convertirse en la plata-
forma de referencia para la com-
praventa de viajes a nivel global. 

La participación de Swap Your 
Travel en Alhambra Venture 2024 
subraya su potencial para revolu-
cionar el sector de los viajes. Su 
plataforma proporciona una solu-
ción práctica y segura para la re-
venta de viajes no reembolsables, 
a la vez que promueve la sosteni-
bilidad y la economía colabora-
tiva. Al enfrentarse a otros finalis-
tas en el evento, Swap Your Tra-
vel representa un futuro más flexi-
ble y consciente en la industria tu-
rística. Con su combinación de se-
guridad y atención al cliente, esta 
startup sevillana está bien posicio-
nada para tener un impacto signi-
ficativo y duradero en el sector de 
los viajes.

Swap Your Travel recupera el 
dinero de tus viajes cancelados

SEGURIDAD. La plataforma incorpora una pasarela de pagos con 
verificación de usuarios siguiendo las políticas KYC (know your customer)

Han creado un método 
eficaz para evitar la 
acumulación de 
microorganismos en 
superficies sumergidas 
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 R.I.  La startup catalana Staria Te-
chnologies ha sido seleccionada 
como una de las finalistas para par-
ticipar en la XI edición de Alhambra 
Venture, el mayor evento de inver-
sión en startups del sur de España. 
Staria Technologies se especializa 
en el desarrollo de soluciones de 
iluminación solar inteligente. Su pro-
puesta se centra en proporcionar 
modelos de farolas solares que no 
solo garantizan una iluminación efi-
ciente y sostenible, sino que tam-
bién contribuyen significativamen-
te a la reducción de costes de obra 
civil. Su forma de trabajar permite 
personalizar cada proyecto de ilu-
minación para satisfacer sus nece-
sidades específicas, asegurando au-
tonomía las 365 noches del año. 

La clave del éxito de Staria ra-
dica en su metodología de trabajo 
que incluye un exhaustivo análisis 
luminotécnico y solar para cada pro-
yecto. Esto les permite seleccionar 
entre 34 combinaciones únicas de 
componentes solares, garantizan-
do sistemas perfectamente dimen-

sionados para cualquier entorno, 
desde urbanizaciones hasta zonas 
rurales. 

Entre los productos más destaca-
dos de Staria se encuentran: 

•SAT 80: Ideal para áreas con alta 
irradiancia solar o zonas con baja 
necesidad lumínica como pasos de 

peatones y carriles bici. 
•LUXIA 170: Perfecta para zo-

nas con irradiancia media o baja y 
vías comor carreteras secundarias 
y aparcamientos. 

•INFINITY 340: La solución más 
potente de Staria, diseñada para ilu-
minar autopistas y grandes infraes-

tructuras con baja irradiancia solar. 

Participación 
Staria formará parte de un selecto 
grupo de startups que presentarán 
sus innovadoras soluciones ante un 
panel de inversores y expertos del 

sector. La edición de este año de Al-
hambra Venture se destaca por su 
diversidad sectorial y geográfica, 
con startups provenientes de dife-
rentes regiones de España y enfo-
cadas en sectores como la tecnolo-
gía, la salud, la agricultura, y la tran-
sición energética. 

La participación de Staria en este 
prestigioso evento no solo repre-
senta una oportunidad para atraer 
inversión y reconocimiento, sino tam-
bién para establecer alianzas estra-
tégicas que impulsen su expansión 
y consolidación en el mercado de la 
iluminación sostenible. 

Con su enfoque innovador y com-
promiso con la sostenibilidad, Sta-
ria Technologies está preparada para 
marcar una diferencia significativa 
en el campo de la iluminación solar 
inteligente. Su participación en Al-
hambra Venture 2024 es un testi-
monio de su potencial para liderar 
el camino hacia un futuro más bri-
llante y ecológico. 

Para más información, visite 
https://stariatechnologies.com/en/.

EFICIENCIA. La clave del éxito radica en su metodología de trabajo que incluye un análisis luminotécnico y solar para cada proyecto

Staria Technologies, especializa en el desarrollo de 
soluciones de iluminación solar inteligente

GRANADA 
 R.I.  La XI Edición de Alhambra Ven-
ture contará con la participación des-
tacada de la startup SnailStep. Esta 
empresa startup aragonesa nacida 
en Zaragoza y forma parte de Ceuta 
open Future en su VIII edición ha sido 
seleccionada como finalista gracias 
a sus significativos avances en la pro-
moción de la salud y el bienestar a 
través de la movilidad activa y la re-
vitalización de la economía local. 

SnailStep ha capturado la atención 
del jurado de Alhambra Venture por 
su innovadora aplicación que incen-
tiva a las personas a mantenerse ac-
tivas diariamente, conectándolas con 
sus ciudades de una manera soste-
nible. La aplicación no solo fomenta 
la actividad física, sino que también 
impulsa un sentido de comunidad y 
bienestar social. Este enfoque inte-
gral hacia la salud y la movilidad es 
una de las razones clave por las que 
SnailStep ha sido elegida como fina-
lista en este prestigioso evento. 

Movilidad Activa y bienestar 
Una de las principales ventajas de SnailS-
tep es su capacidad para transformar 
la movilidad urbana, la salud pública y 
la economía local. Su aplicación de sa-
lud y bienestar incentiva a los usuarios 

a estar activos a través de recompen-
sas diarias por caminar y realizar acti-
vidades físicas. Al hacerlo, no solo me-
jora la salud individual de los usua-
rios, sino que también contribuye a re-
ducir las emisiones de carbono, a des-
congestionar las ciudades y a mejorar 
la economía circular en las zonas. 

Las recompensas que ofrece SnailS-
tep son diversas y atractivas. Con tus 
pasos tendrás la posibilidad de tener 
descuentos en tiendas locales, entra-
das para eventos, así como ventajas 
exclusivas de las personas usuarias de 
SnailStep. Esta estrategia de incenti-
vos no sólo motiva a las personas a 

mantenerse activas, sino que también 
fortalece el tejido económico y social 
además de promover un estilo de vida 
más saludable y sostenible. 

El compromiso de SnailStep con los 
Objetivos de Desarrollo Sostenible 
(ODS) de las Naciones Unidas es evi-
dente en todas sus operaciones. La 
startup trabaja incansablemente para 
crear un entorno urbano más saluda-
ble y sostenible, lo que no solo bene-
ficia a las personas, sino también a las 
empresas y las ciudades. La aplicación 
SnailStep.app es un reflejo de este 
compromiso, ofreciendo a los usua-
rios una forma sencilla  y divertida de 

contribuir al bienestar de su comuni-
dad mientras mejoran su propia salud. 

Finalista  
La selección de SnailStep como fina-
lista en Alhambra Venture 2024 es 
un testimonio de su potencial para 
generar un cambio significativo en 
la sociedad. La plataforma que pro-
porciona este evento permitirá a la 
startup presentar su innovadora so-
lución ante un panel de inversores y 
expertos del sector, abriendo puer-
tas para futuras colaboraciones y opor-
tunidades de crecimiento. 

La participación de SnailStep en Al-
hambra Venture no solo es un reco-
nocimiento a sus logros actuales, sino 
también una oportunidad para expan-
dir su impacto. La exposición en este 
evento ayudará a la startup a atraer 
inversiones y establecer alianzas es-
tratégicas que impulsen su misión de 
promover la salud y el bienestar a tra-
vés de la movilidad activa. 

El equipo de la startup destaca por 
su diversidad y la capacidad de traba-
jar de manera deslocalizada, reunien-
do a profesionales de alto calibre des-
de distintos puntos de España. Lide-
rados por Freyja Pérez, Chief Exe-
cutive Officer y fundadora ubicada en 
Zaragoza, combinan la experiencia en 

tecnología y estrategia de Rafael Cor-
tes, Chief Information Officer en Ma-
drid, con el enfoque en salud y bienes-
tar de Cleomaris Sanchez, la Chief 
Wellness Officer también en Madrid. 
José Peris, desde Valencia, impulsa 
el crecimiento como Chief Growth Offi-
cer, mientras que la creatividad y la 
gestión de la imagen de marca están 
en manos de Zaragoza, con Mary Car-
men Bozal como Chief Marketing Offi-
cer. En Ceuta, Juan Carlos Navarro, 
Chief Project Officer, aporta su exper-
tise en educación, medio ambiente y 
proyectos europeos, profesor de Edu-
cación en Lengua Inglesa, completa 
el equipo con su enfoque educativo. 
Juntos, estos profesionales multidis-
ciplinarios y geográficamente disper-
sos, impulsan la misión de innovar y 
mejorar la vida de las personas. 

SnailStep está preparada para de-
jar una huella duradera en el campo de 
la salud y el bienestar. Su enfoque in-
novador y su compromiso con la sos-
tenibilidad la posicionan como una 
de las startups más prometedoras 
de la XI Edición de Alhambra Ventu-
re. La empresa no solo está transfor-
mando la manera en que las perso-
nas interactúan con sus ciudades, 
sino que también está contribuyen-
do a crear un futuro más saludable y 
sostenible para todos.

ACTIVIDAD FÍSICA. Esta empresa startup aragonesa nacida en Zaragoza y forma parte de Ceuta Open Future

Descubre lo que valen tus pasos con SnailStep
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GRANADA 
 R.I.  La atención al cliente siempre 
ha sido fundamental para el éxito 
de las empresas. En el pasado, esta 
interacción se basaba principalmen-
te en la presencialidad, a través del 
contacto directo en tiendas, ofici-
nas o mediante llamadas telefóni-
cas. Sin embargo, la irrupción del 
mundo digital ha transformado este 
panorama, llevando la atención al 
cliente hacia este nuevo ámbito o 
adaptando los existentes, en busca 
de ofrecer mejores servicios.  

Las llamadas telefónicas siguen 
siendo uno de los recursos principa-
les a la hora de contactar con las em-
presas, una reserva en un restauran-
te, gestionar cobros, servicios de sa-
lud, hoteles, etc. Muchas empresas 
se enfrentan al desafío de gestionar 
un gran volumen de interacciones, lo 
que puede resultar complejo y lleva 
más tiempo del humanamente abar-
cable. Las herramientas tradiciona-
les de gestión de llamadas telefóni-
cas, a menudo con un contestador 
automático o una voz muy poco hu-
mana, no son lo suficientemente fle-
xibles para satisfacer las demandas 
del avance tecnológico. 

Las nuevas ideas basadas en iA se 
han sumado a la atención al cliente, 
anulando los espacios de música de 
espera interminable o las voces im-
personales a la hora de gestionar lla-
madas, Ringr.ai es una plataforma 
que busca una atención más interac-
tiva, con una voz humana agradable 
y personalizada. Esta startup ha de-
sarrollado una inteligencia artificial 
conversacional para automatizar, sin 
perder de vista la conformidad del 
cliente, las interacciones telefónicas 
con diferentes empresas.  

La XI Edición de Alhambra Ven-
ture cuenta con la participación des-
tacada de la startup Ringr.ai. La am-
plia cantidad de mejoras, aplicadas 
con una admirable calidad, que ofre-
ce su plataforma, han sido una de las 
muchas razones de su selección en 
el congreso granadino. Desde res-
ponder llamadas las 24 horas del día, 
en múltiples idiomas, entre ellos el 
inglés, chino, ruso, incluso, con va-
riedad de acentos, así como su faci-
lidad de integrarse en varios siste-
mas de gestión empresarial, trans-

cribir mensajes de audio en texto y 
el autoanálisis de llamadas, son al-
gunas de sus valiosas aportaciones 
que garantizan que las empresas no 
pierdan ningún cliente potencial, sin 
importar la hora o el idioma en el que 
se comuniquen.  

Ringr.ai ya está siendo utilizada por 
una amplia gama de empresas de 
múltiples sectores y ámbitos. La pla-
taforma ha demostrado ser eficaz 
para mejorar la satisfacción del clien-
te y reducir los costos.  

La posibilidad de modificar las vo-
ces de Ringr con acentos regionales 
específicos, añade un toque humano 
y familiar a las interacciones. Esta per-
sonalización se extiende a la gestión 
de miles de llamadas simultáneamen-
te, asegurando que siempre haya 
alguien al otro lado para atender a los 
clientes, lo que mejora significativa-
mente la eficiencia operativa. 

La plataforma Ringr.ai va más allá 
de la simple gestión de llamadas. 
Ofrece herramientas avanzadas de 
análisis en tiempo real que permi-
ten a las empresas monitorear y eva-
luar la efectividad de sus interaccio-
nes con los clientes. Los mensajes 
de audio se transcriben automáti-

camente, otorgando datos valiosos 
que pueden ser utilizados para me-
jorar la calidad del servicio. Esta ca-
pacidad de análisis detallado inclu-
ye métricas como la duración de las 
llamadas, la tasa de conversión y los 
costos asociados, ofreciendo una 
visión integral del rendimiento del 
servicio al cliente. 

La integración con sistemas de ges-
tión empresarial (ERP) y sistemas de 
gestión de contenidos (CMS) es otra 
de las innovaciones de Ringr. Esta 
funcionalidad permite que las em-
presas sincronicen sus datos y ges-
tionen de forma más dinámica sus 
operaciones, mejorando la cohesión 
y la accesibilidad de la información 
en toda la organización.  

Por si fuera poco, Ringr.ai está pró-
ximo a optimizar su plataforma con 
una versión dos, la cual verá la luz 
después del verano, sus desarrolla-
dores confirman que la voz que aten-
derá a los clientes es prácticamen-
te indistinguible de un ser humano.  

La participación en Alhambra Ven-
ture será una experiencia enriquece-
dora para la startup, y le abrirá las 
puertas a nuevas oportunidades de 
negocio y crecimiento. La combina-
ción de la propuesta innovadora de 
Ringr.ai con la plataforma de Alham-
bra Venture, que reúne a inversores 
experimentados y profesionales del 
sector, tiene el potencial de impul-
sar el éxito de la startup y llevar la 
atención al cliente al nivel de la in-
teligencia artificial.

COMUNICACIÓN. Personalización, análisis y eficiencia para una atención al cliente excepcional

Ringr gestiona las llamadas de tu negocio 
como si de un humano se tratara

GRANADA 
 R.I.  Alhambra Venture 2024 cuen-
ta con la destacada participación de 
la startup SendingBay. Esta empre-
sa valenciana, que se ha consolida-
do como finalista en uno de los ma-
yores eventos de inversión en star-
tups del sur de España, promete re-
volucionar el sector logístico con su 
propuesta innovadora y disruptiva. 

Esta startup ha sido seleccio-
nada entre casi 200 candidaturas 
gracias a la originalidad de su idea, 
la madurez del proyecto, la expe-
riencia del equipo, el potencial del 
mercado y la dificultad de acceso 
a este. Su inclusión en el evento no 
solo subraya la calidad de su pro-
puesta, sino también la relevancia 
de sus soluciones en un contexto 
económico que demanda eficien-
cia y sostenibilidad en la cadena de 
suministro. 

La empresa presenta un mar-
ketplace de logística que conecta 
eficientemente a los ecommerce 
con proveedores de servicios de en-
vío. Este enfoque permite a las tien-
das online optimizar sus procesos 

de entrega, reduciendo costos y me-
jorando la experiencia del cliente. 
A diferencia de las soluciones tra-
dicionales, su capacidad de inte-
grar múltiples proveedores de lo-
gística en una sola plataforma, ofre-
ciendo una amplia variedad de op-
ciones y precios competitivos, es 
clave para pequeños y medianos 
comercios electrónicos que buscan 
escalar sus operaciones sin incre-
mentar excesivamente sus costos. 

Necesidades logísticas 
Entre las ventajas más destacadas 
se encuentra su proyecto de de-
sarrollar una avanzada tecnología 
basada en inteligencia artificial y 
machine learning. Esta tecnología 
permitirá a las pequeñas empresas 
que realizan la última milla a los 
ecommerce, optimizan la cadena 
de suministro. La capacidad de ana-
lizar grandes volúmenes de datos 
en tiempo real asegurará que los 
ecommerce, jefes de tráfico y men-
sajeros puedan tomar decisiones 
informadas, mejorando así la efi-

ciencia operativa y reduciendo el 
tiempo de entrega. 

Además, la empresa cuenta hoy 
en con un sistema de seguimiento 
en tiempo real que proporciona a 
los clientes información precisa so-
bre el estado de sus envíos. Esta 
transparencia no solo mejora la con-
fianza del cliente, sino que también 
permite a los comercios anticipar y 
resolver problemas antes de que se 
conviertan en inconvenientes ma-
yores. La implementación de esta 
tecnología refleja el compromiso de 
la startup con la innovación y la me-
jora continua de la experiencia del 
usuario. 

Otro aspecto que ha capturado 
la atención de los inversores y ex-
pertos es la capacidad de su siste-
ma actual para integrarse con di-
versas plataformas de ecommer-
ce y sistemas de gestión empresa-
rial (ERP). Esta interoperabilidad 
facilita la adopción de su servicio 
por parte de los comercios, permi-
tiéndoles aprovechar al máximo las 
ventajas de una solución logística 
moderna sin necesidad de realizar 

cambios significativos en sus in-
fraestructuras tecnológicas. 

El equipo detrás del proyecto 
también ha sido un factor determi-
nante en su selección como fina-
lista. Compuesto por profesiona-
les con amplia experiencia en lo-
gística, tecnología y desarrollo de 
negocios, el equipo ha demostra-
do una capacidad excepcional para 
ejecutar su visión y adaptar sus ser-

vicios a las cambiantes necesida-
des del mercado. Esta combina-
ción de conocimiento y adaptabi-
lidad ha sido fundamental para po-
sicionar a la empresa como un ju-
gador clave en el sector logísti-
co. La participación de SendingBay 
en Alhambra Venture 2024 no solo 
es un reconocimiento a su poten-
cial innovador, sino también una 
oportunidad para que la startup 
se conecte con inversores y exper-
tos del sector que pueden impul-
sar su crecimiento. Con un enfo-
que claro en la eficiencia, la sos-
tenibilidad y la satisfacción del 
cliente, esta empresa está lista 
para transformar la logística de 
ecommerce y consolidarse como 
una solución imprescindible en el 
mercado.

Cuenta hoy en con un 
sistema de seguimiento 
en tiempo real que 
informa sobre el estado 
de sus envíos

ENVÍOS. La combinación de conocimiento y adaptabilidad ha sido fundamental 
para posicionar a la empresa como un jugador clave en el sector logístico

SendingBay avanza la innovación 
logística que está por llegar
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R.I.  La startup gaditana Realitrix, 
representante de la pujante inno-
vación tecnológica andaluza, llega 
a Alhambra Venture 2024, lista para 
cautiva a inversores y expertos con 
su plataforma de realidad virtual 
que ofrece una experiencia digital 
aumentada y de gran calidad para 
el sector inmobiliario. 

Una propuesta que va de la mano 
con el futuro y lo arrastra a la ac-
tualidad. La realidad virtual se aco-
pla a las soluciones tecnológicas 
del ámbito inmobiliario. Realitrix 
ha desarrollado un sistema de na-
vegación interactivo para mejorar 
los procesos de compra y venta 
de bienes inmobiliarios, y todo lo 
que ello implica, convirtiéndolos 
en una experiencia accesible y ren-
tabilizando, incluso, el antes, du-
rante y el después de la venta del 
inmueble.  

Mundo virtual 
Explorar una propiedad en cual-
quier parte del mundo, sin la ne-
cesidad de desplazarse, solo pue-
de ser posible a través de la tec-
nología que promueve Realitrix, 
realidad virtual. Introduciendo al 

usuario en el innovador metaver-
so del sector inmobiliario, Rea-
litrix permite dar vida a proyectos 
arquitectónicos antes de que se 
realicen, o recrear aquellos exis-
tentes para que puedan ser visita-
dos virtualmente, sin dejar atrás la 
sensación de presencia auténtica 
en el espacio.  

Utilizando técnicas de modela-
do 3D y renderización en tiempo 
real, esta tecnología mantiene una 
experiencia de alta calidad y rea-
lista del espacio. La integración de 
herramientas interactivas dentro 
de la plataforma de Realitrix, fa-
cilitan la decoración y mejora del 
inmueble en cualquier momento 
y espacio. Dentro de sus ventajas 
también permite a los potencia-
les compradores realizar visitas 
virtuales detalladas de las propie-
dades desde la comodidad de sus 
hogares. Esto mejora la experien-
cia del usuario, agilizando el pro-
ceso de venta para los agentes in-
mobiliarios, mientras se reduce la 
necesidad de visitas físicas, ace-
lerando el ciclo de ventas. Esta 
tecnología amplía el alcance del 
mercado inmobiliario y proporcio-
na información relevante acerca 

de las preferencias y comporta-
mientos de los compradores; fa-
cilita la personalización de las ofer-
tas y así las estrategias de marke-
ting. 

La startup ha demostrado que 
los arquitectos pueden hacer uso 
de Realitrix y su realidad aumen-
tada para anticipar posibles pro-
blemas, corregir y mejorar aspec-
tos de la construcción y probar sus 
resultados abaratando los costos. 
El interiorista podrá diseñar a tra-
vés de la plataforma los ambientes 
del espacio, cambiar de color, mo-
ver o descartar sus ideas, adaptan-
dolas a las mejoras propuesta por 
el cliente, sin esfuerzos más alla de 
un clic. Para los constructores la 
toma de decisiones sobre el espa-
cio o cambios de último momento 
se llevarán a cabo también por me-
dio de la realidad virtual. Todo con 
el fin de que el usuario y posible 
comprador se lleve una experien-
cia con el mínimo estrés y consiga 
los mejores resultados. 

Finalista  
Destacando en el vertical de Tec-
nología de Alhambra Venture 2024, 

las nuevas y revolucionarias ideas, 
así como esta forma de interactuar 
con el futuro, el futuro de tu hogar 
o empresa, son una realidad que 
demanda ser impulsada. Con un 
fuerte enfoque en la experiencia 
del usuario y la eficiencia del pro-
ceso inmobiliario, Realitrix presen-
tará en este congreso su platafor-
ma a un panel de inversores y ex-
pertos del sector, una oportunidad 
clave para demostrar el potencial 

de su tecnología.  
Además de su presentación, Rea-

litrix también participará en sesio-
nes de networking y talleres orga-
nizados por Alhambra Venture, lo 
que les permitirá conectarse con 
otros emprendedores, mentores e 
inversores. Estas interacciones son 
cruciales para el crecimiento y la 
innovación continua, y Realitrix está 
comprometida a aprovechar al má-
ximo estas oportunidades.

INTERACCIÓN. Utilizando técnicas de modelado 3D y renderización en tiempo 
real, esta tecnología mantiene una experiencia de alta calidad y realista del espacio

Innovación inmobiliaria con Realitrix

GRANADA 
 R.I.  La startup Paintec ha sido se-
leccionada como finalista para la XI 
edición de Alhambra Venture 2024.. 
Este reconocimiento subraya el com-
promiso de Paintec con la innova-
ción y la tecnología, especialmente 
en el ámbito de los drones, un sector 
en pleno auge que promete trans-
formar múltiples industrias. 

Paintec ha captado la atención de 
los organizadores de Alhambra Ven-
ture por su enfoque disruptivo en 
el uso de drones para aplicaciones 
industriales y comerciales. La em-
presa ha desarrollado soluciones 
tecnológicas que optimizan la ins-
pección, el mantenimiento y la ges-
tión de infraestructuras críticas me-
diante el uso de vehículos aéreos no 
tripulados (UAVs). Estas innovacio-
nes no solo mejoran la eficiencia ope-
rativa, sino que también aumentan 
la seguridad y reducen los costos en 

diversos sectores, desde la energía 
hasta la construcción. 

La propuesta de valor de Paintec 
radica en su capacidad para ofrecer 
un análisis detallado y en tiempo real 
de estructuras complejas, utilizan-
do drones equipados con cámaras 
de alta resolución y sensores avan-
zados. Esta tecnología permite la de-
tección temprana de problemas po-
tenciales, como grietas o corrosión, 
que pueden ser difíciles de identifi-
car mediante métodos tradiciona-
les. Al proporcionar una visión inte-
gral y precisa del estado de las in-
fraestructuras, Paintec ayuda a las 

empresas a tomar decisiones in-
formadas y a planificar el manteni-
miento de manera más efectiva. 

Inteligencia Artificial integrada 
Los algoritmos de IA de Paintec per-
miten procesar grandes volúmenes 
de datos capturados por los drones, 
identificando patrones y anomalías 
con mayor precisión y velocidad que 
los métodos manuales. Esta capa-
cidad no solo optimiza el proceso de 
inspección, sino que también per-
mite la predicción de fallos y el man-
tenimiento predictivo, lo que redu-

ce significativamente el riesgo de in-
terrupciones inesperadas en las ope-
raciones. 

Además, la plataforma de aná-
lisis de Paintec es altamente adap-
table y puede integrarse fácilmente 
con los sistemas de gestión existen-
tes de las empresas. Esta flexibili-
dad es crucial para garantizar que 
las soluciones de Paintec puedan ser 
implementadas de manera eficien-
te en una variedad de entornos in-
dustriales, proporcionando un valor 
añadido sin necesidad de grandes 
inversiones en infraestructura adi-
cional. 

Huella de carbono 
El compromiso de Paintec con la sos-
tenibilidad representa su enfoque 
en la reducción de la huella de car-
bono de las operaciones industria-
les. Al utilizar drones para inspec-
ciones y mantenimiento, se dismi-
nuye la necesidad de desplazar equi-
pos humanos y maquinaria pesada, 
lo que reduce las emisiones de ga-
ses de efecto invernadero. Esta prác-
tica no solo es beneficiosa para el 
medio ambiente, sino que también 
contribuye a mejorar la seguridad la-
boral, al minimizar la exposición de 
los trabajadores a entornos peligro-
sos. 

Paintec también se destaca por su 
dedicación a la seguridad opera-
tiva. Sus drones están equipados con 
tecnologías de última generación 
que garantizan un funcionamiento 
seguro y fiable, incluso en condicio-
nes adversas. Además, la empresa 
cumple con todas las regulaciones 
y estándares de seguridad vigentes, 
asegurando que sus operaciones 
sean completamente seguras y le-
gales. 

La participación de Paintec en Al-
hambra Venture 2024 representa 
una oportunidad significativa para la 
startup, permitiéndole presentar sus 
innovaciones a un público de inver-
sores, expertos y otros actores cla-
ve del sector. Este evento no solo 
servirá como plataforma para mos-
trar el potencial de su tecnología, 
sino que también facilitará la crea-
ción de alianzas estratégicas y la 
atracción de financiamiento para fu-
turas expansiones. 

Paintec se encuentra en una po-
sición privilegiada para liderar la trans-
formación digital de las industrias a 
través del uso de drones y la inteli-
gencia artificial. Con un enfoque cla-
ro en la innovación, la sostenibi-
lidad y la seguridad, la startup está 
bien equipada para enfrentar los de-
safíos del futuro y contribuir a un 
mundo más eficiente y conectado.

INSPECCIÓN. Ofrecer un análisis detallado de estructuras complejas con cámaras de alta resolución y sensores avanzados

Paintec: Innovación en tecnología de drones 

Ayuda a las empresas a 
tomar decisiones 
informadas y a planificar 
el mantenimiento de 
manera más efectiva
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R.I.  La startup One Sílex se prepa-
ra para destacar en Alhambra Ven-
ture 2024. Esta joven empresa ha 
sido seleccionada como finalista 
en uno de los eventos de inversión 
en startups más importantes del 
sur de España, gracias a su inno-
vadora solución para la limpieza 
de líneas de alimentación en gran-
jas avícolas. OneSilex promete re-
volucionar el sector agroalimenta-
rio con su tecnología avanzada y 
subraya la importancia de la sos-
tenibilidad y la eficiencia en las 
prácticas avícolas modernas. 

La tecnología desarrollada por 
esta startup aborda un problema 
crítico en la industria avícola: la 
limpieza y desinfección de las lí-
neas de alimentación, un proce-
so vital para mantener la salud 
de las aves y la calidad de los pro-
ductos. El producto de OneSilex, 
100% orgánico y fabricado a par-
tir de ingredientes naturales, se 

basa en huesos de aceituna y adi-
tivos orgánicos de primer nivel. 
Esta composición elimina el ma-
terial incrustado en las líneas de 
alimento sin recurrir a elementos 
tóxicos, siendo biodegradable y 
apto para su transformación en 
abono orgánico o producción de 
energía. Esta innovación ha capta-
do la atención de los organizado-
res de Alhambra Venture, quienes 
han valorado la capacidad de la 
startup para ofrecer una propues-
ta disruptiva en un sector clave 
para la economía. 

Eficiencia y sostenibilidad  

La tecnología de limpieza desa-
rrollada minimiza el uso de pro-
ductos químicos y agua, contribu-
yendo a la conservación de recur-
sos naturales. Esta caracterís-
tica es especialmente relevante 
en un momento en que la indus-

tria avícola busca métodos más 
sostenibles para operar sin com-
prometer la productividad. La ca-
pacidad de OneSilex para combi-
nar eficiencia y respeto por el me-
dio ambiente la convierte en una 
opción atractiva para los produc-
tores avícolas que desean mejo-
rar sus prácticas sin aumentar sus 
costos operativos. 

La automatización del proceso 
de limpieza no solo garantiza una 
limpieza más completa, sino que 
también libera tiempo y recursos 
para que los productores puedan 
centrarse en otros aspectos críti-
cos de la gestión de granjas. Este 
nivel de innovación es un claro ejem-

plo de cómo la tecnología puede 
transformar industrias tradiciona-
les, mejorando tanto la eficiencia 
como la sostenibilidad. 

La participación de OneSilex en 
Alhambra Venture 2024 no solo es 
un reconocimiento a su propuesta 
tecnológica, sino también una pla-
taforma para que la startup pueda 
presentar sus soluciones a un pa-
nel de inversores y expertos del 
sector. La oportunidad de interac-
tuar con líderes de la industria y po-
tenciales inversores es crucial para 
el crecimiento y la expansión de la 
empresa, permitiéndole escalar sus 
operaciones y llevar su tecnología 
a un público más amplio. 

El equipo de la startup, compues-
to por profesionales con amplia ex-
periencia en higiene animal, salud 
pública y sanidad vegetal, ha de-
mostrado una notable capacidad 
para desarrollar y perfeccionar 
su sistema de limpieza. Esta com-
binación de conocimientos técni-
cos y comprensión profunda del 
sector agroalimentario ha sido fun-
damental para el éxito de la star-
tup andaluza hasta la fecha. Ade-
más, la empresa planea desarro-
llar y fabricar una línea de deter-
gentes también completamente 
orgánicos en el futuro, lo que re-
fuerza aún más su compromiso con 
la sostenibilidad.

El equipo de la startup está compuesto por profesionales con amplia experiencia. 

AVICULTURA. Innovadora solución para la 
limpieza de líneas de alimentación en granjas 

OneSilex mejora la 
bioseguridad en la 
industria alimentaria

 R.I.  Una de los startups finalistas que 
promete captar la atención de los in-
versores y expertos del sector es Ga-
leneo Health. Esta joven empresa 
madrileña está revolucionando el ám-
bito de la salud con su enfoque inno-
vador en la continuidad asistencial, 
trasladando los cuidados hospitala-
rios al confort del hogar. 

Galeneo Health ha sido seleccio-
nada para Alhambra Venture 2024 
debido a su propuesta disruptiva y el 
impacto potencial que sus solucio-
nes tienen en el sector sanitario. En 
un mundo donde la personalización 
y la eficiencia en el cuidado de la sa-
lud son primordiales, Galeneo Health 
se posiciona como un referente de la 
hospitalización descentralizada con 
una plataforma digital que asegura 
la continuidad de la atención médi-
ca domiciliaria las 24 horas del día, 
los 365 días del año. 

Al servicio del paciente 
La principal innovación de Galeneo 
Health radica en su capacidad para 
recrear una planta hospitalaria de 
manera virtual y deslocalizada tras-
ladando la habitación del hospital 
donde el paciente lo necesite. Su pla-
taforma tecnológica permite gestio-
nar la hospitalización de pacientes 
de manera integral asegurando la ca-

lidad de los procedimientos hos-
pitalarios, monitorización remota de 
pacientes y gestión y control gracias 
a su sistema de alertas y su fácil in-
tegración con otros proveedores tec-
nológicos de salud. Su enfoque y ca-
pacitación como hospital descentra-
lizado tiene un triple impacto. Por un 
lado, permite la liberación de camas 
de hospital para que éstas sean uti-
lizadas por aquellos pacientes que 
más las necesitan; en segundo lugar, 
posibilita un uso más eficiente y con-
trolado de los recursos y por tanto 
una hospitalización más económica; 
y, en tercer lugar, mejora de la cali-

dad de vida de los pacientes y de sus 
familiares. En definitiva, ofrece una 
hospitalización mejor, más barata y 
confortable.  

Solución integral  
Una de las mayores ventajas de Ga-
leneo Health es poder ofrecer una 
solución integral y a medida, repli-
cando todo aquello que ocurre en 
la habitación de hospital allí donde 
el paciente mejor está- en su ho-
gar- ofreciendo una supervisión con-
tinuada de enfermería adaptada a las 
necesidades específicas y a la con-

dición de cada paciente. 
Con este abordaje y gracias a su 

plataforma tecnológica que actúa 
como centro de operaciones, Gale-
neo Health permite una interacción 
continuada y en tiempo real por par-
te de médicos prescriptores, pacien-
tes y proveedores. Los médicos des-
de su teléfono móvil tienen la posi-
bilidad de prescribir, controlar, mo-
nitorizar y adaptar los tratamientos 
de forma no presencial. Asimismo, 
el paciente puede permanecer en 
la comodidad de su hogar, recibien-
do el mismo nivel y calidad asisten-
cial que en un hospital convencional, 

con acceso directo a su médico y a 
profesionales sanitarios que están a 
su lado y lo tratan en persona. Por úl-
timo, los familiares pueden seguir los 
avances en el tratamiento y evolu-
ción de su familiar. 

El objetivo de Galeneo Health es 
ofrecer un servicio que contribuya a 
descongestionar el sistema sanita-
rio, ofreciendo a sus pacientes la po-
sibilidad de llevar a cabo su trata-
miento en su hogar, con la misma ca-
lidad y garantías que en un hospital. 

Su propuesta de valor es clara: 
transformar la hospitalización hos-
pitalaria y la forma en que se reali-
zan los tratamientos médicos, ha-
ciéndolos mejores, más accesibles, 
personalizados, eficientes y, sobre 
todo, más confortables tanto para el 
paciente como para sus familiares. 
Su compromiso con la innovación y 
la tecnología les permite ofrecer so-
luciones que realmente mejoran la 
calidad de vida, al tiempo que opti-
mizan los recursos del sistema de sa-
lud. 

La participación de Galeneo Health 
en Alhambra Venture 2024 no solo 
es un reconocimiento a su labor in-
novadora, sino también una opor-
tunidad para expandir su alcance y 
atraer nuevas inversiones que les 
permitan seguir desarrollando sus 
tecnologías. 

SALUD. Plataforma digital que asegura la continuidad de la atención médica domiciliaria las 24 horas del día, los 365 días del año

Galeneo lleva la atención hospitalaria a otra dimensión
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R.I.  Este evento brindará a Nanos-
tine una plataforma única para pre-
sentar sus innovadoras soluciones 
en recubrimientos nanoestructura-
dos ante un selecto grupo de inver-
sores y expertos del sector. 

Nanostine, fundada en 2020, se 
especializa en la investigación, de-
sarrollo y comercialización de na-
nopartículas y recubrimientos na-
noestructurados de alto valor aña-
dido. La empresa utiliza tecnología 
física, basada en la técnica de sput-
tering en ultra-alto vacío, para la 
producción de nanoestructuras. Esta 
tecnología permite que asegura la 
fabricación de  nanoestructuras sin 
ligandos ni impurezas en su super-
ficie, y sin generar ningún residuo 
en el proceso de fabricación. 

La tecnología de Nanostine tie-
ne aplicaciones en múltiples sec-

tores, incluyendo el aeroespacial, 
energía, sensores y nanomedicina. 
Su método innovador permite su-
perar las limitaciones de los méto-
dos químicos tradicionales, ofre-
ciendo nanopartículas de alta pu-
reza y homogeneidad, así como so-
luciones personalizadas adaptadas 
a las necesidades específicas de 
cada cliente. 

Tecnología verde 
La participación en Alhambra Ven-
ture 2024 representa una oportu-
nidad significativa para Nanostine 
de atraer inversión y establecer 
alianzas estratégicas que impulsen 
su crecimiento. Además, les per-
mitirá mostrar el impacto poten-
cial de sus tecnologías en merca-
dos emergentes y en expansión, 

como el de las nanopartículas de 
oro y plata, que se proyectan al-
canzar valores de mercado de 6.3 
millones de dólares y 4.1 millones 
de dólares respectivamente para 
2025. 

Daniel González, CEO de Nanos-
tine, junto con su equipo de exper-
tos, presentará la propuesta de va-
lor de la empresa, destacando los 
logros alcanzados desde su funda-
ción, incluyendo importantes cola-
boraciones con entidades como 

ESA-BIC y ENISA, así como su re-
ciente contrato con la Agencia Es-
pacial Europea. 

Con un enfoque en la sostenibi-

lidad y la tecnología verde, Nanos-
tine está preparada para demostrar 
cómo sus innovaciones pueden 
transformar industrias y contribuir 
significativamente a la economía 
circular y la transición hacia tecno-
logías más limpias. La expectativa 
es que su participación en Alham-
bra Venture no solo les brinde vi-
sibilidad sino también nuevas opor-
tunidades para expandir su impac-
to a nivel global. Enlace a: https://na-
nostine.com/

SOLUCIONES ADAPTADAS. Ofrecen 
nanopartículas de alta pureza y homogeneidad

Nanostine, 
innovación en 
recubrimientos 
nanoestructurados 

Son especialistas en  
nanopartículas y 
recubrimientos 
nanoestructurados de 
alto valor añadido

R.I.  Mube se presenta como una in-
novadora plataforma de movilidad 
urbana, destinada a transformar la 
forma en que las personas se des-
plazan en sus trayectos diarios. La 
empresa ofrece una aplicación que 
conecta a conductores y pasajeros 
que realizan viajes cortos, de 0 a 80 
kilómetros, permitiéndoles compar-
tir los costes del trayecto y, a la vez, 
contribuir a la reducción de la hue-
lla de carbono y del tráfico en las 
ciudades. 

La solución de Mube aborda pro-
blemas críticos de la movilidad ac-
tual, tales como la elevada emisión 
de CO2 por el transporte por carre-
tera, el ruido del tráfico, la pérdida de 
tiempo en atascos y la dificultad para 
encontrar estacionamiento. Según 
los datos presentados, el tiempo per-
dido en los atascos le cuesta a las 
empresas españolas aproximada-
mente 840 millones de euros anua-

les, y los precios del combustible han 
aumentado en más del 30%. 

La app de Mube se destaca por 
su facilidad de uso e intuición, ofre-
ciendo una solución económica tan-
to para conductores como para pa-
sajeros. Los conductores pueden aho-
rrar significativamente en costes de 
mantenimiento y viaje, mientras que 
los pasajeros acceden a una opción 
de transporte más económica y ac-
cesible. 

El equipo detrás de Mube está for-
mado por Antonio García-Valdecasas 
Rodríguez, CFO y fundador, con ex-
periencia en gestión patrimonial e in-
versiones; Daniel Maldonado Salinas, 
CEO y fundador, un ingeniero en la 
nube con experiencia en proyectos 
de innovación; y Julian Montoro An-
gosto, CTO y fundador, un ingeniero 
de datos con experiencia en proce-
sos ETL y soluciones de Big Data. 

Alhambra Venture 2024 ha selec-
cionado a Mube por su carácter dis-
ruptivo y su potencial para impactar 
positivamente en el mercado de la 
movilidad urbana. Este evento pro-
porcionará a Mube la oportunidad de 
presentar su propuesta ante un pa-
nel de inversores y expertos del sec-
tor, abriendo puertas para futuras co-
laboraciones y oportunidades de cre-
cimiento. 

La participación de Mube en Alham-
bra Venture es un testimonio del di-
namismo y la innovación presentes 
en el ecosistema emprendedor es-
pañol, y subraya la importancia de 
buscar soluciones sostenibles y efi-
cientes para los desafíos de la mo-
vilidad urbana actual. 

Enlace a https://bemube.com/

Mube revoluciona la movilidad urbana 
AHORRO. Ofrece una aplicación que conecta a conductores y pasajeros que realizan viajes cortos, de 0 a 80 km

Daniel González, CEO de Nanostine, junto con su equipo de expertos.

La app destaca por su 
facilidad de uso e 
intuición, ofreciendo una 
solución económica 
como los usuarios

Antonio García-Valdecasas, CFO; Daniel Maldonado, CEO; y Julian Montoro, CTO.
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R.I.  En un mundo cada vez más 
consciente de la necesidad de un 
desarrollo sostenible, la empresa 
española Mooevo se posiciona 
como una alternativa innovadora 
para la movilidad urbana. Funda-
da en 2018, Mooevo se dedica al 
diseño, fabricación y comerciali-
zación de vehículos eléctricos li-

geros, especialmente triciclos y 
carros de reparto, con el objetivo 
de transformar el transporte en 
las ciudades hacia un modelo más 
ecológico y eficiente. 

Los vehículos de Mooevo se ca-
racterizan por su versatilidad, ca-
pacidad de adaptación a las diver-
sas necesidades del transporte ur-

bano y por hacer posible el acce-
so de vehículos de reparto a zonas 
peatonales. Entre sus productos 
estrella se encuentran el Urban, 
único vehículo de reparto de últi-
ma milla que puede acceder a zo-
nas peatonales, el triciclo eléctri-
co YAWER, ideal para el transpor-
te de pasajeros y mercancías, y el 

carro eléctrico de reparto WALKER 
700, perfecto para entregas de úl-
tima milla en zonas urbanas. 

La empresa también ofrece so-
luciones personalizadas para ser-
vicios médicos, con vehículos equi-
pados para el transporte de pa-
cientes y personal sanitario. 

Compromiso  
Mooevo no solo se preocupa por 
ofrecer productos ecológicos, sino 
que también apuesta por la inno-
vación constante como manera de 
diferenciarse de la competencia. 
La compañía invierte en investiga-
ción y desarrollo para mejorar la 
eficiencia de sus vehículos, redu-
cir su impacto ambiental y contri-
buir a la resolución de los retos del 
transporte de última milla en los 
centros urbanos 

Ventajas 
La adopción de los vehículos eléc-
tricos de Mooevo en las ciudades 
trae consigo una serie de benefi-
cios, tanto para el medio ambien-
te como para la calidad de vida de 
los ciudadanos. Además, al ser vehí-

culos eléctricos, no producen emi-
siones de gases de escape ni rui-
do, lo que contribuye a mejorar la 
calidad del aire y reducir la conta-
minación acústica en las ciudades. 

Los vehículos de Mooevo son 
compactos, maniobrables, tienen 
una gran capacidad de carga y con-
viven perfectamente con los pea-
tones, lo que los hace ideales para 
el transporte en entornos urbanos 
congestionados, contribuyendo a 
impulsar la movilidad sostenible en 
las ciudades y reduciendo la de-
pendencia del transporte privado 
contaminante. 

Mooevo llega a Alhambra Ventu-
re, el evento más destacado de in-
versión en startups del sur de Es-
paña como una empresa pionera 
en el sector de la micromovilidad 
eléctrica, ofreciendo soluciones in-
novadoras y sostenibles para las 
ciudades del futuro. 

Su participación representa una 
oportunidad excepcional para la 
empresa de mostrar su tecnología 
innovadora ante un panel de inver-
sores y expertos, que podrán valo-
rar las soluciones de movilidad ur-
bana, y el diseño, fabricación y co-
mercialización de sus productos. 
Sin duda, una atractiva oportuni-
dad para formar parte de una em-
presa comprometida con el desa-
rrollo sostenible y la innovación, 
ofreciendo soluciones ecológicas 
y eficientes para el transporte en 
las ciudades. 

Visite el sitio web de Mooevo 
https:\\www.mooevo.com

NOVEDAD. Mooevo se dedica al diseño, fabricación y comercialización de vehículos eléctricos 
ligeros, especialmente triciclos y carros de reparto

Movilidad eléctrica sostenible con Mooevo 

 R.I.  En un contexto donde la rapidez 
y la precisión son fundamentales, la 
industria farmacéutica se enfrenta al 
desafío permanente de generar una 
extensa documentación médica para 
sus productos, desde la fase de in-
vestigación hasta su aprobación y co-
mercialización. Esta documentación 
es vital para que los profesionales de 
la salud puedan recomendar y admi-
nistrar los tratamientos de forma se-
gura y eficiente. 

Resulta evidente que el volumen 
de documentación necesaria para 
este tipo de procedimientos dilata 
los tiempos de introducción de in-
novaciones médicas en el mercado, 
representando un riesgo para la sa-
lud pública al afectar la disponibi-
lidad de información confiable y ac-
cesible. 

Ante esta complejidad, la startup 
Medhionine se ha especializado en 
la generación de contenidos y docu-
mentos médicos. Desde su funda-
ción en mayo de 2023, Medhionine 
ha demostrado un crecimiento no-
table, consolidando su modelo de 
negocio a través de una oferta de 
servicios que responde a las deman-
das del sector, es por ello que del 10 

al 12 de julio, en el Museo Memoria 
de Andalucía, en la ciudad de Gra-
nada, Medhionine estará presente 
como finalista en el congreso anual 
de Alhambra Venture. Dicho evento 
se enfoca en reunir a startups inno-
vadoras y a profesionales de la in-
versión con el fin de impulsar el mer-
cado empresarial español. 

Medhionine se especializa en la 
producción de contenidos médicos 
de calidad, facilitando una platafor-
ma que une a la industria farmacéu-
tica con los mejores talentos en re-
dacción médica. Los medical wri-
ters de su plataforma no solo redac-
tan documentos, sino que también 
dominan los términos y datos de in-
vestigación clínica, cumpliendo ri-
gurosamente con las normativas de 
salud vigentes. 

La plataforma creada por esta 
startup fomenta la colaboración y 
el intercambio de conocimientos 
entre los profesionales, lo que ele-
va el estándar de precisión cientí-
fica y claridad comunicativa. Ade-
más, esta empresa se asegura que 
cada documento cumpla con las 
normativas y códigos de conducta 
aplicables. 

Medhionine está ampliando sus 
operaciones para mejorar sustan-
cialmente la comunicación médi-
ca, desarrollando herramientas y 
servicios que permitan a su equi-
po multidisciplinario, que incluye 
expertos en diversas áreas médi-
cas, abordar de manera eficaz cada 
proyecto, desde la documentación 
de ensayos clínicos hasta materia-
les educativos para pacientes. La 
expansión de Medhionine se ha be-
neficiado de su participación en 
Ceuta Open Future, un programa 
que transforma a Ceuta en un hub 
estratégico para startups, ofrecien-
do un entorno de apoyo y benefi-
cios fiscales significativos. 

Ser finalista en la XI Edición de 
Alhambra Venture es una gran ven-
taja para Medhionine, que resalta 

su compromiso con la mejora de 
la comunicación médica. Este lo-
gro valida el esfuerzo de la star-
tup en crear soluciones que faci-
litan la documentación en la in-
dustria farmacéutica, asegurando 
que la información crítica llegue a 
los profesionales de la salud de 
manera precisa y oportuna. 

Participar en Alhambra Ventu-
re 2024 brinda a Medhionine una 
excelente oportunidad para mos-

trar sus avances ante inversores 
y expertos del sector. Este even-
to es un punto de encuentro esen-
cial para startups y mentores, fa-
cilitando el intercambio de ideas 
y la creación de alianzas estra-
tégicas. La startup está lista para 
aprovechar al máximo esta plata-
forma, buscando expandir su al-
cance y contribuir aún más a la 
eficiencia y seguridad en la aten-
ción sanitaria.

MEDICAL WRITERS. Especialistas en la producción de contenidos médicos de calidad

Transformando la Comunicación Médica: 
Medhionine al servicio de la industria farmacéutica

La plataforma fomenta 
la colaboración y el 
intercambio de 
conocimientos entre   
los profesionales
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GRANADA 
 R.I.  Los sectores más afectados por 
los ciberataques abarcan desde el 
ámbito financiero hasta el sanitario, 
industrial y energético. Los datos per-
sonales de cada individuo, no solo 
involucran información propia, un 
descuido puede llegar a resultar en 
el filtrado de datos de la empresa 
donde trabajan o a las que se en-
cuentren asociados. Los ataques de 
ingeniería social, como el phishing, 
se aprovechan de los errores huma-
nos para obtener acceso a informa-
ción confidencial o sistemas críticos. 
Los empleados son a menudo el es-
labón más débil en la cadena de se-
guridad cibernética. 

España se enfrenta a un panora-
ma de ciberseguridad cada vez más 
complejo. Los ciberataques aumen-
tan en número y sofisticación, po-
niendo en riesgo a empresas y orga-
nizaciones de todos los sectores. La 
protección contra estas amenazas 
requiere un enfoque integral que abor-
de todos los aspectos de la seguri-
dad, desde la tecnología hasta las 
personas, por ello, Kymatio®, startup 
especializada en la gestión del ries-
go cibernético, ha logrado identi-

ficar este problema y encontrar una 
satisfactoria solución. La empresa 
española advirtió la necesidad de la 
formación en ciberseguridad, ya que 
juega un papel crucial para evitar con-
ductas que puedan propiciar el robo 
de datos, el secuestro de informa-
ción o la pérdida de control de nues-
tros dispositivos. 

Kymatio®, para ser más específi-
cos, se especializa en ofrecer forma-
ción a empleados sobre cibersegu-
ridad, pero es más que un software 
de clases tradicionales. Uno de los 

aspectos por los cuales se diferen-
cia del resto del mercado es debido 
a que su equipo de profesionales 
ha desarrollado una inteligencia ar-
tificial, con el fin de ofrecer un pro-
grama de concienciación y forta-
lecimiento adaptativo. En pocas pa-
labras, personaliza la formación se-
gún las necesidades específicas y 
el perfil de riesgo de cada empleado, 
lo que ayuda a maximizar la reten-
ción de la información y minimiza los 
errores humanos 

La startup ha sabido mantener un 

crecimiento acelerado a lo largo de 
su trayectoria, este y otros aspec-
tos la han hecho alcanzar el puesto 
de finalista en el congreso para in-
versores y startups de Alhambra Ven-
ture 2024. Es clave para las iniciati-
vas más innovadoras del mercado 
español, la conexión con potencia-
les inversores del sector, esta impul-
sa la mejora continua y la actualiza-
ción de las empresas, a la vez que 
amplía su comprensión del panora-
ma industrial. 

Cultura sólida de ciberseguridad  
Una de las principales ventajas que 

distingue a Kymatio® es, como he-
mos resaltado, su potencial para per-
sonalizar la formación en cibersegu-
ridad para cada empleado, basándo-
se en la psicología integrada. Esta ca-
racterística permite que la concien-
ciación se adapte a las necesidades 
y vulnerabilidades específicas de cada 
individuo, aumentando significa-
tivamente la eficacia de la formación.  

Mediante un análisis del compor-
tamiento y las técnicas de aprendi-
zaje más efectivas, el software de la 
startup crea experiencias de forma-
ción individualizadas, ¿cómo se rea-
liza este protocolo?, la empresa iden-

tifica grupos propensos al ataque 
informático dentro de la organiza-
ción y adapta los contenidos y me-
todologías de formación para abor-
dar sus exigencias específicas. De 
esta manera, Kymatio® capacita a 
los empleados a la vez que empo-
dera a las organizaciones para crear 
una cultura de ciberseguridad sóli-
da y resiliente. 

Por otro lado, la plataforma inclu-
ye simulaciones avanzadas de inge-
niería social, que ayudan a entrenar 
y medir el estado de alerta y el com-
portamiento de los empleados fren-
te a amenazas reales. Estas simu-
laciones permiten sirven para edu-
car a los empleados, así como para 
evaluar y mejorar continuamente su 
habilidad de respuesta ante inten-
tos de phishing y otras tácticas de 
ingeniería social. 

Automatización y métricas  
Este software también se caracteri-
za por su destreza para mejorar la efi-
ciencia operativa y la toma de deci-
siones dentro de la empresa. Kyma-
tio® ha  logrado esta optimización de 
los servicios por medio de la auto-
matización de procesos y la gene-
ración de métricas valiosas sobre ries-
go, impacto y nivel de concienciación. 

La integración de herramientas 
como el escáner de credenciales 
expuestas y el entrenamiento fren-
te a la ingeniería social garantiza 
que las empresas estén prepara-
das para enfrentar las amenazas 
más avanzadas

TECNOLOGÍA. Ofrecen formación a empleados sobre ciberseguridad, pero es más que un software 
de clases tradicionales. Cuenta con un programa de concienciación y fortalecimiento adaptativo

Kymatio® activa tus firewalls humanos

GRANADA 
 R.I.  Los coches eléctricos, la con-
ducción autónoma y la digitalización 
de los vehículos están transforman-
do la industria automóvil, gestando 
una nueva era de movilidad basada 

en tecnología disruptiva. En esta re-
volución, Knowledge Development 
for POF (KDPOF) se posiciona en Es-
paña como una figura clave en el de-
sarrollo de soluciones innovadoras 
de conectividad óptica única en el 

mundo, creando la primera fábrica 
española de microchips de fotóni-
ca pionera en Europa. Un proyecto 
que la Unión Europea ha cataloga-
do como estratégico dentro de IP-
CEI (Proyecto Importante de Inte-
rés Común Europeo). 

La startup se encuentra inmersa 
en trasladar su producción de mi-
crochips de Asia a España, ponien-
do en marcha la primera fábrica es-
pañola de microchips de fotónica. 
Como objetivo clave dentro de este 
proyecto, KDPOF se centra en la 
captación de talento español más 
allá de sus fronteras. 

Al igual que las redes de teleco-
municaciones, internet y los cen-
tros de datos migraron de cobre a 
fibra óptica, ahora las comunicacio-
nes en el coche tienden a una ar-
quitectura basada en fibra. Este es 
el desafío que identificó KDPOF y, 
por ello, se especializa en el desa-
rrollo de semiconductores y micro-
chips para redes ópticas de alta ve-
locidad; proporcionando solucio-
nes robustas y rentables en entor-

nos hostiles como la automoción, 
transportes (trenes, aeronáutica), 
industrial o el hogar y oficinas pe-
queñas (SOHO). Su tecnología ba-
sada en fibra óptica y única en el 
mercado, destaca por su capacidad 
para ofrecer conectividad de alta 
calidad, aislada y resistente a inter-
ferencias electromagnéticas. Ge-
nerando así producto que se posi-
ciona como una opción superior 
frente a las tradicionales conexio-
nes de cobre. 

Conectividad para automóviles 
Uno de los aspectos más innova-
dores de KDPOF es su aplicación 
en el sector automotriz. La tecno-
logía de la startup proporciona una 
solución ideal para la transmisión 
de información de cámaras y rada-
res y sensores al ordenador central, 
gestión de sistemas de baterías en 
vehículos eléctricos, la redundan-
cia de seguridad en la conducción 
autónoma, antenas inteligentes y 
sistemas de infoentretenimiento. 

La capacidad de ofrecer enlaces 
herméticos a las interferencias elec-
tromagnéticas y su bajo peso con-
vierten a KDPOF en un socio estra-
tégico para los fabricantes de au-
tomóviles que buscan integrar tec-
nología avanzada y segura en sus 
vehículos. 

La conectividad a través de POF 
no solo mejora la eficiencia opera-
tiva de los vehículos, sino que tam-
bién contribuye a la sostenibilidad 
al reducir el peso del vehículo y, en 
consecuencia, su consumo de ener-
gía. Esta ventaja ha sido crucial para 
la selección de KDPOF como fina-
lista en Alhambra Venture, donde 
la innovación y la sostenibilidad son 
altamente valoradas. 

La tecnología de KDPOF también 
se destaca en entornos industria-
les, donde las condiciones extre-
mas y las interferencias electromag-
néticas pueden representar un de-
safío significativo para las redes 
Ethernet tradicionales. La fibra óp-
tica proporciona una alternativa via-
ble y eficiente, permitiendo una co-
nectividad fiable y de alta velocidad 
en entornos donde el cobre a me-
nudo falla. 

El enfoque de KDPOF en la dura-
bilidad y la fiabilidad ha permitido 
a la empresa ganar terreno en sec-
tores industriales que requieren so-
luciones robustas para mantener la 
continuidad operativa y la eficien-
cia productiva. Esta capacidad de 
adaptación a entornos difíciles re-
salta la versatilidad e innovación de 
las soluciones de KDPOF.

VISIONARIOS. Además de sus aplicaciones industriales y automotrices, KDPOF también ofrece 
soluciones avanzadas para hogares y oficinas pequeñas

El Futuro de la Conectividad Óptica: KDPOF 
en el Centro del Escenario Tecnológico
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R.I.  La startup malagueña iUrban par-
ticipará en la XI Edición de Alhambra 
Venture. Como es de esperar en este 
congreso granadino, las startups fi-
nalistas presentan iniciativas nove-
dosas del ámbito de la tecnología, sin 
dejar atrás esta premisa,   la asisten-
cia de esta startup malagueña dará 
paso a la oportunidad de reflexionar 
sobre el panorama actual del turis-
mo en España y el papel que la tec-
nología puede jugar en su futuro.  

España se ha consolidado como 
uno de los principales destinos turís-
ticos del mundo, su cultura, patrimo-
nio histórico, clima atractivo y opcio-
nes de ocio lo convierten en un país 
de gran interés para multitud de per-
sonas. El sector turístico representa 
un elemento clave de la economía 
española, generando empleo y rique-
za en todo el país. Sin embargo, la in-
dustria turística también enfrenta 
nuevos desafíos como la necesidad 
de adaptarse a las demandas actua-
les de un mundo más conectado: la 
sostenibilidad del medio ambiente o 
la competencia global. En este con-
texto, la tecnología se presenta como 
una herramienta fundamental a la 
hora de afrontar estos retos, asegu-
rando el crecimiento sostenible del 
turismo en España. 

El producto que llevará iUrban al 
Alhambra Venture 2024 será Cice-
rone, una plataforma de turismo in-
teligente que utiliza GPT para ayudar 
a los técnicos del sector, mejoran-
do la interacción con los visitantes 

con su chat disponible en 95 idio-
mas. Esta startup se ha propuesto 
eliminar la barrera del idioma en su 
sector, además de crear diferentes 
herramientas que promuevan un tu-
rismo más informado y personaliza-

do. Esta plataforma permite a sus 
usuarios crear rutas turísticas en las 
ciudades y explicar puntos de inte-
rés, también personaliza las reco-
mendaciones basándose en necesi-
dades específicas del consumidor, 
como discapacidades físicas o res-
tricciones alimentarias. 

Expansión y crecimiento 

Fundada en 2016, iUrban ha demos-
trado ser pionera en la integración 
de tecnologías avanzadas en el sec-
tor turístico. Como partner de Micro-
soft y la primera en integrar ChatGPT 
en diez destinos turísticos inteligen-
tes, la startup ha establecido un nue-
vo estándar en la industria. Sus so-
luciones están implementadas en 
ciudades como Madrid, Valencia, la 
Región de Murcia y Málaga, y actual-
mente colaboran con más de 300 
municipios en España, así como con 
los principales integradores del país. 

El equipo de iUrban, que ha cre-
cido de manera significativa en 2024 
con 25 profesionales consolidados, 
refleja el éxito y la expansión de la 
empresa. La startup ha experimen-
tado un notable crecimiento en su 
facturación, aumentando de 1,7 mi-
llones de euros en 2022 a 2,5 millo-

nes de euros en 2023. Además, iUr-
ban ha comenzado su internacio-
nalización, con presencia en países 
como Brasil, Andorra y Portugal, lo 
que subraya su ambición y capaci-
dad para competir en el mercado glo-
bal, por este motivo están en Alham-
bra venture, para cerrar su Ronda Se-
rie A de inversión de 1,5 millones de 
€ que ya tienen cerrada al 70% 

Cicerone destaca por su capacidad 
de operar como una oficina de turis-
mo 24/7, en múltiples idiomas, para 
ayudar a los técnicos del sector a sa-
ber quién visita y por qué, generan-
do informes en tiempo real. Interac-
túa con los visitantes en todas las eta-
pas de su viaje utilizando Azure GPT 
de Microsoft, garantizando seguridad 
y eficiencia en la gestión de datos y la 
interacción con los usuarios.  

La inclusión es otra ventaja signi-
ficativa de Cicerone. La plataforma 
adapta sus recomendaciones a las 
necesidades específicas de los usua-
rios, lo que incluye opciones para per-
sonas con discapacidades físicas y 
restricciones alimentarias. Esta per-
sonalización mejora la experiencia 
del visitante y asegura que todos pue-
dan disfrutar plenamente del desti-
no turístico deseado. 

Siendo ya reconocida como una 
herramienta realmente valiosa para 
el sector, este año Cicerone ha sido 
galardonado como la 1ª solución  ga-
nadora de la primera edición del con-
curso ‘The AI for Tourism Awards 
2024’, organizado por Segittur y Fi-
tur en el contexto de Fitur Know-How 
& Export. 

CICERONE. Una plataforma de turismo inteligente que utiliza GPT para ayudar a los técnicos del sector 

iUrban: IA al servicio del turismo del futuro

El equipo de iUrban, que 
ha crecido de manera 
significativa en 2024 con 
25 profesionales, refleja 
el éxito de la empresa

GRANADA 
 C.S.  En un mercado inmobiliario 
en el que los precios no dan res-
piro y las oportunidades escasean, 
contar con un adecuado asesora-
miento se ha vuelto crucial. La co-
rrecta inversión en este sector re-
quiere información de calidad que 
ayuden a tomar decisiones acer-
tadas y así maximizar los benefi-
cios. En este contexto, la startup 
valenciana Inversiva llega a la XI 
edición de Alhambra Venture, con 
un proyecto innovador en el ase-
soramiento de la inversión inmo-
biliaria, que ha captado la aten-
ción de los organizadores de este 
evento. 

Inversiva se ha posicionado como 
una solución para quienes desean 
invertir en el mercado inmobilia-
rio sin las complicaciones tradicio-
nales asociadas. La empresa ges-
tiona todo el proceso, desde la se-
lección y compra del inmueble has-
ta su reforma y alquiler, proporcio-
nando a los inversores una expe-
riencia de inversión completamen-
te pasiva y rentable. Este modelo 
ha sido fundamental para su se-
lección en Alhambra Venture, don-
de se premia la originalidad y la ca-
pacidad disruptiva de las startups. 

Uno de los pilares que ha llevado 
a Inversiva a ser finalista en Alham-
bra Venture es su compromiso con 
la comodidad del inversor. La star-
tup se encarga de todos los aspec-
tos de la inversión, eliminando las 
barreras y dificultades que suelen 
desalentar a potenciales inverso-
res. Desde la búsqueda de las me-
jores oportunidades de inversión 
hasta la gestión del alquiler, In-
versiva asegura que sus clientes ob-

tengan rentabilidades atractivas sin 
tener que involucrarse directamen-
te en la gestión del inmueble. 

La innovación es otro aspecto 
crucial que distingue a Inversiva. 
La empresa utiliza un enfoque ri-
guroso para seleccionar propieda-
des en ubicaciones estratégicas, 
garantizando altos niveles de ren-
tabilidad y seguridad para sus clien-
tes. Además, su asociación con 
Quickin, una comunidad de alqui-

ler de habitaciones para estudian-
tes, asegura una gestión eficien-
te y una baja tasa de impagos, au-
mentando la tranquilidad y segu-
ridad de los inversores. 

Seguridad y rentabilidad 
La seguridad es una prioridad para 
Inversiva. A través de una riguro-
sa selección de propiedades y un 
equipo de arquitectos dedicados 
a ejecutar reformas de calidad, la 
startup minimiza los riesgos y ma-
ximiza las ganancias para sus clien-
tes. Este enfoque ha permitido a 
la empresa ofrecer una rentabili-
dad neta promedio del 7%, una ci-
fra que destaca en el mercado de 
inversiones inmobiliarias. 

Además de su enfoque en la se-
guridad, Inversiva se distingue por 
su capacidad para generar renta-
bilidades atractivas. Su modelo de 
negocio se enfoca en la compra y 
reforma de propiedades, así como 
en la gestión eficiente del alquiler, 
asegurando ingresos constantes y 
predecibles para los inversores. 
Esta combinación de seguridad y 
rentabilidad ha sido crucial para 
su inclusión entre los finalistas de 
Alhambra Venture. 

Participar en Alhambra Venture 

representa una oportunidad signi-
ficativa para Inversiva de presen-
tar su modelo innovador ante un pa-
nel de inversores y expertos del sec-
tor. El evento no solo es una plata-
forma para atraer inversiones, sino 
también un espacio para intercam-
biar ideas y establecer conexiones 
valiosas que pueden impulsar el 
crecimiento de la startup. 

Inversiva llega a Alhambra Ven-
ture con la intención de demostrar 
que la inversión inmobiliaria puede 
ser accesible, rentable y segura. Su 
enfoque integral y su compromiso 
con la comodidad y la seguridad del 
inversor la posicionan como una op-
ción atractiva en el competitivo mer-
cado de las startups. La participa-
ción en este evento refuerza su po-
sición como líder en innovación in-
mobiliaria y promete abrir nuevas 
oportunidades para su expansión y 
crecimiento.

RENTABILIDAD. Un proyecto innovador en el asesoramiento de la inversión inmobiliaria

Inversiva, invertir en inmuebles nunca fue tan fácil

Cicerone destaca por su 
capacidad de operar 
como una oficina de 
turismo 24/7, en 
múltiples idiomas

Uno de los pilares que 
ha llevado a Inversiva a 
ser finalista es su 
compromiso con la 
comodidad del inversor
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C.S.  La población mundial se acerca 
a los 8.000 millones de personas y se 
estima que alcanzará los 9.700 millo-
nes en 2050, la demanda de proteí-
nas está en auge. Sin embargo, la pro-
ducción tradicional de proteínas, es-
pecialmente la carne de res, tiene un 
impacto ambiental significativo, ge-
nerando emisiones de gases de efec-
to invernadero y contribuyendo a la 
deforestación. 

Como parte de la solución a esta 
problemática, InsectBiotech Group 
emerge como una propuesta prome-
tedora. La empresa española, parte 
de las startups finalistas en el Alham-
bra Venture 2024, se especializa en 
la utilización de larvas de insectos para 
convertir residuos orgánicos en pro-
ductos de alto valor añadido, como 
proteínas animales, aceites y fertili-
zantes orgánicos. Al utilizar desechos 

agrícolas como materia prima, la em-
presa reduce la necesidad de nuevos 
cultivos y minimiza el impacto am-
biental. Esta propuesta circular ofre-
ce una alternativa sostenible a la pro-
ducción tradicional de proteínas.  

Transformando residuos  
El éxito de InsectBiotech Group se 
basa en su ingenioso sistema de ciclo 
cerrado. Al aprovechar las larvas de la 
mosca soldado negra (BSFL), la em-
presa transforma desechos agrícolas, 
como orujo de aceituna, granos gas-
tados de cervecería y sobras de pana-
dería, en proteínas animales de pri-
mera calidad, reduciendo la depen-
dencia de fuentes tradicionales como 
la soja y el pescado. De este modo re-
duce la necesidad de preparar nue-
vos cultivos, y combate las prácticas 

de pesca insostenibles. 
La empresa mantiene un ciclo vir-

tuoso que empodera a todos los ac-
tores involucrados. Para los agriculto-
res facilita una solución para la ges-
tión de sus residuos agrícolas, trans-
formándolos en un recurso valioso. 
Como parte de este proceso los ga-
naderos se ven beneficiados, debido 
a que los productos de InsectBiotech 
Group proporcionan una fuente de 
proteínas sostenible y nutritiva para 
sus animales, como consecuencia, 
contribuyen a un sistema alimen-
tario más saludable y sostenible para 
los consumidores. De este modo y me-
diante un ciclo dedicado al medio am-
biente, la empresa reduce significa-
tivamente el impacto ambiental de la 
producción de alimentos. 

Esta startup colabora con agricul-
tores y productores locales para ase-

gurar un suministro constante de re-
siduos orgánicos y para promover el 
uso de sus fertilizantes orgánicos. Para 
llegar a este cometido InsectBiotech 
opera una red de granjas innovadoras 
dedicadas a la cría de BSFL. Estas ins-
talaciones están diseñadas para po-
tenciar la eficiencia y minimizar el im-
pacto ambiental. Además de produ-
cir proteínas animales, las granjas tam-
bién generan fertilizantes orgánicos 
ricos en nutrientes que pueden utili-
zarse para mejorar la salud del suelo 
y aumentar los rendimientos de los 
cultivos. 

La tecnología de InsectBiotech Group 
tiene el potencial de dar un vuelco a 
la industria de la alimentación animal. 
Al proporcionar una fuente de proteí-
nas sostenible y nutritiva, la empresa 
puede ayudar a disminuir el impacto 
ambiental de la producción de alimen-

tos y contribuir a un futuro más sos-
tenible. Merece la pena resaltar que 
más allá de la alimentación animal, la 
empresa está explorando el uso de 
las larvas de BSFL para producir otros 
productos de alto valor, como bioplás-
ticos, biocombustibles y productos 
farmacéuticos. 

InsectBiotech Group ha asegurado 
con éxito financiación a través de sus 
rondas de pre-siembra y siembra. La 
empresa está buscando actualmen-
te financiación adicional para comple-
tar la fase de pruebas piloto y ampliar 
sus operaciones. Se ofrecen oportu-
nidades de inversión a particulares, 
family offices, empresas españolas y 
fondos de impacto. 

La innovación es el motor que im-
pulsa a Insect Biotech Group. La em-
presa invierte continuamente en in-
vestigación y desarrollo para mejo-
rar sus procesos y expandir sus capa-
cidades. Este enfoque le ha permiti-
do desarrollar tecnologías únicas que 
la distinguen en el mercado y que pro-
meten transformar la manera en que 
gestionamos los residuos orgánicos y 
producimos alimentos. 

La participación de Insect Biotech 
Group en Alhambra Venture 2024 es 
una oportunidad para que la empre-
sa establezca conexiones con inver-
sores y otros actores clave del sec-
tor. Este evento representa una pla-
taforma ideal para destacar cómo su 
tecnología puede contribuir a un fu-
turo más sostenible y para atraer el 
apoyo necesario para expandir sus 
operaciones y llevar sus soluciones 
a un mercado global.

ALTERNATIVA. Una alternativa sostenible

Insect Biotech 
transforma residuos 
en productos de alto 
valor y sostenibles

R.I.  Inrobics ha sido reconocida por 
su enfoque revolucionario en la reha-
bilitación y el cuidado de la salud, 
utilizando tecnología avanzada en 
robótica social e inteligencia artifi-
cial para mejorar la calidad de los 
tratamientos rehabilitadores. 

Inrobics ha captado la atención de 
los organizadores de Alhambra Ven-
ture gracias a su plataforma innova-
dora que combina robótica social e 
inteligencia artificial para ofrecer so-
luciones de rehabilitación persona-
lizadas y efectivas. La tecnología 
de Inrobics permite a los pacientes 
realizar ejercicios terapéuticos guia-
dos por robots que interactúan de 
manera empática y adaptativa, ajus-
tándose a las necesidades espe-
cíficas de cada individuo. 

Esta metodología mejora la adhe-
rencia de los pacientes a los progra-
mas de rehabilitación, ofrece datos 
en tiempo real sobre el progreso y 
los resultados de los tratamientos. 
La capacidad de personalizar y mo-
nitorear cada sesión de rehabilita-
ción asegura que los pacientes reci-

ban la atención más adecuada para 
sus condiciones particulares, opti-
mizando los resultados y aceleran-
do la recuperación. 

Robótica social 
Una de las características más des-
tacadas de la tecnología de Inro-
bics es la utilización de robots so-
ciales que interactúan de manera 
natural y efectiva con los pacien-
tes. Estos robots están diseñados 
para ser accesibles y amigables, lo 
que ayuda a reducir el estrés y la 
ansiedad asociados con los trata-

mientos médicos tradicionales. Al 
interactuar con un robot que res-
ponde de manera empática, los pa-
cientes se sienten más motivados 
y comprometidos con su rehabili-
tación. 

Además, la plataforma de Inro-
bics se integra fácilmente con los 
sistemas de salud existentes, faci-
litando su adopción en diversos en-
tornos médicos. Los datos recopi-
lados por los robots durante las se-
siones de terapia se pueden anali-
zar para mejorar continuamente los 
protocolos de tratamiento y perso-
nalizar aún más las intervenciones 
terapéuticas. 

La innovación de Inrobics no solo 
mejora la calidad de los tratamien-
tos rehabilitadores, sino que tam-

bién tiene un impacto significativo 
en la eficiencia del sistema de sa-
lud. Al automatizar parte del pro-
ceso terapéutico con robots, los pro-
fesionales de la salud pueden de-
dicar más tiempo a la planificación 
y supervisión de los tratamientos, 
mejorando la atención al paciente 
sin aumentar la carga de trabajo. 

Inrobics también aborda una ne-
cesidad crítica en la atención sani-
taria: la rehabilitación a largo pla-
zo. Muchos pacientes requieren te-
rapias prolongadas, y la platafor-
ma de Inrobics ofrece una solución 
sostenible y escalable para propor-
cionar estos servicios de manera 
continua y efectiva. Esto es espe-
cialmente relevante para pacien-
tes con condiciones crónicas o dis-

capacidades que necesitan reha-
bilitación constante para mantener 
o mejorar su calidad de vida. 

Inrobics Rehab Clinic 

La plataforma Inrobics Rehab Clinic 
está diseñada para proporcionar una 
rehabilitación efectiva y personali-
zada. Utiliza robots que actúan como 
terapeutas digitales, guiando a los 
pacientes a través de ejercicios fí-
sicos y cognitivos. Los robots de In-
robics pueden realizar un seguimien-
to preciso de los movimientos del 
paciente, proporcionando retroali-
mentación inmediata y ajustando los 
ejercicios en tiempo real para maxi-
mizar la efectividad de la terapia. 

Inrobics Rehab Clinic también ofre-
ce una experiencia de usuario me-
jorada mediante la gamificación, con-
virtiendo los ejercicios terapéuticos 
en actividades lúdicas y motivado-
ras. Este enfoque no solo hace que 
la rehabilitación sea más atractiva, 
sino que también mejora la adhe-
rencia a los tratamientos, ya que los 
pacientes están más inclinados a 
participar activamente en su pro-
pia recuperación cuando la terapia 
es divertida y estimulante. 

La inclusión de Inrobics en Alham-
bra Venture 2024 es un testimonio 
de su potencial disruptivo en el cam-
po de la salud y la rehabilitación. Este 
evento proporciona una plataforma 
crucial para que la startup demues-
tre su innovación y atraiga el interés 
de inversores y socios estratégi-
cos, acelerando su crecimiento y ex-
pansión en el mercado.

LÍDER. Beneficia a pacientes y profesionales 

Inrobics, la solución de 
rehabilitación basada 
en robótica social e IA 

Inrobics está preparada 
para transformar el 
panorama de la 
rehabilitación con su 
enfoque innovador y 
tecnológico 
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GRANADA 
 C.S.  La Startup vasca Heuristik Health, 
especializada en soluciones avanza-
das de biometría para la identificación 
y gestión de pacientes, ha sido selec-
cionada como parte de las finalistas 
en la XI Edición de Alhambra Venture. 
Heuristik ha captado la atención del 
jurado de Alhambra Venture gracias a 
su solución avanzada para la identifi-
cación y gestión de pacientes. Utilizan-
do una combinación de inteligencia ar-

tificial y tecnologías biométricas, la 
startup ha creado un sistema seguro 
y eficiente para la identificación de 
pacientes en centros hospitalarios. A 
través de huellas dactilares, el objeti-
vo principal de este método es una 
gestión más eficaz, que mejore los 
flujos de trabajo dentro los hospita-
les, garantizando que cada paciente 
reciba el tratamiento médico adecua-
do y que sus datos personales sean 
manejados de forma segura y preci-
sa, reduciendo significativamente el 

riesgo de errores en la identificación.  
El sistema de Heuristik está pro-

gramado para generar una identi-
ficación rápida e  inequívoca. Adap-
tada a los métodos actuales de iden-
tificación ofrecidos en las entidades 
sanitarias, brazaletes y tarjetas sani-
tarias, este dispositivo no involucra el 
cambio de la metodología hospitala-
ria actual, más bien se adapta a ella, 
sumando un procedimiento más fia-
ble. El utilizar huellas dactilares me-
jorará la precisión y la operativa de 

los centros de salud, gracias a las es-
tadísticas que la solución de Heuris-
tik proporciona en tiempo real. 

Además de la identificación biomé-
trica, Heuristik Health ha creado he-
rramientas para la gestión eficiente de 
los datos médicos, protegiendo la in-
formación sensible y cumpliendo con 
los más altos estándares de privaci-
dad y seguridad. La avanzada tecno-
logía que ofrece esta startup integra 
una capa adicional de seguridad, res-
guardando la información sensible de 
los pacientes contra accesos no auto-
rizados y evitando el fraude. 

Al reducir los tiempos de espera, 
minimizar los errores administra-
tivos y mejorar la seguridad del pa-
ciente, este nuevo sistema, basado 
puramente en el progreso tecnológi-
co, contribuye a una atención médi-
ca más fluida y satisfactoria, dismi-
nuyendo la carga administrativa de 
los profesionales sanitarios y mejo-
rando así su eficiencia y bienestar. 

Impacto en el sector sanitario 
La OMS asegura que la media de erro-
res de identificación de los hospitales 
está en torno al 10%. En Europa más 
de 500M de errores de identificación 
suceden al año con un coste superior 
a 200 Billones de €. Estados Unidos 
es otro de los países afectados, con 
más de 600M de errores de identi-
ficación suceden al año con un coste 
superior a 1 Trillón de $. La mayoría de 
los errores de identificación suceden 
a causa de los métodos actuales para 
identificar pacientes: los brazaletes se 

extravían, el personal sanitario pue-
de dar el brazalete equivocado o es-
tos tienen errores de impresión o se 
desgastan, etc. En el caso de las tarje-
tas sanitarias, los pacientes pueden 
intercambiarlas entre sí de manera 
fraudulenta. 

Heuristik ya está presente en va-
rios hospitales a nivel europeo y se 
encuentra pendiente de cerrar sus 
primeros acuerdos en Estados Uni-
dos. Dentro de sus reconocimientos 
ha recibido el premio a proyectos de 
mayor impacto a nivel nacional por 
parte de la fundación Repsol. Este año 
la startup planea aplicar al EIC Acce-
lerator, la subvención más competi-
tiva a nivel Europeo tras ser uno de 
los diez proyectos europeos seleccio-
nados por EIT Health.  

Heuristik representa un avance sig-
nificativo en la gestión de pacientes, 
donde la tecnología biométrica y la 
inteligencia artificial se combinan para 
ofrecer una solución ágil y segura, 
adecuada para los desafíos del siglo 
XXI. Con su participación en Alham-
bra Venture 2024, la empresa busca 
potenciar su accesibilidad a más cen-
tros de salud y lograr impulsar su efi-
ciencia y valor en el mercado. Cabe 
destacar que Heuristik Health ya ha 
captado el interés de tres fondos de 
inversión, incluyendo a Capital Cell, 
la plataforma de crowdfunding de sa-
lud líder en Europa. La startup repre-
senta una oportunidad clara y sus-
tentable de inversión, es por ello que 
ha logrado ocupar el puesto de fina-
lista dentro de 200 postulantes para 
este evento corporativo.

IDENTIFICACIÓN BIOMÉTRICA. El sistema de Heuristik está 
programado para generar una identificación rápida e  inequívoca

Heuristik Health: La huella 
digital de la salud del futuro

C.S.  La educación como pilar de la 
sociedad es capaz de ser abarcada 
más allá de las aulas, la tecnología, 
los nuevos conceptos y creaciones 
aunadas a la misma han dado paso 
a las Edtech, en pocas palabras, la 
tecnología educativa. La gran parte 
de nosotros llevamos una pequeña 
universidad en nuestros bolsillos, 
donde cada día existen nuevas ini-
ciativas de aprendizaje accesibles. 
GrowersGo es una Edtech que ha 
decidido dar el siguiente paso y ge-
nerar un cambio positivo en la edu-
cación, dirigiendo su enfoque al cre-
cimiento personal y la educación del 
autocuidado en sus usuarios.  

Esta startup, pionera en su géne-
ro, ha generado la primera app del 
mundo que fomenta sus bases en la 
fusión del gaming y la horticultura, 
un tipo de terapia fundamentada en 
la mejora del bienestar emocional a 
través del cuidado de las plantas.  

Alhambra Venture contará con la 
asistencia de GrowersGo como par-
te de las startups finalistas del con-
greso. Este evento donde inversores 
y startups encuentran un espacio 

para fomentar el crecimiento em-
presarial, tendrá lugar en el Museo 
Memoria de Andalucía de la ciudad 
de Granada, del 11 al 12 de julio. 

Bienestar personal  
Engancharse al crecimiento perso-
nal, mientras cuidamos nuestro me-
dio ambiente y a nosotros mismos, 
es impulsado por GrowersGo. El jue-
go busca que el usuario ponga en 
paralelo el cuidado de plantas vir-
tuales a través de la app, con el con-
sumo de contenido de crecimiento 

personal, así aprender a generar 
tiempo de calidad. ¿Cómo logra que 
los usuarios mejoren sus hábitos y 
reciban educación sobre los mis-
mos?, cada planta del juego repre-
senta competencias clave para la 
vida, un ejemplo es la planta de to-
mate cherry de la plataforma, la cual 
equivale a la autorregulación, esta 
necesitará agua y luz para crecer, lo 
cual para el usuario representan for-
mas diferentes de trabajar en su cre-
cimiento personal. Damos luz a nues-
tras plantas, visualizando micro píl-
doras de contenido de la soft skill 

que estemos trabajando, y agua, re-
portando el cumplimiento de hábi-
tos saludables. Vamos viendo cómo 
avanzamos por el aspecto de nues-
tras plantas y los indicadores de sa-
lud y progreso. Cultivando nues-
tras plantas, nos cuidamos a noso-
tros mismos y a los que nos rodean, 
mientras descubrimos el maravillo-
so mundo de la jardinería en casa y 
todos sus beneficios.  

«Nuestros primeros usuarios lo 
llaman el Tamagotchi del crecimien-
to personal»,  Alejandro Villarán, CEO 
y fundador de GrowersGo expresa 
que su público ha dado una defini-
ción más que acertada a la app, com-
placido de haber sido parte del paso 
para retomar o iniciar el cuidado per-
sonal de miles de usuarios. Dirigida 
a todo el mundo e incluso a empre-
sas, Villarán ha encontrado la for-
ma de mantener empleados aserti-
vos, con inteligencia emocional que 
día a día buscan mejorar sus hábitos 
por medio de la horticultura digital. 

Dentro de los 200 participantes 
del evento granadino, la startup 
GrowersGo se mantuvo como una de 

las más innovadoras llegando a ser 
parte de las finalistas del Alhambra 
Venture 2024. Si bien gran parte de 
sus competidores también utilizan 
la tecnología como recurso para im-
pulsar su empresa, esta startup des-
taca con su búsqueda del bienestar 
emocional y el invertir en tiempo de 
calidad. La empresa onubense es 
ahora una marca registrada en EEUU 
y toda Europa, que maneja su ne-
gocio desde la monetización a través 
de anuncios recompensados, que 
dan contenido de acerca de la salud, 
y los suscriptores de la misma.  

No es la primera vez que Villarán 
asiste a este reconocido congreso, 
en su primera edición de Alhambra 
Venture llevó a Seabery, una propues-
ta que salió exitosa del evento con 
su iniciativa de desarrollo de solucio-
nes educativas por simulación utili-
zando tecnologías de Realidad Au-
mentada (RA) y Realidad Virtual (RV). 

A pesar de que la startup ya ha ob-
tenido la atención de varios bancos 
interesados y fondos de inversión, 
este congreso permitirá la expan-
sión y mejora de la empresa. Inver-
tir en el cuidado personal, en perso-
nas más sanas y satisfechas, emo-
cionalmente inteligentes es una in-
versión a largo plazo y de doble be-
neficio, económica y social. Growers-
Go tiene todos los recursos para lo-
grar sus objetivos con Alhambra Ven-
ture y conseguir un público más am-
plio, lo recursos económicos nece-
sarios para llevar a cabo una plata-
forma Edtech que explote todos sus 
ventajas.

GrowersGo: Cultivando el crecimiento 
personal a través del juego y la horticultura

ÚNICA. La primera app del mundo que fomenta sus bases en la fusión del gaming y la horticultura
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R.I.  La XI edición de Alhambra Ven-
ture, el evento de inversión en star-
tups más importante del sur de Es-
paña, se prepara para recibir a al-
gunos de los proyectos más inno-
vadores y prometedores del país. 
Entre los finalistas de este año, Gro-
diTech destaca con su propuesta de 
tecnología avanzada para la agricul-
tura en invernaderos. Esta startup, 
con sede en Almería, ha capturado 
la atención de inversores y exper-
tos por su enfoque innovador y sos-
tenible en la optimización de los pro-
cesos agrícolas. 

GrodiTech se ha posicionado como 
un líder en la implementación de so-
luciones tecnológicas para la agri-
cultura, ofreciendo sistemas que in-
tegran robótica e inteligencia artifi-
cial para mejorar la eficiencia y sos-
tenibilidad de los invernaderos. La 
capacidad de GrodiTech para de-

sarrollar tecnologías que monitori-
zan y optimizan el crecimiento de los 
cultivos no solo incrementa la pro-
ductividad, sino que también redu-
ce el impacto ambiental, un factor 
crucial en la agricultura moderna. 

La selección de GrodiTech como 
finalista en Alhambra Venture se debe 
en gran parte a su capacidad para 
abordar desafíos complejos en la 
agricultura con soluciones innova-
doras. Su tecnología permite un con-
trol preciso del estado de salud y de 
producción de cada planta dentro 
del invernadero, así como de diver-
sos parámetros ambientales como 
la temperatura, la humedad y el CO2, 
preservando así las condiciones óp-
timas para cada tipo de cultivo. De 
esta manera, los agricultores pue-
den mantener un control continuo 
de todas sus fincas, sin importar 
cuándo o dónde se encuentren. 

Datos, algoritmos e IA 

GrodiTech ha desarrollado un siste-
ma de análisis de datos que, además 
de utilizar sensores avanzados, apli-
ca visión artificial. Esto significa que 
se analiza imágenes a través de al-
goritmos de inteligencia artificial, 
proporcionando a los agricultores in-

formación en tiempo real sobre cada 
una de las plantas en todo su culti-
vo, lo que se denomina “inteligencia 
en el punto”. Esta herramienta per-
mite a los agricultores tomar deci-
siones informadas, anticipar proble-
mas y ajustar sus estrategias de cul-
tivo de manera proactiva. La capa-
cidad de predecir y prevenir proble-
mas antes de que se conviertan en 
críticos es una de las caracterís-
ticas que hace que la tecnología de 
GrodiTech sea tan valiosa. 

El enfoque de GrodiTech en la sos-
tenibilidad también ha sido un fac-
tor determinante para su selección 
en Alhambra Venture. En un mun-
do donde la agricultura enfrenta cre-
cientes presiones para producir más 
con menos recursos, las soluciones 
de GrodiTech ofrecen una forma via-
ble de aumentar la producción sin 
comprometer el medio ambiente. 
Su tecnología permite una agricul-
tura más inteligente y sostenible, 
que es crucial para enfrentar los de-
safíos globales de seguridad alimen-
taria y cambio climático. 

Tecnología agrícola 

La participación en Alhambra Ven-
ture representa una oportunidad sig-

nificativa para GrodiTech. El evento 
no solo les proporcionará una pla-
taforma para presentar su tecnolo-
gía a un panel de inversores y ex-
pertos del sector, sino que también 
les abrirá puertas para establecer 
conexiones estratégicas y colabo-
rar con otros innovadores en el cam-
po de la tecnología agrícola. 

Con su enfoque en la innovación, 
la eficiencia y la sostenibilidad, Gro-
diTech está bien posicionada para 
hacer una gran impresión en Alham-

bra Venture 2024. Su participación 
no solo destaca la importancia de la 
tecnología en la agricultura moder-
na, sino que también subraya el po-
tencial de las startups para trans-
formar industrias y contribuir a un 
futuro más sostenible. GrodiTech no 
solo está revolucionando la agricul-
tura en invernaderos, sino que tam-
bién está mostrando el camino ha-
cia un futuro en el que la tecnolo-
gía y la sostenibilidad van de la 
mano.

TECNOLOGÍA. Con su sistema monitorizan y optimizan el crecimiento de los cultivos para incrementar la productividad

La agricultura del futuro ya es realidad con GrodiTech

GRANADA 
 R.I.  En la XI edición de Alhambra Ven-
ture, uno de los eventos más desta-
cados del sur de España para startups 
e inversores, la atención se centra en 
las innovaciones que prometen trans-
formar industrias enteras. Entre los fi-
nalistas de este año, Fonos emerge 
como una de las startups más prome-
tedoras, captando la atención con su 
tecnología de clonación de voz. 

Fonos, una startup con sede en Ma-
drid, se ha especializado en el desa-
rrollo de un software de clonación de 
voz, un SaaS (Software as a Service) 
que permite a creadores de conte-
nido y empresas comunicarse y crear 
contenido desde un guion, con su pro-
pia identidad vocal, y en múltiples 
idiomas. Esta tecnología utiliza inte-
ligencia artificial generativa para re-
plicar voces humanas con una preci-
sión sorprendente, permitiendo a los 
usuarios mantener su identidad en 
cualquier idioma, incluyendo su en-
tonación y acento en español. 

Lo que distingue a Fonos de otras 
soluciones en el mercado es su capa-
cidad para generar voces que no solo 
suenan naturales, sino que también 
capturan matices específicos de la 
persona, como estilos emocionales, 
estilos de habla y acentos en el caso 

de la clonación en español. Además, 
con un enfoque ético y responsable, 
los datos de voz se tratan de mane-
ra privada y segura, y solo se clona 
con autorización. Esta tecnología es 
particularmente útil para creadores 
de contenido que desean ampliar su 
audiencia a la vez que mantener una 
conexión más auténtica con ella.  

Otra de las aplicaciones de Fonos 
es el diseño de voces exclusivas para 
empresas que buscan una comuni-
cación escalable, 24/7, más perso-
nalizada y efectiva con sus clientes, 
y con un estilo e identidad alineada 
a sus valores de marca. 

La selección de Fonos como finalis-
ta en Alhambra Venture no es casua-
lidad. La startup ha demostrado un 
alto grado de originalidad y carácter 
disruptivo en su propuesta. La tecno-
logía basada en inteligencia artificial 
de Fonos es capaz de imitar una voz 
en español con una precisión de acen-
to sin precedentes, lo que represen-
ta un avance significativo en el cam-
po de la clonación de voz. Además, las 
aplicaciones de la tecnología de Fo-
nos son amplias, abarcando desde la 
accesibilidad, la atención al cliente y 
la creación de contenido audiovisual 
en cualquier idioma, lo que demues-
tra un amplio potencial de mercado. 

Fonos ha desarrollado una plata-
forma fácil de usar que permite a los 
usuarios crear contenido de manera 
asequible y clonar su voz en pocos 
pasos. Este enfoque accesible de-
mocratiza el acceso a tecnologías 
avanzadas, haciéndolas disponibles 
para una amplia gama de usuarios 
y negocios. La capacidad de comu-
nicarse en múltiples idiomas y man-
tener una identidad vocal coherente 
es una ventaja competitiva signi-
ficativa en un mundo cada vez más 
globalizado. Fonos está bien posicio-
nado para capitalizar esta tendencia, 
atrayendo tanto a pequeñas empre-
sas como a grandes corporaciones. 

El equipo detrás de Fonos cuenta 
con más de 15 años de experiencia 
en tecnología basada en Inteligen-
cia Artificial y desarrollo de software, 
innovación, y creación de producto, 
lo que ha permitido a la startup avan-
zar rápidamente en la mejora de su 
producto y en la ampliación de sus 
aplicaciones. 

Perspectivas futuras 
Con su participación en Alhambra Ven-
ture, Fonos no solo busca financiación, 
sino también establecer conexiones 
estratégicas que le permitan escalar 

su tecnología y expandir su presencia 
en el mercado global. El evento ofre-
ce una excelente oportunidad para 
presentar su innovadora solución ante 
inversores y expertos del sector, abrien-
do puertas a nuevas propuestas de 
colaboración y crecimiento. 

La tecnología de clonación de voz 
de Fonos no solo representa un avan-
ce tecnológico importante para el 
mercado hispanohablante, sino que 
también redefine cómo las empre-
sas y los creadores de contenido pue-

den interactuar con sus audiencias. 
Al permitir una comunicación más 
auténtica y personalizada, Fonos se 
posiciona como un jugador clave en 
el futuro de la inteligencia artificial 
aplicada a la voz. 

La participación de Fonos en Alham-
bra Venture 2024 promete ser un hito 
en su trayectoria, destacando su po-
tencial para revolucionar la comuni-
cación y consolidándose como un re-
ferente en el sector tecnológico. 

Enlace a https://getfonos.com/

NOVEDAD. Diseñan voces exclusivas para empresas que buscan una comunicación 24/7, más personalizada y efectiva con sus clientes

Fonos, la voz de la comunicación del futuro

Esta startup, con sede en 
Almería, ha capturado la 
atención de inversores y 
expertos por su enfoque 
innovador y sostenible 
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GRANADA 
 C.A.  Eonesia se presenta como una 
adelantada iniciativa en la creación 
de experiencias de aprendizaje ga-
mificadas en mundos de realidad 
virtual.  

La iniciativa de Eonesia basa su 
innovación de inmersión educativa 
en la combinación de técnicas de 
gamificación centradas en la forma-
ción individualizada, en busca de un 
aprendizaje más interactivo, promo-
viendo la retención de conocimien-
tos en los estudiantes, sin dejar de 
lado la intención de fomentar la par-
ticipación activa durante la ense-
ñanza. Esta metodología adaptada 
a las nuevas herramientas del mer-
cado digital las necesidades perso-
nales de cada alumno, otorgándole 
protagonismo dentro del juego, lo 
cual es uno de los problemas más 
comentados en los centros educa-
tivos actuales.   

Ventajas de la gamificación 
Una de las principales ventajas de 
la propuesta de Eonesia es su capa-
cidad para crear experiencias de 
aprendizaje altamente persona-
lizadas. La gamificación permite que 
los contenidos y desafíos se adap-
ten a cada estudiante. Este enfoque 

provoca que el aprendizaje sea más 
divertido, mejorando las habilida-
des críticas, como la resolución de 
problemas, el pensamiento crítico 
y la colaboración. Así mismo, los en-
tornos virtuales creados por la star-
tup se fundamentan en un espacio 
seguro y controlado donde los usua-
rios pueden experimentar y apren-
der sin miedo a cometer errores. 
Esta característica es crucial para 
fomentar una mentalidad de creci-
miento y la confianza en las propias 

capacidades, elementos decisivos 
en cualquier proceso educativo. 

Con planes de enseñanza desde 
física y química, business model 
Canvas y metodologías empren-
dedoras, Eonesia promueve y cer-
tifica la realidad virtual como un ám-
bito para la exposición a multiplici-
dad de conocimientos y el refuer-
zo de los mismos. Confirma así que 
ya estamos listos para el siguiente 
paso del mundo educativo. La infi-
nitud que otorgan los mundos vir-

tuales facilitan la experiencia de es-
pacios inaccesibles en la realidad, 
o incluso, imaginarios, atrapados en 
el tiempo de las posibilidades tec-
nológicas. 

La plataforma de Eonesia también 
brinda soluciones para el sector em-
presarial. Dirigido a múltiples cam-
pos de negocio, esta plataforma per-
mite que las compañías utilicen la 
realidad virtual para la formación de 
sus empleados, lo que resulta en una 
capacitación más entretenida y efec-
tiva, lejos de lo convencional. La ga-
mificación en el entorno laboral me-
jora la aplicación práctica de lo apren-
dido, aumentando la productividad 
y la satisfacción laboral. 

Futuro prometedor  
Promoviendo el avance y el desa-
rrollo tecnológico, así como las ini-
ciativas educativas, Alhambra Ven-
ture ha incluido a Eonesia dentro de 
sus finalistas, a efecto de darle la 
oportunidad de crecer y conseguir 
las inversiones necesarias para su 
expansión. Siendo una clara indica-
ción del potencial de esta startup, 
este congreso cree en la capacidad 
de esta plataforma de atraer el in-
terés de socios e inversores asisten-
tes al evento.   

Eonesia representa una nueva 
forma de entender la educación, 
donde el aprendizaje se divierte 
en una experiencia lúdica y per-
sonalizada, adecuada para las ne-
cesidades del siglo XXI. Claramen-
te esta empresa ha llegado para 
transformar el panorama de la 
educación y la formación con la 
realidad virtual gamificada. Su 
creatividad y tecnología son algu-
nas de las razones de su gran éxi-
to en la creación de soluciones 
educativas efectivas y atractivas. 
Con su visión dirigida al usuario y 
su capacidad para personalizar el 
aprendizaje, Eonesia se posicio-
na como líder en la nueva era de 
la formación gamificada, benefi-
ciando tanto a estudiantes como 
a profesionales en su camino ha-
cia un aprendizaje más efectivo y 
envolvente. 

EDUCACIÓN. Metodología adaptada a las nuevas herramientas del mercado digital 

Eonesia convierte el aprendizaje en un juego

GRANADA 
 R.I.  Duponte ha sido seleccionada 
como finalista por una serie de ven-
tajas competitivas y avances tec-
nológicos que marcan un hito en la 
biotecnología actual. La empresa 
se especializa en la secuenciación 
de ADN y la detección temprana de 
enfermedades genéticas, áreas que 
representan el futuro de la medi-
cina personalizada y preventiva. La 
capacidad de Duponte para ofre-
cer soluciones precisas y accesi-
bles está cimentada en un sólido 
enfoque en la investigación y de-
sarrollo, así como en la aplicación 
de tecnologías avanzadas que op-
timizan los procesos de diagnósti-
co genético. 

Secuenciación de ADN 
Una de las mayores fortalezas de 
Duponte es su tecnología de se-
cuenciación de ADN de alta pre-
cisión. La empresa ha desarrolla-
do un método único que permite 
secuenciar el genoma humano de 
manera rápida y eficaz, reducien-

do significativamente los costos 
y el tiempo en comparación con 
los métodos tradicionales. Este 
avance facilita el acceso a la in-
formación genética de los pacien-
tes, permitiendo un diagnóstico 
más temprano y preciso de diver-
sas enfermedades genéticas, 
abriendo la puerta a tratamientos 
personalizados y más efectivos. 

Además, Duponte ha implemen-

tado un sistema de análisis de da-
tos genéticos que utiliza inteligen-
cia artificial para identificar pa-
trones y mutaciones genéticas con 
una precisión admirable. Esta tec-
nología no solo mejora la exacti-
tud del diagnóstico, sino que tam-
bién permite a los profesionales 
de la salud diseñar planes de tra-
tamiento específicos para cada 
paciente, optimizando así los re-

sultados y mejorando la calidad 
de vida de las personas afectadas 
por enfermedades genéticas. 

Detección temprana 
La detección temprana de enfer-
medades es otro de los pilares de 
Duponte. La empresa ha desarrolla-
do una plataforma de diagnóstico que 
permite detectar un amplio espectro 
de enfermedades genéticas en sus 
primeras etapas. Esta capacidad es 
fundamental, ya que muchas enfer-
medades genéticas pueden ser ma-
nejadas de manera más eficiente si 
se detectan a tiempo. La plataforma 
de Duponte utiliza muestras mínimas 
de ADN, lo que hace que el proceso 
de detección sea menos invasivo y 
más accesible para los pacientes. 

Un aspecto destacado de esta pla-
taforma es su integración con siste-
mas de salud digitales, lo que faci-
lita a los médicos acceder a los resul-
tados de manera rápida. Esta integra-
ción mejora la colaboración entre di-
ferentes profesionales de la salud y 
su coordinación en el cuidado del pa-

ciente, garantizando que las interven-
ciones se realicen de manera opor-
tuna y adecuada. 

Investigación y desarrollo 
El compromiso de Duponte con la in-
vestigación y el desarrollo es eviden-
te en su continua búsqueda de in-
novaciones que puedan transformar 
el campo de la genética y la salud. La 
empresa colabora con diversas insti-
tuciones académicas y centros de in-
vestigación para mantenerse a la van-
guardia de los avances científicos y 
tecnológicos. Estas colaboraciones 
enriquecen el conocimiento y las ca-
pacidades de Duponte, y contribuyen 
al desarrollo de nuevas soluciones 
que pueden tener un impacto signi-
ficativo en la medicina moderna. 

La participación de Duponte en Al-
hambra Venture 2024 es un reco-
nocimiento a su excelencia y poten-
cial, así como una oportunidad para 
que la empresa presente sus innova-
ciones a un público más amplio y es-
tablezca alianzas estratégicas que 
puedan impulsar su crecimiento y ex-
pansión. Este evento, que reúne a in-
versores, expertos del sector y otros 
emprendedores, es el escenario ideal 
para que Duponte demuestre cómo 
su enfoque innovador y sus avanza-
das soluciones tecnológicas pue-
den transformar el cuidado de la sa-
lud y mejorar la vida de las personas 
en todo el mundo.

AVANCE. La empresa ha desarrollado un método único que permite secuenciar el genoma humano de manera rápida y eficaz

Duponte revoluciona el análisis genómico 
para mejorar la calidad de vida

La gamificación en el 
entorno laboral mejora la 
aplicación práctica de lo 
aprendido, aumentando 
la productividad y la 
satisfacción laboral 

57Jueves 11.07.24 
IDEAL ALHAMBRA VENTURE



GRANADA 
 C.A.  Seleccionada por su innovador 
enfoque en la domótica sin obras, 
Digra promete transformar la mane-
ra en que los hogares se convierten 
en inteligentes, ofreciendo solucio-
nes accesibles y eficientes. 

La propuesta de Digra se centra 
en su dispositivo estrella, el DiHo-
me, que convierte cualquier casa en 
un hogar inteligente sin necesidad 
de realizar obras o cambios en la ins-
talación eléctrica existente. Esta fa-
cilidad de integración es una de las 
principales ventajas que han lleva-
do a Digra a ser seleccionada como 
finalista en Alhambra Venture. 

Domótica sin obras 
El DiHome actúa como el cerebro 
del hogar, permitiendo a los usua-
rios controlar todo lo que ocurre en 
su casa desde una sola aplicación. 
Desde la iluminación y la climatiza-
ción hasta la seguridad y el consu-
mo energético, todo puede ser ges-
tionado de manera eficiente y sin 
complicaciones. Esta solución me-
jora la comodidad del hogar y opti-
miza el uso de energía, permitien-
do un ahorro de hasta el 20% en la 
factura eléctrica al eliminar los con-

sumos fantasma y gestionar de ma-
nera óptima la climatización. 

La integración con otros disposi-
tivos inteligentes es otro punto fuer-
te de Digra. A menudo, los hogares 
modernos están equipados con múl-
tiples dispositivos inteligentes, cada 
uno con su propia aplicación. DiHo-
me simplifica esta experiencia al 
permitir que todos estos dispositi-
vos se controlen desde una sola pla-
taforma, mejorando la usabilidad y 
la eficiencia del hogar inteligente. 

Seguridad y eficiencia   
Una de las preocupaciones principa-
les de cualquier hogar es la seguri-
dad. Digra aborda esta necesidad con 
un sistema de alarmas y cámaras que 
permite a los usuarios monitorear su 
hogar en tiempo real, estén donde 
estén. Además, los sensores de DiHo-
me pueden detectar humo, fugas de 
gas y otros peligros potenciales, en-
viando alertas inmediatas a los re-
sidentes y permitiendo una respues-
ta rápida para prevenir desastres. 

En términos de eficiencia energé-
tica, DiHome proporciona un análi-
sis en tiempo real del consumo eléc-
trico, ayudando a los usuarios a iden-
tificar y reducir los consumos inne-

cesarios. Este enfoque no solo bene-
ficia al medio ambiente al reducir el 
consumo de energía, sino que tam-
bién supone un ahorro económico 
significativo para los hogares. 

La participación de Digra en Alham-
bra Venture 2024 es un reconoci-
miento a su enfoque innovador y a 

su potencial para transformar el mer-
cado de la domótica. Este evento ofre-
ce a la startup una plataforma para 
presentar sus soluciones a inverso-
res y expertos del sector, lo que po-
dría abrir nuevas oportunidades de 
colaboración y expansión. 

El futuro de Digra se vislumbra bri-

llante, con planes de seguir desarro-
llando y mejorando sus soluciones 
para ofrecer hogares cada vez más 
inteligentes y eficientes. Su compro-
miso con la innovación y la sosteni-
bilidad la posiciona como una de 
las startups más prometedoras de 
esta edición de Alhambra Venture.

DIHOME. Convierte cualquier casa en un hogar inteligente sin necesidad de realizar obras o cambios en la instalación eléctrica 

Digra, la solución completa para tu hogar inteligente

R.A.  En respuesta a la creciente de-
manda de alimentación saludable para 
mascotas, la startup Delmocán ha 
captado la atención de los organiza-
dores de Alhambra Venture, gracias 
a su compromiso con el bienestar ani-
mal y ambiental, tendrá la ocasión de 
asistir como precursora en el cambio 

hacia un mercado animal más respon-
sable. Delmocán, como finalista en-
tre las startups invitadas al congreso 
para startups e inversores, que ten-
drá lugar del 11 al 12 de julio en el 
Museo Memoria de Andalucía, pre-
sentará su propuesta para transfor-
mar el sector agrario de alimentos 

para animales con sus snacks natu-
rales y de alta calidad. 

Los productos para mascotas de 
la startup onubense están elabora-
dos con ingredientes 100% natura-
les, sin aditivos ni conservantes arti-
ficiales, además se preparan con 
un método innovador que puede lle-

gar a ahorrar un 50% de valor ener-
gético. Garantizando así, una nutri-
ción natural y segura. Comprometi-
dos con el sabor, la calidad y el am-
biente, esta empresa se ha posicio-
nado como una de las finalistas en el 
Vertical de Agricultura, un espacio 
para las startups más innovadoras 
de este campo. 

Snacks naturales 
En 2019 nace Delmocán, guiada úni-
camente por la pasión hacia los ani-
males y el deseo de llevar al público 
piensos para perros y gatos que me-
jorasen su calidad de vida con un buen 
estándar nutricional. Fabricados en 
su totalidad con alimentos de alto ni-
vel biológico (nervios, pellejos, pes-
cados, carnes y verduras) la startup 
ha logrado introducir sus productos 
dentro de la economía circular, una 
nueva visión de impacto social y am-
biental que beneficia a empresas de 
la zona y reduce los residuos de las 
mismas. La materia prima de los 
snacks producidos por esta empre-
sa viene de comercios locales. Del-
mocán busca dar lo mejor a las mas-
cotas, mientras soluciona el proble-
ma de los desechos industriales y 
mejora los índices eléctricos de su 
producción, favoreciendo incluso la 
accesibilidad a sus productos, ya que 
al reducir los costos de fabricación, 
esta empresa se permite entrar al 
mercado con precios más competi-
tivos. Como afirma Antonio More-
no, Gerente General de Delmocán, 
«la calidad nunca es cara» y más cuan-

do apoyamos a empresas propicias 
para el medio ambiente y a la salud 
animal.  

A favor de la transparencia en los 
procesos de producción esta startup 
permite la entrada a su fábrica, don-
de es posible observar cómo se fa-
brican sus snacks. Un elemento que 
la diferencia de otras es su horno por 
rayos infrarrojos, que deshidrata los 
snacks a baja temperatura. Esta téc-
nica preserva los nutrientes de los 
alimentos que lo componen y apor-
ta un sabor intenso de forma natu-
ral. Bajo estos estándares de inno-
vación han desarrollado una línea de 
golosinas naturales para mascotas 
que, manteniendo su delicioso sa-
bor, también contribuyen a su salud 
general. Estos productos están for-
mulados para proporcionar benefi-
cios específicos, como mejorar la sa-
lud dental, fortalecer el sistema in-
munológico y promover una piel y pe-
laje saludables.  

Huelva, animales, reducción ener-
gética, alimento natural, Delmocán 
ha creado una startup que cumple to-
das las premisas actuales de produc-
ción y hace felices a las mascotas y 
sus dueños. Dentro de su dedicación 
a la sostenibilidad, con un proceso de 
producción que minimiza el impac-
to ambiental, han transformado las 
«chuches para perros» en un snack 
nutritivo y saludable. Este enfoque sos-
tenible no solo es beneficioso para las 
mascotas, también atrae a los pro-
pietarios preocupados por el medio 
ambiente y la calidad de los produc-
tos que ofrecen a sus animales.

Delmocán cuida tu mascota con 
alimentos naturales y sostenibles

ANIMALES. Ingredientes 100% naturales, sin aditivos ni conservantes artificiales 
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F.A.  El bastanteo de poderes es un 
proceso legal en el que se verifica 
si una persona tiene la autoridad su-
ficiente (bastante) para represen-
tar a otra persona o a una empresa 
en la firma de documentos legales. 
En otras palabras, es la comproba-
ción de que alguien tiene el poder 
legal necesario para realizar ciertas 
acciones en nombre de otra enti-
dad, como firmar contratos o docu-
mentos importantes. 

Por ejemplo, si una empresa quie-
re que uno de sus empleados firme 
un contrato en su nombre, primero 
se debe verificar que este emplea-
do tiene la autorización legal para 
hacerlo. Este proceso de verifica-
ción es el bastanteo poderes. Un 
profesional del área jurídica  revisa 
los documentos legales que otor-
gan estos poderes  y certifica que la 
persona en cuestión tiene la capa-
cidad legal para representar a la em-
presa o individuo en esa acción es-
pecífica. 

El bastanteo de escrituras nota-
riales es crucial en el ámbito legal y 
empresarial para asegurar que las 
acciones y decisiones se tomen por 
personas debidamente autorizadas, 
evitando así fraudes y malentendi-
dos legales. Tradicionalmente, este 

proceso ha sido lento y tedioso, re-
quiriendo una revisión manual ex-
haustiva para verificar la validez 
de las escrituras y poderes notaria-
les. Croowly ha desarrollado una so-
lución digital que simplifica y agili-
za este procedimiento crucial en el 
ámbito legal y empresarial. Utilizan-
do algoritmos avanzados y tecnolo-
gías de reconocimiento de docu-
mentos, Croowly automatiza la ta-
rea de verificación, ofreciendo re-
sultados rápidos y precisos. Esta in-
novación no solo ahorra tiempo y 
recursos, sino que también minimi-
za los errores humanos, garantizan-
do una mayor fiabilidad y eficiencia. 

Facilidad de uso 

Uno de los aspectos más destaca-
dos de IdNotaial la plataforma de 
Croowly es su facilidad de uso. La plataforma ha sido diseñada pen-

sando en la experiencia del usuario, 
con una interfaz intuitiva que per-
mite a los profesionales del dere-
cho y a las empresas subir, veri-
ficar y gestionar documentos nota-
riales de manera sencilla y eficien-
te. Esta accesibilidad es fundamen-
tal en un sector donde la precisión 
y la rapidez son esenciales. Al ofre-
cer una solución que simplifica un 

proceso complejo, Croowly permi-
te a sus usuarios concentrarse en 
tareas más estratégicas y de alto va-
lor añadido. 

La seguridad es un pilar funda-
mental para Croowly. La plataforma 
garantiza la protección de los datos 
sensibles mediante avanzadas me-
didas de seguridad y cumplimiento 
de normativas legales. Los docu-
mentos procesados a través de 

Croowly están protegidos con cifra-
do de extremo a extremo, y la em-
presa se asegura de cumplir con to-
das las regulaciones de protección de 
datos, incluyendo el GDPR. Esta só-
lida infraestructura de seguridad es 
una de las razones por las que Croowly 
ha sido seleccionada como finalista 
en Alhambra Venture 2024, desta-
cándose como una solución confia-
ble y segura para el sector legal.

IDNOTARIAL. Automatiza y optimiza el proceso de bastanteo notarial

Croowly simplifica la verificación de escrituras notariales

La startup sevillana está 
comprometida con la 
mejora continua de su 
plataforma, incorporando 
nuevas funcionalidades

GRANADA 
 F.A.  En la búsqueda de soluciones 
sostenUna de las startups finalis-
tas que ha captado la atención es 
Smart Pest Control. COPLAIN, una 
empresa de Murcia que se espe-
cializa en soluciones inteligentes 
y digitales para la monitorización 
y control de plagas. 

COPLAIN se ha destacado por 
su enfoque innovador en el con-
trol de plagas, utilizando tecno-
logías avanzadas para ofrecer so-
luciones más eficientes y soste-
nibles. Sus dispositivos están di-
señados para la detección tem-
prana de plagas, lo que supone 
un ahorro significativo y una ma-
yor eficiencia en comparación con 
los métodos tradicionales. La tec-
nología exclusiva de COPLAIN 
permite la identificación de in-
sectos antes de que se desarro-
llen colonias, evitando así infes-
taciones graves. 

Tecnología 
Los dispositivos de COPLAIN es-
tán equipados con sensores y cá-
maras que capturan imágenes 
para verificar la presencia de in-
sectos y facilitar su identificación. 

Estos dispositivos están conec-
tados a una aplicación móvil y sin-
cronizados con sistemas ERP y 
CRM, lo que permite una gestión 
integrada y en tiempo real. Ade-
más, COPLAIN utiliza inteligen-
cia artificial para analizar datos 
ambientales y realizar prediccio-
nes sobre la posible aparición de 
plagas en ubicaciones específi-
cas. 

La integración con sistemas de 

gestión empresarial como iGEO 
y Evisane, así como la posibilidad 
de adaptarse a otras soluciones 
a medida, destaca la versatilidad 
y capacidad de personalización 
de las soluciones de COPLAIN. 
Esto no solo mejora la eficiencia 
operativa, sino que también re-
duce los riesgos operativos me-
diante la monitorización continua 
y la alerta temprana ante condi-
ciones ambientales adversas. 

Impacto y beneficios 
El enfoque proactivo de COPLAIN 
en la monitorización de plagas 
proporciona beneficios significa-
tivos para diversos sectores, in-
cluyendo la hostelería, la indus-
tria alimentaria y el sector agrí-
cola. La capacidad de detectar 
plagas de manera temprana per-
mite a los técnicos tomar deci-
siones informadas y aplicar tra-
tamientos adecuados rápidamen-
te, minimizando el impacto eco-
nómico y sanitario de las plagas. 

Además, los dispositivos de CO-
PLAIN están fabricados con ma-
teriales biodegradables, lo que 
subraya el compromiso de la em-
presa con la sostenibilidad am-
biental. Al reducir la necesidad 
de desplazamientos innecesarios 
y optimizar el uso de recursos, 
Smart Pest Control. COPLAIN con-
tribuye a la reducción de la hue-
lla de carbono y promueve prác-
ticas más sostenibles en el con-
trol de plagas. 

Alhambra Venture 2024 
La participación de Smart Pest 
Control. COPLAIN en Alhambra 
Venture 2024 representa una 

oportunidad excepcional para la 
empresa de mostrar su tecnolo-
gía innovadora ante un panel de 
inversores y expertos del sec-
tor. Este evento no solo les brin-
da la posibilidad de atraer inver-
sión y establecer alianzas estra-
tégicas, sino también de posicio-
narse como líderes en el ámbito 
del control de plagas. 

Con un enfoque en la salud, la 
tecnología y el impacto medioam-
biental, Smart Pest Control. CO-
PLAIN ejemplifica el tipo de in-
novación que Alhambra Venture 
busca promover. Su selección 
como finalista destaca no solo por 
la originalidad y carácter disrup-
tivo de su idea, sino también por 
la madurez de su proyecto y el 
potencial de mercado que pre-
senta. 

En resumen, Smart Pest Con-
trol. COPLAIN llega a Alhambra 
Venture 2024 con una propues-
ta sólida y un futuro prometedor, 
lista para transformar la manera 
en que se gestiona el control de 
plagas, haciendo que sea más efi-
ciente, sostenible y tecnológica-
mente avanzado. 

Enlace a la web corporativa: 
https://coplain.es/

TECNOLOGÍA EXCLUSIVA. Los dispositivos de COPLAIN están equipados con sensores y cámaras que capturan imágenes 
para verificar la presencia de insectos y facilitar su identificación

Smart Pest Control COPLAIN innova el control de plagas 

59Jueves 11.07.24 
IDEAL ALHAMBRA VENTURE



GRANADA 
 C.S.  CloneByMe, una innovadora 
plataforma de asistentes de IA ge-
nerativa, ha sido seleccionada como 
una de las startups finalistas para 

la XI Edición de Alhambra Ventu-
re, el evento de inversión en star-
tups más destacado del sur de Es-
paña. Este evento se lleva a cabo  
estos días en el Museo Memoria de 

Andalucía, en Granada. CloneByMe 
se destaca por su capacidad para 
democratizar la creación de asis-
tentes inteligentes, permitiendo a 
las empresas y particulares crear 

y entrenar sus propios asistentes 
de IA generativa usando simple-
mente un selfie y adjuntando ar-
chivos. Esta solución revoluciona-
ria es capaz de generar respuestas 
útiles, entender el contexto, adap-
tarse y aprender automáticamente, 
todo a un bajo coste de manteni-
miento. 

La startup, fundada en Murcia, 
ofrece una amplia gama de aplica-
ciones, desde ecommerce y edu-
cación hasta marketing y asisten-
cia personal, destacándose por su 
enfoque en la integración omnica-
nal y la computación espacial. Su 
modelo de negocio incluye diver-
sas opciones, desde licencias em-
presariales hasta integraciones API, 
ofreciendo soluciones adaptadas 
a las necesidades específicas de 
cada cliente. 

Innovadora tecnología 
CloneByMe llega a Alhambra Ven-
ture con una sólida hoja de ruta que 
incluye más de 2.000 usuarios, in-
tegraciones en diversas platafor-
mas, grandes empresas usando ya 
la plataforma y un crecimiento con-
tinuo de su comunidad. Su par-
ticipación en el evento no sólo les 
brinda la oportunidad de presen-
tar su innovadora tecnología ante 
un panel de inversores y expertos, 
sino también de destacar en un en-
torno competitivo y de alto nivel. 

Jose Canovas, CEO de Clo-
neByMe, expresó su entusiasmo 
por la participación en el evento: 

«Estamos emocionados de ser par-
te de Alhambra Venture 2024. Esta 
es una oportunidad única para 
mostrar cómo nuestra tecnolo-
gía puede transformar la interac-
ción entre las empresas y sus clien-
tes, haciendo que la IA generati-
va sea accesible y beneficiosa para 
todos». 

El enfoque de CloneByMe en la 
inteligencia artificial y su capaci-
dad para ofrecer soluciones per-
sonalizadas sin esfuerzo adicional 
posicionan a esta startup como un 
fuerte contendiente en la catego-
ría de tecnología aplicada a dife-
rentes sectores. Su visión de ha-
cer que la creación de asistentes 
de IA sea tan simple como tomar-
se un selfie, promete revolucionar 
la manera en que las empresas 
abordan la inteligencia artificial. 

La XI Edición de Alhambra Ven-
ture promete ser un evento cru-
cial para el impulso de la innova-
ción y el emprendimiento, y Clo-
neByMe está lista para aprovechar 
al máximo esta plataforma para 
llevar su tecnología al siguiente ni-
vel. Para más información sobre 
CloneByMe y sus productos, visi-
te CloneByMe.

OPORTUNIDAD. La startup ofrece una amplia gama de aplicaciones, 
desde ecommerce y educación hasta marketing y asistencia personal

CloneByMe, IA al servicio de la 
comunicación empresarial

Su visión de hacer que la 
creación de asistentes de 
IA promete revolucionar 
la manera en que las 
empresas abordan IA

GRANADA 
 S.A.  Entre las startups finalistas, des-
taca Cobiomic Bioscience, una em-
presa con sede en Córdoba que está 
revolucionando el campo de la medi-
cina personalizada. 

Cobiomic, spin-off de la Universi-
dad de Córdoba y del Instituto de Bio-
medicina IMIBIC, se ha ganado un lu-
gar en este prestigioso evento gracias 
a sus avances en la identificación de 
biomarcadores en sangre y el desa-
rrollo de herramientas de medicina 
personalizada. Su selección como fi-
nalista refleja la originalidad y el ca-
rácter disruptivo de su idea, así como 
la madurez del proyecto y el potencial 
del mercado al que se dirige. En tan 
solo 2023 ha analizado más de 10 mil 
muestras biológicas generando más 
de 1 millón de datos de biomarcado-
res para la comunidad científica, tri-
plicando su facturación con respec-
to al año anterior y consiguiendo más 
de 10 premios tanto nacionales como 
internacionales. 

Tratamientos personalizados 
La startup cordobesa utiliza técnicas 
avanzadas de biología molecular y 
bioinformática (inteligencia artificial) 
para desarrollar sus productos. Este 

enfoque mejora la precisión del diag-
nóstico y optimiza la gestión de la 
salud de los pacientes, facilitando tra-
tamientos personalizados. 

Uno de los mayores atractivos de 
Cobiomic es su capacidad para inte-
grar la detección de biomarcadores 
con plataformas tecnológicas accesi-
bles y fáciles de usar. Esta integración 
permite a los profesionales de la sa-
lud obtener resultados rápidos y pre-

cisos, lo que es crucial para la toma 
de decisiones clínicas informadas. 
Además, Cobiomic se distingue por 
su compromiso con la investigación y 
el desarrollo continuos.  

En concreto, Cobiomic ha desa-
rrollado, por un lado, un test sanguí-
neo que permite predecir si pacien-
tes con enfermedades inflamatorias 
crónicas va a responder o no a la te-
rapia antes de que se la administren, 

y, por otro lado, un servicio de identi-
ficación de biomarcadores sanguíneos 
en el que en una sola gota de cualquier 
fluido (lágrimas, saliva, orina, sangre, 
etc) analiza miles de moléculas que 
pueden contribuir a mejorar el diag-
nóstico y pronóstico de pacientes con 
cualquier patología. 

La empresa, fundada por un equi-
po multidisciplinar de doctores en bio-
medicina, profesores de universidad, 
médicos y figuras internacionales del 
ámbito biotech, colabora estrecha-
mente con instituciones académicas 
y de investigación, así como con las 
grandes compañías farmacéuticas, lo 
que le permite mantenerse a la van-
guardia de las innovaciones biomédi-
cas. Este enfoque colaborativo impul-
sa la calidad de sus productos y am-
plía su impacto en el sector de la sa-
lud. 

Finalista  
La participación de Cobiomic en Al-
hambra Venture 2024 subraya la ca-
lidad y el potencial de sus innovacio-
nes y brinda una plataforma para atraer 
inversiones y establecer alianzas es-
tratégicas. La exposición ante un pa-
nel de inversores y expertos del sec-
tor puede abrir nuevas oportunidades 

para la expansión y el desarrollo de la 
empresa. 

Cobiomic aporta soluciones inno-
vadoras al mercado de la salud, mien-
tras contribuye al bienestar de la so-
ciedad. Sus herramientas de diagnós-
tico avanzado permiten una atención 
médica más proactiva y personaliza-
da, mejorando los resultados para los 
pacientes y reduciendo los costos aso-
ciados con tratamientos ineficaces. 

La presencia de Cobiomic en Alham-
bra Venture 2024 destaca la impor-
tancia de la innovación en el sector de 
la salud. Su enfoque en la medicina 
personalizada y la identificación de 
biomarcadores en sangre representa 
un avance significativo hacia trata-
mientos más eficaces y personaliza-
dos. Además, su compromiso con la 
investigación y la colaboración refuer-
za su posición como líder en el cam-
po de la biotecnología. 

Cobiomic se presenta como una 
startup innovadora, como un actor cla-
ve en la transformación de la atención 
médica. Su participación en Alham-
bra Venture es una oportunidad para 
mostrar al mundo su potencial y con-
tinuar avanzando en su misión de me-
jorar la salud y el bienestar de las per-
sonas a través de la tecnología y la in-
novación.

BIOMARCADORES. Spin-off de la Universidad de Córdoba y del Instituto de Biomedicina IMIBIC

Medicina de precisión con Cobiomic
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T.C.  Entre las seleccionadas, des-
taca Bumerania Robotics, una em-
presa que está revolucionando la 
agricultura con su tecnología robó-
tica avanzada. 

Bumerania Robotics ha desarro-
llado AGRai, un robot agrícola que 

desyerba, navega y analiza cultivos 
de forma autónoma, haciendo uso 
de energías renovables como la so-
lar y la eólica. Este robot es capaz de 
identificar y eliminar malezas con 
precisión gracias a su avanzada tec-
nología de visión artificial y algorit-

mos de inteligencia artificial. Al ope-
rar sin químicos, AGRai reduce los 
costos y la mano de obra y promue-
ve una agricultura más sostenible y 
ecológica. 

La tecnología de Bumerania Ro-
botics mantiene una contribución 

con la sostenibilidad agrícola. Los 
robots de la empresa son capaces 
de hacer tareas de desyerbado sin 
necesidad de utilizar herbicidas quí-
micos, lo que reduce significativa-
mente el impacto ambiental. Al eli-
minar la dependencia de produc-
tos químicos, se protege la biodi-
versidad, promoviendo una agricul-
tura más ecológica. Además, los ro-
bots de Bumerania son energética-
mente eficientes, utilizando bate-
rías recargables que minimizan las 
emisiones de carbono y mejoran el 
rendimiento general de las opera-
ciones agrícolas. 

Impacto en el sector 

Bumerania Robotics ha diseñado sus 
robots para que sean fáciles de usar 
y altamente adaptables a diferentes 
tipos de cultivos y condiciones agrí-
colas. La interfaz de usuario intuitiva 
permite a los agricultores programar 
y supervisar las operaciones de los 
robots con facilidad, mientras que la 
tecnología de aprendizaje automáti-
co les permite adaptarse y mejorar 
su rendimiento con el tiempo. Esta 
flexibilidad es crucial para los agricul-
tores, ya que los acerca a la tecnolo-
gía personalizada, adaptada a las ne-
cesidades específicas de sus cul-
tivos. 

La tecnología de Bumerania Robo-
tics está preparada para tener un im-
pacto significativo en la industria agrí-
cola. Al automatizar tareas laborio-
sas y reducir la necesidad de mano 
de obra intensiva, los agricultores pue-

den centrarse en aspectos más es-
tratégicos de la producción, como la 
planificación y la gestión de cultivos. 
Además, la capacidad de los robots 
para operar de manera continua y pre-
cisa mejora la eficiencia general de 
las operaciones agrícolas, aumentan-
do los rendimientos y la rentabilidad. 

Nuevos proyectos 

El sector agrícola no es el único en el 
que Bumerania Robotics desarrolla 
sus proyectos. Actualmente también 
otorga soluciones inteligentes para la 
hostelería y la salud. En el sector ho-
telero, sus robots mejoran el servicio 
al cliente llevando equipaje y pro-
porcionando información a los hués-
pedes. Por otro lado, los robots cama-
reros pueden servir alimentos y bebi-
das, interactuar con los clientes y me-
jorar el servicio en restaurantes y ba-
res, permitiendo a los establecimien-
tos ofrecer una experiencia más ágil 
y moderna.  

En el ámbito de la salud, han de-
sarrollado robots para asistir a perso-
nas mayores en sus tareas diarias, 
ofreciendo compañía y mejorando su 
calidad de vida. Además, cuentan con 
guías autónomas para invidentes, que 
ayudan a mejorar la movilidad y la 
independencia de las personas con 
discapacidad visual. Además, ya tie-
ne desarrollado una amplia gama de 
robots de limpieza para mantener los 
espacios impecables de manera 
autónoma y eficiente, utilizando 
sensores avanzados para evitar 
obstáculos y mejorar las rutas.

REVOLUCIÓN. Los robots son capaces de hacer tareas de desyerbado sin 
necesidad de utilizar herbicidas químicos y reduce el impacto ambiental

Bumerania robotiza la agricultura 
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T.A.  Botslovers se especializa en chat-
bots y asistentes virtuales con el pro-
pósito y la capacidad de automatizar 
hasta el 90% de las interacciones de 
atención al cliente. 

Esta empresa, fundada en el 2017, 
ha creado una herramienta capaz de 
interactuar con el cliente a través de 
diferentes plataformas, entre ellas 
Whatsapp, con el uso de la inteligen-
cia artificial de por medio y el desa-
rrollo de flujos conversaciones avan-
zados. La atención al cliente de Bots-
lovers, a diferencia de los bots tradi-
cionales que dan respuestas prede-
finidas o limitadas, utiliza algorit-
mos muy desarrollados para enten-
der y amoldarse al contexto de cada 
una de las consultas que puedan rea-
lizar los usuarios. Las respuestas per-
sonalizadas e inteligentes de este 
chatbot resuelven problemas com-
plejos de forma más perspicaz y efec-
tiva, sin dejar atrás la eficiencia que 
la IA le otorga. Este tipo de avances 

y peculiaridades de la herramienta 
mejoran con gran eficacia la satisfac-
ción del cliente, quien ve resueltas 
sus necesidades a una velocidad y 
precisión sin precedentes en el mer-
cado de los chatbots. 

La integración multicanal que ha 
facilitado Botslovers a su plataforma, 
garantiza una experiencia de usuario 
de gran calidad a través de diversos 
canales de chat instantáneo, dispo-
nible en todo momento desde el co-
rreo electrónico o redes sociales. Se 
podría entender como una omnica-
nalidad que permite a las empresas 
mantener una atención con el clien-
te unificada, sin importar el canal de 
comunicación empleado.  

Privacidad y seguridad  
La privacidad de los datos persona-
les ha sido uno de los factores más 
importantes a la hora de desarrollar 
este chatbot. El equipo de Botslovers 
ha destacado por implementar rigu-

rosas medidas de protección y segu-
ridad en sus programas. Bajo un pro-
tocolo estricto, la startup corrobora 
que toda la información y datos sen-
sibles de los usuarios y empresas que 
administran este bot, cumpla con una 
normativa de privacidad rigurosa. La 
startup es consciente de la importan-
cia de generar confianza en sus clien-
tes con un buen uso y protección de 
la información de los mismos. 

La versatilidad y eficacia de Bots-
lovers le ha permitido trabajar con 
empresas de diversos sectores, como 
compañías de comercio electrónico, 
la banca o la industria del turismo 
quienes han adoptado su plataforma, 
agilizando sus operaciones y redu-
ciendo costos mientras mejoran la 

experiencia del cliente. El poder brin-
dar al usuario una atención persona-
lizada, disponible las 24 horas del día, 
durante 7 días a la semana, ha repre-
sentado un factor clave para su gran 
capacidad crecimiento y, por ende, 
su selección como finalista en Alham-
bra venture  

Un futuro prometedor  

BotsLovers se centra en la automati-
zación y la eficiencia que exigen las 
tecnologías actuales, mientras mira 
hacia el futuro con un compromiso 
constante con la automatización de 
respuestas personalizadas hacia el 
cliente. Con un equipo multidiscipli-
nario, la startup sigue desarrollando 

y perfeccionando su tecnología para 
mantenerse a la vanguardia de la in-
teligencia artificial. Su participación 
en Alhambra Venture 2024 es un re-
conocimiento a su trayectoria y lo-
gros, es por ello que representa una 
plataforma para mostrar su potencial 
y atraer nuevas oportunidades de in-
versión y colaboración. 

La participación de BotsLovers en 
Alhambra Venture 2024 promete ser 
un punto de inflexión para la startup 
madrileña. Con su tecnología avan-
zada y compromiso por la calidad y 
la seguridad, esta startup está prepa-
rada para seguir transformando la ma-
nera en que las empresas interactúan 
con sus clientes y optimizan sus ope-
raciones.

BotsLovers: IA 
revolucionando la 
atención al cliente 

CHATBOTS. La empresa garantiza una 
experiencia de usuario de gran calidad 

A.A.  Sabemos que la tecnología, cada 
vez que da un paso hacia su desarro-
llo, es capaz de anular muchos de los 
límites que nuestra imaginación ha-
bía podido pautar. Es así como la ia y 
una de sus ramas, el procesamiento 
de lenguaje natural (PLN), han sido 
uno de los campos que más nos han 
sorprendido estos últimos años. Sus 
avances han sido reconocidos a tra-
vés de chatbots, asistentes virtuales 
o sistemas de análisis de texto, pero 
existe una startup sevillana que pre-
tende llevar esta tecnología a un ni-
vel, hasta ahora, ficcional.  

La empresa 4i.ai ha desarrollado 
un asistente de voz con un funciona-
miento multimodal, DiViVo (Dialog 
Voice and Vision) es una revoluciona-
ria tecnología conversacional que 
combina la voz y visión artificial para 
crear una experiencia de interac-
ción más rica, que comprende mejor 
el contexto tanto del diálogo como 
del entorno físico donde se realiza 
la interacción. A causa de su inno-
vadora propuesta 4i.ai estará presen-
te los días 11 y 12 en el congreso gra-
nadino para startups e inversores, Al-
hambra Venture. Su XI edición se lle-
vará a cabo en el Museo Memoria 

de Andalucía.   
Alhambra Venture, que se celebra 

anualmente en Granada, se ha con-
solidado como uno de los eventos más 
importantes para inversores, empren-
dedores y agentes del ecosistema em-
prendedor del sur de España. Este en-
cuentro, que reúne a cientos de par-
ticipantes, ofrece un espacio único 
para conectar, explorar oportunida-
des de inversión y fomentar el creci-
miento de startups nacionales. 4i.ai 
ha logrado permear en el ecosistema 
tecnológico español, siendo seleccio-
nada como una de las startups fina-
listas del evento.  

Industria PLN  

DiViVo es un motor de diálogo multi-
modal que combina las capacidades 
de diálogo, visión y voz para crear ex-
periencias de usuario únicas y atrac-
tivas. A diferencia de los sistemas tra-
dicionales basados en texto, DiViVo 
puede comprender y responder a ges-
tos, expresiones faciales y tonos de 
voz, lo que permite una interacción 
más natural y realista. 

4i.ai permite crear aplicaciones ro-
bustas y útiles en entornos reales, 

lo que no es fácil, pues hay circuns-
tancias frecuentes que pueden pro-
vocar errores en la comunicación, 
como la corrección y reparación de 
errores que hacemos continuamen-
te cuando hablamos, por ejemplo, 
“trae el vaso de la cocina, no, del sa-
lón”, o el ruido de fondo, porque hay 
menos diferencia de la que pueda pa-
recer entre el sonido “sí” y “no” cuan-
do a la vez damos un golpe en la mesa. 
La realidad es compleja, aunque ha 
habido avances muy significativos, 
como los modelos de lenguaje gran-
de (LLMs), éstos no están aún en-
trenados para resolver estos asun-
tos, además, debido a su arquitectu-
ra, no estarán libres de alucinaciones 
y sesgos, lo que representa un factor 
limitante en entornos empresariales 
donde es muy importante acertar. Sin 
embargo, con DiViVo, podemos cons-
truir aplicaciones libres de estos pro-
blemas, lo que es especialmente útil 
en escenarios reales. 

Desde su creación, 4i ha demostra-
do el poder de su tecnología en apli-
caciones industriales. En 2019, co-
menzó a implementar su sistema en 
Airbus, mejorando la productividad 
y eficiencia en la fábrica. Con DiViVo, 

los trabajadores pueden interactuar 
con los sistemas de información para 
consultar o introducir información 
mientras realizan la tarea principal, 
aumentando la productividad y la se-
guridad, al evitar que los operarios 
tengan que quitarse sus equipos de 
protección. Su sistema permite que 
puedan tener las manos libres lo que 
reduce el riesgo de accidente y mejo-
ra la ergonomía, siendo esto funda-
mental para reducir el número de ba-
jas laborales en la industria. 

Empresas de alto perfil como Skyli-
fe, GSC y Mercedes Benz han adop-
tado esta tecnología, evidenciando 
su eficacia en diferentes sectores. La 
capacidad de DiViVo para recopilar 
datos de alta calidad de manera sen-
cilla facilita la toma de decisiones in-
formadas y la mejora de la integridad 
de los procesos industriales. 

Además, es multilingüe, multipla-
taforma y se puede ejecutar local-
mente en el dispositivo, garantizan-
do la privacidad. Este enfoque ase-
gura que la información sensible no 
vaya a la nube, proporcionando una 

capa adicional de seguridad que mu-
chos buscan en la era digital. En nues-
tro entorno personal, familiar y labo-
ral, estamos rodeados de máquinas, 
lo estaremos aún más, y querremos 
interactuar con ellas de una forma na-
tural, cómoda y eficiente para los hu-
manos. 

Trayectoria de éxito 

Con un equipo de 15 ingenieros, in-
cluidos cuatro doctores, y una impre-
sionante trayectoria de patentes, pre-
mios internacionales y más de 100 
publicaciones científicas, 4i está bien 
posicionada para un futuro brillan-
te. Su transición de un modelo 
de negocio basado en proyectos 
a uno centrado en productos re-
salta su compromiso con la es-
calabilidad. En Alhambra Ventu-
re 2024, 4i podrá presentar su 
tecnología, conjunto a su visión 
de cómo la interacción entre hu-
manos y máquinas puede ser más 
natural y segura, así como efi-
ciente.

La Startup 4i llega a Alhambra 
Venture con su sistema DiViVo

DIVIVO. La tecnología conversacional combina la voz y visión artificial 
para crear una experiencia de interacción más rica
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