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CAROLINA ESPANA. Consejera de Economia, Hacienda, Fondos Europeos y Didlogo Social, portavoz del Gobierno andaluz en
funciones, y presidenta de Andalucia TRADE

«Las startups andaluzas hanavanzado mucho
en capacidad tecnoldgicayambicidony»

GRANADA

CS.Enesta nueva edicion de Alham-
braVenture los proyectos tienen una
oportunidad de conseguir financia-
cion, ¢Como le apoya Andalucia Tra-
de?

—Andalucia TRADE ha hecho una
apuesta por un sistema hibrido de
financiacién empresarial en el que
conviven ayudas a fondo perdido e
instrumentos reembolsables, fon-
dos europeos y fondos propios, con
el objetivo de poder dar cobertura
a la mayor variedad de proyectos
de la mayortipologia de empresas,
entre ellas a las startups.

En este sistema conviven las ayu-
das directas al desarrollo industrial,
lal+D+i,la puesta en marcha de pe-
quefias empresas, la internaciona-
lizacién de las empresas y las comi-
siones de los avales de las SGR, con
los fondos de capital riesgo, actual-
mente en proceso de licitacion (uno
de ellos especificamente para star-
tups), todo ello cofinanciado con
FEDER.

Y ademas estamos trabajando en
un paquete de medidas con fondos
propios (lo que nos permite ampliar
el target de beneficiarios hacia las no
pymes), en dos sentidos: de un lado
elfondo FAST para tecnologias estra-
tégicas y una nueva linea de incenti-
vos para facilitar a las empresas su sa-
lida a mercados de financiacién alter-
nativa. En conjunto, mas de 430 mi-
llones de euros para las empresas an-
daluzas cuyo objetivo no es susti-
tuir sino complementar y dinamizar
el mercado de financiacién privada.

Desde el Gobierno andaluz lo te-
nemos muy claro: ningin proyecto,
ninguna buenainversién sevaa que-
dar en el cajén por falta de financia-
cion.

—¢Cuales son hoy las principales ba-
rreras que encuentra una startup an-
daluza cuando intenta levantar una
ronda de crecimiento superior al mi-
lI6n de euros?

—Las startups andaluzas han avan-
zado mucho en capacidad tecnolé-
gicay ambicion, pero cuando bus-
can inversidn se siguen encontran-
do con dos grandes problemas.

El primero es la escasez de capital
especializado en fases de escalado.
Existen instrumentos muy valiosos
para fases tempranas, pero muchas
empresas deben acudir a fondos na-
cionales o internacionales para ce-
rrar rondas de mayor tamafio.

El'segundo es la limitada masa cri-
tica de inversores con experiencia en
determinados sectores estratégicos,
como deep tech, aeroespacial, defen-
sa, semiconductores o tecnologias
industriales, donde los ciclos de ma-
duracién son mas largos y requieren
una comprension especifica del ries-

d

go y del potencial de mercado.

La buena noticia es que Andalucia
esta dando pasos importantes para
reducir estas barreras: cuenta con un
tejido innovador cada vez mas séli-
do, empresas tecnoldgicas de refe-
rencia y nuevas iniciativas publico-
privadas que estan fortaleciendo el
acceso a financiacién.

El reto ahora es acelerar esa tran-
sicion para que una startup pueda
crecer globalmente sin tener que sa-
lir de Andalucia para encontrar el ca-
pital que necesita, y esa es la ne-
cesidad ala que estamos dando res-
puesta desde la Administracion dela
Junta de Andalucia.

—¢:Como puede Andalucia atraer mas
fondos de venture capital nacionales
einternacionales para que inviertan
de forma recurrente en laregion?

—-Desde Andalucia estamos trabajan-
do desde la perspectiva del inver-
sory de la empresa. De un lado, es-
tamos poniendo en marcha fondos

«El reto ahora es acelerar
esa transicidn para que
una startup pueda crecer
globalmente sin tener que
salir de Andalucia»

Carolina Espafia en la sede del Gobierno andaluz.

de capital riesgo publico-privado
cuyo objetivo es dinamizar este tipo
deinversion. En esta ocasion hemos
reforzado nuestra apuesta incremen-
tando en un 62% el capital publico
de partida de los tres fondos que es-
tamos licitando, que asciende a 58
millones de euros.

Porellado de laempresa, se hace
imprescindible ganar dimension. Se-
gun el dltimo informe de BDO sobre
inversiéon en Andalucia, el problema
no es la falta de interés de los fon-
dos en invertir en Andalucia sino la
necesidad de que las empresas ga-
nen escala y visibilidad para, como
dicen en el informe, “entrar en el
radar del Private Equity”.

Para ello, el Gobierno andaluz pone

a disposicion de las empresas no solo
el sistema de financiacién que les he
descrito antes, sino todo un conjun-
to de servicios avanzados entre los
que me gustaria destacar los que se
agrupan bajo el Club MidMarket An-
dalucia TRADE, una iniciativa enfo-
cada hacia las empresas de tamafio
intermedio que acaban de salirdela
categoria pyme para facilitarles su
crecimiento y el consiguiente efec-
to tractor sobre las empresas mas
pequefias.
—¢Cémo puede la Administracién con-
vertirse en un cliente de innovacién
para las startups y no solo en una
fuente de subvenciones?

—La Administracién an-
daluza ya es cliente de
innovacion de las em-
presas.Y lo es a través
de la compra publica de
innovacion. En 2018 se
aprobo la Estrategia para
el Impulso y Consolidacidon de
la Compra Publica de Innovacién en
la Administracion Pablica de la Jun-
ta de Andalucia, con la que el Gobier-
no andaluz busca incorporar solu-
ciones innovadoras para mejorar los
servicios publicos, y para encon-
trar nuevas y mejores maneras de
gestion que permitan dar respues-
tas mas eficientes a las necesidades
de los andaluces.

Para ellonombré ala Agencia An-
dalucia TRADE como Unidad de Com-
pra Publica de Innovacién de Anda-
lucia, que asesora a la Administra-
cion (como comprador) y a las em-
presas, centros y grupos de investi-
gacion (como desarrolladores de so-

«En el primer trimestre de
este afo, la inversion
extranjera ha alcanzado
una cifra récord y se ha
incrementado un 35%»

millones de
euros para financiar
alas empresas
emprendedoras

luciones innovadoras),
identificando, promo-
viendo y gestionando de
manera integral los pro-
yectos de CPL
—:Qué mensaje traslada-
riahoyalosinversores que
todavia no tienen a Andalucia
en su radar?
—Les diria que hoy por hoy Andalu-
cia es una locomotora en marcha,
una tierra que se ha transformado
en estos Ultimos siete afios y que se
sigue transformando. Andalucia aho-
ra si ofrece oportunidades reales al
inversory las cifras dan testimonio
deello. Esel caso, por ejemplo, de
la Inversién Extranjera Directa que
cerr6 2025 como el mejor afio des-
de que se tienen registros. También
en el primer trimestre de este afio,
lainversion extranjera ha alcanzado
una cifrarécord y se ha incrementa-
do un 35%. Por tanto, a los inverso-
res les dirfa que vengan a Andalucia,
que aqui van a encontrar la mejor
tierra no sélo para vivir, sino tam-
bién parainvertir. Que vanatenera
un gobierno autonémico que les va
afacilitar lainversién, y no sélo a tra-
vés de las herramientas que ya he
enumerado, sino que les va a ofre-
cer estabilidad, seguridad juridica,
confianza, en definitiva, un ecosis-
tema seguro y muy atractivo parala
inversion.
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MARIFRAN CARAZO. Alcaldesa de Granada

Granada, donde el talento encuentra oportunidades

Granada es hoy una ciudad donde
el talento encuentra oportunidades
y las ideas se convierten en futuro.
Cada ediciéon de Alhambra Venture
confirma que nuestra ciudad es mu-
cho mas que el escenario de uno de
los principales encuentros de em-
prendimiento e inversidn del sur de
Europa. Durante estos dias vuelve a
convertirse en un punto de encuen-
tro para emprendedores, inversores,
empresas e instituciones que com-
parten una misma conviccion: las
grandes ideas necesitan colabora-
cién, conocimiento y confianza para
convertirse en proyectos capaces de
transformar la sociedad.

Es un orgullo darles la bienvenida,
pero también comprobar cémo Al-
hambra Venture ha crecido al mismo
ritmo que el ecosistema innovador
de Granada. Porque este encuentro
no es un hecho aislado, sino el refle-
jode una ciudad que ha decidido
construir su futuro apostando por el
conocimiento, la innovaciony el ta-
lento como motores de desarrollo
econémico, empleo y bienestar.

Las ciudades que lideraran el fu-
turo no seran necesariamente las
mas grandes, sino aquellas capaces
de atraer talento, generar conoci-
miento y convertir las ideas en opor-
tunidades. Granada ha decidido for-
mar parte de ese grupo. Lo hace apo-
yandose en una universidad de pres-
tigio internacional, una sélida red de
investigacién y una estrecha cola-
boracién entre instituciones, empre-
sasy emprendedores para impulsar
un modelo de crecimiento basado
en el conocimiento.

Granada se esta consolidando
como uno de los grandes referentes
nacionales en inteligencia artificial
y economia del conocimiento, fruto
de un ecosistema que integra uni-
versidad, investigacion, empresa e
innovacion. El liderazgo cientifico
de la Universidad de Granada, la ex-
celencia del Instituto Andaluz Inte-
runiversitario en Ciencia de Datos e
Inteligencia Computacional (DaSCI),
laimplantacion del Centro Andaluz
de Inteligencia Artificial (ANIA), el
desarrollo de proyectos estratégicos
como IFMIF-DONES, el potencial del
Parque Tecnolégico de la Salud y el
impulso de iniciativas como iQuan-
tum consolidan a Granada como una
ciudad con una extraordinaria pro-
yeccién en ciencia, tecnologia e in-
novacion.

Ese ecosistema genera conoci-
miento, atrae inversién, impulsa em-
presas innovadorasy crea empleo
de calidad. Ademas, demuestra que
la inteligencia artificial ha dejado de
ser una promesa de futuro para con-
vertirse en una herramienta util al
servicio de las personas, incorporan-
dose alamejora de los servicios pu-
blicos para ofrecer una administra-
cién mas eficiente, cercana e inno-
vadora.

Ese liderazgo cientifico y tecnold-
gico tiene una traduccién directa en
la economiay en las oportunidades

Marifran Carazo.

que Granada ofrece para empren-
der e invertir. Con esa vocacién nace
Granada Global, una alianza impul-
sada por el Ayuntamiento de Gra-

naday la Camara de Comercio para
proyectar internacionalmente la ciu-
dad, atraer inversion, favorecer la
implantacion de nuevas empresas

AlhambraVenture

y consolidar a Granada como un des-
tino de referencia para desarrollar
iniciativas innovadoras. Una estra-
tegia que encuentra en Alhambra

Sup Publicidad 5

Granada se esta
consolidando como uno
de los grandes referentes
nacionales en inteligencia
artificial y economia del
conocimiento

Una ciudad que mira al
futuro con ambicion,
apuesta por el talento,
genera conocimiento Y
atrae inversion

Venture uno de sus principales es-
pacios para conectar talento, inno-
vacion e inversion.

En ese contexto, Alhambra Ventu-
re desempefia un papel esencial. Con-
solidado como uno de los principa-
les foros nacionales de emprendi-
miento e inversién, ha contribuido,
durante sus doce ediciones, a conec-
tar startups con inversores nacio-
nales e internacionales y a facilitar la
captacién de mas de 140 millones de
euros por parte de los proyectos par-
ticipantes, segtin la organizacién. Un
ejemplo de como la colaboracién en-
tre emprendedores, empresas e in-
versores fortalece un ecosistema cada
vez mas competitivo.

Todo ello convive de manera na-
tural con otro de los grandes pilares
que definen la identidad de Grana-
da:la cultura. Nuestra candidatura a
Capital Europea de la Cultura 2031
parte de la conviccion de que crea-
tividad, ciencia, tecnologia e innova-
cién forman parte de un mismo pro-
yecto de ciudad. La creatividad que
inspira a un artista es también la que
impulsa a un investigador a descu-
brir,aun emprendedorainnovaroa
una empresa a transformar unaidea
en un proyecto de éxito.

Quienes visitan Granada estos dias
descubren una ciudad con un patri-
monio universal y una calidad de vida
excepcional. Pero descubren, sobre
todo, una ciudad que mira al futuro
con ambicién, apuesta por el talen-
to, genera conocimiento, atrae inver-
siény trabaja para convertir la inno-
vacién en oportunidades para las per-
sonas.

Porque el verdadero patrimonio
de una ciudad no es solo el que he-
redo de su historia, sino también el
que es capaz de construir para su fu-
turo. Ese es el compromiso de Gra-
nada: seguir avanzando como una
ciudad abierta al mundo, capaz de
competir desde la excelenciay de
convertir el talento, la innovaciény
la creatividad en progreso, empleoy
bienestar.

Bienvenidos a Alhambra Venture.
Bienvenidos a Granada, una ciudad
donde el talento encuentra oportu-
nidadesy las ideas se convierten en
futuro.
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C.S.Andalucia TRADE nacid hace tres
afios como la concrecion del nuevo
paradigma de la relacion administra-
cién-empresa por la que apuesta el
Gobierno de Juanma Moreno: efica-
cia, eficiencia, menos tramites, pla-
zos ciertos y seguridad juridica. Esta
“ventanilla Ginica” de la Junta de An-
dalucia revolucioné el servicio publi-
co a las empresas en Andalucia al ofre-
cer un producto llave en mano, a me-
dida, que concentraba en una tnica
entidad y en sinergia financiacién em-
presarial para proyectos de inversion,
asesoramiento y acompafiamiento
en procesos de internacionalizacion
y servicios para la mejora de la com-
petitividad a través de la innovacion.

La vocacion de Andalucia TRADE
siempre ha sido universalizar su pu-
blico, poder llegar a la practica tota-
lidad del tejido empresarial andaluz
para poder acompafiar a las empre-
sas cualquiera que sea su tamafo o
sector en sus procesos de crecimien-
to, consolidacion, bisqueda de nue-
vos mercados, o mejora de sus pro-
cesos y/o productos a través de la
[+D+i, asi como en la participaciéon
en programas suprarregionalesy su-
pranacionales

Hoy por hoy ese sistema tiene “pin-
tados” mas de 430 millones de euros
entre fondos Federy fondos propios
instrumentados, a través de una am-
plia variedad de herramientas, cuyo
objetivo es diversificar tanto el publi-
co beneficiario como el tipo de pro-
yectos que pueden incentivarse des-
de Andalucia TRADE.

Dos afios después de la apertura
de las primeras lineas de incentivos,
dos de desarrollo empresarial y una
deI+D+ino competitiva, y un afio des-
pués de lanzar la novedosa orden de
apoyo a la internacionalizacién los
resultados de esta ventanilla tinica
del Gobierno andaluz reflejan el éxi-
to de este modelo de fomentoalain-
versién empresarial: mas 2.530 soli-
citudes para las 4 primeras lineas abier-
tas que se encuentran en distintas fa-
ses del procedimiento de tramitacion,
que llevan asociada una inversion em-
presarial de 1.422,83 millones de eu-
ros. De esas solicitudes, han resulta-
do aprobadas 682, con incentivos por
valor de 165,16 millones de euros (el
65% del presupuesto disponible),
para una inversion total de 380,36 mi-
llones.

Pero esto es solo el principio, An-
dalucia TRADE ultima el lanzamien-
to de nuevos incentivos e instrumen-
tos financieros, y las startups pueden
acceder a la practica totalidad de los
instrumentos presentes y futuros, que
suman 432 millones de euros de fon-

{:} AlhambraVenture

IMPULSO A LAS EMPRESAS. La vocacién de Andalucia TRADE siempre ha sido universalizar su publico

Andalucia TRADE apuesta porla hibridacion
en su sistema de financiacion publica
empresarial para poderapoyar alas startups

dos publicos. No obstante, dadas
las caracteristicas de las startups y sus
dificultades para acceder a financia-
cion privada, por su especial idio-
sincrasia (riesgo, tamafio...), Andalu-
cia TRADE ha realizado una apuesta
especifica por este tipo de empresas.

Bajo el denominador comun Fo-
mento de la competitividad de las
pymes en Andalucia, esta agencia de
desarrollo regional ha disefiado tres
fondos de capital riesgo, actualmen-
te en distintas fases del proceso ad-
ministrativo: uno especifico para star-
tups y otros dos para las siguientes
fases (expansién) con una dotacién
publica conjunta de 58,8 millones de
euros, cofinanciados con FEDER, can-

Carolina Espafia en su intervencién del afio pasado en este encuentro.

tidad que supone un incremento del
62% sobre la cuantia publica aporta-
da en ocasiones anteriores,

El FCR Startups parte de una base
publica de 9,8 millones de euros. A
través de entradas de capital o prés-
tamos participativos, se financiaran
operaciones de hasta 400.000 euros
para proyectos que contemplen in-
versiones en activos materiales e in-
materiales, circulantes y gastos ope-
rativos, asi como proyectos de creci-
miento no organico con limites. Su
publico objetivo son empresas con
menos de 7 afos y facturacion menor
de 2 millones de euros

Por su parte, los fondos de capital
riesgo Expansién cuentan con 49 mi-

llones de euros ptiblicos y sus opera-
ciones podran alcanzar los 2,5 millo-
nes de euros por empresa. Estos fon-
dos estan dirigidos a empresas con
traccién y facturacion, orientadas a
crecer mediante inversién, empleo o
apertura de mercados

Los tres fondos estardn operativos
en 2026 y prolongaran el periodo
deinversién hasta el 31de diciembre
de 2026. Las inversiones podran re-
cuperarse hasta 10 afios después, el
31de diciembre de 2036.

El objetivo estratégico de estos fon-
dos es corregir el fallo de mercado
existente en la financiacién de em-
presas innovadoras en fases tempra-
nas o de expansion inicial, facilitan-

Miércoles 08.07.26
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Andalucia TRADE ultima
el lanzamiento de nuevos
incentivos e instrumentos
financieros

Esta agencia de desarrollo
regional ha disefado tres
fondos de capital riesgo
para startups en distintas
fase de desarrollo

do capital riesgo para escalar nego-
cios, acceder a nuevos mercados y
consolidar el tejido empresarial an-
daluz.

Las previsiones apuntan a la reali-
zacién aproximadamente de 60 in-
versiones con un efecto multiplica-
dor del 2,5, lo que supondra que los
casi 60 millones de euros publicos
movilizaran 150 millones de euros de
inversién total, atrayendo 90 millo-
nes de euros de capital privado.

Tecnologias estratégicas

No es la Unica herramienta reembol-
sable en la que esta trabajando Anda-
lucia TRADE para apoyar a empresas
innovadoras. Apoyandose en el mo-
delo de la plataforma de tecnologias
estratégicas para Europa (STEP) para
apoyar las tecnologias estratégicas
criticas y emergentes y sus respecti-
vas cadenas de valor en los sectores
pertinentes, Andalucia TRADE esta tra-
bajando en un nuevo fondo: FAST.

Esta iniciativa, cuyo objetivo es apo-
yar el desarrollo de proyectos de tec-
nologias digitales y profundas (inclu-
yendo Defensa), biotech y tecnolo-
gias limpias, invertira en empresas sin
que el tamafio sea una condicién a
tener en cuenta (a diferencia de los
instrumentos cofinanciados con FE-
DER, que deben destinarse a pymes).

Las empresas no pymes andaluzas
también afrontan importantes limi-
taciones de financiacion para desa-
rrollar proyectos de innovacién tec-
noldgica y fabricacién avanzada de-
bido, entre otras cuestiones, a fallos
estructurales en el mercado financie-
roy en el entorno institucional y a la
escasez de oferta de financiacion adap-
tada, ya que las condiciones de finan-
ciacién privada se ajustan poco a las
necesidades de proyectos tecnolégi-
cos intensivos en capital y largo re-
torno o que conllevan demasiado ries-
go para ser asumido por las entida-
des privadas.
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Mesa debate de los invitados.

Con una dotacion presupuestaria de
30 millones de euros de fondos pro-
pios de la administracién andaluza,
el fondo FAST invertird en operacio-
nes de entre un millén de euros (ticket
de inversion minimo) y 6 millones de
euros (ticket de inversion maximo)
através de inversiones en capital,
préstamos participativos y cualquier
otra formula legalmente permitida.

Financiacion alternativa

El planteamiento de Andalucia TRA-
DE para apoyar las inversiones em-
presariales andaluzas pasa por faci-
litarigualmente el acceso de las em-
presas a mercados de financiacion
alternativa que impulsen su capaci-
dad de crecimiento, innovacion y vi-
sibilidad. La incorporacién a merca-
dos como BME Growth o Euronext
Access/Growth permite diversificar
fuentes de financiacidn, atraer inver-
sién privada y mejorar la estruc-
tura de capital, contribuyendo a un
entorno econémico mas soélido y re-
siliente.

Para ello, esta disefiando una li-
nea de subvenciones en régimen de
concurrencia no competitiva, con un
presupuesto de un millén de euros
(autofinanciado). Esta linea subven-
cionara gastos vinculados a distin-
tas fases del proceso de incorpora-
ciéon al mercado, incluyendo, entre
otras, actuaciones de diagndsticoy
analisis previo, preparacidn técnica
y documental, y ejecucién de la in-
corporacion.

Finalmente, con este objetivo de

{:} AlhambraVenture

Alhambra

diversificar las fuentes de financia-
cién de las empresas andaluzas, An-
dalucia TRADE esta culminando una
linea de subvenciones en régimen de
concurrencia no competitiva, para
pagar las comisiones de los avales
y los gastos financieros de los prés-
tamos garantizados por los avales
prestados por las SGR (Sociedades
de Garantia Reciproca) que operen
en Andalucia.

Con un presupuesto de 16,5 millo-
nes de euros, estas ayudas cubriran
entre 0,5% y 1,5% de estas comisio-
nesy hasta 1,15 puntos porcentuales
sobre los tipos de interés remunera-
torios. Esta linea podria conceder al-
rededor de 500 subvenciones, con
unainversidninducida de entre 80y
90 millones de euros, lo que supone
quintuplicar los recursos publicos
asignados.

Convocatoria competitiva

El conjunto de instrumentos ante-
riormente descrito vendra a comple-
tar las convocatorias actualmente
abiertas. En julio de 2024 se abrid la
ventanilla para solicitar los incenti-
vos al Desarrollo Industrial y la[+D+i
de Andalucia TRADE. Se trataba de
las primeras convocatorias de la agen-
cia,a unafio de su creacion, dotadas
con 244 M€ hasta 2027, cofinan-
ciadas con FEDER. Estos incenti-
vos pueden alcanzar hasta el 75%
de lainversién subvencionabley son
para PYMEs y auténomos.

Los incentivos para el Desarrollo
Industrial tienen como objetivo la

mejora de la competitividad y crea-
cion de actividad econdmica, y la
puesta en marcha de pequefias em-
presas. En concreto, se consideran
conceptos subvencionables los pro-
yectos de inversién en activos ma-
teriales e inmateriales superiores
a30.000 euros que supongan la crea-
cion de un nuevo establecimiento,
laampliacion de la capacidad de un
establecimiento existente, la diver-
sificaciéon de la produccion de un es-
tablecimiento en productos o servi-
cios que anteriormente no se produ-
cian o prestaban en él, y/o una trans-
formacién fundamental del proceso
global de produccién del producto
o de la prestacién global del servi-
cio afectos por lainversién. También
se apoyan proyectos de inversion su-
perior a 30.000 euros que supon-

El planteamiento de
Andalucia TRADE pasa
por facilitar también el
acceso de las empresas a
mercados de financiacion
alternativa

Los resultados revelan
una mejora sustancial en
el apoyo a los proyectos
empresariales
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gan la puesta en marcha de peque-
fias empresas o microempresas.

Por su parte, la linea de I+D+i con-
templa convocatorias no competi-
tivas para proyectos de investiga-
ciénindustrial y desarrollo experi-
mental con incentivos de hasta el
50% de la inversién subvenciona-
ble para proyectos que se desa-
rrollen en Andalucia y que tengan
por objeto la busqueda de nuevos
productos, procesos o servicios o
la mejora de los ya existentes, en el
marco de las actividades estableci-
das en la Estrategia de Especia-
lizacion Inteligente para la Soste-
nibilidad de Andalucia, S4 Andalu-
cia. Estalinea se completa con una
convocatoria competitiva de 70 mi-
|lones de euros, también cofinan-
ciada con FEDER.

Internacionalizacion

Un afio después, en agosto de 2025,
Andalucia TRADE lanzé la primera
convocatoria de una novedosa orden
de incentivos para el comercio exte-
riory la internacionalizacién de las
pymes en Andalucia. Se trata de 11,5
millones de euros cofinanciados con
FEDER para apoyar la participacién
individual en ferias y eventos expo-
sitivos internacionales (1.000 ferias
en 69 paises).

Esta orden contempla incentivos
directos de hasta el 75% para paises
del Plan de Diversificacion de EE.UU.
(EE.UU, México, Brasil, Canada, Ma-
rruecos, Australia, China, India 'y
Japén) y hasta el 65% para ferias y
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Andalucia

TRADE

eventos en el resto de los paises del
mundo. Igualmente se incentiva la
participacién en viajes de prospec-
cién internacional organizados por
la Agencia TRADE o el Instituto Es-
pafiol de Comercio Exterior (ICEX)
con incentivos de hasta el 100% (me-
diante el sistema de costes simplifi-
cados) para traslados, alojamiento
y manutencion.

Ventanilla Unica

El hecho de que, afaltade afioy me-
dio del cierre de estas convocatorias,
se haya consumido el 65% del pre-
supuesto puede traducirse en que es-
tas medidas realmente responden
alas necesidades de los empresarios
(cabe recordar que estas lineas de in-
centivos se disefiaron con la colabo-
racion de los empresarios, que estan
representados en el Consejo Rector
de Andalucia TRADE a través de la
CEAy del Consejo Andaluz de Cdma-
ras de Comercio).

Los resultados revelan igualmen-
te una mejora sustancial en el apoyo
a los proyectos empresariales. El in-
centivo medio por proyecto ascien-
de a242.179,95 euros, una cantidad
que multiplica por 3,5 el incentivo
medio de programas anteriores
(71.082 euros). Igualmente refleja una
mejora destacada la intensidad me-
dia delos incentivos, que en los pro-
gramas de 2017 ascendia a 37,77%
del incentivo sobre la inversion in-
centivabley en la actualidad llega
hasta el 47,24%, es decir, 9,49 pun-
tos porcentuales por encima.
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ECOSISTEMA EMPRENDEDOR. La provincia de Granada esta viviendo una profunda transformacién de su modelo productivo

Incubadora El Carmen de Diputacion
de Granada:talento einnovaciondela
provincia con impacto global

GRANADA

CS. En la tltima década, ha pasado de
ser una firme promesa tecnoldgica a
convertirse en una realidad plenamen-
te consolidada, capaz no solo de ex-
portar talento, sino de atraerlo y rete-
nerlo en el territorio.

Los datos respaldan este avance:
el empleo en el sector tecnoldgico
provincial ha crecido cerca de un 40%
en los ultimos cinco afios, superan-
do la media nacional en ritmo de cre-
cimiento.

Para la Diputacién de Granada, la di-
gitalizaciény elimpulso de las Tecno-
logias de la Informaciény la Comuni-
cacion (TIC) constituyen elementos es-
tratégicos fundamentales, especial-
mente para combatir la despoblacion
en los municipios mas pequefos.

Iniciativas como el proyecto Acele-
ra Pyme Rural, que hemos estado de-
sarrollando durante mas de dos afios,
hanllevado soluciones digitales direc-
tamente a pymes y autdbnomos de todo
el conjunto provincial.

Asimismo, planes estratégicos como
el Plan de Desarrollo Turistico del Po-
niente de Granada contemplan una
inversion de 250.000 euros en su eje
detransicion digital para modernizar
las herramientas de comercializacién
y mejorar la visibilidad online del des-
tino. Es en este contexto de decidida
apuestainstitucional donde nacey se
consolida un proyecto insignia para
el ecosistema: la Incubadora El Car-
men.

Las empresasincubadasaccedena
un programa presencial de alta cali-
dad, a una robusta plataforma de re-
cursos y a conexiones directas con fo-
ros de emprendimiento e inversion
tanto nacionales como internaciona-
les, integrandose en la prestigiosa Red
de Emprendimiento de Telefénica.

La actividad de laincubadora arran-
6 oficialmente en abril de 2025 con
una primera convocatoria cuyo éxito
qued? ratificado por las propias em-
presas participantes: una encuesta de
satisfaccion reveld que el 100% de las
empresas incubadas avald la altisima
calidad del espacio fisico y |a alta es-
pecializacion de las mentorias re-
cibidas.

El triunfo de la edicién fundacio-
nal ha multiplicado el interés del eco-

El futuro de la innovacion
granadina se esta
construyendo hoy, con
paso firme, desde El
Carmen.

o

o

sistema emprendedor en este afio
2026. Para la segunda promocién de
la Incubadora El Carmen se han re-
gistrado un total de 73 solicitudes.
De estas candidaturas, 66 se anali-
zaron en profundidad y 15 llegaron a
la fase de preseleccién, siendo final-
mente evaluadas por un comité de
expertos compuesto por represen-
tantes de la Diputacién de Granada,
Telefénica, UGR Emprendedora, la
Fundacién Al Granada y la Cdmara
de Comercio de Granada.

U |

|

Este riguroso proceso concluyé con
la eleccion de las nueve empresas be-
neficiarias que integran la cohorte de
2026. En esta ocasidn, los proyectos
seleccionados destacan por un fuer-
te refuerzo en las areas de Inteligencia
Artificial y Turismo Inteligente, mante-
niendo el alto componente tecno-
|6gicoy lavocacion de servicio global:

Alisios Corporation: Consultoria es-
pecializada que emplea tecnologia
propia basada en algoritmos deIA para
la gestidn de riesgos meteoroldgicos

Sede dela Incubadora El Carmen en Granada '
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En esta incubadora numerosas empresas han encontrado el impulso que necesitaban.

y socioeconémicos.

Geonotary: Solucién legal-tecnolé-
gica que unifica biometria, inteligen-
cia artificial y blockchain para acredi-
tar la residencia fiscal frente a inspec-
ciones de Hacienda.

Eubiomic: Empresa biotecnoldgica
centrada en el desarrollo de alimentos
para usos médicos especiales des-
tinados a pacientes de cirugia de rec-
to.

Apten: Plataforma integral de inves-
tigacion cientifica configurada como
un espacio de trabajo para estudios
con medicion psicofisiolégica en tiem-
po real.

RHAI Systems SL: Desarrolladores
deunacelerador de IA disefiado espe-
cificamente para optimizar el rendi-
miento en entornos con restricciones
energéticas, como satélites o drones.

*WILD: Proyecto que hibrida salud
yAgroTech centrado en la generacién
de alimentos funcionales elaborados
a partir de adaptdégenos y nootré-
picos naturales.

Urbanodo: Ecosistema digital para
ayuntamientos que integra la gestién
de turismo, comercio e incidencias me-
diante el uso de realidad aumentada
elA.

Vanguardia.tech: Startup creativa
orientada al disefio de experiencias
culturales inmersivas y recorridos in-
teractivos mediante narrativa digital y
geolocalizacion.

Aixa AL Proveedores de soluciones
de IA aplicadas a la industria oleicola
mediante gemelos digitales y datos
satelitales integrados en su producto
Olearia.

El programa de la Incubadora El Car-
men destaca por ofrecer un modelo de
acompafiamiento integral sumamen-
te exigentey estructurado. No obstan-
te, uno de los aspectos mas innovado-
resy con mayor impacto social del pro-
yecto es su caracter inclusivo. La in-
cubadora no restringe sus recursos for-
mativos exclusivamente a las iniciati-
vas seleccionadas para el alojamiento
fisico; también ofrece formaciény he-
rramientas a todas las empresasy pro-
yectos que se presentan a cada convo-
catoria, independientemente de si
resultan elegidos o no.

Estofomenta la creacién de una co-
munidad innovadora cohesionada y
colaborativa entoda la provincia. Este
ecosistema se ve fuertemente robus-
tecido gracias a unared de alianzas es-
tratégicas institucionales.

La consolidacién de la Incubadora
El Carmen en este 2026 demuestra que
Granada ha encontrado la herramien-
taiddénea para que el talento local crez-
ca, se fortalezcay se proyecte con fuer-
za hacia los mercados internacionales.

No se trata Ginicamente de un espa-
cio fisico dotado de recursos tecnolo-
gicos de primer nivel, sino de una au-
téntica palanca de cambio estructural
enfocada en consolidar un tejido pro-
ductivo mas sélido, competitivo y sos-
tenible.

Al priorizar la retencién de profe-
sionales cualificados y el apoyo a
ideas disruptivas, no solo se impul-
sa la economia digital, sino que se
sientan las bases de un desarrollo
econdmico transversal y equilibrado
para toda la provincia.
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Impulsando el emprendimiento universitario
L 7

_ Transformando ideas universitarias en
empresas reales y realizando una
apuesta firme por la retencién del
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convenios estratégicos ideas y proyectos empresasy proyectos

con empresas e incubados
instituciones
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Apoyo para creacion de empresas
basadas en el conocimiento.
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de investigacion.
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COMPROMISO. Modelo de emprendimiento, innovacién y transferencia que conecta la formacidn, la investigacion, la empresa y la sociedad

La UGR fortalece su ecosistemade
emprendimiento, transferencia einnovacion

=

GRANADA

C.S. La Universidad de Granada ha
consolidado un ecosistema de em-
prendimiento e innovacién que co-
necta talento universitario, conoci-
miento cientifico y necesidades del
entorno. A través de la Direccién de
Emprendimiento, UGR Emprendedo-
ra, y de la Oficina de Transferencia de
Resultados de Investigacion (OTRI),
la institucion acompania el desarro-
llo de ideas, proyectos, startups y spin-
offs, reforzando su papel como agen-
te clave en la generacién de oportu-
nidades, empleo cualificado y desa-
rrollo econémico y social.

Este modelo permite atender dife-
rentes perfiles dentro de la comuni-
dad universitaria. UGR Emprendedo-
ra impulsa la sensibilizacion, la for-
macién, el asesoramiento, la men-
torizaciony laincubacion de proyec-
tos promovidos por estudiantes, alum-
ni, personal docente e investigadory
personal técnico, de gestiony de ad-
ministracién y servicios. Por su parte,
la OTRI trabaja para proteger, valo-
rizar y transferir el conocimiento ge-
nerado por la actividad investiga-
dora de la Universidad, orientando
los resultados cientificos con mayor
potencial hacia proyectos empresa-
riales que den lugar a nuevas empre-
sas de base tecnoldgica.

Desde BREAKER, el Centro de Em-
prendimiento de la Universidad de Gra-
nada, UGR Emprendedora ofrece un
espacio de referencia para quienes de-
sean iniciar o hacer crecer un proyec-
to. Su actividad combina programas
formativos, acompafiamiento indivi-
dualizado, mentoring especializado,
incubacion, conexién con empresas,

Foto de familia de los asistentes a la edicién del afio pasado.

premios, redes de colaboracién y acti-
vidades de inspiracion emprendedo-
ra. Gracias a esta labor, miles de estu-
diantes han tenido contacto directo
con el emprendimiento en las aulasy
mas de 1.600 personas han recibido
acompafiamiento personalizado para
avanzar en sus ideas o proyectos.

La formacidn contintia siendo una
de las principales herramientas para
activar el potencial emprendedor de
la comunidad universitaria. Programas
como Talento Emprendedor permiten
trabajar desde las primeras fases de
una idea, abordando aspectos como
elmodelo de negocio, la validacién, la
financiacion, la comunicacién o las me-
todologias lean startup. A ello se su-
man los talleres de Business Skills,
orientados al desarrollo de competen-
cias clave en gestion empresarial, lide-
razgo, marketing, estrategia, comuni-
caciény finanzas, o la reciente micro-
credencial sobre Innovacion en Nanoe-
lectrénica.

La Universidad también ha reforza-
do la conexidn entre investigacién y
emprendimiento a través de iniciati-
vas como la Ruta Emprendedora para
Investigadores/as, que facilita que es-
tudiantes de doctorado, personal in-
vestigador y grupos de investigacion
exploren el potencial de transferencia
desus resultados y, partiendo de la va-
lorizacion tecnoldgica, puedan desa-
rrollar planes de negocio que los trans-
formen en nuevos proyectos empre-
sariales.

La formacion online ha ampliado,
ademas, el alcance del ecosistema em-
prendedor de la UGR. EIl MOOC Con-
vierte tu idea en un modelo de nego-
cio hasuperado los18.000 participan-

UGR Emprendedoray la
OTRI convierten el talento
universitario en innovacion,
empresasy empleo

tes en sus 8 ediciones, mientras que la
plataforma e-learning ha alcanzado
mas de 10.000 usuarios. Junto a ello,
las microcredenciales han permitido
ofreceritinerarios practicos y flexibles
en emprendimiento, innovacién edu-
cativa, intraemprendimiento y trans-
ferencia de conocimiento, adaptados
adistintos perfiles y necesidades pro-
fesionales.

Enlos tltimos cursos, UGR Em-
prendedora ha incorporado nuevas
propuestas vinculadas a los retos ac-
tuales del emprendimiento universi-
tario. La transformacion digital, la in-
teligencia artificial, la innovacién
abierta, la colaboracién con empre-
sasy laigualdad de oportunidades
han estado presentes en iniciativas
como La Pildora Roja o el Bootcamp
UNIVERGEM: Emprendedoras con
IA, que ejemplifican la evolucién ha-
cia programas mas conectados con
el tejido productivo, las nuevas tec-
nologias y una comunidad universi-
taria diversa. Tales impulsa el poten-
cial emprendedor de personas ma-
yores de 50 afios y favorece la cola-
boraciénintergeneracional. Red Em-
prende, por su parte, conecta a la Uni-
versidad con centros de Formacion
Profesional para trabajar sobre retos
de la provincia de Granada median-
te equipos multidisciplinares y mul-
ticentro.

Junto a la formaciény el acompa-
flamiento, la mentorizacion, incuba-
ciény aceleracién ocupan un lugar cen-
tral. BREAKER Impulsa se ha consoli-
dado como un programa de referen-
cia para startups, spin-offs y proyectos
innovadores que necesitan validar su
modelo de negocio, reforzar su pro-
puesta de valory prepararse para co-
nectar con empresas, potenciales in-
versores y entidades colaboradoras.
Esta red de apoyo se complementa con
125 mentoras y mentores activos y con
proyectos alojados en BREAKER, que
encuentran en este espacio un entor-
no para crecer, contrastar sus avances
y acceder a nuevas oportunidades.

La Oficina de Transferencia de Re-
sultados de Investigacion (OTRI) de-
sempefia un papel estratégico en la
conexién entre conocimiento y mer-
cado. Su labor facilita que la investi-
gacién desarrollada en la Universi-
dad pueda convertirse en soluciones
aplicadas a través de proyectos en
colaboracién con empresas, licencias
o, de forma mas proactiva, promo-
viendo la creacién de nuevas spin-
offs. Con mas de 130 spin-off o em-
presas tecnoldgicas promovidas con
su apoyo, ha conseguido que la UGR
se encuentre entre las universidades
espafiolas mas activas en emprendi-
miento Deep-Tech (segtin el estudio
realizado por la Fundacién Mobile
World Capital) y contribuye directa-
mente a diversificar el tejido produc-
tivo, generar empleo cualificado y
trasladarala sociedad el valor de su
actividad cientifica.

El ecosistema se fortalece también
gracias a la colaboracién con empre-
sas, administraciones, fundaciones,

Alhambra
Venture
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aceleradoras, asociaciones y redes
de emprendimiento. La UGR ha firma-
do mas de 100 convenios con entida-
des colaboradoras y participa en es-
pacios como RedEmprendia, la Star-
tup European University Network, la
Alianza Arqus, Licensing Executive So-
ciety (LES), RedTransfer, EARMA o Al-
hambra Venture, que amplian la di-
mension territorial, nacional e interna-
cional de sus proyectos.

Toda esta actividad refleja el com-
promiso de la Universidad de Grana-
day su Consejo Social con un mode-
lo de innovacidn que conecta forma-
cion, investigacion, talento y tejido pro-
ductivo. Mientras UGR Emprendedo-
ra celebra su X Aniversario como una
década de impulso al talento univer-
sitario y a la creacion de proyectos des-
de la Universidad, la OTRI aporta una
trayectoria consolidada de mas de 35
afos en lavalorizaciény transferencia
del conocimiento, con especial activi-
dad en la creacion de empresas ba-
sadas en el conocimiento generado
por sus investigadores, actividad re-
forzada en2025 con la puesta en mar-
cha de la Catedra del Consejo So-
cial en Desarrollo de Innovaciony
Transferencia.

UGR Emprendedoray la OTRI re-
fuerzan la misma misién institucio-
nal: transformar ideas y resultados
deinvestigacién eninnovacién, em-
pleo cualificado, desarrollo econé-
mico y progreso social, demostran-
do que el emprendimiento universi-
tarioy la transferencia de conocimien-
to son herramientas estratégicas para
conectar la Universidad de Grana-
da con las oportunidades reales de
futuro.
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Camara Granada guia
el emprendimiento
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C.S. Ceuta volvera a estar presente
este afio en Alhambra Venture, el ma-
yor evento de emprendimiento e inver-
sion del sur de Espafia, con un objeti-
vo claro: consolidar su posicionamien-
to como uno de los territorios mas
atractivos para el desarrollo de pro-
yectos tecnoldgicos e innovadores.

La Ciudad Auténoma acudird a la
cita de Granada mostrando la evolu-
cién de un ecosistema emprendedor
que en los ultimos afios ha experi-
mentado un importante crecimien-
to gracias a la apuesta institucional
porlainnovacién, la digitalizaciény
la atraccion de talento. Un trabajo en
el que iniciativas como Ceuta Open
Future han sido clave para impulsar
startups, generar nuevas oportuni-
dades econdmicasy conectar a la ciu-
dad con el ecosistema nacional de
inversién y tecnologia.

La participacion en Alhambra Ven-
ture se enmarca dentro de la estrate-
gia de transformacion econémica de
Ceuta, orientada a diversificar su mo-
delo productivo y potenciar sectores
vinculados a la economia digital, la
innovaciény los servicios tecno-
légicos. Una hoja de ruta que esta
permitiendo atraer empresas, talen-
toy nuevos proyectos empresariales
alaciudad.

Un entorno diferencial

Actualmente, Ceuta se ha consolida-
do como un entorno especialmente
competitivo para emprender gracias
a la combinacién de varios factores
diferenciales: un régimen fiscal sin-
gulardentro de Europa, apoyo insti-
tucional cercano, conectividad digi-
tal, calidad de vida y una posicién es-
tratégica entre Europa y Africa.

Entre los principales incentivos
destacan la bonificacién del 50% en
el Impuesto sobre Sociedades y en
las cotizaciones a la Seguridad So-
cial, la deduccién del 60% en el IRPF
para residentes y un sistema fiscal
propio con IPSI en lugar de IVA. Un
marco que convierte a Ceuta en un
destino especialmente atractivo para
empresas tecnoldgicas, digitales y
de servicios.

Aello se suma un ecosistema cada
vez mas consolidado en torno al em-
prendimiento innovador. Desde su
puesta en marcha hace seis afos, Ceu-
ta Open Future —lainiciativa impul-

Ceuta Open Future ofrece
recursos, conocimiento y
conexiones estratégicas
sin coste para los
participantes

{:} AlhambraVenture

ESTRATEGIA DE FORMACION. Orientada a diversificar su modelo productivo y potenciar sectores vinculados a la economia digital,
lainnovacidny los servicios tecnoldgicos

CeutarefuerzaenAlhambraVenturesu
posicion comoterritorio de oportunidades

sada por la Ciudad Auténoma de Ceu-
ta, através de Procesa, y Telefonica—
ha acompafiado a mas de un cente-
nar de emprendedores y startups,
ofreciendo mentorizacién, formacién
especializada, asesoramiento estra-
tégicoy acceso a redes de inversion.

Ceuta Open Future

Uno de los principales atractivos para
los emprendedores que se acercana
Ceuta es precisamente la existencia
de un programa de apoyo integral
que ofrece recursos, conocimiento y
conexiones estratégicas sin coste para
los participantes y sin tomar partici-
pacidn accionarial en las empresas.

El programa esta dirigido princi-
palmente a startups de base tecno-

El Foso Real forma parte del conjunto monumental de las Murallas Reales.

|égica, proyectos digitales e inicia-
tivas innovadoras con potencial de
escalabilidad. La metodologia de Ceu-
ta Open Future se divide en dos eta-
pas. La primera es una fase de incu-
bacién con una duracién aproxima-
da de cuatro meses, disefiada para
ayudar a los equipos emprendedo-
res a convertir una idea en un proyec-
to solido. Durante este periodo reci-
ben orientacion estratégica, forma-
ciéon y acompafiamiento para va-
lidar el mercado, definir objetivos y
preparar el crecimiento futuro.
Aquellos proyectos que cumplen
los hitos establecidos pasan poste-
riormente a la fase de aceleracién. En
esta etapa, las startups trabajan con
una metodologia propia enfocada en
maximizar su potencial de crecimien-

to mediante mentorizacién persona-
lizada, asesoramiento especializado
en dreas como negocio, comunica-
cién, estrategia o aspectos legales,
acceso a expertos sectoriales y apo-
yo en la blisqueda de financiacion.

Ademas, los participantes pueden
integrarse en el ecosistema de Tele-
fénica Open Future, lo que les permi-
te conectar con otros emprendedo-
res, mentores, inversores y agentes
clave del sector tecnoldgico. Esta red
de contactos facilita la generacién de
oportunidades comerciales, colabo-
raciones estratégicas y nuevas vias
de crecimiento.

Las convocatorias para incorporar-
se al programa se abren dos veces al
ano, habitualmente durante los me-
ses de febrero y septiembre, permi-
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tiendo la entrada periddica de nue-
vos proyectos interesados en desa-
rrollar su actividad desde Ceuta o apro-
vechar las ventajas que ofrece el eco-
sistema local.

Startups ceuties

En esta edicion de Alhambra Ventu-
re, la Ciudad Auténoma contara con
representacién destacada de startups
aceleradas en Ceuta Open Future, que
dispondran de espacio propio den-
tro del evento para presentar sus pro-
yectos ante inversores, corporaciones
y agentes del ecosistema emprende-
dor nacional.

Las startups participantes seran Guar-
diansFit, Kikoto Ferries, Medhionine,
Heroes of the Old World y TrustCore,
proyectos que representan la diversi-
dady el potencial innovador de las em-
presas que actualmente se desarrollan
dentro del ecosistema ceuti.

La participacion en Alhambra Ven-
ture permitird a estas empresas gene-
rar nuevas oportunidades de negocio,
establecer contactos estratégicosy dar
visibilidad al talento innovador que
estd creciendo en la ciudad.

Mas alla de la presencia empresa-
rial, Ceuta aprovechara el encuentro
para seguir reforzando su mensaje
como territorio de oportunidades, in-
novacion y calidad de vida. Un encla-
ve donde emprender no solo resulta
competitivo desde el punto de vista
fiscal y empresarial, sino también
atractivo para viviry desarrollar pro-
yectos a largo plazo.
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CEUTA ANN\IN\N
OPEN FUTURE ElAngulo

ees Cludgad Autsmoma
® Telefonica %Jt&uta

Ceuta:
el polo tecnolodgico
del sur de Europa

Un ecosistema en pleno crecimiento
con el marco fiscal mas competitivo
para escalar tu empresa.

\

Tu proyecto, respaldado por un entorno
unico: Lanza tu

) .22 . s ° proyecto
bonlﬁcacFon del 50% en el Impuesto Gacdo i
sobre Sociedades entorno

« 60% de deduccion en el IRPF.

Innovacion, competitividad y calidad de
vida se unen en un territorio estrategico.
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SANTANDER STARTUPS. Una iniciativa muy representativa de la apuesta de Santander por las pymes y los emprendedores

Santander haalcanzadolos2.700 clientes startups a
los que apoya con mas de400 millones de euros

GRANADA

C.S. Esta entidad acompafia a empre-
sas de todos los tamafios en cada eta-
pa de su crecimiento, desde empren-
dedores y startups hasta grandes cor-
poraciones, combinando el alcance
de una plataforma financiera global
con un profundo conocimiento de las
necesidades locales. El Grupo presta
servicio a mas de 176 millones de clien-
tes entodo el mundo y cuenta conuna
oferta especializada para particula-
res, pymes, empresas, grandes corpo-
raciones e instituciones, apoyada en
sus cinco negocios globales y en un
modelo que combina capacidades di-
gitales con asesoramiento especiali-
zado. En 2025 destind 318.000 millo-
nes de euros a financiacién parala
creaciéon y el crecimiento de empre-
sas, dando soporte a mas de 743.000
pymes y auténomos clientes.

Esta apuesta porlaempresa forma
parte de la estrategia del banco de con-
vertirse en el mejor socio financiero
desusclientes alo largo de todo su ci-
clo de crecimiento. En Espania, por
ejemplo, en los segmentos de pymes
y empresas, el banco esta promovien-
do capacidades de asesoramiento para
desarrollary profundizar en la rela-
cion con los clientes, reforzando equi-
pos especializados y acercando solu-
ciones que tradicionalmente estaban
reservadas a compafiias de mayorta-
mafio. Es precisamente en este con-
texto donde se enmarca Santander
Startups, una iniciativa disefiada para
responder a las necesidades espe-
cificas de las empresas innovadoras
con mayor potencial de crecimiento.

Santander Startups, que el banco
puso en marcha a principios de 2023,
es una iniciativa muy representati-
va de la apuesta de Santander por
las pymes y los emprendedores. Se
trata de una oferta completa de ser-
vicios y productos dirigida a las star-
tups y empresas innovadoras con
potencial de escalabilidad y creci-
miento. Ademas de soluciones finan-
cieras especificas y adaptadas a cada
etapa en el ciclo de crecimiento de
estas empresas, Santander pone a
su disposicién toda una bateria de
medidas para acompaniarlas, facili-
tarles el camino en su desarrollo y
contribuirasiaimpulsar el ecosiste-
ma de innovaciény emprendimien-
to en Espafia.

Desde su puesta en marcha, el ban-
co ha alcanzado los 2.700 clientes
startups a los que apoya con mas de
400 millones de euros en la finan-
ciacion de sus proyectos, en su ma-
yoria orientados a ofrecer solucio-
nes tecnoldgicas y a facilitar soft-
ware a otras empresas.

Santander Startups es un claro
ejemplo del impulso de Santander
ala banca de empresas, basada en
la simplificacién de productos y en
un enfoque atin mayor en el clien-
te, en la que se han reforzado sus

Resultados de
Santander X

En 2025, Santander X apoyd a cerca
de 60.000 startups, scaleups,
pymes y proyectos emprendedores
de10 paises, un12% mas queel
aio anterior.

La comunidad Santander X100
retine ya 400 compaiiias de alto
crecimiento procedentes de 11

paises, entre ellas mas de 190
startups, mas de 150 scaleups y
cerca de medio centenar de pymes,
especializadas en ambitos como
inteligencia artificial, salud digital,
ciberseguridad, sostenibilidad,
software o industria 4.0. Muchas
de ellas han accedido a inversion
privada, programas de aceleracion
internacional y alianzas estratégi-
cas gracias al ecosistema impulsa-
do por Santander.

Todo ello se enmarca en la estrate-

gia de Santander de seguir fortale-
ciendo su propuesta de valor para
las empresas, basada en la especia-
lizacidn, el asesoramientoy la
combinacion de soluciones finan-
cieras y no financieras que permi-
tan acompaiiar a los clientes en
todas las fases de su crecimiento,
desde el emprendimiento hasta la
expansion internacional, apoyan-
dose en la escala global del Grupo
y en la cercania de sus equipos
especializados.

En 2026, Santander ha
reforzado su oferta para
acompanar a los negocios
desde sus primeras etapas
con el lanzamiento de
Start Business

Al mismo tiempo,

el banco continda
impulsando la
transformacion digital
de sus soluciones
para empresas

segmentos y negocios especializa-
dos y se han puesto a su disposicion
las mejores herramientas de Banca
de Inversién mediante Santander
Growth, un programa de financia-
cion de pymes de alto crecimiento.

Con esta iniciativa, el banco im-
pulsa el crecimiento de las pymes
acercandolas a la banca de inver-
sion, mediante la gama completa
de soluciones a la que tradicional-
mente sélo podian acceder las gran-
des compafiias y un equipo espe-
cializado y de cercania en su terri-
torio. En concreto, 50 banqueros de
inversién a nivel nacional y en las
direcciones territoriales apoyan a
estas empresas y ponen a su dispo-
sicién las mejores herramientas de
asesoramiento y crecimiento para
sus negocios.

Esta apuesta se traduce en una
evolucion constante de la propues-
ta de valor para empresas, combi-
nando soluciones financieras, ase-
soramiento especializado y nuevas
capacidades digitales.

En 2026, Santander ha reforzado
su oferta para acompafiar a los ne-
gocios desde sus primeras etapas
con el lanzamiento de Start Busi-
ness, una propuesta integral para
microempresas y comercios que reu-
ne financiacion, servicios, forma-
cién y acceso a la plataforma San-
tander X, con el objetivo de elimi-
nar las principales barreras a las que
se enfrentan quienes ponen en mar-
cha un nuevo proyecto empresarial.

Al mismo tiempo, el banco conti-
nda impulsando la transformacion
digital de sus soluciones para em-
presas. Un ejemplo de ello es la evo-
lucién de su servicio de avales, del
que Santander es lider en Espafia
con mas de 140.000 contratos acti-
Vos, incorporando nuevas capaci-
dades digitales que simplifican la
gestiony el seguimiento de las ope-
raciones y refuerzan un modelo ba-
sado en la cercania, la especializa-
ciény la mejora continua de la ex-
periencia del cliente.
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SECTOR BIOSANITARIO. Como eje conector del ecosistema del PTS, la Fundacién apoya la creacién de oportunidades de colaboracidn,
la atraccidn de inversion y la proyeccidn internacional de empresas granadinas

Fundacion PTS Granada: un ecosistema para transformar
conocimiento eninnovacion,empresas einversion

GRANADA

C.S. La Fundacién Publica Andaluza
Parque Tecnoldgico de la Salud de
Granada desempefia un papel estra-
tégico en el desarrollo de uno de los
principales ecosistemas de innova-
cion en salud del sur de Europa. Su
misidn es conectar investigacion,
practica clinica, empresa, inversion
e internacionalizacion para contri-
buir al desarrollo econémico y social
de nuestro territorio y fomentar el
desarrollo tecnoldgico en el sector
biosanitario.

Desde su posicién como entidad
dinamizadora del ecosistema del
PTS, la Fundacién impulsa la cola-
boracién entre universidades, hos-
pitales, centros de investigacién, em-
presas tecnoldgicas, instituciones
publicas e inversores, facilitando la
transformacion del conocimiento en
actividad econdmica, empleo cuali-
ficado y proyectos con impacto real
en la sociedad.

Esta capacidad de conexién resul-
ta especialmente relevante en un con-
texto en el que Europa busca refor-
zar su competitividad a través de la
innovacion, la transferencia de cono-

Vista aérea del PTS.

cimientoy el desarrollo de empresas
tecnoldgicas capaces de competira
escala global. La Fundacion PTS tra-
baja precisamente en esa intersec-
cién,apoyando la creacién de opor-
tunidades de colaboracion, la atrac-
ciéndeinversidny la proyeccion in-
ternacional de empresas surgidas del
ecosistema granadino.

Fundacion PTS

GRANADA

Proyectos estratégicos

Ese papel como eje conector del eco-
sistema del PTS Granada es unodelos
principales pilares de la Fundacién. Un
papel que desempeiia a través de pro-
yectos estratégicos que la Fundacién
PTSlidera o enlos que participa como
miembro clave. Un ejemplo es la ini-
ciativa Granada Salud, que nace del es-

Fomentando la innovacion,
la investigacion

y el desarrollo tecnologico
en el sector biosanitario.

f X

Av. del Conocimiento 33. 18016 GRANADA

fuerzo conjunto de las diferentes or-
ganizaciones publicas y privadas que
promueven la ciencia y la innovacién
en materia de salud en Granada, y que
pretende organizar la oferta de servi-
cios existentes en el territorio para fa-
cilitar su conocimiento a cualquier en-
tidad interesada. Su participacién en
el consorcio andaluz AIR Andalusia o

Su misidén es conectar
investigacion, practica
clinica, empresa, inversion
e internacionalizacion para
contribuir al desarrollo
econdmico y social

la organizacion de eventos de relevan-
ciacomo Conecta o el Congreso deIn-
vestigacion PTS Granada son otros de
los proyectos estratégicos desarrolla-
dos por la Fundacién con el fin de con-
vertira Granada en un referente nacio-
nal e internacional en investigaciény
desarrollo tecnoldgico aplicado a las
Ciencias dela Viday la Salud.

La Fundacién PTS Granada traba-
ja para consolidar un entorno capaz
de convertir el conocimiento en in-
novacion, la innovacién en empre-
sas y las empresas en crecimiento,
empleo y bienestar. Un ecosistema
donde la colaboracién entre todos
los agentes se convierte en el prin-
cipal motor de competitividad y pro-
greso.

Investigacion

Desarrollo Empresarial

Asistencia Sanitaria

Docencia
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FUNDACION UNICAJA. La sociedad para impulsar proyectos emprendedores de impacto social de la Fundacién Unicaja se ha
consolidado como uno de los agentes mas importantes en el fomento del desarrollo socioeconémico

Fundalogy:innovaciony
emprendimiento con proposito

GRANADA

C.S. Fruto de su compromiso con An-
dalucia, Fundacién Unicaja se ha con-
solidado en los dltimos afios como
uno de los agentes mas importantes
de su zona de accién en lo que res-
pecta al fomento del desarrollo so-
cial y econémico. Con una dotacién
presupuestaria en aumento y una es-
trategia acotada en torno a la inno-
vaciény la actividad emprendedora,
la Fundacién se haido nutriendo de
recursos estructurales que se han re-
velado fundamentales a la hora de
animar el tejido empresarial de su
area de influencia. Principalmente,
en lo que respecta al surgimiento de
nuevas oportunidades y el usode la
creatividad y de la tecnologia en am-
bitos decisivos para el bienestary la
cohesién comunitaria.

Uno de sus mayores logros, y con
el que acude como principal cartel a
la cita de Alhambra Venture, reside
en la operativa de Fundalogy, socie-
dad creada al cien por cien por lains-
titucion con el objetivo de amparar
eimpulsar proyectos de vanguardia
con impacto orientados al bene-
ficio social, cuya labor ha significa-
do a todas luces un punto de infle-
xion en la gestacién y captacién del
impulso emprendedor, convirtiendo
a Andalucia en una potencia emer-
gente en cuanto a generacién y afian-
zamiento de startups. Un hito que
viene avalado por laimponente hoja
de resultados de la compaifiia, que
hasta ahora ha conseguido evaluar
mads de 700 propuestas de impulso
financiero, recibido 211 solicitudes
de financiacién llegando a unain-
versién directa en al ambito del [+D+i
de 6,05 millones de euros. Con apo-
yo directo y asesoramiento de 27 pro-
yectos, 1 Exit y 9 Follow-on. Todos
ellos de gran potencial transforma-
dory pertenecientes a areas con al-
tas expectativas de rentabilidad so-
cial y crecimiento.

En este sentido, las startups res-
paldadas por la sociedad de Funda-
cién Unicaja seincluyen en ambitos
que van desde la salud- con iniciati-
vas como Innovahealth (que ofrece
soluciones digitales para la rehabi-
litacion de dolencias); Metamedics
VR (basadas en aplicaciones de rea-
lidad virtual para pacientes con pa-
tologias musculoesqueléticas o ic-
tus); Sincrolab (que utiliza laIA para
ofrecer terapias personalizadas en-
focadas en mejorar funciones cog-
nitivas como la atencién, memoria
eimpulsividad, especialmente en ni-
fios con TDAH), Heuristik (que de-
sarrolla un nuevo método tecnolé-
gico para la clasificacion y gestidn
de pacientes)- al medio ambiente -
campo en el que destacan proyec-
tos como Coolx (software satelital

Wanna fagl 1>
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que permite a los comerciantes de
café y cacao acceder a la trazabili-
dad de sus productos y los métodos
usados en la recoleccién); Activa-
car (servicio de puntas de recargas
de movilidad eléctrica y de adopcidn
de energias renovables); Sensacul-
tivo (que ayuda a racionalizar el uso
delaguay de los fitosanitarios en la
agricultura); Naturcode (que pro-
mueve la compra sostenibles a tra-
vés de informacion adicional por c6-
digo QR en las etiquetas de los pro-
ductos); Onversed (que facilita la
creacion de disefios en prototipos
3D para laindustria de la moda evi-

Desde su creacion en 2018
han respaldado 27
proyectos con una
inversion directa superior
alos 6 millones de euros

tando su fabricacién fisica) o Umo-
care (dirigida al desarrollo de cos-
méticos cien por cien veganos he-
chos en Espafia)-y la educacién, You-
forget.me (que protege la privacidad
digital de los menores protegiéndo-
los de los riesgos que suponen su

exposicion digital, el uso ilegitimo y
sin consentimiento de sus datos per-
sonales) Decanto (basado en pro-
gramas de inmersion linglistica per-
sonalizados); Educa360 (con clases
virtuales que permiten mejorar la re-
tencién del conocimiento) o Turis-
cool (plataforma de formacién con-
tinua para trabajadores de la hoste-
leria especialmente orientada hacia
colectivos en riesgo de exclusion).

Todas estas propuestas, a las que
se afiaden otras muchas que han
conseguido despegar bajo su tute-
laje y égida, han convertido Funda-
logy -y, por tanto, también de Fun-

dacién Unicaja- en una referencia en
laidentificaciény gestidn del talen-
to, logrando incluso que startups de
fuera de la comunidad decidan ra-
dicarse en Andalucia para concu-
rrir a sus convocatorias. En 2025, la
firma consiguié ademas que una de
sus iniciativas participadas llegara
ala ultima fase de maduracién dan-
do el salto hacia el exterior para de-
sarrollar su proyecto a mayor esca-
la. Ademas, celebrd y particip6 en di-
versas jornadas técnicas convoca-
das con la intencidn de estimular y
ayudar a canalizar la energia empren-
dedora.

Centro de emprendedores junto a Malaga

Tech Park

Al margen de Fundalogy, la Fundacién cuenta con una estructura que
interviene en cada una de las fases que conforman el ecosistema de la
industria del conocimiento y de la energia emprendedora. Para ello, dispo-
ne en su estructura de recursos como el Centro de Emprendimiento Funda-
cion Unicaja-Malaga Tech Park, que aloja a diez startups en sus dependen-
cias del Centro Cultural Fundacién Unicaja de Malaga, con un volumen
global de negocio que en 2025 logré generar cerca de treinta empleos
directos y captar mas de 550.000 euros en financiacion publico y privada. A
todo ello se suma ademas el desembarco estratégico de Fundatia, el
holding inversor inaugurado el pasado ejercicio por la institucion, que fija
una de sus metas en el respaldo directo y la participacion en empresas
susceptibles de contribuir al desarrollo socioeconémico de Andalucia.
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DayOne

Las empresas del
manana empiezan hoy

En CaixaBank DayOne, nuestro servicio de banca especializada en
start-ups, scale-ups e inversores, conectamos la economia de la innovacion
y adaptamos nuestra oferta de servicios para ayudar a construir el manhana

de las empresas innovadoras.

El.l.-‘!.‘

http://www.CaixaBank.es/DayOne

€ CaixaBank

NRI: 7124-2024/09542 DayOne
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NETWORKING. El objetivo es dar visibilidad a los proyectos y atraer inversion

CaixaBank DayOne refuerza su
compromiso con el emprendimiento
andaluz en AlhambraVenture

Fase Retos

Foto de los ganadores de los Premios EmprendeXXL

GRANADA
C.S. CaixaBank, a través de su division
DayOne, vuelve a respaldar el ecosis-
tema emprendedor andaluz con su
participacién en una nueva edicién de
Alhambra Venture, uno de los principa-
les puntos de encuentro entre start-
ups, inversores e instituciones del sur
de Espafia. La cita, celebrada en Gra-
nada, se consolida como un espacio
clave donde confluyen talento, innova-
ciény oportunidades de crecimiento.
En este entorno, DayOne desempe-
fia un papel relevante como impulsor
de conexiones estratégicas entre em-
prendedores e inversores, contribu-
yendo a que proyectos innovadores
puedan escalar y desarrollarse en un
contexto cada vez mas competitivo.
La participacion de la entidad en este
foro responde a una apuesta sosteni-
da por el desarrollo econémico y tec-
nolégico de Andalucia, apoyandose
en un modelo de banca especializa-
da capaz de dar respuesta a las ne-
cesidades de empresas emergentes
de base tecnoldgica.

Modelo especializado

DayOne es la division de CaixaBank
especializada en empresas tecnold-
gicas y sus inversores. Su objetivo es
acompafiar en todas sus fases de cre-
cimiento atodas las empresas de base
tecnoldgica, de rapido desarrollo y
ambito de actuacion global que rea-
lizan actividades de valor afiadido con

soluciones especificas. Ademas, de-
sarrolla una labor de banca relacional
con los diferentes actores del ecosis-
tema, facilitando las relaciones, las si-
nergias, el conocimiento y la innova-
ciéon mediante alianzas estratégicas.

Los centros DayOne, concebidos
como hubs de innovacion, acttian como
puntos de encuentro entre talento y
capital. En Andalucia, esta labor se ca-
naliza principalmente desde el espa-
cio ubicado en el Parque Tecnolo-
gico de Malaga, desde donde se da
cobertura atodo el territorio andaluz.

Durante Alhambra Venture, esta
vocacion de conexion se traduce en
iniciativas orientadas al networking,
la visibilidad de proyectos y la atrac-
cién de inversion, reforzando el po-
sicionamiento de Granada como en-

" e

clave estratégico dentro del mapa
emprendedor.

Premios EmprendeXXI

Una de las iniciativas mds reconoci-
das de DayOne es la organizacién de
los Premios EmprendeXXI, una inicia-
tiva que desde 2007 reconoce a las
start-ups mas innovadoras de Espa-
fia y Portugal. Este programa se ha
consolidado como un referente en el
apoyo al emprendimiento, habiendo
invertido mas de 11 millones de euros
en premios y acciones de acompania-
miento, que han beneficiado a mas de
600 empresas.

En cada edicion, los galardones dis-
tinguen tanto a empresas en el ambi-
to territorial —una por comunidad au-

ténoma— como a proyectos que apor-
tan soluciones a los grandes retos del
futuro, relacionados con ambitos como
la sostenibilidad, la salud, el talento,
la innovacién tecnoldgica o la trans-
formacidn de sectores econémicos.

En Andalucia, la Gltima edicién ha
vuelto a poner de relieve el dinamis-
mo del ecosistema emprendedor de
la regién, con una destacada partici-
pacidn de start-ups tecnoldgicas. A ni-
vel territorial, Qamarero fue la empre-
sas ganadora de esta edicion, con una
solucién de digitalizacion en el mun-
do de hosteleria. A nivel de retos, fue-
ron varios los proyectos andaluces que
llegaron a la final como S.Lab (en el
ambito de medioambiente y descar-
bonizacion), Marisma Biomed (en el
reto de soluciones para la Generacién
+),y Rewoox, nombrada mejor start-
up de Educacion, Culturay Ocio de
esta edicién.

Estas iniciativas evidencian la capa-
cidad de Andalucia para generar solu-
ciones innovadoras con potencial glo-
bal y consolidan el papel de la regién
como un entorno cada vez mas com-
petitivo en el ambito emprendedor.

Punto de encuentro

La celebracion de Alhambra Venture
en Granada consolida el papel de la
ciudad como nodo de referencia para
el emprendimiento innovador en el
sur de Espafia. Este foro permite acer-
car a las start-ups oportunidades de

Miércoles 08.07.26
IDEAL

Para CaixaBank DayOne,
este evento representa
una oportunidad para
seguirimpulsando el
ecosistema emprendedor

financiacién, visibilidad y acceso are-
des de contacto clave para su desa-
rrollo.

Para CaixaBank DayOne, su presen-
cia en este evento representa una opor-
tunidad para seguirimpulsando el
ecosistema emprendedor desde una
perspectiva cercana, fomentando la
conexion entre los distintos actores
y apoyando iniciativas que contribu-
yen a dinamizar la economia local.

Através de DayOne, la entidad con-
tinda promoviendo un modelo de
acompafiamiento que combina espe-
cializacién financiera, conocimiento
del ecosistemay generacién de opor-
tunidades, contribuyendo al crecimien-
to de empresas innovadoras con pro-
yeccién internacional.

En definitiva, la participacion de
CaixaBank DayOne en Alhambra Ven-
ture pone de manifiesto su compro-
miso con Andalucia como territorio
clave paralainnovaciény el empren-
dimiento. Desde Granada, la entidad
impulsa el desarrollo de proyectos lla-
mados a desempefiar un papel rele-
vante en la economia del futuro.
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CENTRO PARA EL DESARROLLO TECNOLOGICO Y LA INNOVACION. Para el apoyo a la innovacién empresarial en Espafia

CDTIimpulsaa
conocimiento @

GRANADA

CS.El Centro para el Desarrollo Tec-
noldgico y la Innovacion (CDTI In-
novacion) es la agencia de innova-
cion del Ministerio de Ciencia, In-
novacién y Universidades, cuyo ob-
jetivo es promover la innovacién
tecnoldgica en el ambito empresa-
rial y fortalecer la competitividad
del tejido productivo espafiol. La mi-
sion del CDTI es impulsar que las
empresas espafiolas generen y trans-
formen conocimiento cientifico-téc-
nico en crecimiento econémico glo-
balmente competitivo, sostenible e
inclusivo.

Como entidad de referencia para
elimpulso de la I+D+I empresarial
en Espafia, el CDTIInnovacién apo-
ya a empresas de todos los tamafos
—desde startups y pymes hasta gran-
des compafiias—en el desarrollo de
proyectos innovadores con impacto
tecnoldgico, econdmico y social. Su
actividad abarca tanto el ambito na-
cional como internacional y se orien-
ta aacompandar a las empresas en
todas las fases de madurez de lain-
novacién, desde las etapas mas tem-
pranas hasta los procesos de esca-
lado y expansidn internacional.

Para ello, el CDTI disefia y gestio-
na distintos programas e instru-
mentos de apoyo orientados a fi-
nanciar proyectos empresariales de
I+D+i mediante subvenciones, ayu-
das parcialmente reembolsables e
instrumentos de capitalizacion. En-
tre sus principales actividades se
encuentran la evaluacién técnico-
econdmica y financiacion de pro-
yectos de I+D empresarial, el apo-
yo a la transferencia de tecnologia,
la promocién de la cooperacidn tec-

Elapoyo al
emprendimiento
innovador constituye una
de las lineas estratégicas
del CDTI Innovacion

El CDTIacompana alas
empresas en sus procesos
de crecimientoy
proyeccion internacional

~COTl

INNOVACION

as empresas que generan
uetransforman en crecimiento

noldgica internacional y el impul-
so a la creaciény consolidacion
de empresas de base tecnoldgica.

En este contexto, el apoyo al em-
prendimiento innovador constitu-
ye una de las lineas estratégicas del
CDTIInnovacidn. A través de instru-
mentos como NEOTEC, la entidad
impulsa la creacién y crecimiento
de startups tecnoldgicas innovado-
ras con alto potencial de crecimien-
to, favoreciendo el desarrollo de
nuevas tecnologias, productos y
modelos de negocio capaces de ge-
nerar valor afiadido y reforzar la
competitividad del ecosistema em-
presarial espafiol.

En los Gltimos afios, el CDTI ha
reforzado ademas su papel como
agente estratégico para el impulso
de tecnologias de frontera y pro-
yectos deep-tech en ambitos como
inteligencia artificial, biotecnolo-
gia, transicion energética, tecnolo-
gias cuanticas, materiales avanza-
dos, semiconductores o tecnologias
espaciales. Este enfoque responde
a un contexto internacional marca-
do por la aceleracion tecnoldgica,
|a transformacion industrial, la au-
tonomia estratégica europeay la

creciente necesidad de convertir el
conocimiento cientifico en capaci-
dades industriales y empresariales
reales.

Ademas del apoyo financiero, el
CDTI acompafia a las empresas en
sus procesos de crecimiento y pro-
yeccién internacional, facilitando
el acceso a programas europeos e
internacionales de [+D+Iy promo-
viendo alianzas estratégicas con
entidades y ecosistemas innovado-
res de todo el mundo. Para ello, cuen-
ta con una red de oficinas interna-
cionales denominadas CDTI-SOST
(Spanish Office of Science and Te-
chnology) ubicadas en diez pai-
ses estratégicos —Japén, Corea del
Sur, China, India, Estados Unidos,
Marruecos, Chile, Brasil, México y
Bélgica— que dan cobertura a 51
territorios y apoyan la internacio-
nalizacién tecnoldgica de las enti-
dades espafiolas.

Asimismo, el CDTI trabaja para
fortalecer la conexion entre ciencia,
empresa e inversién, favoreciendo
la transferencia de conocimiento y
el desarrollo de ecosistemas inno-
vadores capaces de transformarin-
vestigacion y tecnologia en oportu-

nidades de crecimiento econémico
y competitividad. En este sentido,
la entidad impulsa instrumentos y
actuaciones orientadas a facilitar la
colaboracién publico-privada, la
atraccién de inversionenI+Dy el
crecimiento de empresas tecnolo-
gicas con capacidad de competir en
mercados globales.

En linea con su Plan Estratégico
2024-2027, el CDTI Innovacién apues-
ta por consolidar un modelo de in-
novacion responsable y sostenible,
alineado con los grandes retos tec-
nolégicos, econdmicos y sociales
del futuro. En 2025, el CDTI propor-
ciond 2.423 millones de euros de
apoyo a empresas y startups espa-
fiolas y, para 2026, prevé movilizar
1.817 millones de euros en ayudas
destinadas a impulsar la tecnologia,
lainnovaciény el escalado empre-
sarial.

Conello, el CDTI Innovacién con-
tinda consoliddndose como uno de
los principales agentes de apoyo
alainnovacion empresarial en Es-
pafia, contribuyendo al desarrollo
de una economia mas innovadora,
sostenible y basada en el conoci-
miento.
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C.R. Cada vez resulta menos discu-
tible: Espafia es ya uno de los eco-
sistemas mas dindmicos para em-
prender en Europa. Lo dicen los da-
tos, pero, sobre todo, lo demuestra
la evolucién de un engranaje que
ha aprendido a trabajar de forma
coordinada.

Los informes lo confirman. La
OCDE sefiala en Entrepreneurial
Ecosystem Diagnostics of Spain que
hemos dejado de ser un “ecosiste-
ma emergente” para situarnos en-
tre los mas dinamicos del continen-
te. El Ecosystem Report 2026 elabo-
rado por Dealroom cifra, en 125.000
millones de euros el valor de nues-
tras startupsy apunta a Espafia como
el segundo mercado europeo con
mayor crecimiento desde 2020, mul-
tiplicando por 2,3 el tamafio del sec-
tor. Y la recientemente presentada
Estrategia Deep Tech del Gobierno
dibuja el siguiente salto: una eco-
nomia basada en tecnologias dis-
ruptivas, con mayor competitividad,
autonomia estratégicay capacidad
de impacto.

Este avance no es casual. Respon-
de a un modelo en el que regula-
cion, financiacién, fiscalidad y ta-
lento empiezan a funcionar de for-
ma coordinada.

Y en ese mapa, Andalucia pisa cada
vez con mas fuerza.

Los datos de Enisa lo reflejan con
claridad: 773 préstamos participa-
tivos y mas de 105 millones de eu-
ros invertidos en la regién, 82 de
ellos en Granada, con cerca de 11,8
millones de euros, junto a un cre-
ciente nimero de empresas emer-
gentes certificadas. De las 2.284 em-
presas emergentes reconocidas en
Espafia, 207 tienen base en Anda-
lucia.

Pero mas alla de las cifras, lo re-
levante es la tendencia.

—(;_Q_EABORAN:
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Consejera delegada de Enisa

% AlhambraVenture

Carolina Rodriguez.

El dltimo Informe GEM Andalu-
cia 2024-2025 apunta a una mejo-
ra significativa del entorno empren-
dedor: baja latasa de abandono de
negocios, mientras crece el peso de
latecnologiay la sostenibilidad en
los proyectos.

Alhambra
Venture

EL MAYOR ENCUENTRO
DE EMPRENDIMIENTO DEL SUR DE ESPARIA

El ecosistema andaluz se articu-
la hoy entorno a tres grandes ejes.
Primero, la intencion emprendedo-
ra, que supera el 10 % y reduce la
distancia histdrica con la media na-
cional. Segundo, la digitalizacidn:
cerca de la mitad de las nuevas ini-

Ciativas prevén incorporar mas tec-
nologiaen el corto plazo, conlain-
teligencia artificial como elemento
estratégico. Y tercero, la sostenibi-
lidad, con alrededor del 40 % de las
startups orientadas a generar im-
pacto social y medioambiental.

Miércoles 08.07.26
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Andaluciainnovadora

Este equilibrio entre ambicidn,
tecnologia e impacto define una
nueva etapa.

Una etapa en la que las politicas
publicas, desde lo local a lo nacio-
nal, estan demostrando su capaci-
dad para generar entornos favora-
bles al emprendimiento. A ello se
suma el papel de hubs tecnolégi-
cos en ciudades como Malaga o Se-
villa, que reflejan un cambio estruc-
tural hacia una economia mas ba-
sada en el conocimiento.

Y, por supuesto, iniciativas como
Alhambra Venture, que desde hace
mas de una década, conectan talen-
to, inversion e ideas, contribuyendo
a consolidar este crecimiento.

Desde Enisa lo tenemos claro: se-
guiremos apostando por el talento
andaluz, impulsando proyectos que
nacen aqui pero que compiten en
el mundo.

Porque, en el fondo, esa es la ver-
dadera mina de oro: la capacidad
de transformar innovacién en opor-
tunidades reales de crecimiento.
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SEGURIDAD JURIDICA. Comprendery saber gestionar los activos intangibles no es solo una opcién, sino una necesidad estratégica

Elvalordela propiedad industrial
en el emprendimiento actual

GRANADA
C.S. Las startups se definen por su
gran potencial de expansiény su
base tecnoldgica, caracteristicas que
las posicionan como pilares funda-
mentales de la economia y el em-
pleo. Sin embargo, su verdadero va-
lor reside en las ideas disruptivas y
lainnovacion técnica que generan.
Por esta razén, comprender y saber
gestionar los activos intangibles no
es solo una opcidn, sino una nece-
sidad estratégica para asegurar la
sostenibilidad y competitividad.
La Oficina Espafiola de Patentes
y Marcas (OEPM) es el Organismo
Auténomo de la Administracion Ge-
neral del Estado estatal de brindar
seguridad juridica a estas innova-
ciones. Su labor abarca invenciones
(patentes y modelos de utilidad),
marcas y nombres comerciales, di-
sefios industriales (creaciones de
forma), titulos de proteccion de las
topografias de productos semicon-
ductores, y desde diciembre de 2025
también las indicaciones geografi-
cas de productos artesanales e in-

dustriales. El registro formal es el
Unico mecanismo que otorga dere-
chos exclusivos sobre estos activos
inmateriales, lo que resulta esencial
para que las empresas se posicio-
nen con fuerza en el mercado glo-
bal y protejan su esfuerzo innova-
dor frente a terceros.

A pesarde que las pymesy las star-
tups suelen disponer de un menor
capital financiero comparado con
las grandes corporaciones, la pro-
piedad industrial les otorga una ven-
taja competitiva clave, permitién-
doles obteneringresos adicionales
mediante la concesidn de licencias
o cesiones y actuando de escudo le-
gal y fuerte contra la competencia
desleal.

Por ello, contar con una cartera
sélida de propiedad industrial es de-
terminante para lograr obtener fi-
nanciacién e inversion. Los inverso-
res consideran estos activos como
herramientas criticas para formali-
zar acuerdos comerciales y garan-
tizar el retorno del capital inver-
tido, y en este contexto es donde
el corporate venture se esta posicio-
nando como modelo de blisqueda
de talento e innovacion. Através de
estas corporaciones emprendedo-
ras, no solo se busca rentabilidad,
sino también el acceso al conoci-
miento, el know-how y los derechos
de propiedad industrial, logrando
finalmente una nueva forma de pro-
greso tecnoldgico.

TAX EQUITY. Esta empresa ocupa una posicion consolidada como actor estratégico dentro del ecosistema de innovacion

Ayming, aliado estratégico para impulsar lainnovacion
empresarial desde la financiaciony la fiscalidad

GRANADA

C.S. Ayming es un grupo internacional
especializado en financiacién de la in-
novacion y fiscalidad empresarial, con
mas de 40 afios de experienciay pre-
sencia en 14 paises, incluida Espafia.
Con un equipo de mas de 1600 exper-
tos, la compafiia acompafia a empresas
de todos los tamafios y sectores en la
identificacién y activacién de oportu-
nidades de financiacion, combinando
conocimiento técnico, experiencia re-
gulatoria y una vision estratégica orien-
tada a resultados.

En Espafia, Ayming ocupa una po-
sicién consolidada como actor estra-
tégico dentro del ecosistema de inno-
vacién. Su trayectoria en la estruc-
turaciény gestién de instrumentos de
financiacion delal+D+i,unidaasu par-
ticipacion activa en espacios de anali-
sis y didlogo institucional, le permite
actuar como interlocutor cualificado
entre el tejido empresarial y la Admi-
nistracion.

Esta labor va mas alla de la consul-
toria especializada. Ayming contri-
buye, desde su experiencia técnica y
practica, a la mejora del marco regula-
torioy financiero que sustenta lainno-
vacion empresarial. Esta vocacién se
refleja en su presencia en organizacio-
nes clave del ecosistema innovador,

ayming

como la Fundacién Cotec, con la que
impulsa iniciativas orientadas a refor-
zar el marco legislativo y normativo de
lal+D+i.

En este contexto, destaca especial-
mente el Grupo de Trabajo sobre Tax
Equity en I+D+i, promovido conjunta-
mente, cuyo objetivo es reforzar la efi-
ciencia, la seguridad juridicay el atrac-
tivo de este instrumento mediante pro-
puestas técnicas consensuadas por ex-
pertos del ambito legal, fiscal, finan-
ciero y tecnoldgico.

Este compromiso se complementa
con la participacién activa de Ayming
en asociaciones como AFIDI y AME-
TIC, que permiten a la compafiia anti-
cipar tendencias regulatorias, com-
prender la evolucién de los instrumen-
tos puiblicos de apoyo y trasladar al de-
bate publico-privado la experiencia
real de las empresas en sus procesos
deinnovacion.

Con este enfoque, Ayming refuer-
za su papel como referente en lafinan-
ciaciénde lainnovacion, especialmen-
te eninstrumentos como el Tax Equity,
aportando a empresas e inversores el
rigor técnico, la seguridad juridica 'y
la vision estratégica necesarios para
impulsar proyectos de I+D+i conim-
pacto a largo plazo.
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ENCUENTROS. Este evento facilita conexiones efectivas entre quienes impulsan proyectos y quienes pueden contribuir a su crecimiento

La Plataforma ONE de Red.es impulsara
nuevas oportunidades de conexion

GRANADA

C.S. En este contexto, la Plataforma
ONE, el punto de encuentro del eco-
sistema innovador, tendra una parti-
cipacién estratégica a través de dos
actividades de alto impacto orienta-
das a conectar startups, spin-offs y
profesionales de la inversién.

Desarrollada por Red.es, la Plata-
forma ONE llega a Alhambra Ventu-
re con un objetivo claro: generar es-
pacios donde las conexiones se trans-
formen en oportunidades reales. Mas
alla de los escenarios, las rondas de
inversién o los grandes anuncios, la
verdadera innovacién surge cuando
las personas adecuadas se encuen-
tran en el momento oportuno.

Bajo esta premisa, la iniciativa bus-
ca promover encuentros de valor me-
diante formatos disefiados para fo-
mentar conversaciones Utiles y acele-
rar la colaboraciény el acceso a la fi-
nanciacién de startups, spin-offs, agen-
tes de inversidn, corporaciones y en-
tidades vinculadas al emprendimien-
toylainnovacion.

Encontrar financiacion, validar pro-
yectos o ampliar redes de contacto si-
gue siendo uno de los principales re-
tos para muchas iniciativas empren-
dedoras. Por ello, la participacion de
la Plataforma ONE se centra en faci-
litar conexiones efectivas entre quie-

nes impulsan proyectos y quienes pue-
den contribuir a su crecimiento.

Para lograrlo, se pondran en mar-
chadosactividades que acercaran de
forma directa, practica y participa-
tiva a startups, spin-offs, y al ecosiste-
ma inversor, contribuyendo a dinami-
zar el talento y a fortalecer el tejido in-
novador.

Investor Insight

¢Qué hace que aunagenteinversorle
interese por un proyecto? ;Qué aspec-
tos generan confianzay cuales hacen
saltar las alarmas? Investor Insight
nace precisamente para acercar esa
mirada inversora al talento empren-
dedor.

Para muchos proyectos en fases ini-
ciales, acceder a la visién de perfiles
inversores experimentados no siem-
pre resulta sencillo. Conocer qué as-
pectos generan interés, qué métricas
se consideran relevantes o cdmo se
evallia el potencial de crecimiento pue-
de marcar la diferencia a la hora de
preparar una futura ronda de finan-
ciacion.

En esta sesidn, varias spin-offs su-
biran al escenario para presentar sus
proyectos ante un panel de profesio-
nales de la inversidn, inspirado en un
jurado de talento. Cada participante

dispondra de unos minutos para mos-
trar su propuesta de valor, modelo de
negocio y potencial de crecimiento.

Tras cada presentacién, el panel
compartira su valoracion, criterios de
analisis y recomendaciones, ofrecien-
do una visién practica sobre qué bus-
can los perfiles inversores.

Una ocasion para poner a prueba
el proyecto, recibir feedback experto
y entender mejor qué buscan quienes
toman decisiones de inversion.

La participacion en Investor Insight
se gestionara mediante inscripcién

Encontrar financiacion,
validar proyectos o
ampliar redes de contacto
es un reto para muchas
iniciativas emprendedoras

Varias spin-offs
presentaran sus
proyectos ante un panel
de profesionales de la
inversion

previa através de la Plataforma ONE.
Las personas registradas podran ac-
cederademas a un cédigo de descuen-
to del 100% para asistir a Alhambra
Venture. Participa aqui.

ONE Beer & Connect

Porque muchas oportunidades no na-
cen en el escenario, sino en una con-
versacion, la Plataforma ONE tam-
biénimpulsard ONE Beer & Connect.

La actividad reunira a startups, spin-
offs y agentes inversores en una acti-
vidad de encuentros breves disefiada
para favorecer conexiones de valory
abrir nuevas vias de colaboracion.

Muchos proyectos encuentran sus
mejores oportunidades fuera de las
reuniones formales. Por eso, ONE Beer
& Connect apuesta por un formato
mas cercano que favorece conversa-
ciones, el intercambio de experien-
ciasy la creacién de relaciones que
pueden seguir desarrollandose mas
alla del propio evento.

Un encuentro pensado para que
startups, spin-offs e inversores pue-
dan conocerse, intercambiar ideas y
explorar posibles oportunidades de
contacto, financiacion o crecimiento
en un entorno cercano.

Las personas interesadas en parti-
cipar podraninscribirse a través de la

Plataforma ONE. Al igual que en In-
vestor Insight, quienes estén regis-
trados en la plataforma podran acce-
der aundescuento del 100% para
asistir al evento. Participa aqui.

Ademas, quienes deseen asistir a
Alhambra Venture podran hacerlo a
través de lainscripcién general al en-
cuentro.

Una oportunidad

La Plataforma ONE también partici-
para en la sesion inaugural de Alham-
bra Venture, en un acto institucio-
nal, compartiendo espacio con otras
entidades y organizaciones que im-
pulsan el emprendimientoy lainno-
vacion en Espafia.

Alfinal, detras de muchas historias
de crecimiento hay una conversacién
que abrié una puerta, una presenta-
cién que desperté interés o una co-
nexion que llegd en el momento ade-
cuado. Ese es precisamente el tipo de
oportunidades que la Plataforma ONE
quiere impulsar durante su paso por
Alhambra Venture.

La Plataforma ONE es una iniciati-
va financiada por el Plan de Recu-
peracién, Transformaciony Resilien-
cia através de los fondos Next Gene-
ration EU. Para saber mas, visita
one.gob.es.
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ACOMPANAMIENTO. La entidad granadina refuerza su compromiso con startups, pymes y proyectos innovadores

APDI Group impulsa la conexidon entre
innovacion, inversiony emprendimiento

GRANADA

CS.Lainnovacién se ha convertido
en uno de los principales motores
del crecimiento econémico y la com-
petitividad empresarial. En un con-
texto marcado por la transforma-
cion digital, la sostenibilidad y la ne-
cesidad de adaptarse a mercados
cada vez mas dinamicos, las peque-
fias y medianas empresas afrontan
el reto de innovar sin disponer siem-
pre de los recursos, la financiacion
o el acompafiamiento necesarios
para hacerlo.

Con el objetivo de acercar estas
oportunidades al tejido empresarial,
APDI Group participara en la XIII Edi-
cion de Alhambra Venture, el mayor
evento de emprendimiento e inver-
sién en startups del sur de Espafia,
que se celebrara los dias 8,9y 10 de
julio en Granada. El encuentro reu-
nird a emprendedores, inversores,
corporaciones, institucionesy agen-
tes del ecosistema innovador nacio-
nal e internacional para impulsar
nuevos proyectos y generar oportu-
nidades de colaboracién e inversion.

Detras de esta apuesta por lain-
novacién se encuentra APDI Group,
una entidad especializada en de-
sarrollo territorial, financiacién pu-
blica,innovacién empresarial y ges-
tién integral de proyectos naciona-
les e internacionales. Desde sus ini-
cios, la compaiiia ha trabajado con
una misién clara: acompafiar a em-
prendedores, startups, pymesy en-
tidades en todo el proceso de creci-
miento, ayudandoles a transformar
sus ideas en proyectos viables y sos-
tenibles.

Apoyo al emprendedor

La participacion en Alhambra Ven-
ture encaja plenamente con esta fi-
losofia. Alo largo de mas de una dé-
cada, el evento se ha consolidado
como uno de los principales puntos
de encuentro entre talento e inver-
sién en Espafa, habiendo analiza-
do mas de 1.300 startups y facilita-
do importantes operaciones de fi-
nanciacion para proyectos innova-
dores.

Sin embargo, detras de cada star-
tup de éxito existe un recorrido com-
plejo que comienza mucho antes de
accedera un inversor. Precisamente
ahiesdonde APDI Group desarrolla
una parte fundamental de su ac-
tividad. La entidad acompafia a em-
presas y emprendedores desde las
fases iniciales de definicidn estraté-
gica, ayudandoles a estructurar sus
proyectos, identificar oportunidades
de financiacion, disefiar planes de
crecimiento y acceder a programas
de apoyo regionales, nacionales y
europeos.

Encuentro con entidades y empresas.

Este acompafiamiento integral
permite que muchas iniciativas pue-
dan llegar a escenarios como Alham-
bra Venture con una propuesta mas
sélida, preparada para afrontar pro-
cesos de inversion, colaboracion em-
presarial o escalabilidad.

La experiencia acumulada por APDI
Group en la gestién de fondos euro-

Especialistas en desarrollo
territorial, financiacion
publica, innovaciony
gestién integral de
proyectos nacionales e
internacionales
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Momento de Iadparticipacién en Ag'r‘otech en Almeria.

peos, programas de innovacion y pro-
yectos de transformacion empresa-
rial ha convertido a la entidad en un
aliado estratégico para organizacio-
nes que buscan crecer mediante lain-
novacion. Su trabajo abarca desde la
deteccidn de oportunidades de finan-
ciacién hasta la coordinacion téc-
nica y administrativa de los proyec-
tos, ofreciendo una visién global que
facilita latoma de decisiones y redu-
ce las barreras de acceso a recursos
clave para el desarrollo empresarial.

Alhambra Venture representa pre-
cisamente uno de los espacios don-
de confluyen todos estos elementos.
Durante tres jornadas, startups, in-
versores y empresas tractoras com-
parten conocimiento, presentan so-
luciones innovadoras y generan co-
nexiones que pueden convertirse en
futuras alianzas estratégicas. El even-
to se ha consolidado como una pla-
taforma de referencia para la inno-
vacién abierta, permitiendo que gran-
des companias accedan a tecnolo-
gias emergentes mientras las star-
tups encuentran oportunidades rea-
les de validacidn, crecimiento y ac-
ceso al mercado.

Para APDI Group, esta vision cola-
borativa resulta esencial para forta-
lecer el ecosistema emprendedor an-
daluz. La entidad defiende que lain-
novacion no debe entenderse Unica-
mente como el desarrollo de nuevas
tecnologias, sino como la capacidad
de generar valor econémico y social
através dela colaboracion entre em-
presas, instituciones, centros de co-
nocimiento e inversores.

En este sentido, la participacién en
Alhambra Venture supone una opor-
tunidad para seguir construyendo
puentes entre quienes generan ideas
y quienes pueden ayudar a conver-
tirlas en proyectos de impacto. Des-
de startups tecnoldgicas hasta pymes
en proceso de transformacién, pa-
sando por entidades publicas o cor-
poraciones interesadas en innova-
cién abierta, todos encuentran en
este foro un espacio para conectar
y explorar nuevas oportunidades de
crecimiento.

La entidad granadina considera
que el futuro de la competitividad
empresarial pasa por facilitar el ac-
ceso a lainnovacion, democratizar
las oportunidades de financiaciéony
ofrecer acompafamiento especiali-
zado a quienes desean emprender o
hacer crecer sus organizaciones. Por
ello, continta trabajando junto a em-
presas, emprendedores y adminis-
traciones para impulsar iniciativas
que contribuyan a generar riqueza,
empleo y desarrollo sostenible.

Con su presencia en la XIII Edicion
de Alhambra Venture, APDI Group
reafirma su compromiso con el em-
prendimiento y la innovacién como
herramientas de transformacién eco-
ndémica. Un compromiso que comien-
za desde el primer paso de cada pro-
yecto y que se mantiene durante todo
el proceso de crecimiento, ayudan-
do a convertir el talento y las ideas
en oportunidades reales para el te-
rritorio y para las personas que cons-
truyen el futuro empresarial de An-
dalucia.
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ICEX. En esta edicidn estara representado por una delegacion de seis startups internacionales que reflejan la diversidad, la innovaciény
el impacto global del programa. Procedentes de América Latina

Startups globales,impacto local: Rising UP in Spain
vuereaAIhambraVenture con empresas innovadoras

GRANADA

C.S.Espafia contintda consolidando-
se como uno de los principales po-
los de atraccién para el emprendi-
miento tecnolégico internacional.
En este contexto, el programa Rising
UP in Spain, impulsado por ICEX In-
vest in Spain, celebra en 2026 su dé-
cima edicién con el objetivo de atraer
startups extranjeras de alto poten-
cial interesadas en escalar sus nego-
cios y establecerse en nuestro pais. El
programa se ha convertido en una
puerta de entrada privilegiada al eco-
sistema espafiol de innovacidn, ofre-
ciendo acompafiamiento legal, fa-
cilidad para acceso a financiacién,
mentoria especializada y conexion
con los principales actores del em-
prendimiento nacional.

Entre los hitos mds destacados del
programa se encuentra su parti-
cipacién enalgunos de los principa-
les encuentros tecnoldgicos del pafs,
como 4YFN, South Summit, Valen-
cia Digital Summit y, por supuesto,
Alhambra Venture, el gran foro de
emprendimiento e inversion del sur
de Europa que se celebra cada afio
en Granada.

En la edicién de 2026 de Alham-
bra Venture, Rising UP in Spain es-
tara representado por una delega-
cién de seis startups internaciona-
les que reflejan la diversidad, la in-
novaciény el impacto global del pro-
grama. Procedentes de América La-
tinay con soluciones en sectores tan
diversos como la energia, los mate-
riales avanzados, la sostenibilidad,
las finanzas o la biotecnologia, es-
tas compafiias llegan a Granada con
el objetivo de conectar con inverso-
res, corporaciones y socios estraté-
gicos para acelerar su crecimiento
en Europa.

Eolic Wall (Pert)

La startup peruana Eolic Wall ha de-
sarrollado una nueva generacion de
sistemas edlicos modulares capaces
de llevar la generacion de energia e6-
lica a hogares, comunidades y em-
presas. Su tecnologia busca resolver
una de las grandes limitaciones de
la energia edlica tradicional: la nece-
sidad de grandes infraestructuras
para alcanzar altos niveles de eficien-
cia. Gracias a un disefio modulary
patentado, la compafiia apuesta por
democratizar el acceso a la energia
renovable distribuida y contribuir a
la transicién energética global.

GreenDeal (Perti)

GreenDeal es una startup peruana
especializada en economia circular
que transforma residuos de apara-
tos eléctricos y electrénicos (RAEE)
en nuevos materiales y productos de
alto valor afiadido. A través de pro-
cesos propios de investigacion y de-
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El programase ha
convertido en una puerta
de entrada privilegiada al
ecosistema espafol

La participacion de estas
empresas en Granada
confirma el papel de
Alhambra Venture como
punto de encuentro para
lainnovacion en Espaia

sarrollo, la empresa recupera plasti-
cos procedentes de equipos electré-
nicos para convertirlos en planchas
y productos utilizados por empre-
sas e instituciones. Desde su crea-
cién ha contribuido a la revaloriza-
cién de toneladas de residuos elec-
trénicos, evitando que terminen en
vertederos y promoviendo un mo-
delo productivo mas sostenible.

SOQUIMAT (Chile)

Desde Chile llega SOQUIMAT, una
startup biotecnoldgica que produce
PHENOX®, un aditivo paralaindus-
tria de pinturas desarrollado a par-
tir de subproductos forestales, trans-
formando residuos en soluciones
sostenibles que mejoran el rendi-

r

miento y reducen el impacto ambien-
tal de los recubrimientos.

Tu Cambio (Chile)

La fintech chilena Tu Cambio ha de-
sarrollado una plataforma digital es-
pecializada en pagos internaciona-
les y envio de remesas que permite
transferir dinero de forma rapida, se-
guray con costes reducidos entre
distintos paises de América Latinay
otros mercados. La compafiia com-
bina automatizacién, inteligencia ar-
tificial y tecnologia financiera para
simplificar las operaciones transfron-
terizas tanto de particulares como
de empresas. Su impacto se centra
en mejorar lainclusién financiera de
migrantes, trabajadores internacio-
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nales y organizaciones que necesi-
tan gestionar pagos globales de ma-
nera eficiente, contribuyendo a re-
ducir barreras econémicas y facili-
tando la movilidad financiera en la
region.

VitaWallet (Chile)

La fintech chilena VitaWallet esta re-
volucionando las transferencias in-
ternacionalesy los pagos transfron-
terizos. Su plataforma permite en-
viar y recibir dinero de forma ra-
pida, transparente y eficiente, elimi-
nando muchas de las barreras tradi-
cionales de la banca internacional.
La compaifiia opera ya en varios mer-
cados de América Latina y facilita el
acceso a servicios financieros glo-

bales para particulares y empresas,
contribuyendo a una mayor inclu-
sién financiera.

WITLAB (México)

La mexicana WITLAB combina bio-
tecnologia, nanotecnologia e in-
teligencia artificial para desarrollar
alternativas sostenibles a numero-
sos insumos quimicos utilizados por
la industria. Mediante el uso de mi-
croorganismos, biomoléculas y mo-
delos deIA, laempresa crea solucio-
nes que permiten ahorrar agua, ener-
giay materias primas, reduciendo al
mismo tiempo el impacto ambien-
tal de los procesos productivos.

Talento Rising

La presencia de Rising UP in Spain
en Alhambra Venture no se limita a
su delegacién internacional. Varias
startups que participaron en edicio-
nes anteriores del programa han lo-
grado dar un paso mas y competir
este aflo como finalistas oficiales del
evento.

Entre ellas destaca Aintwater, una
empresa que aplica tecnologia avan-
zada para afrontar desafios relacio-
nados con la gestién eficiente de los
recursos hidricos; TRATO, platafor-
ma especializada en la digitalizacion
y optimizacién de relaciones comer-
ciales y contractuales; y Eldes, star-
tup centrada en la accesibilidad y la
inclusion mediante soluciones tec-
noldgicas innovadoras.

Su presencia entre los finalistas
constituye una muestra tangible del
impacto que Rising UP in Spain esta
generando en el ecosistema empren-
dedor espafiol. Mas alla de facilitar
la llegada de startups extranjeras, el
programa contribuye a acelerar su
integracidn, favorecer su crecimien-
toy convertirlas en actores relevan-
tes dentro del tejido innovador na-
cional.

La participacidn de estas empre-
sas en Granada confirma ademas el
papel de Alhambra Venture como
uno de los principales puntos de en-
cuentro para lainnovacién en Espa-
fia. Durante unos dias, la ciudad se
convierte en un escaparate del ta-
lento emprendedor internacional y
en un espacio donde nacen nuevas
oportunidades de inversion, colabo-
racion y crecimiento.

Diez afos después de su lanza-
miento, Rising UP in Spain demues-
tra que la internacionalizacién del
emprendimiento no es solo una opor-
tunidad para las startups que llegan
a nuestro pals, sino también una he-
rramienta estratégica para fortale-
cer la competitividad, lainnovacion
y la capacidad de atraccién de talen-
to de Espafia. Granada vuelve a ser
este verano uno de los mejores ejem-
plos deello.
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HUB LAS ROZAS INNOVA. Conecta empresas, talento e innovacion

Las Rozas, la ciudad aliada de startups
y empresas tecnoldgicas

GRANADA

C.S. Desde el Hub Las Rozas Innova,
el Centro de Innovaciéon y Empren-
dimiento, se ha puesto en marcha
todo un abanico de servicios y de pro-
yectos de innovacion abierta que han
convertido la ciudad en un laborato-
rio urbano en el que startups y em-
presas ya estan probando y validan-
do sus soluciones y proyectos.

Las Rozas se ha convertido en los
Ultimos afios en un hervidero de ac-
tividad empresarial y emprendedo-
ra que han convertido la ciudad ma-
drilefia en un auténtico polo de atrac-
cién de talento e innovacion.

La combinacién de un ecosiste-
ma empresarial fuerte y conectado,
la alta calidad de vida que ofrece la
ciudady la apuesta decidida porla
innovacién que ha emprendido su
alcalde, José de la Uz, de la mano
de Las Rozas Innova, ha situado al
municipio madrilefio en el mapa
nacional e incluso internacional de
las startups, las empresas tecnold-
gicas, los institutos de investiga-
cion y otras administraciones pu-
blicas que, como hiciera Las Ro-
zas hace diez afios, estan disefian-
do una estrategia de futuro.

Elimpacto de esta estrategia ya es
visible en los principales indicadores
empresariales nacionales. Con mas
de 10.600 empresas, Las Rozas se ha
consolidado como tercera ciudad de
la Comunidad de Madrid con mas
empresas —datos INE—; es ademas
la segunda ciudad de la Comuni-
dad de Madrid con mayor nimero de
startups, solo por detras de la capi-
tal,—segun Startup Radar de la Fun-
dacion Madri+d—, y es la décima ciu-
dad de Espafia con mas empresas
tecnoldgicas —segln datos del Re-
gistro Mercantil, recogidos en el In-
forme de Empresas Tech e Innova-
doras de Scoutyn—.

En el corazén de este posiciona-
miento se encuentra el Hub Las Ro-
zas Innova, Centro de Innovaciény
Emprendimiento de Las Rozas Inno-
va, la Empresa Municipal de Innova-
ciény Desarrollo Tecnoldgico de Las
Rozas. El Hub abrid sus puertas en
2022 creando una comunidad vivay
llena de sinergias que forman mas
de 60 startups y empresas cuyos pro-
yectos ya han superado la fase de
idea y estan en mercado o muy cer-

Las Rozas se ha
convertido en los ultimos
anos en un hervidero de
actividad empresarial y
emprendedora

¥
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Los emprendedores alojados en el Hub Las Rozas Innova cuentan con servicios y una atencidn personalizada para que su startup pueda crecer y consolidarse.

En laimagen, Daniel BiEand, Pablo Garcia y Antonio Capillakae la startup Galileo Studio.

cadel mercado. Los emprendedores
que forman parte del Hub, que supe-
ralos 250 usuarios, acceden a un con-
junto de servicios orientados a im-
pulsar su crecimiento, con un enfo-
que cada vez mas integral y perso-
nalizado.

Ademas de mentoria adaptada a
las necesidades especificas de cada
proyecto y su fase de desarrollo, el
Hub ofrece formaciones especia-
lizadas, asesoramiento juridico, apo-
yo en marketing y comunicacion, ac-

ceso a talento joven, participacién en
eventos y oportunidades de finan-
ciacion. El préximo mes de octubre,
de hecho, se celebrard la sexta edi-
ciéon del Foro de Inversién Las Rozas
Innova, que este afio se lleva a cabo
junto a BSabadell, BIGBAN Investors
Spainy el fondo de inversiéon Senda
Partners, cuya convocatoria para star-
tups en ronda ya esta abierta (pagi-
na web hub.lasrozasinnova.es). Las
cifras hablan por si solas: la comuni-
dad del Hub Las Rozas Innova ha crea-

do ya cerca de 60 empleos y sus star-
tups han conseguido mas de 11 mi-
llones de euros para crear tecnolo-
gia, incorporar personal y seguir cre-
ciendo.

El Hub Las Rozas Innova es ade-
mads una plataforma de innovacién
abierta desde la que Las Rozas In-
nova, junto al Ayuntamiento de la
ciudad, identifica las necesidades
reales de la ciudad, de la administra-
cién municipal y sus servicios para
los vecinos y busca las soluciones

El'Hub Las Rozas Innova estd situado en el Parque Empresarial de Las Rozas de Madrid.

tecnoldgicas favoreciendo la cola-
boraciéon publico-privada, particu-
larmente con pymesy startups (go-
vtech) y la atraccion de talento.

De hecho, el Hub es la puerta de
entrada para startups y empresas
para la validacion o testeo de su tec-
nologia ya sea para obtener prime-
ras métricas como para probar nue-
vos casos de uso. Esto ha conver-
tido Las Rozas en un espacio de prue-
bas de tecnologia innovadora tanto
para emprendedores como para los
17 consorcios europeos deI+D en los
que la ciudad participa a través de
Las Rozas Innova.

En los tltimos meses, el trabajo de-
sarrollado en el Hub ha sido recono-
cido conimportantes galardones que
ponen en valor suimpacto y compro-
miso con el emprendimientoy lain-
novacién. En concreto, se han obte-
nido dos premios destacados: por un
lado, el Premio de la Asociacion Es-
pafiola de Ingenieros de Telecomu-
nicacién al Emprendimientoy Desa-
rrollo Empresarial, concedido ex aequo
al Ayuntamiento de Las Rozas y a Ana
Herrera, directora de Desarrollo Em-
presarial y Emprendimiento de Las
Rozas Innova; y por otro, el Women
Startup Award de la Asociacion Es-
pafiola de Startups en la categoria
de Innovacién Abierta, otorgado
también a Herrera por su impulso
al ecosistema emprendedor y tec-
noldgico desde el Hub.
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sostenido desde G

GRANADA

C.S. La tecnoldgica granadina Civica
participa en Alhambra Venture jus-
to cuando se encuentra en uno de
sus mejores momentos: con mas de
300 empleados, una facturacion que
superd los 16 millones de euros en
2025y una prevision de alcanzar los
20 millones en 2026. De hecho, arran-
cé el afio con 17 millones ya contra-
tados.

No es un pico puntual. Civica lleva
diez afios encadenando crecimientos
de doble digito, con una evolucién
que su CEO, Josep Roig, atribuye a
una filosofia de negocio clara: la tec-
nologia como herramienta al servi-
ciode las personas, no como fin en si
misma. «Un cliente no quiere la solu-
cién mas compleja técnicamente; quie-
re una solucidn (til, eficientey que le
facilite la vida», explica Roig, que lle-
g6 ala compafiia en 2017 cuando fac-
turaba 700.000 euros y contaba con
catorce empleados.

Qué hace Civica

La empresa ofrece servicios de con-
sultoria tecnoldgica especializados
en datos e inteligencia artificial. Su
actividad abarca desde la definicién
de estrategias de datos y el disefio
de arquitecturas hasta laingenieria,
el analisis y la explotacion de la in-
formacién, pasando por el desa-
rrollo de soluciones digitales a me-
dida y el acompafiamiento en pro-
cesos de transformacién. La IA apli-
cada al negocio, automatizacion, pre-
diccion, analisis de lenguaje, es una
linea cada vez mas presente en sus
proyectos, con partners tecnoldgi-
cos de primer nivel y todo ello res-
paldado por las certificaciones ISO
9001,1S0 14001 e ISO 27001, que
acreditan sus estandares de calidad,
seguridad de la informaciény com-
promiso medioambiental.

Expansion y nueva sede

El crecimiento tiene también una ex-
pansion fisica. Civica acaba de alqui-
lar las instalaciones del antiguo res-
taurante giratorio del Edificio Férum,
el primero de Espafia, cerrado des-
de 2016, para transformarlo en su
nueva sede. Lainversién asciende a
un millén de euros y convertira los

Civica lleva diez afios
encadenando
crecimientos de doble
digito y este afio ampliara
sus instalaciones

{:} AlhambraVenture

CONSULTORIA TECNOLOGICA. Su filosofia es el uso de la tecnologia como herramienta al servicio de las personas

Civica:una década de crecimiento
ranada

500 metros cuadrados de la clpu-
la acristalada, mas las terrazas exte-
riores, en un espacio de trabajo mo-
derno con puestos flexibles y pérgo-
las bioclimaticas.

La empresa ya ocupaba la cuarta
planta del mismo edificio. La expan-
sidn responde a una necesidad real:
solo en lo que va de 2026 ha incor-
porado mas de 50 nuevas personas.
«Necesitamos el espacio y estas ins-
talaciones emblematicas, que estan

El deporte es un pilar de su estilo de trabajo.

en nuestro mismo edificio, eran per-
fectas», explica Roig.

Apuesta por Granada

Un tercio de los mas de 300 emplea-
dos de Civica trabaja fuera de Gra-
nada, y la empresa tiene presencia
en Madrid, Malaga y Sevilla. Su car-
tera de clientes se extiende por todo
el pais e incluso en mas de trece pai-
ses. Sin embargo, la direccion y el

Josep Roig durante una conferencia.

centro de operaciones siguen en la
ciudad, algo que Roig defiende como
parte de |la identidad de la empre-
sa.

Su participaciéon en Alhambra Ven-
ture responde a esa misma légica:
contribuir al ecosistema emprende-
dor local desde una posicién con-
solidada. «Es uno de los grandes en-
cuentros empresariales de Granada
y hay que estar ahi. Es un espacio
para compartir experiencias con

Miércoles 08.07.26
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otros empresarios e intercambiar in-
quietudes, recordando que todos
afrontamos retos similares», conclu-
ye el CEO.

Civica afronta la segunda mitad
de 2026 con 17 millones de euros ya
contratados al inicio del ejercicio,
las obras de su nueva sede en mar-
chay una hoja de ruta enfocada en
consolidar su posicién en proyectos
de datos e inteligencia artificial apli-
cada para grandes compaiiias.

Politica de personas como palancade

crecimiento

En un sector con alta rotacion de talento, Civica ha hecho de su politica de
personas uno de sus principales activos. La compaiiia aplica revisiones
salariales anuales, en 2025 la subida media fue del 7%, equivalente a unos
2.700 euros brutos mas por empleado, financia parcialmente sesiones de
psicologia para su equipo y promueve clubs deportivos internos. Mantie-
ne ademas espacios de comunicacion directa con la direccion, como la
Civipregunta, un formato mensual en el que el CEO responde en abierto

cualquier pregunta del equipo.

El resultado es una plantilla estable en un entorno competitivo, y una
reputacion como empleador que la ha situado de forma recurrente entre
las mejores empresas para trabajar en Espana.
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KEEP IN TAX. Conecta a empresas que desarrollan proyectos de [+D+i con inversores privados dispuestos a cofinanciarlos

CofinanciatuI+D+isin préstamos,
sin ceder equity vy sin coste

GRANADA

C.S. ;Tienes un proyecto de investi-
gacién, desarrollo o innovacién en
marcha y necesitas financiacion para
llevarlo adelante? ;Has explorado las
ayudas publicas y te has encontrado
con convocatorias cerradas, proce-
sos interminables o tasas de éxito de-
salentadoras? Existe una alternativa
que probablemente no conoces, y
que esta cambiando la forma en que
las empresas financian su[+D+ien
Espafia: el Tax Lease tecnoldgico, y
Keepintax es la firma especializada
que lo hace posible.

¢Qué es exactamente lo que
ofrece Keepintax?

Keepintax es una firma de asesoria
juridicay fiscal con un enfoque muy
concreto: conectar a empresas que
desarrollan proyectos de I+D+i con
inversores privados dispuestos a co-
financiarlos, utilizando para ello un
mecanismo legal perfectamente de-
finido desde 2014 y respaldado por
la Ley del Impuesto sobre Socieda-
des. El resultado para el desarrolla-
dor es una cofinanciacién privada,
no dilutiva, a fondo perdido y sin cos-
te. Sin préstamos. Sin avales. Sin ho-
norarios de consultoria ni de certifi-
cacion. Y sin limite de gasto elegible.

No es magia ni un producto finan-
ciero deriesgo. Es la aplicacion inte-
ligente de un marco juridico que per-
mite transferir el crédito fiscal gene-
rado por actividades de I+D+i a tra-
vés de una Agrupacion de Interés Eco-
némico (AIE), un vehiculo fiscalmen-
te transparente que actlia como puen-
te entre ti, como desarrollador, y los
inversores que participan en la ope-
racion.

¢Como funciona en la practica?

El esquema es sélido y esta disefia-
do para que el desarrollador esté
siempre protegido. En primer lugar,
Keepintax estudia en detalle tu pro-
yecto: su naturaleza técnica, su ele-
gibilidad como actividad de [+D+iy
el gasto asociado que servira de base
para calcular el crédito fiscal. A con-
tinuacion, se constituye la AIE, que
encarga formalmente al desarrolla-
dor la ejecucién del proyecto median-
te un contrato de prestacion de ser-
vicios. Los inversores aportan el ca-
pital a través de esta estructura, y el
crédito fiscal generado por el proyec-
to se transfiere a ellos de forma le-
galmente transparente.

El cobro para el desarrollador se
produce en dos hitos claramente de-
finidos, ligados a las certificaciones
técnicas realizadas por una entidad
acreditada por ENAC: una certifica-
cion EXANTE al inicio del proyecto
y una EXPOST al finalizar. Estos in-
formes, junto con el Informe Mo-
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tivado Vinculante del Ministerio, son
los que dan solidez y seguridad juri-
dica atoda la operacién.Y cuando
todo concluye, el desarrollador recu-
pera integramente la propiedad in-
telectual del proyecto. La IP sigue
siendo tuya.

¢Por qué es mejor que las
alternativas?

Comparado con la financiacién pu-
blica, el Tax Lease de Keepintax eli-
mina de raiz los principales proble-
mas que sufren las empresas inno-
vadoras: no hay presupuestos finitos
que se agoten, no existe concurren-
cia competitiva con otras empresas,
no hay bajas tasas de éxito que de-
pendan de criterios externos, y no
existen procesos largos y tediosos de
justificacién. La financiacion esta ga-
rantizada desde el momento en que
el proyecto cumple los requisitos téc-
nicos, y los hitos de cobro son prede-
ciblesy seguros.

Frente a la monetizacion del cré-
dito fiscal —el llamado «cheque fis-
cal»—las ventajas también son evi-
dentes: se adelantan los hitos de co-
bro, se evita la penalizacidn del 20%
que aplica dicha monetizaciény se
eliminan los condicionantes que obli-
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Es un vehiculo fiscalmente
transparente que actua
como puente entre tu,
como desarrollador, y los
inversores

El Tax Lease de Keepintax
elimina deraiz los
principales problemas
que sufren las empresas
innovadoras

gana mantener plantilla o a reinver-
tir la cantidad monetizada.

Ademas, esta férmula es perfecta-
mente compatible con la financia-
ciéon publica, lo que la convierte no
solo en una alternativa sino también
en un complemento ideal para ma-
ximizar los recursos disponibles para
tu proyecto.

¢Qué tipo de proyectos son
elegibles?

Keepintax trabaja con proyectos de
sectores muy diversos: desde cien-

ciasde lavida, biotecnologia, farma-
cologia y tecnologia médica, hasta
ingenieria aeronautica, telecomuni-
caciones, inteligencia artificial, tec-
nologia de materiales o ciencias agra-
rias, entre muchos otros. Si tu pro-
yecto tiene una base tecnoldgica s6-
lida y una naturaleza claramente
innovadora, probablemente sea ele-
gible.

El paso siguiente es sencillo

Keepintax acompafia al desarrolla-
dor en cada etapa del proceso: des-

de el andlisis inicial del proyecto has-
ta la estructuracion juridica, fiscal,
mercantil y contable completa dela
operacion. Un equipo especializado
se convierte en tu interlocutor tnico,
coordinando a consultores técnicos,
entidades de certificaciéon e inverso-
res para que tl puedas centrarte en
lo que realmente importa: desarro-
llar tu proyecto.

Sitienes un proyecto de I+D+iy
quieres saber si es elegible, el primer
paso es tan sencillo como una con-
versacion. Keepintax se encarga del
resto.
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El nuevo INSTER 100% eléctrico combina la esencia coreana con la flexibilidad que necesitas en
tu dia a dia. Experimenta la versatilidad de su tamano ajustando los asientos traseros y aumenta
trodo el espacio extra que necesites. Con una autonomia lider en su segmento de 518km en
ciudad*, también podras alargar tu viaje, sea cual sea tu proximo destino gracias a su carga
rapida de 100 kildmetros en 12 minutos. Empieza ya a vivir increibles experiencias y descubre
mas en Hyundai.es ;Y tu? Are you in2
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958 284 540
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kWh) - 518 (batéria. 49kWh 15™). Valores de consumos y emisiones obtenidos segun el nuevo ciclo de homologacién WLTP.
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[NIGO ENTRALA. Desarrollo de Negocio Kyndryl Andalucia
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«El verdadero reto ya no es atraer talento
a Andalucia, sino ofrecerles proyectos
para que quieran quedarse»

Inigo Entrala.

GRANADA
C.S. Kyndryl lleva afios desarrollan-
do su actividad en Andalucia, acom-
pafiando a organizaciones publicas
y privadas en sus procesos de trans-
formacién tecnoldgica. Con una pre-
sencia consolidada en Granada, la
compafiia considera que la regién
vive un momento clave para afian-
zarse como uno de los principales
polos tecnoldgicos del sur de Euro-
pa. Para [fiigo Entrala, responsable
de Desarrollo de Negocio Kyndryl An-
dalucia, el futuro pasa por seguir ge-
nerando oportunidades que permi-
tan convertir el talento en crecimien-
to y desarrollo para el territorio.
—Kyndryl participa un afio mas en Al-
hambra Venture. ;Qué representa
este encuentro para vosotros?
—Alhambra Venture se ha consoli-
dado como uno de los principales
puntos de encuentro del emprendi-
miento y la innovacién en Espafia.
Para nosotros es una excelente opor-
tunidad para compartir experien-
cias, conocer nuevas iniciativas y es-
cuchar de primera mano como esta
evolucionando el tejido tecnoldgi-
co andaluz.

Mas alla de las startups o de la in-
version, este tipo de encuentros re-

o

flejan algo muy importante: la in-
novacion se construye desde la si-
nergia entre personas, empresasy
conocimiento.

—Kyndryl lleva afos trabajando en
Granada y Andalucia. ;Cémo han
visto evolucionar el ecosistema tec-
noldgico?

—La evolucién ha sido muy signifi-
cativa. Hace unos afios habldbamos
del enorme potencial de Granada.
Hoy hablamos de una realidad que
combina una universidad de refe-
rencia internacional, centros de in-
vestigacion, empresas tecnoldgi-
cas, proyectos cientificos estra-
tégicos y un ecosistema emprende-
dor cada vez mas dindmico.

Lo mas importante es que ya no
se percibe a Granada Unicamente
como una ciudad con capacidad
para generar talento, sino también
como un lugar donde ese talento
puede desarrollar proyectos tecno-
|6gicos de primer nivel.

-¢Qué factores hacen que Granada
resulte atractiva para una compa-
fiia como Kyndryl?

—La respuesta es sencilla: el talen-
to. Las grandes compafiias ya no to-
man sus decisiones Unicamente en
funcién de la ubicacién o las infraes-

tructuras. Cada vez valoran mas la
capacidad de un territorio para ge-
nerar conocimiento, atraer profe-
sionales cualificados y desarrollar
proyectos de alto valor afiadido.

Granada retine muchas de esas
condiciones. Cuenta con una uni-
versidad de enorme prestigio, ini-
ciativas estratégicas como IFMIF-
DONES, una creciente especializa-
cién en inteligencia artificial y una
calidad de vida que también influ-
ye alahora de atraery retener pro-
fesionales.

Todo ello convierte a la ciudad en
un entorno muy competitivo para
empresas tecnoldgicas como la
nuestra.

—-Se habla mucho de atraer talento.
¢Crees que ese sigue siendo el prin-
cipal reto?

—Creo que el reto ha evolucionado.
Andalucia siempre ha formado ex-
celentes profesionales. Durante mu-
cho tiempo el desafio era que gran
parte de ese talento encontraba fue-
ra las oportunidades que aqui to-
davia no existian.

Hoy empezamos a ver un cambio
de tendencia. Cada vez hay mas em-
presas desarrollando desde Anda-
lucia proyectos internacionales y

ofreciendo carreras profesionales
muy atractivas.

El verdadero objetivo ya no es

Gnicamente atraer talento, sino ge-
nerar oportunidades para que quie-
nes se forman aqui también pue-
dan desarrollar aqui su futuro pro-
fesional.
—-¢:Qué aporta una compaiiia como
Kyndryl al desarrollo de ese entorno?
—Nuestro compromiso va mucho
mas alla de la tecnologia.

Trabajamos con organizaciones
de sectores muy diversosy eso nos
permite acercar a Andalucia proyec-
tos internacionales, compartir co-
nocimiento entre industrias y con-
tribuir a la creacién de empleo al-
tamente cualificado.

Al mismo tiempo, creemos que

las grandes compafiias tenemos
una responsabilidad en el desarro-
llo del territorio. Colaborar con uni-
versidades, clientes, administracio-
nesy empresasinnovadoras ayuda
a fortalecer el tejido tecnoldgico y
a generar nuevas oportunidades
para todos.
—En un evento como Alhambra Ven-
ture es inevitable hablar de startups.
¢Qué papel desempeiian en ese pro-
ceso de innovacion?

Las startups aportan su
enorme capacidad para
experimentary desarrollar
nuevas soluciones con
rapidez

En el futuro me gustaria
hablar de Granada como
un referente consolidado
de innovacion

—Las startups son una pieza funda-
mental porque aportan una enor-
me capacidad para experimentar,
especializarse y desarrollar nuevas
soluciones con rapidez.

Por otro lado, las grandes empre-
sas aportamos experiencia, capa-
cidad de ejecucion y la posibili-
dad de llevar esas innovaciones a
organizaciones complejasy a pro-
yectos de gran escala.

No son dos modelos enfrentados;

son capacidades complementarias
que, cuando trabajan juntas, acele-
ran la transformacion tecnoldgica.
—:Como imagina Granada dentro de
cinco afios?
—Me gustaria que dejaramos de ha-
blar de Granada como una ciudad
con potencial tecnoldgico para ha-
blar de ella como un referente con-
solidado de innovacion.

Tiene todos los ingredientes para
conseguirlo: talento, universidad,
investigacion, empresas tecnoldgi-
cas, emprendimiento y proyectos
estratégicos que pueden marcar un
antes y un después.

Ahora el reto consiste en seguir
consolidando ese crecimiento y
aprovechar todo ese potencial para
generar mas actividad econémica
y empleo de calidad.

—¢:Con qué mensaje le gustaria ce-
rrar esta conversacion?

—Creo que Andalucia tiene una opor-
tunidad tnica para consolidarse
como uno de los grandes polos tec-
nolégicos del sur de Europa. Para
conseguirlo serd fundamental se-
guirapostando por el talento, la in-
vestigacidny la capacidad de trans-
formar el conocimiento en proyec-
tos empresariales de alto valor afia-
dido.

Ese camino ya ha comenzado y
desde Kyndryl queremos seguir for-
mando parte de él, contribuyendo
con nuestra experienciay acompa-
fando la transformacidn digital de
las organizaciones andaluzas.
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Un destinoideal para lainversiony
innovacion con gran potencial defu

GRANADA

S.S. Almufiécar y La Herradura no con-
forman solo un destino turistico di-
Verso, sino que es un entorno con mu-
cho potencial para lainversiony lain-
novacién gracias a un cimulo de ca-
racteristicas que no relinen otros mu-
nicipios. Su magnifico clima subtro-
pical, su espectacular frente maritimo,
su calidad de vida, patrimonio, histo-
ria, gastronomia, naturaleza y una
identidad muy fuerte, son muy difici-
les de encontrar aglutinados en otros
lugares.

Es un municipio con turistico, pero
con mucho margen para seguir cre-
ciendo en calidad, atendiendo a su
entorno privilegiado, una ubicacién
estratégica en la Costa Tropical, una
marca cada vez mas reconocida y
un proyecto de ciudad que mira al fu-
turo. De ahi el llamamiento que su al-
calde, Juan José Ruiz Joya, hace a cual-
quiera que se plantee emprender e
invertir alli: «Le diria que venga, que
conozca Almufiécary La Herraduray
que no mire solo los nimeros, que
mire también el potencial».

Tu tranquilidad, ‘
nuestro compromiso ‘

{:ﬁg AlhambraVenture

ALMURNECAR Y LA HERRADURA. Una de las tendencias crecientes en los tltimos afios es el nomadismo digital

Segun explica el primer edil, «<aqui
hay turismo durante todo el afio, ca-
lidad de vida, talento, una poblacion
que crece y un Ayuntamiento que
quiere que las cosas pasen». Asegu-
ra que «quien viene a invertir aqui
no viene solo a abrir un negocio, vie-
ne a formar parte de un municipio

Confia en lo QA

.

con alma, con historia y con futuro».
Su enfoque es «g»e cualquier perso-
na que quiera emprender en Almu-
fiécar no vea al Ayuntamiento como
un obstaculo, sino como una admi-
nistracion cercana que escucha, orien-
tay ayuda enlo que esta en su mano.
Y siempre trabajando de la mano de

#

Los gestores administrativos estamos para ayudarte a

cumplir con tus obligaciones, proteger tus intereses y
ahorrarte tiempo y preocupaciones

TODO TIPO
DE GESTIONES

OBLIGACIONES
NORMATIVAS

TRAMITACION
TELEMATICA

TU GESTOR -

otras administraciones supramu-
nicipales».

Ala hora de apoyar al tejido em-
presarial, el Consistorio sexitano tie-
ne muy claro que su funcién es «crear
las condiciones para que quien quie-
re invertir, abrir un negocio o mante-
nerlo, tenga mas oportunidades».
Ruiz Joya asevera que «en Almufié-
cary La Herradura apoyamos al co-
mercio, a la hosteleria, al turismo, a
losauténomosy a las pequefias em-
presas desde la cercania, intentando
acompafiar, facilitar trdmites y gene-
rar actividad durante todo el afio».

Una de las tendencias crecientes
en los dltimos afios en Almufiécar
y La Herradura es la del nomadismo
digital, pues cada vez mas personas
lo eligen para trabajar a distancia,
especialmente en los meses de oto-
fio e invierno, «cuando el municipio
ofrece tranquilidad, buen climay una
calidad de vida dificil de igualar», in-
dica el alcalde, y remarca que «no es
una gran ciudad saturada, pero tam-
poco es un lugar aislado».

Por otra parte, el municipio tran-

COLEGIO OFICIAL
DE GESTORES
ADMINISTRATIVOS
DE GRANADA,
JAEN Y ALMERIA

TU ALIADO « TU TRANQUILIDAD
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a
turo

sita desde hace tiempo la via de la
modernizacién mediante la mejora
de los espacios publicos y el refuer-
zo del destino turistico, «porque eso
repercute directamente en nuestros
negocios». Ahi estan los smart cubes
en las playas, los médulos inteligen-
tes para aparcar bicicletas y pati-
netes, los sistemas de balizamiento
luminoso, la tecnologia aplicada a
espacios culturales como los casti-
llos o el trabajo vinculado al Desti-
no Turistico Inteligente. Asi, apues-
ta por «un modelo de ciudad que sea
cada vez mas atractivo para proyec-
tos nuevos, digitales, turisticos, cul-
turales, tecnoldgicos o vinculados a
la economia azul y al deporte».

Aello se suman inversiones im-
portantes que se desbloquean como
el primer hotel de cinco estrellas de
la Costa Tropical en La Herradura, o
la mejora de paseos, espacios publi-
Cos, aparcamientos, equipamientos
y patrimonio. «Todo eso genera con-
fianza, esencial para que una empre-
sa decida apostar por un lugar», con-
cluye Juan José Ruiz Joya.
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‘ ALTUM SEQUENCING ‘

{:} AlhambraVenture

[Aysecuenciacionde ADN
paraanticiparseal cancer

Altum Sequencing revoluciona el ma-
nejo oncoldgico mediante secuencia-
cién de ADN de ultima generacién e
inteligencia artificial. Esta ‘startup’ ma-
drilefia es capaz de detectar una sola
célula tumoral entre un millén de cé-
lulas sanas a partir de un simple ana-
lisis de sangre, permitiendo monito-
rizar la enfermedad minima residual
tras los tratamientos y anticipar recai-

Ribosome
scanning

Protein synthesis
blocked

‘ BIOTONOMY ‘

das mucho antes que las técnicas con-
vencionales. Fundada en 2019, su pro-
puesta de biopsia liquida mejorala
calidad de vida del paciente al evitar
procesos invasivos y optimiza los cos-
tes del sistema sanitario. Sumodelo
de negocio B2B opera a través de la-
boratorios centralizados, dando so-
porte a hospitales, aseguradoras y far-
macéuticas en ensayos clinicos.

RNA G-quadruplex

Elarbolurbano con
inteligencia artificial

El nucleo de la propuesta de Bioto-
nomy es el 3HUB, una infraestructura
urbana inteligente que fusiona tecno-
logiay sistemas naturales para equili-
brar la vida urbana. Esta estructura ver-
de autosuficiente, inspirada en la for-
ma de un arbol, integra vegetacién y
agua mediante un sistema hidropéni-
co circular que alberga unas 600 plan-

tas autdctonas. Su equivalencia ecolo-
gica aproximada se estima entre 15y
20 arboles tradicionales.

Cada médulo cuenta con un siste-
ma de Inteligencia Artificial (IA) con
sensores integrados que monitori-
zan la temperatura, la humedad, la
biodiversidad y el impacto social en
tiempo real.

‘ A3D BUILDING ‘

3D automatizada

Para hacer frente a los costes dispa-
rados y la escasez de mano de obra
cualificada en el sector inmobiliario,
la startup A3D Building transforma
el mercado con una tecnologia pa-
tentada de impresién 3D para la edi-
ficacién sostenible. Liderada por Al-
varo Roca de Togores, la empresa in-
tegra software de planificacion, ma-
teriales propios y robots de alta pre-

ALTUM SEQUENCING:

SECTOR.
Oncology, Salud
FASE.

Growth
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
1-25
FACTURACION.
250K - 500K

AROMICS ‘

cisién para construir un 70% mas ra-
pido, reduciendo ademas los costes
un 30%. Avalada por el hito de edifi-
car para Holcim la primera oficina
con licencia en Europa impresa en 3D
(155 m?), la firma prevé una sélida
traccion con préximas obras este afio
en Madrid, Barcelona y Ciudad Real.
A3D Building presenta su propuesta
como finalista en Alhambra Venture.
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A3D:

SECTOR.

Tech &IA
FASE.

Growth
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
500K - 1M

' #HuntingCancer

From EUROPE to the GLOBE

Terapia oncoldgicacon

pequefias moléculas
dirigidasal RNA

Esta empresa destaca en el sector
biofarmacéutico por suinnovadora
plataforma de farmacos oncoldgi-
cos dirigidos al RNA. Su principal
candidato, AROG4-01, es un trata-
miento first-in-class contra tumo-
res solidos avanzados y refractarios
que acttia bloqueando motivos G-
quadruplex para silenciar proteinas

BIOTONOMY:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Malaga
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
250K -500K

tumorales clave. La compafiia pre-
vé fabricar un nuevo lote clinico
GMP afinales de 2026. El objetivo
inmediato es activar los centros
médicos para iniciar el tratamiento
del primer paciente de su ensayo
de Fase 1 durante el primer semes-
tre de 2027, evaluando seguridad y
eficacia inicial.
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“3HUB, est

AROMICS:

SECTOR.
Oncology
FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Barcelona
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K
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ructura verde autosuficiente.
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‘ CANDAM TECHNOLOGIES ‘

ﬁ AlhambraVenture

RecySmart, identifica
materiales con el sonido

El sistema patentado RecySmart trans-
forma cualquier contenedor conven-
cional en un punto de reciclaje inteli-
gente mediante inteligencia artificial
acustica. Esta tecnologia, desarrolla-
da por la startup catalana Candam Te-
chnologies, identifica con un 95% de
precision materiales como plastico, vi-
drio o latas con solo analizar el sonido
delimpacto al depositar el envase. Su

gran ventaja competitiva es que se in-
tegra en la infraestructura urbana exis-
tente a muy bajo coste. La empresaya
ha validado su modelo con el Ayunta-
miento de Madrid, recuperando mas
de 2,5 millones de envases y alcanzan-
do una facturacion acumulada de 3,6
millones de euros. El objetivo es cap-
tar inversidn para acelerar su expan-
sién internacional.

BIC

EURONOVA

CINIRDE SN
ESB
CERtALAGS

Miembros de la empresa.

CANDAM:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Barcelona
EMPLEADOS.
1-25
FACTURACION.
IM+

‘ CLOUD Y OLE

Miércoles 08.07.26

Expertos en ciberseguridad

empresarial

Tras consolidarse como una consulto-
ra boutique especializada y con bene-
ficios desde 2025, la firma inicia su tran-
sicién al modelo startup con ‘Cloud For-
tress, una robusta plataforma SaaS que
centraliza la gestion ITy la cibersegu-
ridad a modo de un‘Odoo’tecnoldgi-
co. Con una impecable trayectoria ava-
lada por el premio Cybersecurity Ven-

‘ DANAE UROGENOMICS ‘

tures de INCIBE y el desarrollo de so-
luciones de defensa para el programa
DIANA de la OTAN, la empresa busca
captar inversién internacional.

Tras iniciar la comercializacién de
Cloud Fortress este mismo mes de ju-
nio, laempresa prevé laincorporacién
de sus primeros usuarios en septiem-
bre de 2026.

Diagndstico del cancerde
vejiga con biopsialiquida

La startup madrilefia Danae Uroge-
nomics, con Marta Duefias al frente,
acudird como finalista a la XIII edi-
cion de Alhambra Venture. El encuen-
tro se celebrard los dias 8 y 9 de julio
de 2026 en el Palacio de Congresos
y Exposiciones de Granada.

La firma presentara su plataforma no
invasiva de biopsia liquida urinaria
basada en microARN y PCR. Su test

‘ DATAFINE ‘

[A contextual
eCommerce

Presenta una tecnologia de inteligen-
cia artificial contextual para eCommer-
ce. Dirigida por Pilar Nestar, la firma ha
desarrollado un motor de decision en
tiempo real que optimiza las ventas
desde el primer clic sin depender de
cookies ni de historiales previos, solu-
cionando de forma definitiva el pro-
blema del cold start.
Conunadestacada validaciénenel

BlaDimiR alcanza un 93% de sensi-
bilidad en la deteccién del cancer de
vejiga, superando drasticamente el
diagndstico tradicional y evitando
cistoscopias dolorosas a los pacien-
tes. Ademads, la tecnologia predice la
respuesta a la inmunoterapia, opti-
mizando la toma de decisiones mé-
dicas y generando un gran ahorro sa-
nitario.

para

mercado que incluye a clientes rele-
vantes en diferentes sectores empre-
sariales y educativos, Datafine demues-
tra un impacto real incrementando la
conversion un 23% vy el ticket medio
un18%. En pleno Q2 de 2026 y con
217 clientes activos, tiene el objetivo
de captar unaronda de 700.000 eu-
ros para acelerar su expansion inter-
nacional.

CLOUDY OLE:

SECTOR.

Tech & IA

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Malaga
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K

DANAE
UROGENOMICS:

SECTOR.
Oncology
FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K

DATAFINE:

SECTOR.

Tech & IA

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
250K - 500K
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MERCAGRANADA

La innovacion que impulsa
al sector agroalimentario.
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‘ ELDES ‘

IA para el aprendizaje
delenguadesignos

La startup Eldes, finalista de la XIII edi-
ciéon de Alhambra Venture, presentara
en Granada su innovadora plataforma
de inteligencia artificial y vision por
computadora aplicada al aprendizaje
de la Lengua de Signos. Fundada en
2021 por Martiny Fabian Curzio, laem-
presa ofrece un sistema interactivo y
autoadministrado que evalta los mo-
vimientos del usuario en tiempo real

‘ EOLIC WALL ‘

através de la cdmara web.

Con un modelo SaaS enfocado en
particulares, empresas y sector publi-
€0, y una politica solidaria de «uno por
uno», la firma ya opera en Uruguay y
Argentina, y se expande en Espafia con
elapoyo de la Fundacién ONCE y Sig-
name. Quiere completar unaronda de
financiacién de 350.000 euros para su
expansion hacia el Reino Unido.

Reinventa la energia
edlicaurbanay modular

La startup de tecnologia profunda
(deep tech) Eolic Wall ha desarrolla-
do uninnovador sistema modular de
energia edlica para generacion dis-
tribuida que replica la facilidad de
instalaciény la escalabilidad de los
paneles solares en entornos residen-
ciales, industriales y comerciales. Con
el respaldo de aceleradoras globales
como Techstars y Third Derivative, su

Liderada por doctores en robética e IA.

epl

tecnologia exclusiva elimina las pér-
didas mecanicas al transformar el
viento en electricidad en un solo paso
gracias a rotores de levitacién mag-
nética y generadores de flujo direc-
to. Esto minimiza el mantenimiento,
dobla la vida (til respecto a los sis-
temas tradicionales y reduce el Cos-
to Nivelado de Energia (LCOE) al ni-
vel de los grandes parques edlicos.

predict

aiding Immunotherapy with Confidence

ELDES:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Malaga
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
100K - 250K

EOLICWALL:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Bilbao
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K

Alfredo Calle y Natalia Cérdnas.

‘ EONSEA ‘

Inspeccion subacuatica
conrobdticadual elA

La startup deeptech EONSEA ha de-
sarrollado una innovadora solucion
de uso dual que transforma el sec-
tor tradicional de las inspecciones
subacuaticas. Su tecnologia combi-
na drones marinos —tanto de su-
perficie como submarinos— con mo-
delos de visién por computador e in-
teligencia artificial para detectar au-
tomaticamente dafios en infraestruc-

‘ EPIPREDICT ‘

turas sumergidas, tales como pre-
sas, puertos y embarcaciones.

Este ecosistema digitaliza y cen-
traliza la informacién a través de una
plataforma Saa$S que genera infor-
mes automatizados y gemelos di-
gitales, eliminando la necesidad del
buceo humano, reduciendo costes
y optimizando la seguridad opera-
tiva.

Biopsialiquida para
personalizarlainmunoterapia

Su objetivo es transformar el tratamien-
to del cdncer metastasico. Desarrolla-
da en el seno de IBIMA, esta solucién
consiste en una prueba diagndstica in
vitro basada en biopsia liquida que de-
tecta biomarcadores epigenéticos con
un simple analisis de sangre.

Su principal valor diferencial es pre-
decir de forma personalizada la res-

puesta de cada paciente a tratamien-
tos avanzados, incluyendo la terapia
combinada de inmunoterapia con ra-
dioterapia SABR. La compafiia prevé
lanzar su producto minimo viable y
constituirse como spin-off este afio. Su
modelo B2B busca integrarse en los
sistemas de salud para optimizar te-
rapiasy evitar efectos adversos.

Miércoles 08.07.26

EONSEA:

SECTOR.
Dualtech

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Sevilla
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
100K - 250K

EPIDREDICT:

SECTOR.
Oncology
FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Malaga
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
0-100K
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calidad de
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Munhana Tres Cepas,

Munana Blancoy
Muhana Rojo

GRANADA
Deroominacion de Ovigen Grassdi e
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Albertc-) "Diego Carrillo Acosta.

‘ FACTIC ‘

{:} AlhambraVenture

Plataforma querevolucionalas
predicciones empresariales

Con un modelo SaaS basado en Ma-
chine Learning e IA, la compaiiia
acude al mayor evento de empren-
dimiento del sur de Espafia avala-
da por un crecimiento interanual
del 85%, un ARR de 600.000 euros
y una cartera de clientes lideres
como Pernod Ricard, Uriach, Isdin
o Sigma Alimentos. Factic soluciona

1 E ¥
Directivos de la empresa.

las ineficiencias de prediccién que cues-
tan una media de 2 millones de euros
anuales a las empresas. Su plataforma
integra la gestion de demanda, com-
pras, producciény cashflow en tiem-
po real. El elemento diferenciador es
FACTIA, un asistente conversacional de
IA que democratiza el acceso a los da-
tos sin requerir perfiles técnicos.

‘ EUBIOMIC ‘

Fundada por el cirujano Alberto Die-
go Carrillo Acosta, la empresa com-
bate el Sindrome de Reseccién Ante-
rior Baja (LARS), una secuela que afec-
ta a mas del 50% de los pacientes
operados de cancer de recto.

La startup ha desarrollado un Ali-
mento para Usos Médicos Especia-
les (AUME) pionero. Su férmula pa-
tentada de fibras y prebidticos se ad-

FACTIC:

SECTOR.

Tech &IA

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Barcelona
EMPLEADOS.
1-25
FACTURACION.
500K - 1M

| Mejora la calidad devida
' del paciente oncoldgico

ministra directamente por la ileosto-
mia, estimulando el intestino y evi-
tando la atrofia, con un100% de éxi-
to en su estudio piloto.

Con un modelo B2C de ingresos re-
currentes en farmacias y web, Eubio-
mic busca captar 200.000 euros de
inversién en Granada para financiar
su lanzamiento nacional afinales de
2026.

b

rzx FACTIC

Stand de la startup.

FIBTRAY® ‘

Solucidon drastica para el
uso de envasesde plastico

Fibtray ha patentado unas bandejas
sostenibles para alimentos frescos com-
puestas por un 96% de fibra celuldsi-
cay un4% de plastico. Gracias a su tec-
nologia patentada ONEEDGE®, la com-
pafiia garantiza una eficiencia del 100%
en el sellado hermético, ofreciendo el
mismo rendimiento de conservacion
que los envases tradicionales, con una
huella de carbono minima. Su modelo

‘ FUVEX ‘

de negocio B2B se basa en el licencia-
miento de la propiedad intelectual a
grandes fabricantes, proyectando un
ARR de 425000 euros para2026 y la ex-
pansidn a seis paises europeos. La em-
presa acude al encuentro con el obje-
tivo de captar una ronda de inversion
pre-seed de 250.000 euros para esca-
lar su produccién industrial, ya tiene
un 20% comprometido.

Dronesdelargoalcance para
inspeccionarinfraestructuras

FuVeX ha revolucionado la inspec-
cién industrial con drones de largo
alcance que sustituyen a los heli-
cépteros tripulados, reduciendo los
costes hasta un 94% y eliminando
los riesgos humanos y las emisio-
nes. Con ocho patentes y mas de
30.000 kildmetros de experiencia,
su modelo de ‘Inspecciéon como Ser-
vicio'mediante contratos plurianua-

les le permite revisar redes eléctri-
casy derenovables. Avalada por
contratos con grandes compaiiias
energéticas, el Ejército de Tierray el
Ministerio del Interior, la firma pre-
vé consolidar su tecnologia euro-
pea frente a competidores de ori-
gen chino e iniciar su expansion in-
ternacional hacia Italia, Irlanda y Pa-
nama este mismo afio.

Miércoles 08.07.26

EUBIOMIC:

SECTOR.

Salud

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Granada
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
0-100K

FIBTRAY®:

SECTOR.

Agro

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Valencia
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
0-100K

FUVEX:

SECTOR.

Dualtech, Tech &IA
FASE.

Growth
PROVINCIA.
Tudela
EMPLEADOS.

25+
FACTURACION.
IM+
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AYUNTAMIENTO DE GRANADA

No le des mas vueltas, L

aparca en los parkings
de GCGSA

ARKING

<«PALACIO DE CONGRESOS

ARKING

LA HIPICA»

CERCANOS - FACIL ACCESO - ECONOMICOS

-
B Avuntamiento
%‘%“ DE

GRANADA EVENTOS GLOBALES = AYUNTAMIENTO DE GRANADA T
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{“ AlhambraVenture
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Prueba de glucosa con resultados en la aplicacién.

‘ GREENDEAL ‘

De residuos plasticos a
tablerostécnicos

Esta empresa presenta su innovado-
ra propuesta de economia circular cen-
trada en la transformacion de residuos
plasticos complejos. Através de un
avanzado proceso industrial de termo-
compresién, Greendeal recicla polime-
ros que habitualmente quedan fuera
de los circuitos tradicionales para fa-
bricar el‘GreenDeal BOARD’, un table-

‘ HIDROINFILTRADOR ‘

ro técnico de alta resistencia a la hu-
medad y salinidad, idéneo para la cons-
truccion y el mobiliario urbano. Ade-
mas, la startup impulsa el modelo Cir-
cularity as a Service, un sistema de bu-
cle cerrado que permite a las grandes
corporaciones entregar sus residuos
industriales para que sean reintrodu-
cidos en su cadena de suministro.

Transforma el secano

enregadio

Esta startup revoluciona la gestién agri-
cola con un sistema patentado de rie-
go profundo[cite: 3,4, 15,16]. Esta spin-
off de la Universidad de Granada fabri-
ca unos dispositivos que aplican agua,
nutrientes y oxigeno de manera direc-
ta alaraiz, logrando una evaporacion
cero. Su tecnologia permite transfor-
mar fincas de secano en regadio, lle-
gando a multiplicar la produccién de

aceite de oliva en un 323% y mejoran-
do la humedad del suelo en un 301%.
Ademas de su uso agricola, es aplicable
en proyectos de reforestacion y zonas
verdes urbanas. Con mas de 800.000
euros facturados hasta la fecha, prevé
superar el primer milléon de euros en
ventas este afio e iniciar su internacio-
nalizacion hacia Latinoamérica, el nor-
te de Africay Oriente Medio.

‘ GEO METRICS ‘

Optimiza el posicionamiento

digital conIA

La compafiia presentara su innova-
dora plataforma especializada en
GEO (Generative Engine Optimiza-
tion), disefiada para monitorizar, ana-
lizary optimizar la visibilidad y repu-
tacién de las marcas dentro de los
motores de respuesta basados enIn-
teligencia Artificial mas utilizados del
mundo, como ChatGPT, Gemini, Co-
pilot o Perplexity.

‘ GLUCUBE

Impulsada porun equipo de funda-
dores vinculados a la Universidad de
Granada, la firma opera bajo un mo-
delo de suscripcién mensual y ya su-
pera los 3.500 usuarios activos y los
90 clientes. Ademas, ha consolidado
su crecimiento mediante alianzas es-
tratégicas con agencias de marketing
en Espafiay acuerdos con grandes con-
sultoras globales como Accenture.

Finalos pinchazosenel
controldelaglucosa

Su tecnologia utiliza luz infrarrojay
sensores Opticos para medir los niveles
de glucosa en tiempo real, logrando
eliminar por completo los pinchazos
del control diario. El sistema se integra
con una aplicacion mévil para el pa-
ciente y una plataforma web corpora-
tiva (»Glucube Panel») disefiada para
que los profesionales sanitarios reali-
cen un seguimiento clinico. Con un mo-

GREENDEAL:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Bizkaia
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
0-100K

HIDROINFILTRADOR:

SECTOR.

Agro

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Granada
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
250K -500K

delo de negocio hibrido basado en la
venta del dispositivo y una suscripcién
digital, la empresa se enfoca en un mer-
cado global de 1.600 millones de per-
sonas con prediabetes y diabetes tipo
2 no insulinodependiente. Su propues-
ta destaca por priorizar la validacion
clinicay la certificacion médica, lo que
le otorga ventaja competitiva y escala-
bilidad internacional.

El equipo junto a su maquinaria.

Miércoles 08.07.26

GEO METRICS:

SECTOR.

Tech &IA

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Granada
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
100K - 250K

GLUCUBE:

SECTOR.

Salud

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Sevilla
EMPLEADOS.
1-25
FACTURACION.
250K - 500K
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EL EXITO DE TUS GRANDES EVENTOS
MERECE UNA EXPERIENCIA INMEJORABLE.

Catering Velazquez es la opcion ideal para convertir
cualguier encuentro en una experiencia totalmente
incomparable. Su equipo de profesionales y sus modernos
recursos garantizan el éxito en cada ocasion,
diferenciandose por una gran capacidad de adaptacion y
una organizacioén precisa que no deja ningun detalle al azar.

Su versatilidad les permite atender con la maxima
dedicacion todo tipo de eventos, desde almuerzos hasta
cocteles y celebraciones a medida, asegurando siempre
que todo salga perfecto.

Esta propuesta de excelencia se basa en una gastronomia
de primer nivel elaborada con las mejores materias primas
escogidas y en el prestigio de contar con fincas propias y
espacios exclusivos.

Entre sus enclaves destacan los Jardines Caballo Blanco,
caracterizados por la elegancia de sus jardines; la Cueva La
Fragua, ubicada en el corazébn del Sacromonte con unas
vistas impresionantes a la Alhambra de Granada; el Cortijo
Caballo Blanco en plena Vega de Granada, una arqueria
arabe perfecta para disfrutar de un evento hecho a su
medida, y en Jaén, el Carmen de San Cristébal, rodeado de
olivares y amplios jardines con fuentes.

Con la mirada puesta en Granada y Jaén, ponemos todo
nuestro equipo e instalaciones a su entera disposicion para
qgue solo tengas que disfrutar, cuidando cada detalle con la
cercania y el mimo que mereces para superar tus
expectativas y lograr que sus invitados vivan un momento
verdaderamente memorable.

VELAZQUEZ

restauracién y catering

Telf. 958 20 44 92

cateringavelazquezsl.es

www.velazquezsl.es
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‘ HISPERION AEROSPACE ‘

El primerentorno desoftware | nsperion
. . AEROSPACE:
——— deescritoriode Europa o
=t H‘H Isperlon _ Dualtech
__ v'htqgface FASE.
. < T T Ha desarrollado Orbita, el primer soft- La plataforma ofrece soluciones cri- Early Stage
b bl ware de escritorio en Europa disefia-  ticas tanto en el ambito civil como en PROVINCIA.
o i do parasimulary validar el sistemade  defensa, especialmente para misiones Sevilla
Guiado, Navegacion y Control (GNC)  de inspeccién, conciencia situacional EMPLEADOS.
de satélites en el sector New Space.  y guiado auténomo en entornos sin 1-3
Este sistema funciona de maneralo-  sefial GNSS. Con un modelo de nego- FACTURACION.
cal, garantizando la soberania tecnold-  cio SaaS altamente escalable y un equi- 0-100K
gica europea y protegiendo la propie-  po con experiencia en agencias inter-
- dad intelectual de los clientesalnode-  nacionales, la compaiiia busca finan-
Equipo de ingenieros. | pender de la nube. ciaciony alianzas estratégicas.

‘ HULAHOOP ‘

Democratiza lainversion
en el entretenimiento

La fintech espafiola presenta un mo-
delo que fusiona culturay capital me-
diante tecnologia propia e inteligen-
cia artificial. La startup opera con una
infraestructura estructurada en tres ca-
pas complementarias: Hulahoop Ser-
vices, que optimiza flujos financieros
mediante IA; Hulahoop Pro Tax, un soft-
ware SaaS que automatiza la gestion de

‘IBERBOX

incentivos fiscales; y Hulahoop Platform,
una plataforma de financiacion parti-
cipativa en proceso de regulacion por
la CNMV. Con esta tecnologia ya ha res-
paldado mas de 60 proyectos cultura-
les en los Ultimos 18 meses. Hulaho-
op acude al evento con una ronda late-
seed de dos millones de euros para
acelerar su crecimiento tecnoldgico.

Privacidad digital y el
cifrado postcuantico

La compaiiia destaca por su tecnolo-
gia propia de cifrado postcuantico zero-
knowledge, donde solo el cliente con-
trola las claves de acceso.

Su catdlogo incluye una suite com-
pleta: nube soberana, gestor documen-
tal, copias de seguridad y un asistente
de inteligencia artificial privada que
procesa datos de forma internay con-

Susana Carrasco.

fidencial. Disefiada para cumplir estric-
tamente con normativas como NIS2,
ENSy RGPD, la firma ofrece moda-
lidades B2B SaaS y despliegues on-
premise. Con mas de 1.000 clientes ac-
tivos y resultado operativo positivo en
2024, Iberbox cuenta con el respaldo
de NEOTEG, ENISAy Lanzadera para
acometer su expansion paneuropea.

HULAHOOP:

SECTOR.

Tech &IA

FASE.

Growth
PROVINCIA.

A Coruna
EMPLEADOS.
1-25
FACTURACION.
250K - 500K

IBERBOX:

SECTOR.

Tech &IA

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Huelva
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
100K - 250K

IOPARK ‘

Impulsores de esta iniciativa.

Sindependencia del WiFi
en la gestién remota

Esta plataforma IoT/SaaS digitaliza y
gestiona accesos fisicos en remoto. Su
principal ventaja competitiva radica
en que no depende de redes WiFi lo-
cales, permitiendo controlar puertas,
garajesy activos distribuidos median-
te un protocolo de conectividad pro-
pio con trazabilidad en tiempo real.
Con mas de 350 dispositivos instalan

dos y una comunidad superior a los
20.000 usuarios, la solucion tecnolé-
gica ya esta plenamente validada en
comunidades de vecinos, turismo, em-
presas y sector publico. Avalada comer-
cialmente por implantaciones y pilo-
tos en entidades como ADIF o SAREB,
la compafiia busca captar nuevos fon-
dos paraimpulsar su escalabilidad.

IOPARK:

SECTOR.

Tech & IA

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Sevilla
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
0-100K
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Pilar Najarro
Partner & COOD

Co-founder

‘ MANINA MEDTECH ‘

Catalina Hernéndez Sanchez

Peptide Science

Enrique ). de la Rosa
Scientific Founder

Evaluala preparacion
uterina entiempo real

Manina Medtech revoluciona la repro-
duccion asistida con Seedchrony, el
primer dispositivo médico que evaltia
de forma no invasiva la preparacion
del utero en el instante exacto de la
transferencia embrionaria. Frente a
los métodos tradicionales basados en
costosas biopsias y ciclos simulados,
esta tecnologia combina un microsen-
sor de un solo uso con un algoritmo

Josemaria Delgado Martin.

‘ PLUSVITECH ‘

deinteligencia artificial que asiste en
tiempo real al especialista. Su alto va-
lor predictivo negativo (90%) evita la
pérdida de embriones viables en trans-
ferencias abocadas al fallo. La spin-off
del Instituto de Investigacion del Hos-
pital de la Vall d'Hebron, que opera
bajo un modelo de suscripcién y ven-
ta recurrente dirigido a clinicas pri-
vadas de FIV.

o« LifeT

Nanotecnologiayfarmacos
reutilizados contra el cancer

La biotecnoldgica PlusVitech Oncology
propone una alternativa eficiente fren-
te a los costosos desarrollos de la in-
dustria farmacéutica tradicional. Me-
diante la combinacion de farmacos ya
aprobados coninnovadoras formula-
ciones nanotecnoldgicas, la compaiiia
disefa terapias orales, no toxicas y ac-
cesibles que restauran la homeostasis
celular e inducen la apoptosis del tu-

mor. Su farmaco principal, PVT-01, se
encuentra en fase de ensayo clinico 1/2
con 42 pacientes para combatir el can-
cer de pulmén avanzado. Avalada por
una solida cartera de patentes inter-
nacionales y un equipo directivo con
amplia experiencia, la startup cerré re-
cientemente una ronda de financia-
ciéon de 3 millones de euroscon el res-
paldo del CDTIy el fondo europeo EIC.

Miércoles 08.07.26
IDEAL

‘ LUMINARA THERAPEUTICS ‘

Primer colirio no invasivo
para la retinosis pigmentaria

Esta empresa presenta una terapia
disruptiva contra la retinosis pigmen-
taria, patologia degenerativa que cau-
sa ceguera a dos millones de perso-
nas en el mundo. Su candidato P1614,
nacido en el CIB-CSIC, destaca por
ser un colirio de uso diario no inva-
sivo e independiente del genotipo,
superando las limitaciones de las ci-
rugias actuales. La startup busca li-

MANINA MEDTECH:

SECTOR.

Salud

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Barcelona
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K

MODORU BIOTECH ‘

Combatelas plagas
virales del campo

La startup valenciana Modoru Biotech
presenta una solucién pionera contra
los virus que afectan a los cultivos agri-
colas. La compaiiia, fundada por el doc-
tor en Biotecnologia Avanzada Jose-
maria Delgado Martin, ha desarrolla-
do biopesticidas foliares de ARN inter-
ferente combinados con nanoencap-
sulacién, unatecnologia organica, es-

PLUSVITECH:

SECTOR.
Oncology
FASE.

Growth
PROVINCIA.
Sevilla
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
IM+

LUMINARA
THERAPEUTICS:
SECTOR.
Salud
FASE.
cenciar el farmaco a multinacionales Early Stage
farmacéuticas tras demostrar su efi- PROVINCIA.
cacia en humanos (Fase Ib/Ila). Para Madrid
financiar este avance, optimizar la EMPLEADOS.
formulacién y preparar la solicitud 1-3
de Medicamento Huérfano ante la FACTURACION.
EMA en 2027, la compafiia ha abier- 0-100K
to una ronda pre-seed de 700.000
euros que complementara con ayu-
das publicas como Neotec y ENISA.

Integrantes de esta startup.

MODORU BIOTECH:

SECTOR.

Agro

FASE.

Early Stage
pecifica y100% biodegradable. Su PROVINCIA.
primer producto ataca al virus CGMMYV, Valencia
que afecta a cultivos como la sandia, EMPLEADOS.
el pepino, el melény el calabaciny pro- 1-3
voca pérdidas cercanas a los 520 mi- FACTURACION.
llones de euros por campafia. En sus 0-100K
ensayos de campo, el biopesticida ha
reducido hasta un 50% los dafios con
una sola aplicacién.

- c i ! KOG UNIVERSITY HOSPITAL

= L LINICAL TRIALS UN™
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PROGLT

PROTEIN ALTERNATIVES

288

Martin Alefiar Pujadas Dr. Ignacio Cassl

Dr. Juen Ignacio Imbaud

20

Dr. Hugo Cartagena

Dra. Carmen Aizpuria

08898

Dr. Juan José Barnal Adriana Gomaz

‘ PROTECKTHOR ‘

Maria Cuerda

Issam Boukich Vera Alsnar lglesias

Markatng v Ventas

Banda protectorade
impactos en el futbol

La compafiia acude al encuentro con
la cinta Proteckthor B, unainnovado-
ra solucidn patentada para combatir
el dafio cerebral derivado de los rema-
tes de cabeza y choques en el futbol.
Esta banda reduce la fuerza transmi-
tida a la cabeza hasta en un 93% sin
afectar al rendimiento del deportista
y cuenta con el aval de la FIFAy la IFAB.

‘ QREM ‘

Actualmente, la firma desarrolla un sis-
tema inteligente con sensores para mo-
nitorizar los impactos en tiempo real
y ya ha introducido su producto en clu-
bes como el Sevilla o el Atlético de Ma-
drid. Con su participacién en el even-
to, Proteckthor busca consolidar un
ambicioso plan de crecimiento que in-
cluye su expansion en México.

Tratamiento regenerativo
a partirdelasangre

Qrem presenta una tecnologia capaz
de transformar la sangre del paciente
en un tratamiento regenerativo en 36
minutos. Se trata de un dispositivo
«Lab-in-a-Box» que, a partir de 38 mi-
lilitros de sangre, obtiene un suero rico
en citoquinas -las proteinas que acti-
van la reparacion de los tejidos- sin ne-
cesidad de laboratorio ni tiempos de
espera. La tecnologia, protegida por

KEVIVACI

tres patentes en Europay Estados Uni-
dos, estd indicada para heridas créni-
cas, como las Ulceras de pie diabético,
y para lesiones musculoesqueléticas
como la artrosis o las tendinopatias.
Cuenta ya con la certificacién europea
CE MDR de Clase Ila, mas de 120 dis-
positivos instalados, mas de 10.000
infiltraciones realizadas y presencia
comercial en once paises europeos.

www.revivack.com

‘ PROALT ‘

Anticuerpos de precision
contra el cancer metastasico

La compainiia destaca en el sector de
la salud por el desarrollo de anticuer-
pos de precision destinados a trans-
formar el tratamiento del cancer co-
lorrectal metastasico mediante el blo-
queo de los procesos biolégicos que
causan la propagacién y recaida del
tumor.

Con una trayectoria investigadora
de mas de una década, ProAlt centra
sus esfuerzos actuales en el avance de

PROTECKTHOR:

SECTOR.

Salud

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K

QREM:

SECTOR.

Salud

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Barcelona
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
250K - 500K

REVIVACK ‘

su anticuerpo multivalente lider (CDHI7-
LGR5), disefiado para atacar simulta-
neamente las células tumorales y las
células madre cancerigenas. La em-
presa, que cuenta con una cartera de
patentes internacionales y el respal-
do de un comité cientifico de presti-
gio, busca cerrar unaronda Serie Ade
8,2 millones de euros para completar
la fase preclinica e iniciar los prime-
ros ensayos en humanos.

Miércoles 08.07.26

PROALT:

SECTOR.
Oncology
FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
100K - 250K

PROTECKTHOR

Soluciones circulares para
productosy materiales

La startup tecnoldgica Revivack ayu-
da a empresas y organizaciones a
gestionar de manera eficiente los pro-
ductos y materiales que producen,
venden o recuperan, respondiendo
de este modo a las crecientes exigen-
cias regulatorias europeas como el
Pasaporte Digital de Producto. Su pla-
taforma permite registrar y planifi-
car el ciclo de vida de estos materia-

les, conectar a los actores de la cade-
nay documentar todo el proceso con
informacidn trazable y auditable a
través de su Circular Pass®.

Liderada por Maria José Pedrago-
sa, la firma combina capacidades en
economia circular, logistica inversay
tecnologia. Con un modelo basado
en suscripciones y pilotos remune-
rados.

Startup fundada por Josep M. Escuer y Niria Noguera.

REVIVACK:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Barcelona
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K
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( Responsables de este sistema bidnico. %

‘ SOQUIMAT ‘

La industria guimica de
altorendimiento

La startup Soquimat irrumpe en el mer-
cado europeo con PHENOX®, un adi-
tivo biobasado y 100% sostenible que
combina de forma lnica proteccidn
anticorrosiva y antimicrobiana. Desa-
rrollado a partir de biomasa residual
forestal, papeleray pesquera, este in-
novador producto vegetal ofrece una
estructura de costes altamente com-
petitiva frente a gigantes del sector

como BASF o Clariant. La tecnologia
de la firma, respaldada por una solici-
tud de patente PCT en siete paises, res-
ponde directamente a las exigencias
de la Estrategia de Quimica Sosteni-
ble 2030 de la UE. Con mas de 300
clientes en Chile y un acuerdo con el
centro tecnolégico AITEX en Espania,
Soquimat se presenta ante inversores
internacionales.

‘ ROBOPEDICS ‘

Neurorehabilitacidon con una

‘Awake’, el primer sistema bidnico de
marcha del mundo disefiado especifi-
camente para su uso particularen el
hogar. Enfocado en la recuperacion de
personas con movilidad reducida o he-
miplejia a causa de un ictus, este dis-
positivo elimina la dependencia de una
supervision médica continua en el dia
adia. Frente a los complejos exoesque-
letos clinicos bilaterales del mercado
—cuyo peso excede los 17 kilos y sus

SOQUIMAT:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Chile
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
250K - 500K

La nueva era de la suplementacion:
crecimiento, innovacion y oportunidad

precios superan los 80.000 euros—,
la propuesta de Robopedics destaca
por su alta usabilidad: pesa tan solo 6
kilogramos y reduce su coste en un
80%, fijando su precio en torno a los
15000 euros. Capitalizada por Innvier-
te (CDTI) y participada por la SETT, la
empresa cuenta con el respaldo de Cor-
poracion Mondragdn para su fabrica-
cién, previendo iniciar sus ventas en
julio de 2027.

Miércoles 08.07.26
IDEAL

ROBOPEDICS:
SECTOR.

Salud

FASE.

PROVINCIA.
EMPLEADOS.

FACTURACION.

iR

Miembros de la empresa con su producto estrella.

kumal

El mercado de los suplementos alimenticios
presenta una de las oportunidades de inversién mas
atractivas del momento. La combinacién de
crecimiento estructural, recurrencia de consumo y
diversificacion por  nichos  consolida la
suplementacion como uno de los sectores mas
dindmicos.

A nivel global, el mercado alcanzé unos 209.500
millones de doélares en 2025, con una prevision de
431.700 millones en 2033, basada en un crecimiento
anual medio del 9,5 %.

En Europa, el mercado de la nutricion y los
suplementos se estimé en 87.330 millones de
dolares en 2024 y podria alcanzar los 124.460
millones en 2030, con un CAGR del 6,1 %. Espaia
lidera el mercado y presenta una de las tasas de
crecimiento mas importantes. Segun la OCU, entre el
42 % y el 58 % de las personas han tomado algun
tipo de suplemento en los ultimos afios.

La nutricion deportiva es uno de los motores
principales de este crecimiento, destacando la
democratizacién del consumo de proteinas y
creatina. Otros nichos de relevancia, con tasas de
crecimiento cercanas al 10 %, son la nutricosmética,
la salud femenina y la salud intestinal basada en
probidticos.

El dinamismo de este sector se ha visto impulsado de
manera muy significativa por el interés de los
marketplaces y la venta digital, apoyada por
influencers y deportistas de élite en los ultimos
cuatro anos.

El Grupo Barosa se compone de varias empresas
especializadas en nutricién, ofreciendo una visién
360° y cubriendo las necesidades para una incursion
rapida y sencilla en el sector.

Nuestro modelo permite eliminar la mayoria de las
barreras de entrada en el sector, haciendo que el
lanzamiento de un suplemento sea lo mas rapido y
escalable posible. Esto permite que nuestros clientes
enfoquen sus energias en la venta y promocién del
producto, sin perder tiempo en las fases de
legislacion, desarrollo, fabricacion y logistica.

Para un inversor, Grupo Barosay, en especial, Akumal
representan el partner B2B idoneo para iniciarse en
un sector de alto valor, con crecimientos cercanos al
10 % y cada vez mas competitivo, donde las marcas
necesitan velocidad, diferenciaciéon y cumplimiento
normativo.

Nuevos retos estan por llegar: nuevas galénicas,
nuevos formatos de packaging y nuevas
aplicaciones apoyadas en la IA. La suplementacion, a
pesar de su crecimiento consolidado, tiene un
potencial de innovacién aun sin explorar, siendo
definitivamente una oportunidad de inversidn
destacable.

sport nutrition
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‘ SURCONTROL ‘

Dragsa, el nuevo'cerebro
digital’'paraelagro

Respaldada por la trayectoria en inge-
nieria de Surcontrol, la firma acude
como finalista con el objetivo de con-
solidarse como el cerebro digital de los
entornos industriales complejos. Fren-
te a los enfoques tradicionales de di-
gitalizacion, ofrece una plataforma mo-
dulary agndstica capaz de capturar
flujos masivos de datos procedentes
de cualquier fuente, como sensores,

autématas o sistemas de gestidn cor-
porativa. Su gran apuesta en el encuen-
tro inversor es un médulo verticaliza-
do enfocado en el sector Agrotech, que
procesa variables complejas median-
te Inteligencia Artificial para tomar de-
cisiones automatizadas de alta precision,
garantizando a los productores un con-
trol en tiempo real de la trazabilidad
y la eficiencia de sus cultivos.

SURCONTROL:

SECTOR.
Agro

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Cadiz
EMPLEADOS.
25+
FACTURACION.
IM+

Centro de mando de esta empresa.

TECO MOBILITY ‘

Alquiler de eBikes sin
fricciones a los hoteles

Miércoles 08.07.26
IDEAL

Mediante una infraestructura auto-
noma permite a los huéspedes acce-
der de forma instantanea a bicicle-
tas eléctricas. Su gran ventaja com-
petitiva es el sistema exclusivo ‘Tap
& Rent’, el cual suprime la descarga
de aplicaciones complejas y los re-
gistros pesados, permitiendo el des-
bloqueo del vehiculo mediante pago
contactless directo en el candado in-

TECO MOBILITY:
SECTOR.
Impacto
FASE.
Growth
teligente. PROVINCIA.
La empresa opera bajo un mode- Malaga
lo B2B2C eficiente y con inversién di- EMPLEADOS.
recta cero en balance (CAPEX 0), res- 4-10
paldada por partners estratégicos FACTURACION.
como Mastercard y la central de com- 250K -500K
pras Coperama. Actualmente activa
en Malaga, Costa del Sol y Sevilla,
la firma expandira sus flotas a Ma-
drid y Barcelona.

Iopolmo

En Cooperativa La Palma cultivamos nuestros
tomates con responsabilidad y compromiso.
Cada uno de ellos es Unico: en forma, textura,
sabor y aroma. Pero todos comparten una misma
historia: la de la conciencia, el respeto y el futuro.

Con cada decisién agronémica somos
conscientes del papel que desempenamos en la
salud del planeta y de las personas.

Saborea nuestro modelo de economia circular,
donde cada ingrediente se transforma en valor.

granadalapalma.com f in
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‘ TRATO ‘

Gestionaelciclodevida
del contrato (CLM) conIA

Esta plataforma Saa$S de gestién del
ciclo de vida del contrato, dirigida
por Ignacio Bermeo, destaca por su
innovador modelo hibrido, el cual
combina la automatizacién por Inte-
ligencia Artificial con la validacién
humana de abogados bajo deman-
da para eliminar errores legales. Ava-
lada por mas de 135 clientes corpo-
rativos e internacionales de la talla

de Samsung o Mitsubishi Motors, |a
firma se encuentra en plena fase de
expansién en mercados europeos
como Espafia y Alemania. El proyec-
to, que cuenta con un equipo de pri-
mer nivel y margenes superiores al
70%, prevé alcanzar una facturacién
de 1,74 millones de euros este afio,
consolidando su camino hacia una
ronda de financiacién Serie A.

Agencia Digital

Junta de Andalucia de Andalucia

TRATO:

SECTOR.

Tech & IA

FASE.

XXXXXXX
PROVINCIA.
XXXXXXX
EMPLEADOS.
XXXXXXX
FACTURACION.
XXXXXXX

TRUSTCORE ‘

15,, & |

Automatiza la burocracia
de pymesy autbnomos

Nacida en Ceuta, la plataforma opti-
miza la gestién diaria reduciendo pro-
cesos complejos de horas a minutos
mediante dos médulos independien-
tes: TrustinFacts, enfocado a la fac-
turacion e impuestos, y TrustInTime,
destinado al control horario laboral
web y movil. Su gran factor diferencial
radica en una simplicidad radical y
en una especializacion tnica en te-
rritorios con fiscalidad particular como

el IPSI, ademas de estar completa-
mente preparada para la inminente
normativa VeriFactu. Ante la obliga-
toriedad de adaptar los sistemas de
facturacién en 2027, TrustCore acti-
va un canal B2B2B escalable a través
de gestorias. Con producto funcio-
nal y pilotos validados, el equipo bus-
ca capturar esta ventana regulatoria
expandiéndose desde el sur hacia el
mercado nacional.

Mas informacion
Alianza Mision

Equipo humano detrés de esta tecnologia.

Sup Publicidad 59

TRUSTCORE:

SECTOR.

Tech &IA

FASE.

N/A
PROVINCIA.
Ceuta
EMPLEADOS.
N/A
FACTURACION.
N/A

Sumate al ecosistema de emprendimiento
digital de Andalucia

Startups, inversores, corporaciones, universidades, centros de investigacion,
aceleradoras e instituciones publicas, comparten oportunidades en torno a los
centros Misién Andalucia: Agrotech, Logistica Portuaria, Smart Mobility y Gaming.

Financiado por
la Union Europea
NextGenerationEU

GOMERND
é‘% DE ESPARA

Transformacion
. ¥ Resiliencia

Plan de Recuperacion,
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‘ TU CAMBIO ‘

Optimizalos pagos
transfronterizos con IA

La plataforma se presenta al merca-
do con una capa tecnoldgica de gra-
do institucional fundamentada en
blockchain y machine learning, dise-
fiada especificamente para transfor-
mar y automatizar las transferencias
de dinero internacionales entre Lati-
noameérica, Estados Unidos y Euro-
pa.Através de un algoritmo propie-
tario de enrutamiento inteligente res-
paldado por procesos RPAy APIs, la

‘ WITLAB ‘

solucién procesa la compraventa ins-
tantanea de divisas analizando en
tiempo real variables criticas como
exchanges y tipos de activos. Gracias
a esta optimizacion constante de ru-
tas, Tu Cambio logra completar tran-
sacciones en menos de una hora, re-
duciendo los tiempos de recepcion
habituales hasta en un 95% y recor-
tando las tarifas operativas tradicio-
nales hasta en un 70%.

Limpieza industrial con
quimica verdeeIA

La compafiia destaca en el sector de la
‘deeptech’gracias a su innovadora pla-
taforma de sustitucidn tecnolégica, la
cual utiliza quimica verde, bio-nano-
tecnologia e inteligencia artificial para
descarbonizar procesos industriales y
reducir drasticamente la huella hidri-
cay el consumo energético. A través
de su herramienta predictiva de IA, de-
nominada MINERVA, Witlab optimiza

NAVEGAR POR LA INFORMACION
DE AYER Y HOY NUNCA HA SIDO

formulaciones biodegradables a par-
tir de biosurfactantes y residuos agrico-
las, evitando el uso de productos pe-
troquimicos. Enfocada al sector indus-
trial B2B y respaldada por socios es-
tratégicos como DOMINION, la empre-
sa ejecutara un piloto clave con Rep-
sol a finales de afio. Su objetivo es captar
inversién y expandir su actividad co-
mercial a Europa y Latinoamérica.

TAN FACIL

Ventajas de Kiosko y Mas:
- Contiene todos los suplementos y revistas distribuidas con el periédico
- Acceso a la Hemeroteca con los ejemplares de los ultimos 90 dias.

- Ventajas y experiencias del Club del Suscriptor.

- Acceso ilimitado a todo el contenido de IDEAL+.

TU CAMBIO:

SECTOR.

Tech & IA

FASE.

Growth
PROVINCIA.
Madrid
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
IM+

La spin-off de la Universidad de Gra-
nada ha desarrollado el bioestimu-
lante ZV6, una soluciéon basada en
microorganismos que fortalece los
cultivos frente al estrés hidrico y la
salinidad.

Con una estrategia enfocada ini-
cialmente en el sector del vifiedo, la
startup ofrece un modelo hibrido tini-
co que une el diagndstico técnico con

WITLAB:

SECTOR.
Impacto

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Bizkaia
EMPLEADOS.
1-3
FACTURACION.
0-100K
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VITANTECH BIOTECHNOLOGY ‘

. Microorganismos para
salvaralvifiedo dela sequia

la intervencion cientifica, logrando
incrementos verificados de rendi-
miento de hasta 495 kg/ha bajo res-
tricciones extremas de agua. Respal-
dada por el programa europeo Soil-
Crates y la ayuda Neotec Mujeres, la
compafiia busca en el evento conso-
lidar su validacién comercial y atraer
capital inteligente para acelerar su
expansion.

VITANTECH
BIOTECHNOLOGY:

SECTOR.

Agro

FASE.

Early Stage
PROVINCIA.
Granada
EMPLEADOS.
4-10
FACTURACION.
0-100K

Suscribete

al Pack Navega

Todo ventajas

Mas informacion
ideal.es

958 809 809 ext. 1
(De lunes a viernes de 09:00 a 14:00 h.)
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ALHAMBRA VENTURE

Directorio Oficial de Empresas Inversoras
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108 ENTIDADES INVERSORAS CONFIRMADAS

FONDOS DE INVERSION, BUSINESS ANGELS & ENTIDADES DE CAPITAL RIESGO

352 CAPITAL PARTNERS BIONIDO CAPITAL EVENTBOOST INTUYO INVERSIONES OAKLEY CAPITAL TECHNETIUM
AABAN BOOST CAPITAL FEELCAPITAL INVERTIDOS PARAMO NETWORK TREEMOND
ACTYUS PRIVATE EQUITY PARTNERS FIRMAFY JAZZYA INVESTMENTS / PINAMA CAPITAL 23 TURISMO Y
SGIIC BOREALIS FIRST DROP VC STEMDO PINNACLE BIO PARTNERS PLANIFICACION COSTA
ALTER CAPITAL BUSINESS ANGEL NFT FIT-ERO PARTICIPACIONES JTSEC BEYOND IT PROSEGUR CRYPTO DEL SOL
ANDBANK ESPANA CLUB (APTKI) SECURITY REAL YIELD SICAV XEIT\(/)ED?(?;/??DDE DRI
APD CDTI FUNDACION ANDALTEC KAI CSAPITAL “ REGISTRO DE IMPAGADOS . . 5
ARAL CAPITAL COFI SOLUTIONS [+D+I INVESTMENT SCR JUDICIALES VESS VENTURE STUDI
ARCANO CONECTOR STARTYUP FUNDACION VALENTIN DE EJE\;JT?Q;ODETPRR%?E(CTOS RUNWAY INVESTMENTS VINCI
ARMILAR VENTURE ACCELERATOR MADARIAGAY OYA oEne SEEDWAY VENTURES VINCLE CAPITAL
PARTENRS CRB HEALTH TECI—{ FUNDALOGY UNICAJA o eoRUAL foro SEGO VENTURE WA4STEAM '
ARTIFICIAL CTA - COI'RPORACION FUNDATIA SEMENTE CAPITAL WAYRA - TELEFONICA
INTELLIGENCE TECNOLOGICA DE FUSION STARTUPS CAPITAL PYMES OPEN INNOVATION
: SENDA PARTNERS

TALENTUM (WANNASEED) ~ ANDALUCIA GROWERSGO KFUND WILLE FINANCE AG
AUDARIS CUBICARTE VENTURES GRUPO AUDEAT LANZADERA SENDERO VENTURES ZINTRA CAPITAL

SHERRY VENTURES
AUSTRAL VENTURES D10 MULTIMEDIA - GRUPO LIVEALIFE LIVEALIFE ZUBI CAPITAL
GESTION SGEIC ALBENTOR INVERSIONES GUNGNIR CAPITAL MARGARITA DE LA SHIP2B VENTURES ATICOLAB
AVOSTECH DAD FUENTE STEMDO

HAWKINGS EDUCATION
AXON PARTNERS GROUP DEMPO INVERSIONES MIT EFS STYX BARCELONA
HUBIN & CONECTOR ,
B. ANGEL EIT URBAN MOBILITY STARTUP MP CORPORACION SUCCESSFUL FUND
B SULAYR
BANCO SABADELL ENAE IMPLICA / ANDROMEDA MURCIA-BAN
i SWANLAAB

BAYO CONSULTING ENCOMENDA CAPITAL IMPLICA CORPORATE NAZAR{ VENTURES
BEWATER FUNDS PARTNERS FINANCE NAZCA SYBARYS EDTECH BV
BINVESTER EONIQFUND INNVENTUUR NOSO CAPITAL SGEIC TAICAN

CiVICD

PEOPLE BEYOND TECH

Datalivery

No solo prometemos,
entregamos

DATA ENGINEERING DIGITAL SOLUTIONS DATA ANALYTICS

CONSULTING SERVICES DATA STRATEGY

DATA ARCHITECTURE

Al SOLUTIONS

civica-soft.com
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ALHAMBRA VENTURE

Directorio Oficial de Startups Participantes

89 STARTUPS CONFIRMADAS

7 SECTORES DE ACTIVIDAD

¢ TECH&IA + ONCOLOGY
A3D ALTUM SEQUENCING
AINWATER AROMICS
CENIT 2030 DANAE UROGENOMICS S.L.
CLOUD Y OLE EPIPREDICT
CUIDADIA PLUSVITECH
DATAFINE | INVITADISIMA PROALT
EVERLASTING ART TERADX
FACTIC
FASTSTREAMING + AGRO
FOLLOW TRACK

BIOCIRCULAR FIBER
GEO METRICS

FIBTRAY
HULAHOOP MEDIA

HIDROINFILTRADOR S.L.
IBERBOX

MODORU BIOTECH
10 PARK

REMOLONAS FOOD
MINITALES

SURCONTROL
OLYVO

VITANTECH BIOTECHNOLOGY
QUINTAURIS
TRATO

¢ DUALTECH
TRUSTCORE
TU CAMBIO BUMERANIA ROBOTICS

EONSEA

HISPERION AEROSPACE
ATRWAY SHIELD

UMIBOTS
EUBIOMIC
GLUCUBE

+ IMPACTO
LUMINARA THERAPEUTICS SL
OVIO CARE CANDAM TECHNOLOGIES
PROTECKTHOR ELDES
QREM EOLIC WALL

REVIVACK CIRCULAR ECONOMY
SOQUIMAT

ECOSISTEMA DE INNOVACION & INVERSION

TECO MOBILITY
WITLAB

« OTROS SECTORES

AIXA AI
ALGAMALAGA

ALISIOS CORPORATION
ANIMAL SURFING

APTEN

ATENAI

CALIPHAL LABS

DIGITAL SMILE CRAFT
DRAI AUTOMATION
ECOGRANAGREEN
GEONOTARY
GUARDIANSFIT

HERO OF THE OLD WORLD
HEURISTIK

IACOMOESTAS

KIKOTO

LABSINLOVE
MEDHIONINE
MERCAONLINE

OPTTIXIA SYSTEMS
QUREON MITO THERAPEUTICS
RHAI SYSTEMS
SINCROLAB

SYNCOLAB

TACTO

URBANODO
VANGUARDIA.TECH
VULNIT

WILD

YOUFORGO.ME
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Diputacion cL Carmmemn

de Granada INCUBADORA DE EMPRESAS

www.incubadoraelcarmen.com
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Incentivos para
Desarrollo Industrial v
Proyectos de I+D+i
Empresarial

Apovyamos tu empresaq,
financiamos tu proyecto

Andalucia, aqui y ahora.
www.andaluciatrade.es

* el Andalucia
== Fondos Europeos TRADE




